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Descripciones generales

En la actualidad, las empresas necesitan fijar sus precios para tratar con los ambientes mas
dinamicos y complejos, aquellos que implican promociones simultaneas, acuerdos,
concesiones especiales, contratos, fijaciones de precios con base en los bienes de consumo,
acumulacion de bonificaciones y promociones de mercancia gratis.

El tener la capacidad de refinar o reemplazar las estrategias de fijacion de precios en forma
rapida y eficaz en respuesta a las condiciones cambiantes del mercado puede ser una
ventaja competitiva. Las compafiias que reaccionan con lentitud dan a la competencia una
ventaja inmerecida. Para reaccionar rapidamente a las condiciones cambiantes de la fijacion
de precios, una compaiiia necesita un sistema flexible de ajuste de precios.

El sistema Fijacion avanzada de precios proporciona flexibilidad al realizar este proceso. Es
posible ajustar facilmente los precios de cada promocién o acuerdo y después combinar los
ajustes en una estructura o lista de precios. Dentro de cada lista, puede definir ajustes

ilimitados de precios. También puede combinar descuentos y promociones regulares dentro
de la misma lista, lo que le permite aplicar varios ajustes a cada linea de la orden de venta.

En esta seccion se proporciona informacion de la descripcidon general del ambiente y los
conceptos relacionados con la fijacion de precios en la industria de distribucion, asi como
informacion acerca de la forma en la que funciona el sistema Fijacion avanzada de precios.

Descripcion general del sector

La mercadotecnia orientada al cliente requiere de una fijacion de precios especifica para el
cliente. En la actualidad, las empresas se enfrentan al reto de administrar de manera eficaz
varios precios y descuentos para cubrir todas las situaciones de ventas. Los negocios
necesitan la capacidad de tratar con la compleja y frecuentemente dinamica industria de las
ventas. Requieren planes de negocios que permitan promociones simultaneas, acuerdos,
concesiones especiales, contratos, fijaciones de precios con base en los bienes de consumo,
bonificaciones, acumulaciones y mercancia gratis. Ademas, necesitan un sistema de fijacion
de precios que considere numerosos criterios de calificacion, incluyendo el giro comercial, la
unidad de medida del articulo, el punto de abastecimiento, la modalidad y distancia de
entregas, impuestos y aranceles, condiciones de pago, monedas y tipos de cambio.

Ambientes y conceptos de la industria para Fijacion avanzada de precios

Con el fin de mantener la competitividad, las compafiias necesitan conservar un alto nivel de
ventas y aumentar al maximo las utilidades con informacién integrada de fijacion de precios.
Las estrategias de fijacion de precios incluyen:

e Historial exacto de precios

e Seguimiento de promociones

o Bonificaciones y acumulaciones

e Mercancia gratis

e Fijacion de precios por volumen

e Fijacion de precios de bienes de consumo

e Administracion flexible de precios



Historial exacto de precios

El personal de ventas necesita con frecuencia fijar automaticamente los precios o negociar
los acuerdos que recompensen o retengan a la clientela actual y que ayuden a dar entrada
en los nuevos mercados. Las compafiias desean administrar sus ventas mediante el acceso
en linea a los detalles de la fijacion de precios especifica del cliente y del articulo. Un
historial exacto de precios es fundamental para mantener las relaciones entre el personal de
ventas y los clientes actuales y futuros.

Seguimiento de promociones

En la actualidad, los negocios necesitan evaluar la efectividad de sus estrategias de fijacion
de precios mediante la identificacion de promociones, acuerdos y descuentos especiales. El
seguimiento de estas oportunidades exclusivas de fijacién de precios permite recopilar
analisis precisos de margenes de precios.

Bonificaciones y acumulaciones

La acumulacién de ajustes de precios en cuentas definidas del Libro mayor y la
administracion eficaz de bonificaciones ha adquirido gran importancia en la industria de las
ventas dirigidas al cliente. Por ejemplo, muchos negocios ofrecen bonificaciones a los
clientes que compran cierta cantidad de producto. Esto promueve las compras por volumen.
Asi, los proveedores necesitan un sistema que les permita dar seguimiento a las ventas de
sus clientes y acreditarles en forma automatica e inmediata.

Mercancia gratis

Es posible que muchas companias deseen ofrecer mercancia gratis; algo diferente del
articulo en venta como estrategia para atraer las ventas de otros productos distintos o
relacionados. Otras pueden ofrecer mercancia gratis en la compra de productos similares.
Esta estrategia de mercadotecnia atrae a los clientes y los alienta a comprar. Para que se
costee la mercadotecnia con mercancia gratis, una compaiiia necesita un sistema de fijacién
de precios que pueda correlacionar los descuentos a la misma mercancia o a mercancia
gratis complementaria y prorratear el costo de la mercancia gratis en el precio de los
productos que se venden.

Fijacion de precios por volumen

Las companias pueden alentar compras por volumen al ofrecer descuentos por cantidad,
6rdenes abiertas y acuerdos de bonificaciones. Por ejemplo, una compafiia puede ofrecer
descuentos sobre los precios de venta. Dichos altos porcentajes de descuento animan a los
clientes a comprar mas.

Fijacién de precios de bienes de consumo

En la actualidad, es imprescindible una respuesta rapida a los distintos mercados
cambiantes en el ambiente de los negocios. Por ejemplo, en la industria de los bienes de
consumo, los precios cambian diariamente. Para asegurar que los precios de los productos
estén siempre actualizados, es posible que los negocios en la industria de los bienes de
consumo necesiten establecer formulas de precios que se calculen segun los precios de
dichos bienes.



Administracion flexible de precios

En las industrias competitivas y orientadas al cliente es necesario que la fijacién de precios
sea flexible. La mayor parte de las compafiias requieren varios métodos distintos de ajuste
de precios, incluyendo el uso de importes especificos positivos o negativos, porcentajes del
precio o costo actual o fijacion de precios con base en férmulas.

Ideas en Accidn: La ventaja competitiva

Los siguientes ejemplos son los problemas tipicos que se presentan durante los procesos de
Fijacion avanzada de precios. Para cada ejemplo, se describe el activador de negocios
correspondiente que puede utilizarse para resolver cada problema. También se proporciona
informacion relacionada con el rendimiento de la inversién cuando corresponde.

¢ Cual es la mejor manera de implementar
todas nuestras distintas perspectivas de
fijacion de precios?

Necesitamos un sistema funcional de
seguimiento para las ventas y
acreditaciéon automatica de los clientes.
¢ Qué bonificaciones ofrece el sistema
Fijacion avanzada de precios para los
clientes?

¢ Coémo pueden automatizarse nuestras
metodologias de control y supervision de
cambios de precios y los ajustes de
precios?

¢ Coémo podemos dar flexibilidad a
nuestro sistema de precios?

¢ Como pueden los distribuidores de
componentes electronicos manejar los
acuerdos que hacen con proveedores que
incluyen las fluctuaciones de precios y
costos asociados con componentes
electronicos?

Utilice el programa Lista de ajustes de la fijacion avanzada de precios
para administrar fijaciones complejas de precios. Las matrices de
fijacién compleja de precios se desglosan en listas pequefias, mas
administrables que se agrupan por bonificaciones, promociones,
ofertas de temporada, etc.

Las aplicaciones de bonificaciones y acumulaciones del sistema
Fijacion avanzada de precios de J.D. Edwards proporciona la funcion
de acumulacion de ajustes de precios en cuentas definidas del Libro
mayor para fines de elaboracion de informes o de facturacién o para la
administracion de bonificaciones. Dicha administracion de
bonificaciones dara seguimiento a las ventas de clientes en un archivo
de historial y acreditando luego a los clientes cuando alcancen limites
especificados de ventas.

Esta funcion del sistema Fijacién avanzada de precios promueve altos
volumenes de ventas y aumenta los ingresos. A la larga, ofrecer
bonificaciones a los clientes aumenta también la satisfaccion de los
mismos.

Utilice la aplicacion Aprobaciones de precios del sistema Fijacion
avanzada de precios para configurar un proceso y un flujo de trabajo
para la aprobacion de los cambios de precios. Estos cambios de
precios son automaticos y se autodocumentan y dirigen a través del
procesamiento de flujos de trabajo para que el personal
correspondiente dentro de su organizacion pueda aprobar los cambios.

Utilice las reglas de varios niveles de fijacion de precios del sistema
Fijacion avanzada de precios cuando el objetivo son los diversos
mercados con componentes de fijacion flexible de precios de varios
niveles que define para clientes y articulos independientes, o para
grupos de clientes y articulos.

La funcion Embarque y débito de J.D. Edwards permite a los
distribuidores administrar, dar seguimiento y enviar los acuerdos de
bonificaciones de sus proveedores. El procesamiento de Embarque y
débito no cambia el costo de un articulo en el sistema; sin embargo,
permite que el costo posterior a la venta afecte el calculo del margen
bruto de utilidad y los numeros de las comisiones por ventas.



¢ Cémo podemos implementar los
descuentos por volumen?

¢Existen estructuras de fijacion de
precios que admitan precios basados en
la moneda, unidad de medida de venta y
“ofertas por tiempo limitado”?

¢ Cémo podemos utilizar acuerdos de
mercancias gratis al fijar los precios de
nuestros productos?

¢ Coémo pueden las industrias de bienes
de consumo actualizar los precios?

¢ Cémo podemos administrar nuestros
complejos esquemas de fijacion de
precios para cubrir la amplia variedad de
situaciones industriales, competitivas,
geograficas y reguladoras?

¢ Como podemos cotizar y fijar precios de
configuraciones personalizadas?

Utilice las listas de precios del sistema Fijacién avanzada de precios
para actualizar los descuentos sobre el precio por volumen al
configurar las especificaciones de cantidad, importe y peso.

El sistema Fijacién avanzada de precios esta configurado para
manejar con facilidad la fijacion de precios con fecha de vigencia en
distintas monedas y en varias unidades de medida del articulo.

Utilice el sistema Fijacién avanzada de precios para ajustar precios de
ofertas de mercancia gratis. Defina la forma en la que el sistema aplica
el factor al costo de las mercancias gratis en el precio de los productos
vendidos.

Utilice los archivos de variables del sistema Fijacion avanzada de
precios para la actualizacion diaria de precios. Configure formulas
especificas de fijacion de precios para calcular los precios con
cambios.

Para mejorar su capacidad de documentar los detalles especificos de
cualquier esquema particular de fijacion de precios, utilice la
herramienta de anexioén para objetos de multimedia. Puede anexar
directamente cualquier objeto de multimedia a sus aplicaciones de
estructuras de fijacion de precios. Esto le proporciona mayor control
sobre los procesos y sistemas de su negocio.

El sistema Fijacién avanzada de precios proporciona a los clientes
cotizaciones automaticas de precios al ordenar un articulo. Estas
cotizaciones de precios admiten configuraciones, juegos de articulos y
articulos estandar.

Descripcion general del sistema Fijacion avanzada de precios

Contar con la capacidad de perfeccionar o reemplazar las estrategias de fijacion de precios
en forma rapida y eficaz en respuesta a las condiciones cambiantes del mercado puede ser
una ventaja competitiva. Las compafias que reaccionan con lentitud dan a la competencia
una ventaja inmerecida. Para reaccionar rapidamente a las condiciones cambiantes de la
fijacion de precios, una compafiia necesita un sistema flexible de ajuste de precios.

Los beneficios de la implementacion del sistema de ajustes flexibles de precios incluyen:

o Mejorar la rentabilidad y la competitividad mediante una fijacién de precios mas
precisa de acuerdo con los sectores del mercado y las caracteristicas de los

productos

e Brindar a los departamentos de ventas y mercadotecnia la libertad de desarrollar
estrategias de fijacion de precios para alcanzar los distintos sectores del mercado

e Tener la capacidad de reaccionar rapida y eficazmente a las estrategias de fijacion
de precios de la competencia y a las condiciones de mercadotecnia

J.D. Edwards le permite ajustar la fijacion de precios base mediante una de las dos

soluciones de ajuste de precios:



o Elmddulo de ajustes estandar de precios o fijacién de precios base, el cual se
encuentra disponible con el sistema Administracién de érdenes de venta. Debe
utilizar los ajustes estandar de precios si sus procedimientos de fijacion de precios
no requieren las funciones que ofrece el sistema Fijacion avanzada de precios.

¢ El sistema Fijacion avanzada de precios, el cual es un sistema de software adicional
integrado al disefio de precios base.

Funciones del sistema Fijaciéon avanzada de precios

Debido a que la fijacion de precios es probablemente uno de los aspectos mas complejos de
su compafiia, tal vez le lleve un tiempo considerable planificar, establecer y actualizar la
informacion sobre la fijacion de precios. El sistema Fijacién avanzada de precios simplifica la
configuracion y actualizacion de la fijacién de precios. La configuracion del sistema Fijacion
avanzada de precios es sencilla y requiere un minimo de mantenimiento.

El sistema Fijacion avanzada de precios proporciona flexibilidad al realizar este proceso. Es
posible ajustar facilimente los precios de cada promocion o acuerdo y después combinar los
ajustes en una estructura o lista de fijacion de precios. Dentro de cada lista, puede definir
ajustes ilimitados de precios. También puede combinar descuentos y promociones regulares
dentro de la misma lista, lo que le permite aplicar varios ajustes a cada linea de la orden de
venta.

Clientes y grupos de articulos

Al agrupar clientes y articulos, puede incluir una amplia gama de sectores del mercado y
lineas de productos. El uso de grupos de clientes y articulos lo libera de la tediosa tarea de
configurar la informacion de ajustes de precio de cada articulo y cliente.

Ademas, la Fijacion avanzada de precios proporciona flexibilidad para trabajar con grupos de
fijacion de precios. Puede crear ajustes para un solo articulo, un solo cliente, grupos de
articulos o grupos de clientes. Los clientes pueden identificarse como Vendido a, Direccion
de entrega, Direccion principal.



Los siguientes graficos muestran las diferencias entre la fijacion de precios base provista por
el sistema Administracion de 6rdenes de venta y la fijacion de precios disponible en el
sistema Fijacion avanzada de precios:
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Mesa de trabajo para fijacion de precios

Puede utilizar el programa Mesa de trabajo para fijacion de precios (P45501) para ver
informacion variada relacionada con la fijacion de precios en una sola pantalla. Puede
establecer todos los escenarios y situaciones de fijacion de precios para simplificar el
mantenimiento de la estructura de fijacion de precios y reducir la cantidad de consultas del
cliente.

Después de crear los filtros para los registros de consulta, puede actualizar los registros de
ajuste de precios en forma global en la pantalla Modificaciones globales de ajustes de
precios y también modificar o copiar registros existentes para crear otros nuevos.

Listas de precios del cliente

Puede crear y actualizar las listas de precios del cliente basandose en la informacion de
fijacion avanzada de precios y luego retransmitirlas a los clientes.

Acumulaciones de ajustes

Puede hacer que el sistema acumule el importe de un ajuste en lugar de aplicar el ajuste a la
linea de la orden. Tal vez desee hacer esto para:

e Asignaciones de cooperativas y de publicidad
e Comisiones

e Regalias basadas en el producto o cliente

Tipos de ajustes de precios

Los ajustes le permiten gran flexibilidad en la definicion de las listas de fijacion de precios.
Puede ajustar el precio de la siguiente manera:

e Por un porcentaje especificado del precio base.
e Por un porcentaje del precio neto vigente.

e Por un porcentaje del importe de su costo.

e Por un importe especifico.

e Por una tarificacién graduada para varios descuentos en la linea de 6rdenes de
venta. La tarificacion graduada puede basarse en la cantidad, el peso o el importe.

e Conforme a una férmula. Por ejemplo, puede crear formulas que:
e Hagan referencia a un campo en el detalle de érdenes de venta.

¢ Obtengan datos de las tablas de variables si es necesario crear la fijacion de
precios para articulos cuyos precios fluctian con frecuencia.

e Conforme a una sustitucion de precio. Puede sustituir un precio mediante un ajuste
que reemplace el precio base con el precio que se defina en el ajuste de sustitucion.
También puede especificar las reglas de redondeo para el calculo de un precio
unitario y anexar las reglas a los ajustes.

e Conforme a uno de los programas personalizados de su compafiia.

Puede especificar grupos de listas de precios para los ajustes. Debe agrupar los ajustes de
precios en categorias que representan descuentos, promociones, impuestos o fletes.
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Ofertas por tiempo limitado

Para cada ajuste, puede definir una fecha de vigencia inicial y final. Por ejemplo, para fijar el
precio de una promocion durante el mes de mayo, puede definir un rango de fechas de
vigencia del 1 al 31 de mayo.

Fijacion de precios en varias monedas

Puede configurar y actualizar la fijacion de precios por monedas. Si se realizan ventas en
monedas multiples, el sistema puede obtener la moneda del archivo de precios base y los
ajustes de la fijacion avanzada de precios conforme a la moneda de la orden de venta. Si no
se encuentran ajustes de la fijacion precios en la moneda de la orden, el sistema utiliza la
moneda base.

Varias unidades de medida

Puede utilizar el programa Conversién de UM del Maestro de articulos (P41002) en el
sistema Administracion de inventario para especificar varias unidades de medida con el fin
de establecer los precios base y los ajustes. Por ejemplo, puede especificar que el sistema
utilice tarimas de carga como primera unidad de medida de busqueda. Si el sistema no
encuentra ninguna, puede especificar que utilice cajones como segunda medida y luego
cajas.

Ademas, puede utilizar reglas de limites para configurar los ajustes basandose en la
cantidad que el cliente adquiere. Al utilizar varias unidades de medida, puede aplicar un valor
del factor de ajuste en funcién de una unidad de medida distinta que la definida de
descuento por volumen de compra.

Incentivos por volumen y ventas por mayor volumen

Los incentivos por volumen le permiten ofrecer un descuento sobre el precio en el registro de
las 6rdenes de venta de un producto o grupo de productos. Puede basar el descuento en los
importes, los porcentajes o los precios de reposicion. Puede configurar un ajuste de incentivo
por volumen basandose en una tarificacion unilinear o una graduada.

Si desea recomendar a los clientes que compren una cantidad mayor para recibir un precio
inferior, puede especificar ajustes y un porcentaje de tolerancia con el fin de determinar
cuando el sistema debe enviar un aviso que informe que una linea de érdenes califica para
un aviso de ventas por mayor volumen.

Mercancia gratis

Generalmente, la mercancia gratis consiste en articulos promocionales que contribuyen a
promocionar, mostrar o acompanar el producto que se ordena. Por ejemplo, tal vez desee
que, para ciertos productos, la mercancia gratis sea una caja de presentacion, carteles o
articulos promocionales adicionales que se utilizan para promover una venta.



Cuando se define un ajuste, se determina la forma en la que el sistema aplica la mercancia
gratis. Puede relacionar cualquier ajuste con la mercancia gratis. También puede definir
distintos tipos de mercancia gratis en un catalogo de mercancia gratis. El catalogo de
mercancia gratis permite al cliente escoger la mercancia gratis que recibira en el caso de
una orden que califica.

Descuentos por volumen de compra

Se recompensa a los clientes que compran por volumen mediante descuentos de precio
segun la cantidad, el peso o el precio total de una orden. Cuando se definen los tipos de
ajuste, debe definir el tipo de descuento por volumen de compra que desea utilizar.

Estructuras de compra

Una estructura de compras se utiliza para administrar y personalizar una fijacion de precios
para un cliente en funcion de la estructura de su organizacién. Permiten que el sistema
personalice los ajustes y las bonificaciones aplicables a un cliente.

Acumulaciones

Las Instrucciones de contabilidad automatica (ICA) le permiten configurar las cuentas de
pasivos para regalias, comisiones y bonificaciones. Las acumulaciones no afectan el precio
de la orden, pero se crean los correspondientes asientos por gastos/pasivos cuando se
utiliza el programa Actualizacién de ventas.

Bonificaciones

Los negocios utilizan bonificaciones para alentar a los clientes a comprar un volumen mayor
de mercancia o de servicios. Puede calcular las bonificaciones de acuerdo al importe total, la
cantidad o el peso de varias 6rdenes. Puede definir los limites de bonificaciones y asi
establecer las reglas para la generacion de érdenes con nota de crédito. También puede
crear bonificaciones de comprobante de venta del proveedor que sean elegibles conforme a
la venta de productos destinada a clientes o grupos de clientes determinados.

Detalle de impresion flexible de facturas

La definicion del tipo de ajuste determina si el sistema imprime informacién sobre ajustes en
las facturas.

Ajustes de nueva fijacion de precios

Puede acumular cantidades, pesos o importes en una orden y luego aplicar los descuentos
conforme a la cantidad, peso o importe totales.

Negociacion de precios en linea

Al tomar la orden de un cliente, puede negociar precios y revisar los resultados. Puede
cambiar el calculo de precios hasta que ambas partes estén satisfechas. El sistema actualiza
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el margen de utilidades en forma automatica a medida que usted hace los cambios, lo cual le
permite verificar que se encuentra dentro de las pautas establecidas.

Aprobaciones de precios

Cuando necesite crear o cambiar precios, puede configurar un proceso para enviar
automaticamente los precios nuevos o modificados para su aprobacién. La aprobacion de
precios se canaliza a través del sistema de herramientas para el flujo de trabajo de J.D.
Edwards.

Procesamiento de acuerdos de envio y débito

Los proveedores que tienen acuerdos con sus distribuidores segun las fluctuaciones de
precios en la industria electronica pueden utilizar el sistema Procesamiento de embarque y
débito para definir, ajustar y procesar acuerdos y administrar las reclamaciones resultantes
de los acuerdos. El sistema Fijacion avanzada de precios admite la funcion de envio y
débito.

Fijacion avanzada de precios en Compras

El sistema Fijacion avanzada de precios esta disefiado en torno a los conceptos clave que
sustentan una amplia variedad de estrategias de fijacion de precios, desde las simples
promociones de productos hasta los acuerdos mas sofisticados con los clientes. La
integracion de las funciones del sistema Fijacién avanzada de precios con el sistema
Compras proporciona mas detalles al cliente acerca de los descuentos por volumen que
otorgan los proveedores. Puede actualizar las tarifas y los detalles de ajustes.

Entre las funciones del sistema Fijacion avanzada de precios que se integran con el sistema
Compras se encuentran:

e Varios ajustes por linea

o Definicion detallada de funciones de ajuste

e Secuencias de busqueda jerarquica de ajustes

e Caracteristicas de la fijacion de precios especifica de las 6rdenes
e Procesamiento de mercancia gratis

e Revision en linea del historial de ajustes

Las secciones que requieren acciones especificas para los ajustes de 6rdenes de compra se
especifican bajo el encabezado "Uso de la fijacién avanzada de precios para Compras".
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Configuracion del sistema

Puede configurar el sistema Fijacién avanzada de precios de manera que satisfaga las
necesidades de su compania. El sistema Fijacién avanzada de precios se integra con el
sistema Administracion de érdenes de venta para obtener una mayor eficacia y exactitud.

El sistema Fijacion avanzada de precios cuenta con las siguientes funciones de

configuracion.

Constantes del sistema | 55 constantes proporcionan al sistema los siguientes tipos de informacion:

Las constantes del sistema determinan la informacion predeterminada
de todo el sistema.

Las constantes de la fijacion de precios determinan la informacién de
fijacion de precios.

Las constantes de control de batches determinan si una aplicacién
requiere la aprobacién de la administracion y control de batches.

Las constantes de sucursal/planta controlan las transacciones cotidianas
dentro de una sucursal/planta.

El formato de ubicacion determina la forma en la que se identifican los
lugares de almacenamiento de articulos en una sucursal/planta.

La disponibilidad de articulos define la forma en la que el sistema calcula
el numero de articulos que contiene cada sucursal/planta.

Instruc'c'iones de i Las ICA proporcionan al sistema Administracion de érdenes de venta la
contabilidad automatica  jyformacion contable y las relaciones con el Libro Mayor para interactuar con el
(ICA) sistema Contabilidad general.

Es necesario configurar las siguientes funciones del sistema Fijacion avanzada de precios en
otros sistemas, tales como Administracion de inventario, Compras, Administracion de
ordenes de venta y Contabilidad general:
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Modificaciones del Libro peqe introducir codigos de categoria con los que puede crear grupos de clientes.

de direcciones

Maestro de articulos

Informacion sobre
sucursal/planta de
articulos

Instrucciones de
facturacion al cliente

Instrucciones a
proveedores

Costos descargados

Unidades de medida
estandar

Consulte también

Puede definir los niveles de compras y ventas. Puede definir los precios de las 6rdenes
de venta al nivel del articulo, sucursal/planta del articulo o ubicacién dentro de una
sucursal/planta.

Para las 6rdenes de compra, el sistema utiliza el nivel de precio de compra para
identificar si el sistema obtiene el costo unitario de la tabla Costos de articulos (F4105) o
de la tabla Catalogo/precios de proveedores (F41061).

Puede introducir cddigos de categoria con los que puede crear grupos de articulos.

Puede configurar informacién de clientes, como por ejemplo, Lista de ajustes de precios o
grupo de clientes, que el sistema utiliza como precio predeterminado.

Puede configurar informacion de proveedores, como por ejemplo, Lista de ajustes de
precios o grupo de proveedores, que el sistema utiliza como precio predeterminado.

Puede configurar los costos descargados para especificar los costos que exceden el
precio de compra de un articulo, como pueden ser cargos por entrega, comisiones de
corretaje, etc.

Puede configurar las unidades de medida estandar para todos los articulos de cada
sucursal/planta y asi convertirlas a la unidad de medida de fijacién de precios
especificada.

O Trabajo con Direcciones en la guia Libro de direcciones

O Registro de informacién del Maestro de articulos en la guia Administracion de

inventario

Registro de informacién de sucursal/planta en la guia Administracion de inventario

Configuracion de unidades de medida estandar en la guia Administracion de

inventario

Definicion de instrucciones de compra de proveedores en la guia Compras

Configuracion de costos descargados en la guia Compras
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Configuracién de constantes del sistema de fijaciéon avanzada
de precios

Configure las constantes del sistema para determinar las funciones a realizar. Por ejemplo, si
tiene varias sucursales/plantas y utiliza diferentes unidades de medida para los articulos en
cada una, puede configurar una constante del sistema para convertir automaticamente las
unidades de medida por sucursal. Las constantes del sistema se aplican a todas las
sucursales/plantas. No puede personalizar las constantes del sistema de cada
sucursal/planta.

Para el sistema Fijacion avanzada de precios, las constantes del sistema definen la forma en
la que el sistema obtiene los precios para los ajustes de 6rdenes de compra y venta. Cuando
configura los precios base y los ajustes, puede utilizar varias unidades de medida y rangos
de fecha de vigencia. El sistema obtiene el costo unitario de una linea de detalle de una
orden de venta basandose ya sea en la unidad de medida de la transaccion, la unidad de
medida de compra o la unidad de medida principal. Ademas, puede obtener el precio
basandose en fechas especificas del proceso de una orden. Por ejemplo, puede basar el
precio de venta en la fecha en la que el articulo se embarca con respecto a la fecha en la
que se introduce la orden en el sistema.

Nota

Si utiliza el sistema Fijacién avanzada de precios para Compras, puede utilizar la constante
del sistema, Precio de venta basado en la fecha, para determinar la fecha que utiliza el
sistema para obtener un precio base o un ajuste valido para la orden de compra. Puede
basar el precio en la fecha del sistema, la fecha de la orden o de la transaccion, la fecha
solicitada o la fecha de recepcion de los articulos. En el sistema Compras, la fecha de envio
es en realidad la fecha en la que se recibe la mercancia, la Fecha de recepcion, y no puede
utilizar la opcion Fecha de facturacion.

» Para configurar las constantes del sistema

En el ment Configuracién de administracion de 6rdenes de venta (G4241), escoja
Constantes de sucursal/planta.

1. Enla pantalla, Trabajo con constantes de sucursal/planta, escoja Constantes del
sistema del menu Pantalla.
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PeopleSoft.

Censtantes del sistema

OK  Cancelar Herramientas |

g X

[ Conversian de unidades de medida por sucursal
¥ Actualiz cost promm en linea

[ Gontrol de ECS

[ Activar mensajes PPAT en Internet

[ Redondea cientfico

[T Usar conj cliente

(] Regla de fecha ascendente de envin

Permitir otes duplicados

UDM para obtener precio de venta
UDM para obtener precio de compra
Pcio venta seqln fecha

C0d caten bonificacion compra

Progr preferencia

j?ﬂjﬂﬁﬂ

UM ohtencidn preferencia

En la pantalla Constantes del sistema, introduzca la informacioén correspondiente en
los siguientes campos:

o UDM para obtener precio de venta
e Pcio de vta segun fecha

También puede introducir la informacién correspondiente en los siguientes campos si
utiliza el sistema Fijacién avanzada de precios para Compras:

e UDM para obtener precio de compra
e (Cdd categ bonificacion compra
Si utiliza las preferencias avanzadas, llene los siguientes campos:
e Progr preferencia
e UM obtencion preferencia

Haga clic en OK.
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Descripcion de los campos

Descripcion

UDM para obtener precio
de venta

Pcio de vta segun fecha

UDM para obtener precio
de compra

Cad categ bonificacion
compra

Progr preferencia

UM obtencion preferencia

Glosario

Es un codigo que especifica la unidad de medida que el sistema usa
para obtener los precios base y los ajustes de precio durante el
procesamiento de 6rdenes de venta, administracion de servicios y
garantias y el tramite de envio y débito. El sistema le permite definir sus
precios base en la tabla que contiene el archivo Precio base (F4106) y
los ajustes de precio en la tabla Detalle de ajustes de precios (F4072)
en varias unidades de medida.

Si no se encuentran el precio base o los ajustes de precios en la unidad
de medida especifica, el sistema usara la unidad de medida primara del
articulo.

Es un cédigo que determina la forma en la que el sistema actualiza la
Fecha de vigencia del precio en los archivos Encabezado de 6rdenes
de venta (F4201) y Detalles de 6rdenes de venta (F4211). En el sistema
Administracion de 6rdenes de venta, el sistema usa la Fecha de
vigencia del precio para obtener el precio base del archivo Encabezado
de 6rdenes de venta (F4106) y los ajustes de precio del archivo Detalles
de 6rdenes de venta (F4072).

Es un cédigo que representa la unidad de medida que el sistema
obtiene para el precio base de compra (F41061) durante el
procesamiento de 6rdenes de compra.

Si especifica la unidad de medida de la transaccion o fijacion de precio y
el sistema no encuentra un registro en dicha unidad de medida, el
sistema repetira el proceso usando la unidad de medida principal del
articulo.

Es un numero que determina cual es el codigo de categoria que usara
el sistema en los criterios para la comparacion de inclusion.

Es un cddigo definido por el usuario (40/AP) que identifica el programa
de preferencias avanzadas que el sistema usa al solucionar las
preferencias. El programa de preferencias avanzadas determina las
preferencias que el sistema soluciona mediante la funcion de
preferencias avanzadas. No es posible actualizar los programas de
preferencia directamente mediante los codigos definidos por el usuario,
sin embargo es posible actualizarlo mediante el programa Lista de
ajustes de precios (P4070).

Es un cédigo que especifica la unidad de medida que el sistema usa
para obtener los ajustes de preferencia avanzados durante el
procesamiento de 6rdenes de venta. El sistema permite definir los
ajustes de preferencia avanzada en la tabla Detalles de ajuste (F4072)
en varias unidades de medida.

Si especifica la unidad de medida de la transaccion o fijacion de precios
y el sistema no encuentra un registro en esa unidad de medida, el
sistema repite el proceso usando la unidad de medida primaria del
articulo.
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Consulte también
0 Configuracion de constantes en la guia Administraciéon de inventario

Configuracién de constantes de fijacién de precios

El sistema utiliza la informacion de las constantes de fijacion de precios para controlar qué
sistemas, Administracion de 6rdenes de venta, Compras o ambos, utilizan Fijacion avanzada
de precios. Ademas, pude asignar los caracteres especiales que se utilizan en las formulas
de precio para ajustes de 6rdenes de venta o compras. También puede especificar si desea
que se apliquen las aprobaciones de fijacion de precios.

Al igual que las constantes del sistema, las constantes de fijacion de precios se aplican a
todas las sucursales/plantas. Sin embargo, no es posible personalizar la configuracién para
cada sucursal/planta.

» Para configurar las constantes de fijacion de precios

En el ment Configuracién de administracion de 6rdenes de venta (G4241), escoja
Constantes de sucursal/planta.

1. En la pantalla Trabajo con constantes de sucursal/planta, escoja Constantes de
precios en el menu Pantalla.

PeopleSoft.

Constantes de fijacién de precios

0K Cancelar Herramientas |

5]
Fijac avanz pcio venta (YN N .

! n (Hm Simhbolo identif tabla variables &
Fijat avanzada precios compra (/M) M Simbolo identificacion UM ’—%
Requerir aprab precio (v

a pren P i N Simbolo identificacidn moneda ]
Métadn abtencidn ajuste
! ’2_ Simb identificacion campo base datos 2
Estructuras de compra Constantes de promociones
Tipo estruc fijacion precio ventas Indic Sist promociones ’7
sUsar direccian entrega? Ind Solucién varias promociones ’IJ_

2. Enla pantalla Constantes de fijacion de precios, llene los siguientes campos:

¢ Fijac avanz pcio venta (Y/N)
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3.

¢ Fijac avanzada precios compra (Y/N)
e Requerir aprob precio (Y/N)
e Método obtencion ajuste

Llene los siguientes campos para especificar los operandos para los calculos de
fijacion de precios:

e Simbolo identif tabla variables

e Simbolo identificacion UM

e Simbolo identificacion moneda

e Simb identificacion campo base datos

Si utiliza estructuras de compra para organizar los ajustes de fijacion de precios,
llene los siguientes campos:

e Tipo estruc fijacion precio ventas
e ;Usar direccion entrega?
Si utiliza administracion de ascensos, llene los siguientes campos:
e Indic Sist promociones
¢ Ind Solucién varias promociones

Haga clic en OK.

Después de configurar o cambiar las constantes de fijacién de precios, debe salir del

sistema para que se realicen los cambios.

Descripcion de los campos

Descripcion

Glosario

Fijac avanz pcio venta (Y/N) Es un cddigo que indica como determinara el sistema el precio de los

articulos dentro de su sistema.

Y El sistema utilizara fijacién de precios avanzada.
N El sistema NO utilizara la fijaciéon de precios avanzada.

Simbolo identif tabla Es un caracter que se desea utilizar para identificar una tabla de

variables

variables de fijacion avanzada de precios de su sistema. Al registrar el
nombre de una tabla precedido por este caracter, el sistema lo reconoce
como nombre de tabla en el calculo de fijacion de precios de férmula.
Los valores de las funciones matematicas, numéricas y alfabéticas (por
ejemplo: +,-,*,/), no son validos en este campo.
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Simbolo identificacion UM Es un caracter que se desea utilizar para identificar una unidad de
medida en las féormulas de fijacion avanzada de precios. Al registrar la
unidad de medida precedido por este caracter, el sistema reconoce el
registro como unidad de medida en el calculo de fijaciéon de precios de
férmula. Los valores de las funciones matematicas, numéricas y

*

alfabéticas (por ejemplo: +,-,*,/), no son validos en este campo.

Simbolo identificacion Es un caracter que se desea utilizar para identificar un cédigo de divisa

moneda en las férmulas de fijacion avanzada de precios. Al registrar el cédigo de
divisa precedido por este caracter, el sistema reconoce el registro como
cédigo de divisa en el calculo de fijacion de precios de formula. Los
valores de las funciones matematicas, numéricas y alfabéticas (por
ejemplo: +,-,*,/), no son validos en este campo.

Simb identificacion campo Es un caracter que se desea utilizar para identificar los campos de base

base datos de datos en las formulas de fijacion avanzada de precios. Al registrar el
codigo de divisa precedido por este caracter, el sistema reconoce el
registro como campo de base de datos en el calculo de fijacidon de
precios de formula. Los valores de las funciones matematicas,
numeéricas y alfabéticas (por ejemplo: +,-,*,/), no son validos en este

campo.
Fijac avanzada precios Use este campo para especificar si se aplica la fijacion de precios
compra (Y/N) avanzada al precio de compra. Los valores admisibles son:

Y Aplicar la fijacidon de precios avanzada al precio de compra.
N Aplicar los ajustes de precios estandar al precio de compra.

Requerir aprob precio (Y/N) Es un valor que especifica si el usuario desea aplicar todos los cambios
de precios efectuados a través del flujo de trabajo de aprobacion de
precios.

Y Aplique el flujo de trabajo de la aprobacién de precios.
N No no aplique el flujo de trabajo de la aprobacion de precios.

Configuracion de las ICA para Fijacion avanzada de precios

Las instrucciones de contabilidad automatica (ICA) proporcionan las reglas que el sistema
utiliza para crear asientos en el Libro mayor en forma automatica. Todas las aplicaciones
que contabilizan asientos en el Libro mayor utilizan las ICA.

Para los sistemas de Distribucién, debe crear las ICA para cada combinacion Unica de
compaifiia, tipo de documento y clase de Libro mayor que se piensa utilizar. Cada ICA se
dirige a una cuenta especifica del Libro mayor que incluye una unidad de negocios, una
cuenta objeto y una cuenta auxiliar.

Una vez que haya definido las ICA, el sistema puede registrar correctamente las
transacciones.

Cuando se ejecuta una actualizacién de ventas, el sistema crea asientos en las cuentas de
inventario, en las de gastos del costo de ventas y en las de ingresos de las érdenes.
También puede compensar los gastos de fletes, impuestos o cualquier otro cargo
relacionado con las érdenes.

Las ICA le permiten dirigir la forma en que las transacciones de las érdenes de venta crean
distintos asientos de diario. Cada ICA contiene combinaciones de:
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¢ Compaiiia

e Tipo de documento

¢ Clase de Libro mayor

e Cuenta del Libro mayor

Puede crear varias combinaciones para dirigir los asientos de diario a diferentes cuentas de
compensacion. Por ejemplo, las érdenes telefonicas pueden afectar cuentas del Libro mayor
distintas de aquellas 6rdenes que se reciben en el mostrador.

Nota

Las ICA no se utilizan en los ajustes de 6rdenes de compra en el sistema Fijacion avanzada
de precios para Compras. Por ejemplo, el sistema no crea asientos por los descuentos
adicionales que se aplican al costo unitario cuando coteja un comprobante con un recibo.

ICA utilizadas en el sistema Fijacion avanzada de precios

4270 Ajustes de
precios

4280 Bonificaciones
por pagar

4234 Envio y débito

Especifica la cuenta de descuentos sobre ventas de los asientos que crea la
aplicacion Actualizacion de ventas a clientes.

Especifica cuentas de acumulacion para asientos de compensacion.

Especifica las cuentas temporales de acumulacién que se reconocen como una
reduccion del costo de ventas.

Después de revisar y modificar las ICA existentes conforme a las necesidades de su
compania, tal vez deba configurar articulos ICA adicionales.

Antes de comenzar

Verifique que se haya configurado la informacién del Maestro de cuentas.

Verifique que se hayan configurado las compafiias.

0O 0O 0 O

Verifique que se hayan configurado los tipos de transacciones.
Verifique que se hayan configurado los tipos de documento.
Verifique que se hayan configurado las clases de Libro mayor.

Determine los numeros de cuenta para el registro de transacciones.
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» Para configurar las ICA para el sistema Fijacion avanzada de precios

En el menu Configuracién de administracion de 6rdenes de venta (G4241), escoja
Instrucciones de contabilidad automatica.

1. En la pantalla Trabajo con ICA, localice la ICA y haga clic en Seleccionar.

2. Enla pantalla Modificaciones de cuenta, introduzca la informacién correspondiente
en los siguientes campos:

e Cia
e Tpdoc
e CatL/M

e Sucursal planta
e Cuenta objeto
e Cuenta auxiliar
3. Introduzca el texto de memo de cada tabla ICA, si es necesario, al escoger Anexos
del menu Pantalla.

4. Haga clic en OK para modificar la cuenta.

La clase de Libro mayor que se utiliza para las ICA es el valor predeterminado que se
encuentra en el campo Compensacién del L/M en la pantalla Definiciones de ajustes. Si el
campo Compensacion del Libro mayor esta en blanco, se utiliza el valor del cédigo de
clasificacion del Libro mayor de la orden de venta.

Si el ajuste es por modificacion, no se utilizan las ICA (4270 y 4280) del sistema Fijacion
avanzada de precios.

Descripcion de los campos

Descripcion Glosario

Cia Es un cédigo que identifica a una organizacion especifica, fondo u otra
entidad de elaboracién de informes. El codigo de la compafiia ya debe
existir en la tabla Constantes de la compairiia (FO010) y debe identificar
a una entidad de elaboracion de informes que tiene un balance general
completo. En este nivel, puede tener transacciones entre compainias.

Nota: puede usar la comparia 00000 para los valores predeterminados,
tales como fechas e instrucciones de contabilidad automatica. No puede
usar la compafia 00000 para registros de transacciones.
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Tp doc

CatL/M

Es un codigo definido por el usuario (00/DT) que identifica el origen y
proposito de la transaccién. J.D. Edwards reserva varios prefijos para
tipos de documento, por ejemplo, comprobantes, facturas, recibos y
hojas de control de tiempo. Los prefijos reservados para los codigos de
tipos de documento son:

P

Documentos de Cuentas por pagar.
R

Documentos de Cuentas por cobrar.
T

Documentos de horas y pagos.

I

Documentos de Inventario.

0]

Documentos de 6rdenes de compra
S

Documentos de 6rdenes de venta

Es un cédigo definido por el usuario (41/9) que identifica la
compensacion del Libro mayor que el sistema usa cuando busca la
cuenta en la que asienta la transaccion. Si el usuario no desea
especificar un cdédigo de categoria, puede introducir cuatro asteriscos
(****) en este campo.

Pueden utilizarse las instrucciones de contabilidad automatica (ICA)
para definir tipos de cuentas de compensacion automatica para los
sistemas Inventario, Compras y Manejo de érdenes de venta. Puede
asignar codigos de clasificacion del L/IM como se muestra:

IN20 Ordenes de embarque directo

IN60 Ordenes de transferencia

IN80 Ventas de inventario El sistema puede generar asientos
contables con base en una sola transaccion. Por ejemplo, la venta de
un solo articulo de inventario puede generar asientos contables
similares a los siguientes:

Ventas de inventario (Débito) Xxxxx.xx

Ventas de inventario de C/C (Crédito) Xxxxx.xx
Categoria de contabilizacién: IN8O

Inventario en existencias (Débito) xxxxx.xx
Costo de ventas de inventario (crédito) xxxxx.xx

El sistema utiliza el codigo de categoria y el tipo de documento para
encontrar la ICA.
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Sucursal planta

Cuenta objeto

Cuenta auxiliar

Es un codigo alfanumérico que identifica una entidad separada dentro
de un negocio para el que desea dar seguimiento a los costos. Por
ejemplo, una unidad de negocio puede ser una ubicacion de almacén,
trabajo, proyecto, centro de trabajo, sucursal o planta.

Puede asignar una unidad de negocio a un documento, entidad o
persona para fines de informes de responsabilidad. Por ejemplo, el
sistema proporciona informes de cuentas por pagar y cuentas por
cobrar por unidad de negocio para dar seguimiento al equipo por
departamento responsable.

La seguridad de unidad de negocio puede impedirle ver informacion
acerca de las unidades de negocio a las que usted no tiene acceso
autorizado.

--- INFORMACION ESPECIFICA DE LA PANTALLA---

Si deja este campo en blanco, el sistema usa la unidad de negocio que
introdujo en la orden de trabajo, en el campo Cargo a la unidad de
negocio.

Es la parte de una cuenta del Libro mayor que se refiere a la division
del Cédigo de costo (como ejemplo: mano de obra, materiales y equipo)
en subcategorias. Por ejemplo, puede dividir el cédigo de costo para la
mano de obra en tiempo regular, tiempo extra y gastos indirectos.

Nota: si esta usando catalogos de cuentas flexible y la cuenta objeto
esta configurada con 6 digitos, J.D. Edwards le recomienda usar los 6
digitos. Por ejemplo, introducir 000456 no es lo mismo que introducir
456, porque si introduce 456, el sistema introduce tres espacios en
blanco para llenar un objeto de 6 digitos.

Es una subdivisién de una cuenta objeto. Las cuentas auxiliares
incluyen registros detallados de la actividad contable de una cuenta
objeto.

-—- INFORMACION ESPECIFICA DE LA PANTALLA-—

Si se deja en blanco este campo, el sistema utiliza el valor que
introduzca

en la orden de trabajo en el campo Cdédigo de costo.

22



Fijacion de precios base

Cuando se introduce una orden de venta o compra, el sistema obtiene el precio del articulo
de acuerdo con las caracteristicas del mismo, como por ejemplo, la sucursal/planta, el
cliente, el proveedor y la cantidad. Antes de que el sistema procese cualquier tipo de ajuste
avanzado de precio en la orden de compra o venta, debe obtener el precio base a partir del
cual se aplican los ajustes avanzados de precio. Una vez que el sistema obtiene el precio
base, éste verifica que el sistema Fijacion avanzada de precios esté activado. De ser asi, el
sistema pasa por alto los ajustes estandar de precios, como lo son las reglas de fijacion de
precios de inventario, y busca las listas y ajustes correspondientes en Fijacién avanzada de
precios.

El sistema utiliza tres tipos de fijacion de precios:

e Fijacion de precios base

e Ajustes estandar de precios, el cual es un medio para ajustar el precio base sin las
aplicaciones del sistema Fijacién avanzada de precios.

e Ajustes avanzados de precios, el cual es un medio para ajustar el precio base con
las aplicaciones del sistema Fijacién avanzada de precios.

Cualquier precio que introduzca en la orden de compra o de venta modifica al precio base
que el sistema obtenga. Puede utilizar la fijacion estandar de precios o la fijacién avanzada
de precios para crear ajustes al precio base.

Por lo que se refiere a las 6rdenes de venta, puede configurar grupos de clientes y de
articulos y asignar precios a las combinaciones de articulos, grupos de articulos, clientes y
grupos de clientes. La jerarquia de fijacion de precios determina la forma en la que el
sistema busca los precios. El sistema siempre utiliza la jerarquia de Preferencias de precios
base (51) para obtener dichos precios. La estructura de jerarquia debe ser lo bastante
flexible para incluir la fijacion de precios que configure para las distintas combinaciones de
articulos y clientes.

Los cambios o adiciones a los precios base y a las listas y ajustes avanzados de precios
pueden configurarse para canalizarlos a través de un sistema de aprobacioén. El sistema
Administracion del flujo de trabajo de la compafiia de J.D. Edwards automatiza el proceso de
aprobacion de precios.

Para las 6rdenes de compra, puede configurar grupos de proveedores y de articulos y
asignar precios a las combinaciones de articulos y proveedores. El sistema obtiene el costo
unitario de la orden de compra sobre la base del nivel de precio de compra y, si corresponde,
el catalogo del proveedor. El sistema no utiliza la jerarquia Preferencias de precios base
para obtener informacion sobre fijacion de precios para las 6érdenes de compra.

Familiarizaciéon con la Fijacién de precios base en el sistema
Administracion de 6rdenes de venta

Cuando se introduce una orden de venta, el sistema obtiene el precio del articulo de acuerdo
con las caracteristicas del mismo, como por ejemplo, la sucursal/planta, el cliente y la
cantidad. Una vez que el sistema obtiene el precio base, éste verifica que el sistema Fijacion
avanzada de precios esté activado. De ser asi, el sistema pasa por alto los ajustes estandar
de precios, como lo son las reglas de fijacion de precios de inventario, y busca las listas y
ajustes correspondientes en Fijacion avanzada de precios.
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En el siguiente grafico se ilustra la forma en la que el sistema calcula los precios de las
ordenes de venta:
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Revision de niveles de precios

Cuando introduzca un articulo en la pantalla Modificaciones del Maestro de articulos
(P4101), debe introducir el nivel de precios de venta. Dicho nivel determina la forma en la
que define el precio base de un articulo. Por ejemplo, ¢ debe determinar el precio base por
articulo o por articulo y sucursal? Puede definir los precios en los siguientes niveles:

Nivel de articulo Defina el precio total de un articulo. No puede incluir la informacion de sucursal/planta,
lote o ubicacion.

Nivel de articulo/sucursal  configure los distintos precios de cada combinacion de articulo/sucursal. No puede
incluir informacién de ubicacion ni de lote.

Ni‘{el de ___ Sidefine la fijacion de precios por ubicacién y lote, puede también definir la
articulo/sucursal/ubicacion icormacisn de sucursal/planta.

Consulte también

Q Registro de informacién de precios de venta en la guia Administracién de inventario
para obtener mas informacién acerca de la configuracién de la fijacion de precios a
nivel de articulo, articulo/sucursal o articulo/sucursal/ubicacion

Revision de la jerarquia de preferencias de precios base

Cuando el sistema obtiene el precio base, utiliza la jerarquia que se configure para
Preferencia de precios base (51) para determinar la secuencia de busqueda de los registros
de precios base. La jerarquia de precios base es una matriz integrada por combinaciones de
clientes y articulos y grupos de clientes y grupos de precios de articulos. Use la interseccion
de filas y columnas para determinar la secuencia de la jerarquia.

J.D. Edwards recomienda que configure su jerarquia de fijacion precios de lo mas especifico
a lo mas general.
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Lo mas especifico es generalmente como se muestra en la siguiente ilustracion:
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General

Durante el registro de 6rdenes de venta, el sistema busca las combinaciones sobre la base
de la jerarquia que se haya definido. Por ejemplo:

e Articulo y cliente

e Articulo y grupo de clientes

e Grupo de articulos y cliente

e Grupo de articulos y grupo de clientes
e Solo grupo de articulos

e Solo articulos

Advertencia

Para la fijacion de precios base, es posible introducir hasta 14 niumeros en la jerarquia de
preferencias. Sin embargo, debe limitar su jerarquia de precios a tres o cuatro dado que
cada numero representa una busqueda por parte del sistema en toda la tabla Precios base
de articulos (F4106). Por lo tanto, cada niumero que afiade a la jerarquia de fijacion de
precios incrementa el tiempo de procesamiento del sistema.
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» Para revisar la jerarquia de preferencia de precios base

En el ment Administracién de precios (G4222), escoja Preferencia de jerarquias.

1. Enla pantalla Trabajo con Jerarquia de preferencias, escriba 51 en el campo Tipo
preferencia y haga clic en Buscar.

2. Escoja el Tipo de preferencia 51, Precio base, y haga clic en Seleccionar.

PeopleSoft. — 7 ¢ —
Medificaciones de jerarquias de preferencia

OK  Cancelar Partalla Herramienias |

Tipo preferencia 59 Precio base
Articuln

Dir entrg M de cliente
Grupo de cliente

Venda N*de cliente

Grupo de cliente

Principal M®de cliente

Grupo de cliente

00 An 00 §E
1 00P000 &

Todos los clientes

3. Enla pantalla Modificaciones de jerarquia de preferencias, introduzca ndmeros
consecutivos en las intersecciones de filas y columnas para definir la jerarquia de
fijacion de precios base (51).

4. Haga clic en OK.

Consulte también

a Definicion de jerarquia de fijacion de precios en la guia Administracion de érdenes
de venta para obtener mas informacion.
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Creacion de grupos de precios de articulos y clientes

Los grupos de precios son una forma opcional de organizar sus esquemas de precios.
Puede configurar grupos de precios para clientes a fin de registrar y actualizar la informacién
sobre precios de varios clientes y articulos a la vez en lugar de hacerlo uno por uno. Por
ejemplo, puede crear un grupo de precios para clientes, cuyo nombre sea PREFER, para los
clientes de preferencia, y ellos podrian comprar una bicicleta con un descuento de $20.00,
con respecto a otros clientes. Puede configurar grupos de precios de articulos para introducir
y actualizar la informacién de precios para varios articulos a la vez en lugar de hacerlo uno
por uno. Por ejemplo, puede agrupar bicicletas similares de diferente color con el nombre
BIKES vy definir un precio para este grupo.

Puede configurar grupos de precios sencillos y complejos. Un grupo de precios sencillo se
identifica mediante un cédigo definido por el usuario. Para los articulos, configure el nombre
del grupo de precios como el codigo definido por el usuario (40/Pl) y asigne el articulo al
nombre del grupo en Informacion de sucursal/planta del articulo. Para los clientes, configure
el nombre del grupo de precios como el cédigo definido por el usuario (40/PC) y asigne el
cliente al grupo Instrucciones de facturacion al cliente.

Para permitir mayor flexibilidad en su estructura de fijaciéon de precios, puede definir grupos
de precios complejos para clientes y articulos. En cada grupo complejo de precios de
clientes o de articulos, puede crear subgrupos sobre la base de codigos especificos del Libro
de direcciones y de categoria de articulo. Con los grupos de precios complejos, los clientes
pueden pertenecer al mismo grupo pero tener precios diferentes de acuerdo a cédigos de
categoria como por ejemplo, la ubicacion geografica.
Consulte también

O Trabajo con grupos complejos de precios en la guia Fijacion avanzada de precios

O Configuracion de precios base en la guia Administracion de érdenes de venta para
obtener mas informacién acerca de la definicion de la estructura que el sistema
utiliza para obtener el precio base de las 6rdenes de venta

Definicion de precios base

Puede afadir precios para articulos en su moneda nacional y en muchas otras segun sea
necesario. Por ejemplo, puede configurar los precios base de un articulo en délares
estadounidenses y en euros.

El cédigo de moneda y la unidad de medida son claves para la tabla Precios base de
articulos (F4106). Si utiliza varias monedas, el sistema busca un precio en la siguiente
secuencia:

e Moneda del cliente y unidad de medida especificada por el usuario
¢ Moneda del cliente y unidad de medida primaria del articulo

¢ Moneda nacional y unidad de medida especificada por el usuario
e Moneda nacional y unidad de medida primaria del articulo

Si el sistema no encuentra una coincidencia, pasa al siguiente nivel en la estructura de
jerarquia de fijacion de precios y utiliza la misma secuencia de busqueda.
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Antes de comenzar

Q Verifique que la jerarquia de la fijacion de precios se haya definido. Consulte
Definicién de una jerarquia de fijacion de precios en la guia Fijacién avanzada de
precios.

o Verifique que el precio de venta basado en la fecha se haya especificado en las
constantes del sistema. Consulte Configuracién de constantes en la guia
Administracién de inventario.

» Para definir precios base

En el ment Administracién de precios (G4222), escoja Modificaciones del precio base.

1. En la pantalla Trabajo con Precio base de preferencia, haga clic en Ahadir.
Las opciones en la seleccion de jerarquia de preferencias se basan en la
configuracioén de la jerarquia de preferencias de precios base.

2. Enla pantalla Seleccién de jerarquia de preferencias, escoja la jerarquia para la cual
desea definir un precio y haga clic en Seleccionar.

PeopleSoft.

Medificaciones del precio base

OK  Borrar Cancelar Fila  Heramientas |

=]
e articulo | Q

Ajuste de precios por:

‘ ,7 ¥ Precio unitario & Porcentaje ‘

[ Peio orden crédito O jmporte

4 | »

3. Enla pantalla Modificaciones de precios base, introduzca la informacion
correspondiente en los siguientes campos:

¢ NCarticulo
e Sucursal/ planta

e N°de cliente
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Gpo de precio cliente
Gpo pcio de art

Fch ini vigencia

Fch venc

Pcio unit

4. Para introducir precios de 6rdenes de crédito, seleccione la siguiente opcion:

5. Haga clic en OK.

Pcio orden crédito

Descripcion de los campos

Descripcion

N° de cliente

Gpo precio cliente

Gpo pcio articulo

Precio unitario

Glosario

Es un ndmero que identifica una entrada en el sistema Libro de
direcciones, como por ejemplo, un empleado, un candidato, un
participante, un cliente, un proveedor, un inquilino, una ubicacion, etc.

Es un codigo definido por el usuario (40/PC) que identifica un grupo de
clientes. Puede agrupar clientes con caracteristicas similares, como
precios comparables.

Es un codigo definido por el usuario (sistema 40, tipo Pl) que identifica
un grupo de precios de inventario de un articulo.

Los grupos de precios de inventario tienen estructuras de precios
Unicas que hacen que el sistema incorpore descuentos o recargos en
los articulos de las 6rdenes de compra y de venta. Los descuentos o
recargos se basan en la cantidad, en el monto monetario o en el peso
del articulo ordenado. Cuando asigna un grupo de precios a un articulo,
el articulo toma la misma estructura de precios definida para el grupo de
precios de inventario. Debe asignar un grupo de precios de inventario al
proveedor o al cliente asi como al articulo para que el sistema calcule
de forma interactiva los descuentos y los recargos en las érdenes de
compra y de venta.

Introduzca 1 en este control si desea actualizar las columnas de precio
unitario. El valor 0 evitara la actualizacion del precio unitario.
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Familiarizacién con las aprobaciones de precios

Puede notificar automaticamente a la gente de su compafiia cuando se cambia un precio.
Esta notificacion requiere que el destinatario revise y apruebe o rechace los precios
cambiados. Los precios se crean como pendientes y no se utilizan para fijar precios a las
6rdenes hasta que el proceso de aprobacién termina. La aprobacion de precios se canaliza a
través del sistema Administracion del flujo de trabajo empresarial de J.D. Edwards.

Los siguientes precios se canalizan a través del proceso de aprobacion de precios:

e Precios base (para ventas)
o Detalles de ajustes

e Variables de precios

e Fodrmulas de precios

e Umbrales de bonificacion

Las aprobaciones de precios deben utilizarse con las listas y la fijacion de precios basada en
ventas pero no estan disponibles en la fijacion de precios de proveedores ni en Fijacion
avanzada de precios para Compras. Después de ser aprobados, los precios se encuentran
disponibles para las aplicaciones de registro de 6rdenes para utilizarse en 6rdenes
posteriores. Cuando se los rechaza, los precios se retienen y no pueden utilizarse en
ninguna orden.

Las aprobaciones de precio son una funcion adicional de los sistemas Administracion de
ordenes de venta y Fijacion avanzada de precios. El proceso debe activarse en Constantes
de fijacion de precios y se aplica a todo el sistema.

Nota:

Los programas en batch de actualizacion de precios no activan el proceso del flujo de
trabajo. Los precios que se crean con estos programas se aprueban en forma automética.

Antes de comenzar

O Active la opcion Requerir aprob precio en la pantalla Constantes de fijacién de
precios.

O Ejecute la aplicacion Conversion de aprobaciones de precios (R45210) para
asegurarse de que todos los precios existentes permanecen en el sistema.

Activacion de precios ya existentes
Una vez que se activa la opcion Requerir aprob precio en la pantalla Constantes de fijacion

de precios, debe ejecutar la aplicacién Conversidn de aprobaciones de precios (R45210)
para convertir los precios preexistentes y los ajustes.
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Al ejecutar la aplicacion Conversion de aprobaciones de precios, todos los precios
seleccionados se configuran automaticamente en estado activo. J.D. Edwards le recomienda
ejecutar el informe primero en modo de prueba para validar el nimero de precios que se
convertiran. Posteriormente, ejecute el informe en la modalidad final para convertir los
precios. Debe dejarse en blanco la seleccion de datos para que se conviertan todos los
precios.

Advertencia

Debe ejecutar este programa para que sus precios se activen. Si no lo ejecuta, el sistema
supondra que todos los precios preexistentes estan inactivos. En otras palabras, los precios
ya existentes no entraran en vigor.

Precios pendientes y precios activos

Se asigna un estado de aprobacion a todos los precios que se registran en el sistema. Los
codigos de estado de aprobacion de precios pueden verse en las tablas Precios base y
Fijacion avanzada de precios, y se almacenan en la tabla de cédigos definidos por el usuario
45/AS.

Estan disponibles los siguientes cédigos de estado de aprobacién de precios:

Pendiente Un precio nuevo o cambiado tiene un estado de aprobacién pendiente en el momento de su

creacion. El codigo de estado de aprobacion para precios pendientes es 1.

Activo Cuando todos los revisores aprueban un precio nuevo o cambiado, el estado del precio pasa a

activo. Una vez que el estado cambia a activo, todas las funciones de obtencién de precios se
aplican al precio nuevo. Los Unicos precios que se aplican a las érdenes son aquellos que tienen un
estado activo. Los precios que tengan cualquier otro estado seran ignorados y no se utilizaran en las
ordenes de precio. Un codigo de estado de aprobacion en blanco significa que es un cambio de
precio activo.

Rechazado g 5| menos un revisor rechaza un precio, el estado del precio cambia a Rechazado y no se aplica a

ninguna orden. Ademas, se envia un mensaje de flujo de trabajo a quien originé el cambio de precio
para notificarle que se ha rechazado. El cédigo de estado de precio rechazado es 2.

Eliminacion  gg hosible suprimir los precios del sistema con la funcién de eliminacion. Los precios cuyo estado
pendiente sea Eliminacion pendiente permaneceran activos hasta que se apruebe la solicitud de eliminacion.

Sustituido

Cuando se aprueba un precio pendiente de eliminacion, éste se marca como cancelado.

Si un cambio de precio se activa y sustituye directamente a un precio existente, el precio original se
marca como sustituido y no puede utilizarse en el registro de érdenes.

Flujo de trabajo de aprobacion de precios

Una vez que se ha activado el proceso de Aprobacion de precios, el sistema puede detectar
cuando un usuario cambia un precio base o una lista de ajustes de precios. Cuando se
detecta un cambio de precio, el proceso del Flujo de trabajo canaliza automaticamente un
mensaje a las personas correspondientes para su aprobacion o rechazo.

32



Cuando un usuario crea o cambia un precio, el sistema muestra un mensaje en el que le
notifica que los cambios se han sometido a aprobacion. El sistema no refleja el precio nuevo
ni cambiado en las érdenes hasta que todas las partes involucradas lo aprueban.

En el siguiente grafico se ilustra el proceso al que se someten los precios nuevos o
cambiados durante el flujo de trabajo:

Modelo de flujo de trabajo de aprobacidn de precios
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El proceso de aprobacién de precios no cambia el precio original independientemente del
precio nuevo o cambiado. Este proceso permite el uso continuo del precio vigente mientras
se aprueba el precio cambiado.

Por ejemplo, si es necesario cambiar un articulo para el siguiente periodo de promocion,
puede cambiar el precio en las pantallas Modificaciones del precio base o en Modificaciones
del detalle del ajuste del precio y hacer clic en OK. La proxima vez que se consulte sobre
este precio, existiran dos precios: el precio base activo, original, y el nuevo precio pendiente.

Puede existir mas de un precio en el mismo periodo de vigencia. Los precios que existen en
el sistema al activar la opcidon Req aprob precio se aprueban en forma automatica. Todos los
cédigos de estado de los precios ya existentes se pasaran a un espacio en blanco, cédigo de
estado activo.

Consulte también

O Creacion de procesos de flujo de trabajo en la guia Administracién del flujo de
trabajo de la compania para obtener mas informacion acerca del proceso del flujo de
trabajo

Revisiones de solicitudes de aprobacion

La persona que revisa el cambio (el responsable de la aprobacion) recibe un mensaje en el
Administrador de cola de empleados o en Aprobacion rapida de precios (P450303). El
mensaje indica que el cambio de precio esta pendiente de aprobacion.

Administrador de cola de empleados

Para aprobar o rechazar el cambio en el Administrador de cola de empleados, el
responsable de la aprobacion debe hacer clic en el mensaje “Cambié el ajuste de precio” y
luego en el icono Flujo de trabajo de aprobacion. Aparece una pantalla para que la use el
responsable de la aprobacién para aprobar o rechazar el mensaje. Esta pantalla también
permite al responsable de la aprobacién afiadir informacion suplementaria sobre la
aprobacion o rechazo para propésitos de auditoria.

Si el responsable de la aprobacién rechaza el precio, el sistema quita el mensaje de la cola
con lo que termina el flujo de trabajo. El sistema conserva la informacion sobre el precio
original y envia un mensaje a quien lo origina informandole sobre el rechazo. Si la persona
responsable aprueba el precio, el sistema actualiza la base de datos con un precio nuevo y
desactiva cualquier precio utilizado con anterioridad.

En este momento, el sistema de flujo de trabajo envia un mensaje a la persona que origina el
precio nuevo o cambiado indicandole que se ha aprobado el precio.

Aprobacién rapida de precios

La aplicaciéon Aprobacion rapida de precios es una alternativa al Administrador de cola de
empleados y facilita el proceso de aprobacion. Use esta aplicacién cuando necesite aprobar
mas de un cambio de precio a la vez. Cuando el responsable de la aprobacion entra a la
aplicacién Aprobacion rapida de precios, apareceran todos los mensajes de una persona en
particular para que puedan ser aprobados o rechazados en forma conjunta, permitiendo que
se apruebe rapidamente un gran nimero de cambios de precios.
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La aplicacion Aprobacion rapida de precios esta disponible en el menu Operaciones
avanzadas (G423114). Desde la pantalla Aprobacion rapida de precios puede aprobar o
rechazar cada cambio de precio. Para aprobar o rechazar un cambio de precio, introduzca el
estado de aprobacion directamente en la fila o resalte mas filas y escoja Aprobar o Rechazar
en el menu Fila.

También puede ver el historial de precios y otra informacion adicional sobre un cambio de
precio al seleccionar Detalles en el menu Fila. Ademas, puede configurar una opcién de
proceso para que los cédigos de aprobacién se carguen al entrar a la aplicacion.

Modificacion de la configuracion del flujo de trabajo

El proceso de aprobacion de precios esta codificado de tal manera que envie todos los
mensajes a una lista de distribucion definida con anterioridad (4548 - Aprobaciones de
precio) en la pantalla Modificaciones en grupo en el sistema Administracién del flujo de
trabajo. Esta lista de distribucion puede modificarse para incluir los nimeros reales de

empleado de las personas que aprueban los cambios de precio.

Las listas de distribucion se configuran para agrupar en categorias a personas responsables
de aprobacidn para el proceso de ruta de aprobacion de precios. Dentro del sistema
Administracion del flujo de trabajo, se utiliza la pantalla Trabajo con listas de distribucién
(P02150) para anadir principales de listas de distribucion (por ejemplo, gerentes) y sus
respectivos secundarios (por ejemplo, empleados que trabajan para dichos gerentes).

Cuando trabaje con las listas de distribucién del flujo de trabajo, recuerde lo siguiente:

e Asegurese de que todas las personas que desea incluir en la lista de distribucion
estén incluidas en el Libro de direcciones. También debe configurar el nimero de
direccion de la lista de distribucion en el Libro de direcciones antes de configurar la
estructura de dicha lista.

o Esté familiarizado con las dos estructuras en las que pueden configurarse las listas
de distribucién.

Tal vez desee sustituir el proceso de aprobacion de mensajes si un destinatario de nivel
inferior no ha respondido a un mensaje.

Observe que la opcion Sustitucion esté activada si se satisface una o mas de las siguientes
condiciones:

e La persona responsable de la aprobacién esté incluida en el Libro de direcciones.

e La persona responsable de la aprobaciéon sea miembro de un grupo de nivel superior
al del destinatario del mensaje.

e El mensaje no se haya abierto.

o El mensaje tenga un acceso directo activo.

Nota:
El identificador del proceso de Aprobaciones de precios de J.D. Edwards es JDEPRAPPR.
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Consulte también

Consulte los siguientes temas en la guia Administracién del flujo de trabajo de la compafiia
para obtener mas informacién acerca de la revision de la actividad de proceso, la revision de
anexos a una actividad y las estructuras de configuracion de las listas de distribucion:

O Supervision de la actividad de proceso
O Familiarizacion con las listas de distribucion

Q Trabajo con listas de distribucién

Familiarizacion con la fijacidén de precios en el sistema
Compras

Cuando se introduce una orden de compra, el sistema obtiene el costo unitario del articulo
segun las caracteristicas del mismo, como puede ser la sucursal/planta, el proveedor, la
cantidad y el articulo. Antes de que el sistema procese cualquier tipo de ajuste avanzado de
precio en la orden de compra, primero debe obtener el costo unitario. De acuerdo al nivel del
precio de compra del articulo, el sistema obtiene el costo unitario ya sea de la tabla
Catalogo/precios de proveedores (F41061) o de Costos de articulos (F4105). Después de
que el sistema obtiene el costo unitario, verifica que esté activado el sistema Fijacion
avanzada de precios. Si esta activado dicho sistema para Compras, el sistema pasa por alto
los ajustes estandar de precios que se configuran en el sistema Compras y busca las listas y
los ajustes pertinentes en el sistema Fijaciéon avanzada de precios.
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En el siguiente grafico se muestra la forma en la que el sistema calcula los precios de las

6rdenes de compra:
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Revision de niveles de precio de compra

Cuando introduce un articulo en la pantalla Modificaciones del Maestro de articulos, debe
introducir el nivel de precio de compra. Este determina la forma en la que se define el precio
base de un articulo. El precio base es el costo unitario de una orden de compra. Puede
definir el nivel de precio de compra como uno de los siguientes:

Nivel de proveedor/articulo Defina el precio total de un articulo obtenido de un proveedor. El sistema obtiene el

Nivel de

costo del proveedor de la tabla Catalogo/precios de proveedores (F41061).

Configure precios diferentes para cada combinacién de proveedor, articulo y

proveedor/articulo/sucursal sucursal. El sistema obtiene el costo del proveedor de la tabla Catalogo/precios de

proveedores (F41061).

Nivel de costo de inventario Configure el costo basado en el nivel de costo de inventario y en el método de

costeo de compra que se especifique para dicho articulo. El sistema obtiene el
costo de inventario de la tabla Costos de articulos (F4105). Si no configura los
precios de proveedores, el sistema utilizara el costo de inventario como el valor
predeterminado para la orden de compra.

Consulte también

Q Registro de informacién de precios de venta en la guia Administracién de inventario

para obtener informacion acerca de la configuracién de la fijacion de precios al nivel
del articulo, articulo/sucursal o articulo/sucursal/ubicacion

Revision de los costos de inventario

Debe especificar el método de costeo que utiliza el sistema y asi determinar el costo del
articulo para:

Ventas y costos de ventas

Ordenes de compra

Por ejemplo, puede utilizar el método de costeo promedio ponderado para determinar el
costo de ventas de un articulo y el método de costeo de ultimas entradas para determinar el
costo unitario de un articulo para las 6érdenes de compra.

Puede definir sus propios métodos de costeo con los cédigos definidos por el usuario,
aunque J.D. Edwards se reserva los métodos de costeo del 01 al 19. El sistema proporciona
los siguientes ocho métodos de costeo predefinidos:

Ultimas entradas
Promedio ponderado
Memo

Actual

Futuro

Lote

Estandar

Compras - costo base sin adiciones
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Introduzca un importe por cada método de costeo para establecer los costos de un articulo.
Cuando revise los costos del articulo, el sistema mostrara sélo aquellos métodos para los
que se haya introducido un importe.

Si no se registra un costo de articulo para los métodos de costeo que asigne a ventas,
inventario o compras, el sistema mostrara un mensaje de advertencia. Si ignora la
advertencia, el sistema asignara un costo cero al método de costeo.

Consulte también

O Registro de informacién de costos de articulos en la guia Administracion de
inventario para obtener mas informacion acerca de los costos de inventario

Obtencidén de precios de proveedores

Puede configurar precios para un articulo basandose en el proveedor a quien compra el
articulo. Posteriormente, cuando se introduzca una orden de compra, el sistema podra
obtener el costo unitario de un articulo para el proveedor. Debe configurar el nivel de precio
de compra de tal manera que el sistema obtenga los costos unitarios de las érdenes de
compra basandose en los proveedores. Si actualiza precios de proveedores al nivel de
sucursal/planta, debe introducir una sucursal/planta al afiadir un articulo al catalogo. Puede
introducir una sucursal/planta diferente para cada articulo de un catalogo.

Un catélogo es un grupo de articulos con el precio para cada articulo. Cada catélogo es
unico para un proveedor. Debe introducir precios de proveedores por catalogo. Puede
introducir en un catalogo todos los articulos que comprar a un proveedor o puede crear
varios catalogos para clasificar los articulos de un proveedor por cambios de temporada,
diferentes lineas de productos, etc. Puede introducir el mismo articulo con distintos precios
en varios catélogos, con diferentes fechas de vigencia para cada precio. Ademas, puede
especificar descuentos por volumen basandose en la cantidad comprada.

Si introduce precios de articulos de un proveedor sin especificar el nombre del catalogo, el
sistema automaticamente crea un catalogo predeterminado para dicho proveedor. Si planea
utilizar solamente un catalogo para cada proveedor, puede utilizar catalogos
predeterminados. Cuando introduzca un articulo en una orden de compra, el sistema busca
los catalogos del proveedor para obtener el costo unitario. Primero busca el catalogo
predeterminado (si existe) y después los demas catalogos en orden alfabético. Una vez que
el sistema ubica un costo unitario, verifica las fechas de vigencia. Si la fecha actual cae
dentro de las fechas de vigencia, el sistema introduce el costo unitario en la orden de
compra.

Consulte también

Q Configuracién de informacién de proveedores y articulos en la guia Compras para
obtener mas informacion acerca de los precios de proveedores
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Trabajo con la Mesa de trabajo para fijacién de precios

Puede utilizar el programa Mesa de trabajo para fijacion de precios (P45501) para ver
informacion variada relacionada con la fijacion de precios en una sola pantalla. Puede
establecer todos los escenarios y situaciones de fijaciéon de precios para simplificar el
mantenimiento de la estructura de fijacion de precios y reducir la cantidad de consultas al
cliente. Puede generar consultas de busquedas que se centren en las estructuras de fijacion
de precios a partir de las siguientes perspectivas:

e Cliente

e Grupo de clientes
e Articulo

e Grupo de articulos
e Ajuste

Después de determinar la perspectiva que desea ver, puede generar una nueva consulta,
volver a generar o ver los detalles de una consulta existente o eliminar una consulta. Una
vez que genere una consulta sobre un conjunto de registros, puede simplificar las
modificaciones de los ajustes al tener acceso a los precios y los ajustes, y puede validar los
cambios en forma inmediata en la estructura de fijacion de precios. En funcion de los
criterios de la consulta, los siguientes programas y opciones estaran disponibles:

o Definicion del ajuste de precios (P4071)

e Modificaciones del detalle del ajuste de precios (P4072)
o Modificaciones globales de ajustes de precios (P45550)
o Modificaciones de cédigos de categoria

e Grupo abierto de clientes

e Grupo abierto de articulos

Utilice el cédigo definido por el usuario (45/FO) Enfoque en para especificar los tipos de
registros que desea visualizar. Este valor también determina el formato y el contenido de las
columnas y las filas en el area de detalles, y cdmo debe desarrollarse el proceso de
resolucién previa.

El sistema utiliza las siguientes tablas para procesar la informacién de la Mesa de trabajo
para fijacién de precios:

e Encabezado de consulta en mesa de trabajo de precios (F4510)

¢ Visualizacion de la estructura de fijacion de precios (F4511W)
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Generacion de una consulta de biUsqueda de fijaciéon de precios

Cuando genera una consulta de busqueda de fijacion de precios en la pantalla Panel de
control, el sistema determina si una consulta de busqueda de fijacién de precios existente
utiliza los mismos parametros. De ser asi, muestra una pantalla en la cual se le pregunta si
desea reemplazar la consulta existente. Si el sistema encuentra una consulta de busquedas
de fijacién de precios en la cola de proceso, aparece un mensaje de error y no ejecuta el
programa Resolucion previa en mesa de trabajo de precios (R45502). Si determina que la
consulta de busquedas de fijacién de precios aun no existe, o si solicita reemplazar la
consulta existente, el sistema ejecuta el programa Resolucion previa en la mesa de trabajo
de precios (R45502) para generar la consulta de busquedas de fijacion de precios.

Mientras el sistema genera la consulta de busquedas de fijacion de precios, usted puede
utilizar el programa Mesa de trabajo para fijacion de precios (P45501) para examinar otras
consultas de busquedas de fijacion de precios. Es posible que la generacion de las consultas
requiera de tiempo, en funcion del numero de registros existentes para dicha consulta de
busquedas de fijacion de precios.

> Para generar una consulta de busqueda de fijacion de precios

En el menu Consultas Fijacion de precios (G423113), escoja Estacion trabajo fijacién de
precios.

1. Enla pantalla Trabajo con consultas en mesa de trabajo de precios, haga clic en
AfRadir:

2. Enla pantalla Panel de control, llene el siguiente campo:

e Enfoque en

El sistema muestra los distintos campos en funcién del valor que se especifica en el
campo Enfoque en. Debe salir de este campo para actualizar la visualizacion.

3. Si especificd 01 (Cliente) en el campo Enfoque en, llene el siguiente campo:
e N°de direccion

4. Siespecificd 03 (Grupo de clientes) en el campo Enfoque en, llene el siguiente
campo:

e Grupo de clientes por precio
5. Si especificé 05 (Articulo) en el campo Enfoque en, llene el siguiente campo:
e N°de articulo - Formato desconocido

6. Siespecificd 06 (Grupo de articulos) en el campo Enfoque en, llene el siguiente
campo:

e Grupo de precio del articulo

7. Siespecifico 08 (Detalles del ajuste) en el campo Enfoque en, llene el siguiente
campo:

o Nombre del ajuste del precio
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8. En funcidn de valor especificado en el campo Enfoque en, llene los siguientes
campos opcionales cuando se muestren:

e Cia

Si se activa el procesamiento de Giro comercial para el sistema, los clientes
podran disponer de distintos conjuntos de codigos de categoria para distintas
compafias. Si se introduce una compafia en este campo, el sistema utiliza los
cédigos de categoria del cliente para que la compania determine las
coincidencias por grupo de clientes. Si no se introduce una compaifiia, el sistema
utiliza la comparia 00000 como la predeterminada.

e Suc/planta

Cada registro de sucursal de articulos puede tener un conjunto distinto de
cédigos de categoria. Si se introduce una sucursal/planta, el sistema utiliza los
cédigos de categoria para dicha sucursal/planta para determinar las
coincidencias por grupo de articulos. Si no se introduce una sucursal/planta, el
sistema busca todas las sucursales/plantas. Es posible que su consulta requiera
de un tiempo mayor con esta busqueda, en particular en el caso de consultas de
grupos de articulos. Por esta razén, J.D. Edwards recomienda introducir la
sucursal/planta.

Nota

Los campos Compafiia y Sucursal/planta solo se utilizan para determinar qué
conjuntos de coédigos de categoria desea utilizar al determinar las coincidencias de
Grupos de articulos o Grupos de clientes. Estos campos no funcionan como filtros
para los resultados.

9. En el menu Pantalla, escoja Generar.

10. En Destino de salida del informe, escoja un destino del informe y haga clic en OK.

Descripcion de los campos

Descripcion Glosario

Enfoque en Es un codigo definido por el usuario (45/FO) que usa el sistema para
seleccionar los registros de precios que va a mostrar en la mesa de
trabajo de precios. Por ejemplo, el sistema puede mostrar registros de
precios por cliente o por grupo de clientes.

Visualizacion de los resultados de una consulta de busqueda de fijacion
de precios

Puede ver registros de consulta de busqueda de fijacion de precios mediante el programa
Mesa de trabajo para fijacion de precios (P45501). El sistema muestra los detalles de las
consultas basandose en el valor que se especifica en el campo Enfoque en para la consulta.
Por ejemplo, una consulta con el valor 01 (Cliente) tiene como opciones ver soélo los registros
de detalle que tienen referencias explicitas del nimero del cliente, ver so6lo aquellos que
tienen referencias implicitas del cliente, o ver ambos. Una consulta con el valor 03 (Grupo de
clientes) no ofrece estas opciones. Sin embargo, todas las pantallas de detalles de consultas
ofrecen la opcidn de limitar los registros en funcién de un valor A la fecha de vigencia.
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Ademas, las pantallas de detalles de consultas tienen opciones del menu Fila para todas las
aplicaciones de ajustes de precios como por ejemplo, Definicion del ajuste, Detalles del
ajuste, etc. Estas opciones del menu Fila le permiten modificar y actualizar los registros de
ajustes.

Nota

Si selecciona una consulta que se encuentra en proceso, es posible que no pueda ver todos
los registros de detalles admisibles para esa consulta.

El sistema almacena la informacién para las consultas generadas en la tabla Encabezado de
consulta en mesa de trabajo de fijacion de precios (F4510). El sistema genera los registros
de detalles cuando se crean las consultas. Luego almacena los registros generados en la
tabla Visualizacion de la estructura de fijacién de precios (F4511W).

» Para ver los resultados de una consulta de busqueda de fijacién de precios

En el ment Consultas Fijacién de precios (G423113), escoja Estacion trabajo fijacién de
precios.

1. Enla pantalla Trabajo con consultas en mesa de trabajo de precios, localice y escoja
una consulta de busqueda de fijacion de precios y haga clic en Seleccionar.

Nota

El sistema muestra una pantalla distinta conforme a la consulta de busqueda de
fijacion de precios que seleccione. Por ejemplo, si selecciona una consulta de
busqueda de fijacion de precios de clientes (01), el sistema muestra la pantalla
Enfoque en el cliente. Si selecciona una consulta de busqueda de fijacién de precios
de articulos (05), el sistema muestra la pantalla Enfoque en el articulo, etc. Una vez
que seleccione una consulta de busqueda de fijacion de precios, el sistema muestra
los campos correspondientes detallados en los siguientes pasos.

2. Para cualquier consulta de busqueda de fijacion de precios, llene el siguiente campo
para mostrar los registros que estan activos en una fecha especifica y luego en
Buscar:

e Alafch

3. Para una consulta de busqueda de fijacién de precios de clientes (01) o articulos
(05), haga clic en una de las siguientes opciones para limitar su busqueda y luego en
Buscar:

o Referencia explicita a cliente

Esta opcién le permite ver sélo los registros que tienen el niumero del cliente en
el campo Numero de direccion.

¢ Implicito por cliente/grupo/todos clientes

Esta opcion le permite ver todos los registros, incluidos los que no tienen el
numero del cliente en el campo Numero de direccion. Esta vista incluye los
registros de detalles configurados para los grupos de clientes (por ejemplo, los
registros admisibles para el cliente ya que tienen codigos de categoria de grupo
de clientes coincidentes) y para todos los clientes.
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e Ambos

Los registros que tienen una referencia explicita del cliente se muestran en color.
4. Para las consultas de ajustes (08), llene el siguiente campo opcional:
e Jerarquia de nivel

5. Haga clic en Buscar y revise la informacién en el area de detalles segun
corresponda.

Descripcion de los campos

Descripcidon Glosario

Alafch Es la fecha que se utiliza para la verificacion de efectividad. Introduzca
una fecha especifica para mostrar documentos (érdenes, listas de
materiales y rutas conforme sea aplicable) que estén vigentes en esa
fecha o después de la misma. La fecha actual del sistema es el valor
implicito pero usted puede introducir cualquier fecha futura o pasada.

Regeneracion de una consulta de busqueda de fijacion de precios

Puede regenerar una consulta ya realizada. Cuando vuelve a generar una consulta, el
sistema obtiene la informacién correspondiente a la consulta, elimina la consulta existente y
ejecuta el programa en batch F4511W Resolucion previa en mesa de trabajo de precios
(R45502) para volver a generar la consulta. Debe hacer clic en Buscar para visualizar la
consulta regenerada. Si se intenta regenerar una consulta que no ha finalizado, el sistema
emitira un error.

» Pararegenerar una consulta de busqueda de fijacion de precios

En el ment Consultas Fijacion de precios (G423113), escoja Estacion trabajo fijacién de
precios.

1. Enla pantalla Trabajo con consultas en mesa de trabajo de precios, localice una
consulta de busqueda de fijacién de precios existente.

2. [Escoja Regenerar en el menu Fila.

Nota

También puede seleccionar una consulta de busqueda de fijacion de precios y escoger
Regenerar en el menu Fila para volver a generar esta consulta en la pantalla Enfoque en.
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Eliminacion de una consulta de biUsqueda de fijaciéon de precios

Puede eliminar una consulta de busqueda de fijacién de precios ya realizada. Cuando
elimina una consulta de busqueda, el programa F4511W Eliminacién de detalles de consulta
en mesa de trabajo de precios (R45503) elimina todos los registros de detalles coincidentes
para la consulta de busqueda de fijacién de precios seleccionada. Si elimina una consulta de
busqueda de fijacién de precios incompleta, puede haber registros huérfanos en la tabla
Visualizacion de la estructura de fijacién de precios (F4511W).

» Para eliminar una consulta de busqueda de fijacion de precios

En el ment Consultas Fijacién de precios (G423113), escoja Estacion trabajo fijacién de
precios.

En la pantalla Trabajo con consultas en mesa de trabajo de precios, escoja una consulta
de busqueda de fijacion de precios existente y haga clic en Borrar.

Actualizacion global de registros de ajustes de precios

Después de crear los filtros para los registros de consulta en el programa Mesa de trabajo
para fijacién de precios (P45501), puede mantener y actualizar en forma simultanea varios
registros de ajustes de precios y también modificar o copiar registros existentes para crear
otros nuevos.

Puede utilizar la pantalla Modificaciones globales de ajustes de precios (P45550) para
manipular registros de ajustes de precios hasta lograr los resultados de modificacion
deseados. Por ejempilo, la fila de sustitucion situada encima de las columnas se utiliza para
sustituir y aplicar los nuevos valores a todos los registros que aparecen en el area de
detalles y para establecer otros parametros de manipulacion de calculo de informacién del
sistema. Por ejemplo, puede utilizar la ayuda visual para escoger un ajuste y aplicarlo a
todos los registros de la columna, o para manipular informacién como por ejemplo, importes,
cantidades, volumenes y porcentajes en la pantalla Maquina actualizacion global.

Nota

El sistema no muestra los ajustes de tarificacion graduada o de grupo de mejoras cuando se
realiza una actualizacién global de los registros de ajustes de precios.

El sistema escribe los registros de ajustes de precios en la tabla Detalle de ajustes de
precios (F4072).

Consulte también

Q Trabajo con la Mesa de trabajo para fijacién de precios en la guia Fijacion avanzada
de precios para obtener informacién acerca de la generacion de consultas de
busquedas de fijacion de precios
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» Para realizar una actualizacion global de los registros de ajustes de precios

En el menu Consultas Fijacion de precios (G423113), escoja Estacion trabajo fijacién de
precios.

1. Realice los pasos correspondientes para generar una consulta de busqueda de
fijacion de precios.

2. Enla pantalla Trabajo con consultas en mesa de trabajo de precios, escoja el
registro de consulta y haga clic en Seleccionar.

3. Enla pantalla Enfoque en, haga clic en Buscar.

Nota

El sistema denomina la pantalla Enfoque en conforme al valor de Enfoque en (UDC
45/FO) que seleccione en la pantalla Panel de control al crear una consulta de
basqueda. Por ejemplo, este valor puede ser un cliente, grupo de clientes, articulo,
grupo de articulos o un ajuste.

También en funcion del valor de Enfoque en que especifique, el sistema muestra los
distintos filtros de busqueda en el area de detalles, por ejemplo, A la fecha, Fecha de
caducidad, Nivel de jerarquia, etc.

4. Para realizar una actualizacién global de los registros, escoja Mantenimiento
colectivo en el menu Pantalla.

Nota

Otra posibilidad es obtener acceso al menu Operaciones avanzadas (G423114) y
escoger Mantenimiento colectivo. En la pantalla Estacion trabajo fijacion precios
basicos, localice el agente de busqueda y escoja Mantenimiento colectivo en el
menu Pantalla.

46



PeopleSoft.
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5. En la pantalla Modificaciones globales de ajustes de precios, llene los siguientes
campos segun corresponda:

e Nbre ajuste

e N° corto articulo

e 2do

e ND

n° articulo

e (Cbd mon

e UM

e Tp Actualiz cant inicial

e Fec

ha vigencia

e Fecha cad

e CB

e Meétodo costo

e Nombre formula

e Tp Actualiz val factor
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10.

11.

12.

e MG

e Gpo art

e Grupo clientes

e Detalles orden

e Numero de 6rdenes
e UMiv

e UMVF

e C parciales precio

e ID ppal conjunto

e MonlV

Para especificar el tipo de actualizacion que desea aplicar a las cantidades y a los
valores numéricos, llene el siguiente campo:

e Valor fact num

En la pantalla Maquina actualizacion global, haga clic en una de las siguientes
opciones:

e  Sustituir importe ($)
¢ Afadir porcentaje (%)
e Importe afiadido (1)
Llene uno de los siguientes campos y haga clic en OK:
e Valor factor

En la pantalla Modificaciones globales de ajustes de precios, haga clic en Actualizar
cuadricula para actualizar la pantalla con los nuevos valores.

Nota
Para restablecer los valores anteriores en la cuadricula, haga clic en Regenerar
cuadricula.

Para actualizar los registros, haga clic en la siguiente opcion:
e Actualizar registros

Para copiar los registros, haga clic en la siguiente opcion:
e Copiar registros

Haga clic en OK.
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Descripcion de los campos

Descripcion

Tp Actualiz cant inicial

cCB

Glosario

Es un codigo que indica el tipo de actualizacion global que aplica el
sistema a los precios en la tabla Detalle de ajustes del precio (F4072).
Los valores admisibles son:

A - Importe adicional
$ - Importe de sustitucion

% - Porcentaje

Es un codigo que identifica la forma en la que el sistema usa el valor
del factor para calcular la lista de ajustes o multas. EI campo Cédigo
base funciona junto con el campo Valor del factor. Los valores
admisibles son:

1 - Multiplicar el precio base por el valor del factor. El precio ajustado
es un porcentaje del precio base.

2 - Multiplicar el precio base por el valor del factor. El precio ajustado
es un porcentaje del precio neto vigente.

3 - Multiplicar el precio base por el valor del factor. El precio ajustado
es un porcentaje del costo del articulo. No puede utilizar este codigo
base para un ajuste a nivel de conjunto ni de orden.

4 - Ai”adir el valor del factor al costo del articulo. No puede utilizar este
cédigo base para un ajuste a nivel de conjunto ni de orden.

Nota: si usa los cédigos base 3 6 4, debe identificar el costo del articulo
que desea usar en el célculo en el campo Método de costo (LEDG) del
area de detalle de la pantalla Detalle de ajuste de precio.

5 - Ajustar el precio base por el valor del factor. Si el valor es positivo,
el precio aumenta en esa cantidad; si el valor es negativo, disminuye en
esa cantidad.

6 - Usar el importe del ajuste de la tabla variable. Especifique la tabla
variable en el campo Valor del factor.

7 - Usar una férmula para calcular el ajuste. Especifique el nombre de
la formula en el campo Valor del factor.

8 - Usar un programa personalizado y definido por el cliente a fin de
calcular el ajuste. Especifique la identificacion del programa Biblioteca
de objetos en el campo Valor del factor.

Nota: si define un ajuste que usa un programa personalizado, éste
debe haber sido desarrollado para este fin y usted debe estar preparado
para ofrecer asistencia técnica. J.D. Edwards no tiene la obligacion de
proporcionar programas personalizados ni de brindar asistencia ténica
para aquellos programas que usted haya desarrollado.

9 - Calcular el ajuste de manera que el precio unitario resultante tenga
un margen bruto de ganancia igual al valor del factor. No puede utilizar
este cadigo base para un ajuste a nivel de conjunto ni de orden, ni para
un ajuste de tarifa movil.

Introduzca un 5 para mostrar la lista de todas las multas de acuerdos.
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Nombre féormula

Tp Actualiz val factor

MG

Gpo art

Grupo clientes

Detalles orden

UM VF

Es el cadigo definido por el usuario (sistema 40, tipo FM) que identifica
una férmula de precios. Todas las férmulas de precios estan
almacenadas en el archivo de Férmulas de precios (F4076).

Es un codigo que indica el tipo de actualizacion global que aplica el
sistema a los precios en la tabla Detalle de ajustes del precio (F4072).
Los valores admisibles son:

A - Importe adicional
$ - Importe de sustitucion

% - Porcentaje

Si el ajuste de precio se asocia con cualquier informacién sobre
mercaderias gratis, este indicador estara definido con el valor Y.
Ademas, el campo de opcion de la pantalla de Revisiones de detalle de
ajuste de precios sera desplegado con imagen revertida para significar
que el registro se asocia con la informacion sobre las mercancias gratis.

Es un codigo definido por el usuario (sistema 40, tipo Pl) que identifica
un grupo de precios de inventario de un articulo.

Los grupos de precios de inventario tienen estructuras de precios
Unicas que hacen que el sistema incorpore descuentos o recargos en
los articulos de las érdenes de compra y de venta. Los descuentos o
recargos se basan en la cantidad, en el monto monetario o en el peso
del articulo ordenado. Cuando asigna un grupo de precios a un articulo,
el articulo toma la misma estructura de precios definida para el grupo de
precios de inventario. Debe asignar un grupo de precios de inventario al
proveedor o al cliente asi como al articulo para que el sistema calcule
de forma interactiva los descuentos y los recargos en las érdenes de
compra y de venta.

Es un cédigo definido por el usuario (40/PC) que identifica un grupo de
clientes. Puede agrupar clientes con caracteristicas similares, como
precios comparables.

Es un cédigo definido por el usuario (40/SD) que identifica un grupo de
detalles de 6rdenes de venta. Los grupos de detalles de 6rdenes de
venta se utilizan para crear precios con base en un campo del archivo
Detalle de 6rdenes de venta (F4211).

Es un cédigo definido por el usuario (00/UM) que especifica la unidad
de medida relacionada con el valor del factor correspondiente a un
ajuste avanzado de precio. Este valor es valido para los ajustes que
representan solamente una unidad monetaria completa. Por ejemplo,
puede definir un descuento por volumen de compra de 10 DZ y un
ajuste otorgara un descuento de 1 USD por cada unidad.
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C parciales precio

ID ppal conjunto

Valor fact num

Sustituir importe ($)

Es una opcidn que indica si el sistema otorga descuentos a valores
parciales (cantidades, pesos o importes). Esta opcion es valida
solamente cuando indica una UM con un valor de factor. Por ejemplo, si
se otorga un cierto descuento por cantidades de dos docenas y mas,
cuando selecciona esta opcion el sistema otorga el ajuste a las dos
docenas, 24 o a cualquier cantidad que sea mayor. Si deja esta opcion
en blanco, el sistema no otorga el descuento a las cantidades parciales.
Por ejemplo, cuando un cliente encarga 30, solamente se descuentan
24. Los valores admisibles son:

En blanco - El sistema no permite valores parciales.

1 - El sistema permite valores parciales. Este es el valor
predeterminado.

Es un codigo que vincula los registros de conjuntos de fijacion de
precios de excepcion con el ajuste del conjunto estandar.

Es un cédigo que indica la forma en la que el sistema ajusta una linea
de d6rdenes. El valor contenido en este campo actua conjuntamente con
el campo Base (BSCD). La forma en que defina este campo,
determinara si debera introducir en este campo un nimero o un coédigo.

En el caso de WorldSoftware, si el codigo base es

1-5 Introduzca un numero positivo para los recargos como, por
ejemplo, 10. Introduzca uno negativo para los descuentos, por
ejemplo 10-.

6 Desea basar el ajuste en una tabla de variables. Introduzca el
cédigo que designe la tabla de variables.

7 Desea usar una férmula para calcular el precio. Introduzca el
cédigo que designe la formula.

8 Desea calcular el ajuste usando un programa personalizado.
Introduzca la ID del programa.

En el caso de la lista de multas de acuerdos: debido a que el codigo
base para las multas es 5, introduzca un niumero como valor del factor.
La mayoria de las multas de acuerdos se deben al importe en una
moneda determinada. Para calcular la multa, el sistema multiplica el
factor introducido por cada una de las unidades de medida.

En el caso de OneWorld, si su Cddigo base es

1-5 Introduzca un ndmero positivo para los recargos como, por
ejemplo, 10. Introduzca uno negativo para los descuentos, por
ejemplo 10-.

6 Desea basar el ajuste en una tabla de variables. Introduzca el
cédigo que designe la tabla de variables en la columna Nombre
de férmula.

7 Desea usar una formula para calcular el precio. Introduzca en
la columna Nombre de formula el cédigo que designe la féormula.

8 Desea calcular el ajuste usando un programa personalizado.
Introduzca la ID del programa en la columna Nombre de féormula.

Es un cédigo que indica el tipo de actualizacion global que aplica el
sistema a los precios en la tabla Detalle de ajustes del precio (F4072).
Los valores admisibles son:

A - Importe adicional

$ - Importe de sustitucion

% - Porcentaje
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Anadir porcentaje (%)

Importe anadido (I)

Valor factor

Es un codigo que indica el tipo de actualizacion global que aplica el
sistema a los precios en la tabla Detalle de ajustes del precio (F4072).
Los valores admisibles son:

A - Importe adicional
$ - Importe de sustitucion

% - Porcentaje

Es un codigo que indica el tipo de actualizacion global que aplica el
sistema a los precios en la tabla Detalle de ajustes del precio (F4072).
Los valores admisibles son:

A - Importe adicional
$ - Importe de sustitucion

% - Porcentaje

Es un codigo que indica la forma en la que el sistema ajusta una linea
de dordenes. El valor contenido en este campo actia conjuntamente con
el campo Base (BSCD). La forma en que defina este campo,
determinara si debera introducir en este campo un nimero o un cédigo.

En el caso de WorldSoftware, si el codigo base es

1-5 Introduzca un numero positivo para los recargos como, por
ejemplo, 10. Introduzca uno negativo para los descuentos, por
ejemplo 10-.

6 Desea basar el ajuste en una tabla de variables. Introduzca el
cédigo que designe la tabla de variables.

7 Desea usar una férmula para calcular el precio. Introduzca el
cédigo que designe la formula.

8 Desea calcular el ajuste usando un programa personalizado.
Introduzca la ID del programa.

En el caso de la lista de multas de acuerdos: debido a que el codigo
base para las multas es 5, introduzca un niumero como valor del factor.
La mayoria de las multas de acuerdos se deben al importe en una
moneda determinada. Para calcular la multa, el sistema multiplica el
factor introducido por cada una de las unidades de medida.

En el caso de OneWorld, si su Cédigo base es
1-5 Introduzca un ndmero positivo para los recargos como, por
ejemplo,10. Introduzca uno negativo para los descuentos, por
ejemplo 10-.
Desea basar el ajuste en una tabla de variables. Introduzca el
cédigo que designe la tabla de variables en la columna Nombre
de féormula.
7 Desea usar una formula para calcular el precio. Introduzca en
la columna Nombre de férmula el cédigo que designe la férmula.
8 Desea calcular el ajuste usando un programa personalizado.
Introduzca la ID del programa en la columna Nombre de féormula.
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Trabajo con listas de precios al cliente

Puede crear y actualizar las listas de precios al cliente sobre la base de informacion de
fijacion avanzada de precios y luego retransmitirlas a los clientes. Una lista de precios al
cliente muestra el precio base y el precio neto de cada articulo para el cliente dentro de un
rango de fechas de vigencia y caducidad, asi como las promociones, los acuerdos y demas
ajustes aplicables. Los ajustes de las listas y los ajustes de precios directos se incluiran en
los calculos de la lista de precios, si corresponde.

El sistema utiliza las siguientes tablas durante el procesamiento de las listas de precios al
cliente:

e Encabezado de la lista de precios (F45520)

o Detalles de la lista de precios (F45521)

e Patron de descuento por volumen de compra de la lista de precios (F45522)
e Patron de grupos de columnas de la lista de precios (F45523)

e Seleccioén de articulos de la lista de precios (F45524)

e Archivo de trabajo del historial de ajustes de precios (F40UI74)

Creacion de una lista de precios al cliente

Puede crear distintas listas de precios para el mismo cliente con distintos criterios, como
pueden ser fechas, articulos o clientes. Por ejemplo, puede generar listas de precios para los
mismos articulos y cliente, pero utilizar variaciones basadas en fechas o ubicaciones de
sucursal. Al crear una lista de precios debe especificar los descuentos por volumen de
compra de cantidad predeterminados y las unidades de medida.

» Para crear una lista de precios al cliente

En el ment Operaciones avanzadas (G423114), escoja Lista precios cliente.

1. Enla pantalla Trabajo con Lista de precios, haga clic en Afadir.

2. Enla pantalla Detalles de la lista de precios, llene los siguientes campos y haga clic
en OK:

e Cliente

e Lista precios
e Descripcién
e Suc/planta

3. Para especificar los articulos que se incluiran en la lista de precios, escoja Seleccién
del articulo en el menu Pantalla.

4. En la pantalla Seleccién del articulo, llene los siguientes campos segun corresponda
y haga clic en OK:

e Ag Busqueda
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e 2do n° articulo
e N° corto articulo
e N° alterno articulo

5. En la pantalla Detalles de la lista de precios, escoja Descuento predeterminado vol
para introducir los descuentos por volumen de compra de cantidad y las unidades de

medida.
6. En la pantalla Patréon descuento volumen, llene los siguientes campos y haga clic en
OK:
e Nivel inicial
e Unidad de medida
Nota

Puede sustituir los descuentos por volumen de compra predeterminados al
establecer descuentos por volumen de compra especificos del articulo.

7. En la pantalla Detalles de la lista de precios, escoja Descuento vol articulo en el
menu Fila.

8. En la pantalla Patron descuento volumen, llene los siguientes campos segun
corresponda y haga clic en OK:

¢ Nivel inicial
e Unidad de medida
9. En la pantalla Detalles de la lista de precios, haga clic en OK.

Descripcion de los campos

Descripcion Glosario

Lista precios Es la descripcién de una lista de precios, como por ejemplo, RETAIL

(Venta al por menor).

Ag Busqueda Es un nombre que identifica la consulta. Se almacena el nombre en la

tabla Detalle de directivas para el agente de busqueda (F45511).
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» Para generar la estructura de listas de precios

En el menu Operaciones avanzadas (G423114), escoja Lista precios cliente.

1. En la pantalla Trabajo con Lista de precios, localice y escoja la lista de precios al
cliente y haga clic en Seleccionar.

PeopleSoft. -
Detalles de la lista de precios
OK Buscar Borrar Cancelar Partala Fila  Herramientas
a

Cliente «, Capital System Lista MATIOMNAL National Pricing

1D Lista precios [1o00 SP 00001 Suciplanta 30 Eastern Distribution Center

Lista precios BIKE Cond pago Net 20 Days

Descripcidn \Elkes Inst pago Defauif (AR & AF)

Fechavinencia  [p1i01/05 Moneda UsD U5 Daliar

Fchwencimiento (3141 2/05 Precio basado en UM de la transaccidn

Descripeion
del articulo

Vel 210 Maountain Bike, Red 01/01105 1EA 788,00 15,96-

[} 210 01/01108 25 EA 798,00 15,96-

cooom TowmSleRe  wmws  GBA e
r < 2 I I I T I R

[} Pl Touring Bike, Blue 01/01108 1EA 650,00
[m} el 01/01/05 25 EA B50,00

r < N T I N O T R
coomo s 2B e

[m| 230 “Youth Sport Bike 01/01/05 1EA 145,00
[} 230 0101105 25 EA 145,00
4 | »

2. Enla pantalla Detalles de la lista de precios, escoja Crear y volver a crear en el
menu Pantalla.

Puede limitar la generacion al eliminar filas, si es necesario. El sistema utiliza colores
para diferenciar las filas y facilitar su lectura.

Consulte también

Q Especificacion de grupos de listas de precios para los ajustes en la guia Fijacion
avanzada de precios para obtener mas informacion acerca de los patrones de
columnas de las listas de precios

Especificacion de grupos de listas de precios para los ajustes

Puede agrupar los ajustes de precios en categorias que representan descuentos,
promociones, impuestos o fletes. Al crear una lista de precios debe especificar los
descuentos por volumen de compra de cantidad predeterminados y las unidades de medida.
Puede especificar patrones de columnas para agrupar los ajustes y especificar si desea
totalizar la cantidad del ajuste de acuerdo a los grupos seleccionados cuando se imprime o
se muestra una lista de precios. Puede agrupar y mostrar los ajustes hasta en cinco
columnas.
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» Para especificar grupos de listas de precios para los ajustes

En el menu Configuraciéon del ajuste (G4231112), escoja Definicion ajuste del precio.

1. Enla pantalla Trabajo con Tipos de ajustes, localice y escoja el tipo de ajuste, y
haga clic en Seleccionar.

2. En la pantalla Definicién del ajuste del precio, haga clic en la ficha Opciones

adicionales.

3. Llene los siguientes campos y haga clic en OK:

e Gpo lista precios

e Excluir de lista de precios

Nota

Si no especifica un grupo de listas de precios y deja sin seleccionar la opcién Excluir
de lista de precios, el ajuste se muestra en la columna de ajustes predeterminada
(columna 1) de la lista de precios.

Descripcion de los campos

Descripcion

Gpo lista precios

Excluir de lista de precios

Glosario

Es un codigo que identifica un grupo de ajustes de precios de una lista
de precios. Por ejemplo, se pueden agrupar los ajustes de precios en
categorias que representen descuentos, promociones, impuestos o
flete. Al configurar una lista de precios el usuario puede definir las
columnas que quiere que aparezcan en la lista de precios. La pantalla
Modelo de columnas para listas de precios (W45520E) determina los
nombres de los grupos de listas de precios que aparecen en cada
columna definida por el usuario.

Es una opcidn que indica si se debe excluir el ajuste del precio del
programa Lista de precios (P45520).

On (activado) - Excluir el ajuste del precio

Off (desactivado) - Incluir el ajuste del precio
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» Para agrupar ajustes de listas de precios mediante patrones de columnas

En el menu Operaciones avanzadas (G423114), escoja Lista precios cliente.

1. En la pantalla Trabajo con Lista de precios, localice y escoja la lista de precios al
cliente y haga clic en Seleccionar.

2. Enla pantalla Detalles de la lista de precios, escoja Patron columna en el menu
Pantalla para especificar la manera en la que el sistema muestra las columnas y los
ajustes.

PeopleSoft.

Patrén columha

AAE

g ®@ @

Lista precios BIKEACC
1D lista precios 1001 SP

OK  Buscar Borrar Cancelar Herramientas |

Titulo columna

|Di5coums \Promotiuns \Other \

Registros 1-2 a ula

Miscellaneous [ Promotions Other

o D&C FRO OTH
o

3. En la pantalla Patron columna, llene los siguientes campos segun corresponda y
haga clic en OK:

e Titulo columna

e Titulo columna 2
e Titulo columna 3
e Titulo columna 4

e Titulo columna 5

Si no especifica la informacion de patron de columna, el sistema agrupa todas las
cantidades de ajustes en una columna. No se puede introducir un valor en el campo
Columna 1. El sistema utiliza este campo como la columna predeterminada para los
ajustes.
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Descripcion de los campos

Descripcion Glosario
Titulo columna 1 Es el titulo de la primera columna definida por el usuario en la lista de
precios.

Generacion de precios para una lista de precios

Cuando genera precios para una lista de precios, el sistema ejecuta el programa Generacion
de precios de la lista de precios (R45522) y envia cada registro de la estructura al que se le
fijara un precio. El sistema introduce los valores en las columnas de precios en funcion de la
informacion de ajustes de la tabla Archivo de trabajo del historial de ajustes de precios
(F40UI74) y crea filas de ajustes de precios individuales en la tabla Detalles de la lista de
precios (F45521). Puede generar precios solo después de haber creado registros de la
estructura y siempre que el programa Generacién de precios de la lista de precios no se
haya ejecutado en modalidad final.

Nota

No se pueden puede modificar los precios de una lista de precios en forma manual.

El sistema no generara la lista de precios si deja en blanco el Cédigo de moneda.

» Para generar precios para una lista de precios

En el menu Operaciones avanzadas (G423114), escoja Lista precios cliente.

1. Enla pantalla Trabajo con Lista de precios, localice y escoja la lista de precios al
cliente y haga clic en Seleccionar.

2. Enla pantalla Detalles de la lista de precios, escoja Generar precios en el menu
Pantalla.

3. Especifique la informacion de seleccion de impresion y haga clic en OK.
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Impresion de una lista de precios al cliente

Cuando imprime una lista de precios, el sistema ejecuta el programa Impresién de la lista de
precios (R45524). Si especifica patrones de columnas, el sistema mostrara las columnas en
el informe. Si no especifica patrones de columnas, el sistema imprime la suma de todos los
ajustes en la columna Importe total del ajuste del informe.

» Para imprimir una lista de precios

En el ment Operaciones avanzadas (G423114), escoja Lista precios cliente.

1. Enla pantalla Trabajo con Lista de precios, localice y escoja la lista de precios al
cliente y haga clic en Seleccionar.

2. Enla pantalla Detalles de la lista de precios, escoja Imprimir lista en el menu
Pantalla.

3. Especifique la informacion de seleccidon de impresion y haga clic en OK.
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Listas y ajustes

Un ajuste es un conjunto de informacién que describe un plan o promocion de fijaciéon de
precios. En el sistema Administracién de 6rdenes de venta puede utilizar los ajustes para
controlar las promociones que decida ofrecer a los clientes. Si utiliza la aplicacion Fijaciéon
avanzada de precios para Compras, puede utilizar los ajustes para controlar las promociones
que le ofrecen sus proveedores.

Después de crear los ajustes, puede combinarlos en una lista de ajustes. Las listas de
ajustes contienen la informacion que se utiliza para calcular precios. Cada lista de ajustes
puede contener un numero ilimitado de ajustes. Debe definir el ajuste y completar los
detalles del ajuste para cada uno de los mismos.

Puede revisar los detalles de los ajustes después de definirlos. En detalles de ajustes, puede
definir un procesamiento especial como mercancia gratis, féormulas de precio o archivos
variables. La jerarquia de precio define el orden en el que el sistema utiliza los ajustes que
aparecen en los detalles de ajustes.

Antes de poder anadir un ajuste a una lista, debe crear una definicion de ajustes y
especificar:

e Una jerarquia de fijacion de precios que controla el orden en el que el sistema busca
los ajustes en los detalles de ajustes.

o Siel ajuste se imprime en las facturas; si es para nueva fijacién de precios de
6rdenes o grupos; o si es un precio de modificacién basado en la cantidad, el
importe o el peso.

e Designacion de la cuenta de compensacion del Libro mayor mediante el uso de las
ICA.

En el siguiente grafico se ilustra la configuracion de una lista a partir de varios ajustes:

Lista de ajustes de varios ajustes

Lista de ajustes

Definicion del ajuste 1

FO W

Definidan del ajuste 2

Definican del ajuste 3

Detalles del ajuste
Detalles del ajuste

Detalles del ajuste
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Nota

Puede definir ajustes de precios obligatorios para componentes de precios obligatorios tales
como los recargos y los impuestos especiales. Un ajuste de precios puede ser obligatorio
para determinados articulos durante una venta, transferencia, registro de pedidos de envio
directo o para incluir recargos e impuestos especiales. Si una lista de precios contiene
ajustes obligatorios que no se definen para la orden de venta del cliente y el articulo
especificados, el sistema emite un error y no se podra procesar la linea de detalle de la
orden.

Antes de comenzar

a Verifique que se hayan configurado los precios base. Consulte Definicion de precios
base en la guia Fijacién avanzada de precios.

o Verifique que estén configurados los precios del proveedor o los costos del
inventario. Consulte Definicién de precios del proveedor y reglas de descuento en la
guia Compras.
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llustracién: flujo del sistema Fijacién avanzada de precios

En el siguiente grafico del sistema Fijacion avanzada de precios, se ilustra el uso de los
ajustes de las 6rdenes de venta y de las listas de ajustes de precios:

Flujo del sistema Fijacion avanzada de precios
I
B panictin d= Srdenes de vents
B Registye de drdenes de venta
] L B T TE T T S S
— L Iduig IFigesLro Ue Jrujcidios
| (F4101)
* n x
. [ T [ . TR JU
o Leciidra de jas instrdcciones
B - facturacion al diente
I 2
[ ] F 3 s . o
I L Tabia Maestro de clientes
J_ Semmm- L
¥ ) . [RgENcIEnNy
Lectura de la lista de ajustes
- de precios ) )
*. Tahbla Lista de ajustes de
# precios (F4070)
M
Fin -#— ifjuste
encontrado?
si
Lectura de los ajustes de
precios
Tabla Ajustes de precios
_ (F4071)
Lectura de la jerarquia de
precios
Tabla Jerarquia de
preferencias (F40073)
S, Obtencidn de la definician

BB

* 4

]

,‘_

de grupo

Cbtencian del grupo de
artl’mkus,-’clientes

Lectura de los detalles de
los ajustes de precios

&Ajuste encontrado?

Aplicacidn de ajustes v
registto en el Histarial de
precios

4
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llustracion: fijacién avanzada de precios para el flujo del
sistema Compras

En el siguiente grafico del sistema Fijacion avanzada de precios, se ilustra el uso de los
ajustes de las 6rdenes de compra y de las listas de ajustes de precios en el sistema

Compras:
Flujo del sistema Fijacion avanzada de precios
i Registro de drdenes de wenta
Tabla Maestro de articulos
(Fa101)
Lectura de las instrucciones
de facturacian al diente
Tabla Maestro de clientes
# {FO301)
Lectura de la lista de ajustes
pi de precios ) )
Tabla Lista de ajustes de
# precios (F4070)
M
Fin #— ifjuste
encontrado?
Si
Lectura de los ajustes de
precios
Tabla Ajustes de precios
v (F4071)
Lectura de la jerarquia de
i precios
Tabla Jerarquia de
preferencias (F40073)
— Cbtencidn de la definicidn
de grupo
# Tabla Relacidn del grupo
Obtencidn del grupo de articulos/clientes |:F4|:|93:|
articulps/clientes Tabla Sucursal de articulos
k {F4102)
Tabla Maestro de clientes
(FO301)
Lectura de los detalles de
los ajustes de precios i
! F Tabla Detalle de ajustes de
¢ precios (FA4072)
Mo
—‘ &Ajuste encontrado?
si . .
Aplicacion de ajustes y
reqistro en el Histarial de
precios Tahbla Archivo de trabajo del
+ historial de ajustes de precios
(F0I74)
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Configuracion de jerarquias del sistema Fijacion avanzada de
precios

El sistema aplica los ajustes de fijacion de precios a los precios de las 6érdenes de venta en
el orden que se determine en la jerarquia de fijacion de precios. El sistema usa esta
estructura de fijaciéon de precios para obtener precios base y calcular los ajustes y
actualizaciones de precios. Por esta razén, debe configurar su jerarquia para buscar desde
combinaciones especificas hasta combinaciones generales.

Especifico it
F & \ p Clientefarticulo

& \\ p Grupode
\\ clientes/articulos
$ \ p Grupode
\\ clientes/grnupo de
articulos

hi & \ p  Todos los
General \\ clientes/articulos

Por ejemplo, para una promocion de temporada, puede definir la secuencia de manera que
cualquier cliente que ordene el articulo reciba el descuento. Sin embargo, si configura un
precio ligeramente menor para los clientes segun su ubicacion geografica, puede configurar
la jerarquia de tal manera que el sistema busque primero mas informacién especifica. En
este caso la secuencia podria ser:

e Grupo de clientes/articulos

e Todos los clientes/articulos
Uso del sistema Fijacion avanzada de precios para Compras
Segun la jerarquia de preferencias, el sistema aplica los ajustes de precio al costo unitario en
la orden de compra. El sistema usa esta estructura de fijaciéon de precios para obtener

precios unitarios y calcular los ajustes y actualizaciones de precios. Debe configurar su
jerarquia para buscar desde combinaciones especificas hasta combinaciones generales.
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Jerarquia de fijacién de precios del proveedor

Especifico
. p Proveedor/articulo
£ LY
Fi W
& My
F - . iy = P TP [y DRI JUN
Fi [ 1 B HiIOWEBRODOFS ArCicung
£ - 5 L
Fi LY
Fd LY
. LY
£ By
rd LY
i — N . .
£ = LY e Grupo de
£ w % Ll . . .
/ \ proveedores/grupo de
articulos
- / @ \\ e Todos los
¥ proveedores/articulos
/ \
General
Nota

Si ha activado el sistema Fijacion avanzada de precios para compras, debe registrar los
ajustes de 6rdenes de compra en las mismas pantallas y en la misma forma en que lo haria
para los ajustes de 6rdenes de venta. Sin embargo, el sistema procesa la informacién de los
campos Cliente y Grupo de clientes como Proveedor y Grupo de proveedores.

Puede configurar la jerarquia de preferencias de tal manera que cuando se introduce una
orden de compra, el sistema busque primero un proveedor especifico de dicho articulo. Si el
sistema encuentra un ajuste para el proveedor y el articulo, entonces lo aplica al costo
unitario. En caso contrario, el sistema entonces busca un ajuste de precio para este
proveedor y grupo de articulo en particular al que pertenece este articulo. Para su jerarquia
de preferencia de ajustes de orden de compra, la secuencia podria ser:

e Proveedor/articulo
e Proveedor/grupo de articulos

e Todos los proveedores/articulos

Configuracion de un archivo Maestro de preferencias

Antes de definir cada jerarquia de fijacion de precios, debe crear un registro maestro para
dicha jerarquia el cual se conoce como Maestro de preferencias. En Fijacion de precios
base, sdélo puede utilizar una jerarquia de preferencias (jerarquia de preferencias 51). En
Fijacion avanzada de precios, puede crear tantas jerarquias de preferencia como sea
necesario.

Defina la jerarquia primero y luego anéxela a una definicion de ajuste. Puede crear una
jerarquia para cada definicién de ajuste, o bien una sola jerarquia para varias definiciones de
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ajuste. J.D. Edwards recomienda la configuracion de varias jerarquias que puedan utilizarse
para multiples definiciones de ajuste.

Cuando se utiliza el Maestro de preferencias para definir el registro maestro de la jerarquia,
los siguientes campos no se aplican a la fijacion de precios:

Clasificacion de preferencias
Numero de secuencia
Permitir fechas de vigencia (Y/N)

Permitir cantidades de vigencia (Y/N)

» Para configurar un Maestro de preferencias

En el ment Administracién de precios (G4222), escoja Preferencia de jerarquias.

1.

En la pantalla Trabajo con Jerarquia de preferencias, haga clic en Afadir para
introducir una jerarquia de preferencias nueva.

En la pantalla Modificaciones de jerarquia de preferencias, escoja Modificacion del
Maestro en el menu Pantalla.

PeopleSoft. -

Medificacién del Maestro de preferencias
Ok Cancelar Herramientas
a

Tipo preferencia | Q

Descripcidn

Clasificacidn preferencias Miscellaneous Preferences

N* de secuencia

[¥ Activar fechas vigencia

[ Permitir cantidad vigente

3. Llene los siguientes campos de la pantalla Modificacion del Maestro de preferencias:

e Tipo preferencia
e Descripcién

o Clasif de preferencias
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N° de secuencia

4. Escoja entre las siguientes opciones, de ser necesario:

5. Haga clic en OK.

Activar fechas vigencia

Permitir cantidad vigente

Descripcion de los campos

Descripcion

Tipo preferencia

Descripcion

Clasif de preferencias

N° de secuencia

Activar fechas vigencia

Permitir cantidad vigente

Glosario

Es un codigo definido por el usuario (40/PR) que identifica un tipo de
preferencia o una jerarquia de ajuste de precio. En la tabla de cédigos
definidos por el usuario 40/PR, un '1" en el campo Cédigo de manejo
especial identifica una preferencia que soporta J.D. Edwards. Este
campo tiene una codificacion fija para cada preferencia. La preferencia
Lista de multas sobre el acuerdo se configura con el cédigo PN.
Introduzcalo en este campo.

Es un nombre u observacion definida por el usuario.

Es una clasificacion o titulo que utiliza el sistema para agrupar
preferencias en la pantalla Perfil de preferencias (P4007).

En OneWorld, es el orden que determinan los usuarios en el que se han
de mostrar los ambientes admisibles.

En World, es un niumero de secuencia o clasificacion que utiliza el
sistema para procesar los registros en el orden que defina el usuario.

Es un cédigo que indica si el sistema debe mostrar los campos
correspondientes a las fechas de vigencia en relacion con una
preferencia. Es posible que quiera que el sistema muestre las fechas de
vigencia al introducir fechas y cantidades vigentes relativas a una
preferencia. Los valores admisibles son:

Y - Mostrar los campos de fechas de vigencia en las pantallas
Modificaciones de perfiles de preferencia en relacién con esta
preferencia

N - No mostrar los campos de fechas de vigencia para esta
preferencia

Es un Cddigo que indica si desea usar las cantidades de esta
preferencia. Los codigos validos son:

Y - Mostrar los campos Cantidad inicial y Cantidad final en las
pantallas Modificaciones del perfil de preferencia (F40300 y
P40300EC) de esta preferencia

N- No activar ni mostrar los campos de cantidades

Los campos Cantidad vigente son campos opcionales que puede
desactivar antes de definir cualquier registro de preferencia, pero no
después de haberlos creado. Si asigna la cantidad vigente, debe
asignar las fechas vigentes.

67



Definicion de una jerarquia de fijacion de precios

Use la pantalla Modificaciones de jerarquias de preferencias para especificar el orden en el
que se aplican los ajustes de precios. Debe introducir el orden en el que se aplican los
ajustes en la pantalla Modificaciones de jerarquias de preferencias. La pantalla contiene filas
que identifican clientes y grupos de clientes y columnas que identifican articulos o grupos de
articulos. Identifique la secuencia de jerarquia de precios escribiendo los niumeros en las
intersecciones de las filas y las columnas. La busqueda de fijacion de precios comienza en la
interseccion donde se introduce un 1 y busca los registros definidos para esa combinacién
de articulo y cliente. Si no encuentra detalles de ajuste para esa combinacién, entonces el
sistema pasa a la siguiente combinacién de la jerarquia, identificada con el nimero 2 en la
interseccion y asi sucesivamente.

El sistema selecciona automaticamente la primera combinacion encontrada durante una
busqueda; por lo tanto, debe configurar el método mas especifico de fijacién de precios
primero en su jerarquia y continuar definiendo la jerarquia hasta la fijacion de precio mas
general.

Aunque puede introducir hasta 21 numeros, debe limitar su jerarquia a tres o cuatro
numeros. Cada uno de ellos representa una busqueda de sistema y aumenta el tiempo de
procesamiento.

Antes de comenzar

O Verifique que se haya creado un registro maestro para la jerarquia de preferencias.
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» Para definir una jerarquia de fijacion de precios

En el ment Administracién de precios (G4222), escoja Preferencia de jerarquias.

1. Enla pantalla Trabajo con Jerarquia de preferencias, haga clic en Afadir.

PeopleSoft. — 7 ¢ —
Medificaciones de jerarquias de preferencia

OK  Cancelar Partalla Herramienias |

Tipo preferencia AG lVend 8 goo clientedodas dir
Articuln Tdos
Articlos

Dir entrg M de cliente

Grupo de cliente

Venda N*de cliente

Grupo de cliente

Principal M®de cliente

Grupo de cliente

00 An 00 §E
100 B[R 00 &
00000 00

Todos los clientes

2. En la pantalla Modificaciones de jerarquia de preferencias, introduzca la informacion
correspondiente en el siguiente campo:

e Tipo preferencia

3. Comenzando con 1, introduzca numeros en las intersecciones para indicar el orden
de busqueda. Cuando defina la jerarquia de fijacion de precios, debe empezar con
un 1y no omitir ningdn namero.

4. Haga clic en OK.

Descripcion de los campos

Descripcion Glosario

Tipo preferencia Es un codigo definido por el usuario (40/PR) que identifica un tipo de
preferencia o una jerarquia de ajuste de precio. En la tabla de cédigos
definidos por el usuario 40/PR, un "1' en el campo Codigo de manejo
especial identifica una preferencia que soporta J.D. Edwards. Este
campo tiene una codificacion fija para cada preferencia. La preferencia
Lista de multas sobre el acuerdo se configura con el cédigo PN.
Introduzcalo en este campo.
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Configuracién de definiciones de ajustes

Un ajuste es un registro que describe una situacion especial de fijacion de precios, tal como
un plan de fijaciéon de precios o una promocion. Antes de que pueda afiadir un ajuste a una
lista, debe crear definiciones de ajustes para especificar las caracteristicas del ajuste. Estas
caracteristicas determinan lo siguiente:

e Lasecuencia en la que el sistema busca los precios
e Siel ajuste se imprime en las facturas

o Siel ajuste se aplica a los ajustes de precios a nivel de grupo, nivel o a ajustes de
linea

¢ Si el ajuste se basa en la cantidad, importe o peso
e Si el ajuste es un precio sustituido

e Una compensacioén especifica del Libro mayor que dirige los asientos de Fijacion
avanzada de precios a las cuentas del Libro mayor correspondientes conforme a las
ICA

e Si el ajuste es obligatorio

Nota

Los ajustes de precio obligatorios se definen para componentes de precio obligatorios tales
como los recargos Yy los impuestos especiales. Un ajuste de precios puede ser obligatorio
para articulos especificos durante una venta, transferencia, introduccién de pedidos de envio
directo o para incluir recargos e impuestos especiales.

Si una lista de precios contiene un ajuste obligatorio que no se define para la orden de venta
al cliente y articulo especificados, se resalta la linea de la orden como un error y no se
acepta dicha orden. Si se recibe un mensaje de error, revise la informacion en el area de
detalle de la orden. Puede separar el articulo de la linea de la orden de venta en la lista de
ajustes o introducir informacion y convertir al cliente en elegible para todos los ajustes de
manera que aplique el ajuste obligatorio.

» Para configurar definiciones de ajustes

En el menu Configuracion del ajuste (G4231112), escoja Definicién ajuste del precio.

1. Enla pantalla Trabajo con tipos de ajustes, haga clic en Afadir.

2. Enla pantalla Modificacion de los controles del ajuste, llene los siguientes campos y
haga clic en OK:

o Nombre del ajuste

3. En la pantalla Definicion del ajuste del precio, llene los siguientes campos:
e Tipo preferencia
e L/M de compensacién

4. Para aplicar el ajuste sélo a un grupo especifico de precios, llene los siguientes
campos:
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9.

e Gpo pcio art
e Gpo clientes por precio

e Grupo detalle orden
Deje estos campos en blanco para configurar los detalles para otros grupos de
precio:

Haga clic en la siguiente opcién para incluir ajustes en la busqueda de ventas
basada en mayor volumen:

o Ajuste oferta adicional
Haga clic en la siguiente opcidn para configurar un ajuste obligatorio de precio:
e Ajuste obligatorio

Haga clic en la opcion Ajuste por redondeo para crear un ajuste redondeado:

Puede introducir informacién en los campos adicionales de la pantalla Definicion del
ajuste del precio, segun sea necesario. Si no introduce informacion, el sistema
proporciona la informacién predeterminada.

Haga clic en OK para configurar la definicion del ajuste.

Descripcion de los campos

Descripcion

Glosario

Nombre ajuste Es un cddigo definido por el usuario (sistema 40, tipo TY) que identifica

una definicion de ajuste. Los ajustes se definen en Nombres de ajustes
de precios. Afiada una definicién a cada uno de los cuatro tipos de
multas en los programas Multas del acuerdo:

Cantidad minima

Cantidad maxima

No se comprometié suficientemente
Se comprometi6 excesivamente

Jeraquia preferencia Es un codigo definido por el usuario (40/PR) que identifica un tipo de

preferencia o una jerarquia de ajuste de precio. Cuando el usuario
define las jerarquias de precio, debe identificar cada archivo con este
cédigo. Posteriormente, cuando cree ajustes, debe utilizar este cédigo
para identificar la jerarquia que desea que siga el sistema para este
ajuste.
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L/M de compensacion

Gpo pcios art

Gpo precio por cliente

Grupo detalle orden

Es un codigo definido por el usuario (41/9) que identifica la
compensacion del Libro mayor que el sistema usa cuando busca la
cuenta en la que asienta la transaccion. Si el usuario no desea
especificar un codigo de categoria, puede introducir cuatro asteriscos
(****) en este campo.

Pueden utilizarse las instrucciones de contabilidad automatica (ICA)
para definir tipos de cuentas de compensacion automatica para los
sistemas Inventario, Compras y Manejo de érdenes de venta. Puede
asignar codigos de clasificacion del L/IM como se muestra:

IN20 Ordenes de embarque directo

IN6O Ordenes de transferencia

IN80 Ventas de inventario El sistema puede generar asientos
contables con base en una sola transaccion. Por ejemplo, la venta de
un solo articulo de inventario puede generar asientos contables
similares a los siguientes:

Ventas de inventario (Débito) xxxxx.xx

Ventas de inventario de C/C (Crédito) xxxxx.xx
Categoria de contabilizacion: IN8O

Inventario en existencias (Débito) xxxxx.xx
Costo de ventas de inventario (crédito) xxxxx.xx

El sistema utiliza el codigo de categoria y el tipo de documento para
encontrar la ICA.

Es un codigo definido por el usuario (sistema 40, tipo Pl) que identifica
un grupo de precios de inventario de un articulo.

Los grupos de precios de inventario tienen estructuras de precios
Unicas que hacen que el sistema incorpore descuentos o recargos en
los articulos de las érdenes de compra y de venta. Los descuentos o
recargos se basan en la cantidad, en el monto monetario o en el peso
del articulo ordenado. Cuando asigna un grupo de precios a un articulo,
el articulo toma la misma estructura de precios definida para el grupo de
precios de inventario. Debe asignar un grupo de precios de inventario al
proveedor o al cliente asi como al articulo para que el sistema calcule
de forma interactiva los descuentos y los recargos en las érdenes de
compra y de venta.

Es un cédigo definido por el usuario (40/PC) que identifica un grupo de
clientes. Puede agrupar clientes con caracteristicas similares, como
precios comparables.

Es un cédigo definido por el usuario (40/SD) que identifica un grupo de
detalles de 6rdenes de venta. Los grupos de detalles de 6rdenes de
venta se utilizan para crear precios con base en un campo del archivo
Detalle de 6rdenes de venta (F4211).

--- INFORMACION ESPECIFICA DE LA PANTALLA---

Si introduce un cddigo en este campo, el sistema utiliza este ajuste sélo
para las 6rdenes cuyos detalles coincidan con los criterios del grupo de
detalles de 6rdenes. La preferencia Lista de multas sobre el acuerdo ya
debe estar configurada como el codigo definido por el usuario multa y
definida como un grupo de detalles de érdenes. Escriba 'Multa' o el
caédigo correcto que defina su lista de multas.
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Cédigo control ajuste

L/M auxiliar en L/'M

Es un codigo que especifica las funciones de procesamiento adicional
relacionadas con un ajuste. Los valores admisibles son:

1 - No imprimir el ajuste en la factura o en el documento de impresion
de la orden de compra. El sistema afade el importe del ajuste al precio
unitario.

2 - Imprimir el ajuste en la factura o en el documento de impresion de la
orden de compra. El sistema afiade el importe del ajuste al precio
unitario.

3 - Actualizar la tabla que contiene el archivo Detalle de la orden de
compra (F4211) con la informacién sobre la linea del detalle del ajuste.
El sistema no incluira este tipo de ajuste cuando calcule el precio neto
vigente. Utilice este cddigo solamente para los ajustes a nivel de orden.

4 - Crear un ajuste acumulativo. El sistema actualiza la tabla que
contiene el archivo Libro mayor de ajustes de precios (F4074) y
contabiliza el ajuste en el Libro mayor durante el proceso Actualizacion
de ventas.

5 - Crear un ajuste por bonificacion. El sistema actualiza la tabla
Resumen de transacciones de bonificaciones (F4078) con la cantidad,
peso e importe de la linea del detalle de la orden.

6 - Imprimir el ajuste en la factura. El sistema afiade el ajuste al total de
la orden pero no lo incluye en el precio unitario. El sistema contabilizara
los registros separados de este ajuste correspondientes al Libro mayor
y Cuentas por cobrar durante la Actualizacion de ventas.

7 - Crear un ajuste de la bonificacion del comprobante de venta del
proveedor. El sistema actualiza la tabla Resumen de transacciones de
bonificaciones con la cantidad, peso y volumen del detalle de la orden y
contabiliza el ajuste en el Libro mayor durante el proceso Actualizacion
de ventas.

8 - Crear un ajuste de redondeo basado en las reglas de redondeo
configuradas en el programa Modificaciones del detalle de ajuste de
precios (P4072). El sistema afiade el importe del ajuste al precio
unitario.

--- INFORMACION ESPECIFICA DE LA PANTALLA--
Para OneWorld:

3 El sistema apoya el Cadigo de control de ajustes 3 para los ajustes
de nivel de 6rdenes solamente.

5 OneWorld no apoya el codigo 5.

6 El sistema procesa el importe de ajustes y el precio unitario por
separado al actualizar las ventas. Los importes se registran
por separado como asientos de L/M y C/C. El sistema imprime el
ajuste en la factura.

Es el cédigo definido por el usuario (sistema 40, tipo Sl) que identifica
el tipo de informacién que se desea que utilice el sistema para
actualizar el campo del Libro mayor auxiliar en el archivo del Libro
mayor (F0911) cuando se utiliza el tipo de ajuste para fijar el precio de
una orden de venta.
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Descuento volumen
cantidad

Sust pcio (Y/N)

Cambio/adicion manual
(Y/N)

ID de promocion

Control visualizaciéon
promocién

Gpo de exclusion

Exclusion mutua

Es un codigo definido por el usuario que indica como ocurren los
descuentos por volumen de compra en la tabla Detalle de ajustes del
precio (F4072). El sistema apoya los siguientes cuatro tipos de
descuentos por volumen de compra:

Cantidad - El sistema determina el ajuste correcto segun la cantidad
encargada en la orden de venta. El usuario puede configurar diferentes
descuentos para diferentes unidades de medida.

Peso - El sistema usa el peso asignado a la linea del detalle de la
orden de venta para determinar el descuento adecuado por voumen de
compra.

Importe - El sistema usa el importe total de la linea del detalle de la
orden de venta para determinar el descuento adecuado por voumen de
compra. Cuando se activa la Conversion de moneda,se almacenan y
muestran todos los descuentos por volumen de compra segun los
decimales flotantes del codigo de moneda.

Ninguno - El sistema usa las funciones de preferencias avanzadas para
determinar el descuento adecuado por volumen de compra. Utilice esta
opcién solamente si esta usando las preferencias avanzadas.

Es un cédigo que indica la forma la en que el ajuste afecta al precio de
una linea de érdenes de venta.
Para WorldSoftware, los valores admisibles son:

Y El precio de ajuste sustituye al precio basico.

N El ajuste se usa para calcular un descuento o un incremento

adicional al precio basico.

En OneWorld, una marca de verificacion indica que este ultimo precio
sustituye al precio basico. Si no hay marca de verificacion, ello significa
que el ajuste se usa para calcular un descuento o un incremento
adicional al precio basico.
Listas de multas sobre acuerdos:

o En WorldSoftware, introduzca una N.

o En OneWorld, no active la modificacion de precio (sin
marca de verificacion).

Utilice este campo para especificar si el tipo de ajuste puede afiadirse o
cambiarse manualmente desde la pantalla de Ajustes de precios
(P4074W) cuando se introduzcan las 6rdenes de ventas.

Es un numero de identificacion que controla los ingresos, los costos y
los gastos correspondientes a cada promocion.

Es una opcion que indica si el sistema imprime el ID de promocion
correspondiente a este ajuste en una factura o en un documento
impreso de la orden de compra.

Es un codigo definido por el usuario (45/AG) que se usa para asociar
las definiciones de ajustes a los grupos de ajustes. Puede definir los
ajustes que pertenecen al mismo grupo de ajustes como exclusivos al
activar la opcion de exclusién mutua. Cuando se activa la opcion de
exclusién mutua el sistema emitira una advertencia si se aplican mas de
un ajuste del mismo grupo.

Es una opcién que indica si un ajuste se excluye del grupo de ajustes
especificados. Cuando utilice esta opcion el sistema muestra una
advertencia si se aplica mas de un ajuste perteneciente al mismo ajuste.
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Caéd elab inf fij precios 1 Es un codigo definido por el usuario (45/P2) que constituye uno de los

seis codigos de elaboracion de informes que se pueden asociar con una
definicion del ajuste del precio. Utilice este cédigo para agrupar los
ajustes.

Gpo lista precios Es un cédigo que identifica un grupo de ajustes de precios de una lista

de precios. Por ejemplo, se pueden agrupar los ajustes de precios en
categorias que representen descuentos, promociones, impuestos o
flete. Al configurar una lista de precios el usuario puede definir las
columnas que quiere que aparezcan en la lista de precios. La pantalla
Modelo de columnas para listas de precios (W45520E) determina los
nombres de los grupos de listas de precios que aparecen en cada
columna definida por el usuario.

Excluir de lista de precios Es una opcién que indica si se debe excluir el ajuste del precio del

programa Lista de precios (P45520).
On (activado) - Excluir el ajuste del precio

Off (desactivado) - Incluir el ajuste del precio

Ajuste oferta adicional Es una opcién que indica si un ajuste es aceptable para procesar una

oferta adicional durante el registro de la orden de venta. Si activa esta
opcién podra especificar solamente un registro correspondiente a la
jerarquia seleccionada del ajuste.

Ajuste obligatorio Es un codigo que se usa para especificar si el ajuste es obligatorio. Los

cédigos validos son:

Y - Si, el ajuste es obligatorio
N - No, el ajuste no es oblligatorio

Generacion de listas de ajustes

Una lista de ajustes de precios contiene uno o mas tipos de ajustes para los cuales puede
ser elegible un cliente o un articulo. Una lista de ajustes consiste en una definicion de ajustes
y un detalle de ajustes.

Debe asignar clientes a listas de ajustes de manera que el sistema pueda calcular los
precios. En la lista de ajustes se especifica la secuencia que el sistema usa para aplicar los
tipos de ajustes de precio a los precios de las 6rdenes de venta. Debe asignar clientes a un
programa de ajustes a través de las instrucciones de facturacion a clientes. Cuando se
introduce una orden de venta, el sistema copia la lista anexa a la direccion Vendido a del
encabezado de la orden.

Cada lista de ajustes puede contener un numero ilimitado de ajustes de precio. Puede afiadir
ajustes o cambiar ajustes existentes en cualquier momento. De ser necesario, puede
modificar la lista de ajustes al nivel de linea de detalle.
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Uso de la aplicacion Fijacion avanzada de precios para Compras

Debe asignar listas de ajustes a proveedores de manera que el sistema pueda calcular los
precios. En la lista de ajustes se especifica la secuencia en que el sistema aplica los tipos de
ajuste de precio a los precios de las 6érdenes de compra. Debe asignar una lista de ajustes a
un proveedor mediante las instrucciones a proveedores. Cuando se introduce una orden de
compra, el sistema copia la lista anexa a la direccion del proveedor en el encabezado de la
orden.

Antes de comenzar

0 Determine si una lista con varios ajustes satisface sus necesidades o si seria mejor
varias listas con menos ajustes. Puede asignar una sola lista de ajustes a cada
cliente.

Si utiliza Fijacion avanzada de precios para Compras, puede asignar sélo una lista
de ajustes de precios a cada proveedor.

O Cree los ajustes de precios.

O Configure las definiciones de ajustes.

» Para generar listas de ajustes

En el menu Configuraciéon del ajuste (G4231112), escoja Modificaciones lista ajuste y
precio.

1. En la pantalla Trabajo con listas de ajustes, haga clic en AAadir.

PeopleSoft.

Medificaciones de listas de ajuste de precios

AAE

Lista de ajustes MNATIONAL
e direccidn

OK  Borrar Cancelar Pantala  Fila  Herramiertas |

Registros 1-10 &

sec ajuste Descripcidn promocién (1D promocién mgenm uenc:m:emu beneficiario

¥ [ lﬂi MNEWPROD Promacién de articula nuevo UMD1IDU 31f1 2i10

[m} ) 20 PROMOTE Promocian OEM o1/01/00 3o

[ 30 HOLIDAY Oferta por tiempo limitado a1i0t1/00 3tz

[} 40 REGIOMAL Competencia regional a1i01/00 3111210

[} A0 VOLUME Cescuento por cantidad 01i01/00 3nzano

[ m] 60 FREEGOOD Mercancia relacionada gratis 01i01/a0 311210

[} 70 COMISION Acurnulacidn comisiones venta a1i01/00 3111210

[} 80 ORORPRC Mwo precio nivel de |a orden 01i01/00 3nzano

[} 90 BSKTREPC Precio por nivel del grupo a1i01/00 3111210

[} 100 ENHBESKT Conjunta mejorado a1i01/00 3111210

4| »
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2. Introduzca la informacion correspondiente en los siguientes campos de la pantalla
Modificaciones de listas de ajuste de precios y haga clic en OK para crear una lista
de ajustes:

e Lista de ajustes
e N°sec

e Nombre ajuste

3. Escoja las opciones Detalles del ajuste en el menu Fila para cambiar los detalles o la
definicidon de ajustes, segun sea necesario.

Descripcion de los campos

Descripcién Glosario

Lista de ajustes Es un codigo definido por el usuario (40/AS) que identifica una lista de
precios y ajustes, la cual contiene el tipo o tipos de ajustes aplicables a
un cliente o articulo. El sistema aplica los ajustes segun la secuencia
especificada en la lista. Vincule los clientes a una lista de precios y
ajustes mediante las instrucciones de facturacion al cliente. Cuando
introduce una orden de venta, el sistema copia la lista anexa a la
direccion de venta en el encabezado de la orden. Puede sustituir esta
lista en el nivel de lineas de detalle.

En el caso de la Administracion de acuerdos, esta es la Lista de multas
de acuerdos. La informacién contenida en dicha lista, proporciona al
sistema los criterios necesarios para que un acuerdo cuente con
condiciones de multas.

N° sec El valor que aparece en este campo representa el orden en el que el
sistema procesa los ajustes de precio.

- INFORMACION ESPECIFICA DE LA PANTALLA---

El valor que aparece en este campo representa el orden en el que el
sistema procesa los ajustes de precio. J.D. Edwards recomienda que se
dejen espacios en el nimero de secuencia para que pueda hacer
adiciones a la lista de ajustes de precios.

Nombre ajuste Es un codigo definido por el usuario (sistema 40, tipo TY) que identifica
una definicion de ajuste. Los ajustes se definen en Nombres de ajustes
de precios. Afiada una definicién a cada uno de los cuatro tipos de
multas en los programas Multas del acuerdo:

Cantidad minima

Cantidad maxima

No se comprometio suficientemente
Se comprometié excesivamente
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Configuracién de detalles de ajustes

Los detalles de ajustes proporcionan los parametros para calcular los ajustes de precios. Los
detalles de ajustes de fijacion avanzada de precios contienen cédigos base que permiten
mayor flexibilidad de fijacion de precios. Puede definir los detalles de ajustes cuando afiada
definiciones de ajustes a las listas de ajustes. Los detalles de ajustes le permiten definir un
procesamiento especial como mercancia gratis, formulas de precios o archivos. La jerarquia
de precio define el orden en el que el sistema usa los ajustes que aparecen en los detalles

de ajustes.

Para todos los ajustes de precios que usan los cddigos de base, debe registrar la
informacion en los campos Cddigo base, Valor del factor y Nombre de formula en la pantalla
Modificaciones del detalle del ajuste del precio antes de que el sistema pueda calcular los

ajustes.

Consulte también

Registro de informacion de precios de venta en la guia Administracion de inventario.

O

O

O

Creacion de ajustes por mercancia gratis en la guia Fijacién avanzada de precios
Creacion de ajustes por acumulacion en la guia Fijacion avanzada de precios

Creacion de ajustes por acumulacion de bonificaciones en la guia Fijacion avanzada

de precios

Familiarizacion con los cédigos base para ajustes de ventas

Porcentaje de
precio base

Porcentaje del
precio neto
vigente

Porcentaje del
costo

El sistema multiplica el precio base por el valor del factor.

e En el campo Cddigo base, introduzca el cédigo base 1.

e Introduzca un numero positivo para los incrementos o un numero negativo para los
descuentos en el campo Valor del factor.

El sistema multiplica el precio neto vigente por el valor del factor.

e En el campo Cddigo base, introduzca el cédigo base 2.

e Introduzca un numero positivo para los incrementos o un nimero negativo para los
descuentos en el campo Valor del factor.

El sistema multiplica el costo del articulo por el valor del factor. Antes de que se efectie el calculo
de esta combinacién, debe identificar el costo del articulo en el campo Método de costeo en el
area de detalle de la pantalla Detalles de ajuste de precios.

e En el campo Cddigo base, introduzca el cédigo base 3.

e Introduzca un numero positivo para los incrementos o un nimero negativo para los
descuentos en el campo Valor del factor.
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Costo mas El sistema afiade el valor del factor al costo del articulo. Antes de que se efectle el calculo de
importe esta combinacion, debe identificar el costo del articulo en la columna Método de costeo en el
area de la cuadricula.

e En el campo Cddigo base, introduzca el cédigo base 4.

e Introduzca un numero positivo para los incrementos o un nimero negativo para los
descuentos en el campo Valor del factor.

e En el campo Método de costeo, introduzca el codigo del método de costeo.

Importe adicional g| gistema ajusta el precio por el valor del factor.

e En el campo Cdédigo base, introduzca el cédigo base 5.

e Introduzca un numero positivo o negativo en el campo Valor del factor dependiendo de los
parametros de sancion.

Importe variable | sistema obtiene el importe del ajuste del archivo Variables de precio. Configure las variables
adicional de precio cuando el precio de un articulo varie con frecuencia aunque sea a diario. Use los
archivos de variables de precios para configurar precios y fechas de vigencia.

e En el campo Cddigo base, introduzca el cédigo base 6.

e Introduzca el codigo o nombre que identifica el archivo variable en el campo Nombre de la
férmula.

Puede tener acceso a la pantalla Trabajo con Tablas de variables de precios al escoger cualquier
linea de detalle de ajuste y seleccionar Variables en el menu Fila.

Si planea utilizar el precio del archivo de variables como precio base, asegurese de que el ajuste
al cual va a asociar el archivo sea un ajuste de modificacion. Esto garantiza que el precio de la
tabla de variables modifique cualquier otro precio.

Importe de El sistema calcula el ajuste de precio mediante una férmula. Un caracter especial debe identificar

féormula adicional 545 componente. Debe definir estos caracteres durante la configuracion del sistema en las
constantes de fijacion de precios. El sistema evalua formulas como notaciones algebraicas
estandar: primero se evalua aquello que esta entre paréntesis, luego las multiplicaciones, las
divisiones, las sumas y las restas. Por ejemplo, la férmula .90*&GOLD indica que el precio
ajustado del articulo es el 90% del precio vigente del oro.

e En el campo Cddigo base, introduzca el cédigo base 7.
e Introduzca el codigo o nombre que identifica la férmula en el campo Nombre de la férmula.

Para obtener un nombre de campo en su férmula, incluya un campo de la tabla Detalles de
ordenes de venta (F4211) al entrar a la pantalla Descripciones de campos de archivos. Cuando
se realiza esto, el sistema inserta automaticamente el nombre del campo. Este antecede al
nombre del campo con el caracter que ha especificado en las constantes del sistema para
identificar los nombres de los campos. No puede utilizar todos los campos de la tabla Detalles de
ordenes de venta (F4211) en una férmula.
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Importe del El sistema llama a una aplicacién definida por el usuario para calcular el ajuste de precio.
programa de
usuario adicional ® En el campo Cdédigo base, introduzca el codigo base 8.
e Introduzca la identificacion del programa personalizado en el campo Nombre de la féormula.
El nombre de la funcidon que se especifica para el descuento por volumen de compra no
debe ser mayor de 8 caracteres. Ademas, el nombre de la funcién de negocios debe
coincidir con el nombre especificado en el detalle del Ajuste.

J.D. Edwards no es responsable de proporcionar programas personalizados ni brinda servicio
técnico a programas personalizados.

Familiarizacion con los cédigos base para ajustes de érdenes de compra

A continuacién se describen los cédigos base para los detalles de ajustes de érdenes de
compra:

Porcentaje de precios | sistema multiplica el precio del proveedor o el costo de inventario por el valor del factor.
de proveedor o costos
de inventario e En el campo Caodigo base, introduzca el codigo base 1.

e Introduzca un nimero positivo para los incrementos o un nimero negativo para los
descuentos en el campo Valor del factor.

Porcentaje de precios | sistema multiplica el precio neto vigente por el valor del factor.
vigentes netos del
proveedor o costos de *  En el campo Cédigo base, introduzca el codigo base 2.

inventario e Introduzca un numero positivo para los incrementos o un numero negativo para los
descuentos en el campo Valor del factor.

Porcentaje del costo g introduce el Codigo base 3, el sistema emite un error. En el sistema Compras debe
utilizar el cédigo base 1 para escoger un porcentaje del precio o costo del proveedor.

Costo mas importe Si introduce el Cédigo base 4, el sistema emite un error. En el sistema Compras, debe
utilizar el cédigo base 5 para anadir un importe al costo unitario.

Importe adicional El sistema ajusta el precio del proveedor o el costo de inventario conforme al valor del
factor.

e En el campo Cddigo base, introduzca el cédigo base 5.

e Introduzca un numero positivo o negativo en el campo Valor del factor dependiendo
de los parametros de sancion.
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Importe variable
adicional

Importe de formula
adicional

Adicion al importe del
programa de usuario

Nota

El sistema obtiene el importe del ajuste del archivo Variables de precio. Configure las
variables de precio cuando el precio del proveedor o el costo de inventario de un articulo
varie con frecuencia aunque sea a diario. Use los archivos de variables de precios para
configurar precios y fechas de vigencia.

e En el campo Cédigo base, introduzca el cédigo base 6.

e Introduzca el codigo o nombre que identifica el archivo variable en el campo Nombre
de la formula.

Puede tener acceso a la pantalla Trabajo con Tablas de variables de precios al escoger
cualquier linea de detalle de ajuste y seleccionar Variables en el menu Fila.

Si planea utilizar el costo unitario del archivo de variables como precio, asegurese de que
el ajuste al cual va a asociar el archivo sea un ajuste de modificacion. Esto asegura que
sustituye cualquier precio con otro precio de la tabla de variables.

El sistema calcula el ajuste de precio usando una féormula. Cada componente debe
identificarse con un caracter especial. Debe definir estos caracteres durante la
configuracion del sistema en las constantes de fijacion de precios. El sistema evalua
formulas como notaciones algebraicas estandar: primero se evalla aquello que esta entre
paréntesis, luego las multiplicaciones, las divisiones, las sumas y las restas. Por ejemplo, la
formula .90*&GOLD indica que el precio ajustado del articulo es el 90% del precio vigente
del oro.

e En el campo Cddigo base, introduzca el cédigo base 7.

e Introduzca el codigo o nombre que identifica la formula en el campo Nombre de la
féormula.

Para enviar un nombre de campo a su férmula, incluya un campo de la tabla Detalles de
6rdenes de compra (F4211) al entrar a la pantalla Descripciones de campos de archivos.
Cuando se realiza esto, el sistema inserta automaticamente el nombre del campo. Este
antecede al nombre del campo con el caracter que ha especificado en las constantes del
sistema para identificar los nombres de los campos. No puede utilizar todos los campos de
la tabla Detalles de 6rdenes de compra (F4311) en una féormula.

El sistema llama a una aplicacion definida por el usuario para calcular el ajuste de precio.

e En el campo Cdédigo base, introduzca el cédigo base 8.

e Introduzca la identificacion del programa personalizado en el campo Nombre de la
férmula.

J.D. Edwards no es responsable de proporcionar programas personalizados ni brinda
servicio técnico a programas personalizados.

Si usa la aplicacion Fijacion avanzada de precios para el sistema Compras, debe introducir
el nombre de un Grupo de proveedores en lugar del nombre de un Grupo de clientes.
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» Para configurar detalles de ajustes

En el menu Configuraciéon del ajuste (G4231112), escoja Modificaciones detalle ajuste y
precio.

1.

En la pantalla Trabajo con Detalles del ajuste, introduzca un nombre de ajuste y
haga clic en Buscar.

El sistema muestra los ajustes existentes.

Haga clic en Afiadir.

En la pantalla Seleccién de jerarquia de preferencias, escoja una descripcion y haga
clic en Seleccionar. Su eleccion en esta pantalla determina los campos que
apareceran en la pantalla Modificaciones del detalle del ajuste del precio.

PeopleSoft.

Medificaciones del detalle del ajuste del precio

OK  Borrar Cancelar Fila  Pantalla Herramiertas |

a
Mhre del ajuste REGIOMNAL Regional Competition
Grupo peios art IACCESSRY Accesarios de bicicletas
‘ Gpao peios cliente |REGION Clientes regionales ‘

alriculz

F
War
[v 11 1 ,0000) EA 45,0000 [z % ofoure 1 USD | |01/0505 31/08/05

(| 100,0000 EA 10,0000- 2 % of Curre 1 uso 01/05/05 3110805

i

4. En la pantalla Detalle de ajustes de precios, llene los siguientes campos:

e NOarticulo
e Gpoart

e Gpo clientes por precio

5. Si utiliza el cédigo base 3 0 4, llene el siguiente campo:

e Meétodo costo

6. Si utiliza el cddigo base 6, escoja Variables en el menu Fila y llene los siguientes

campos:
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Coéd mon

Tabla Variables

7. Si utiliza el cédigo base 7, escoja Férmulas en el menu Fila y llene el siguiente

campo:

Nombre féormula

Descripcion de los campos

Descripcion

Nombre ajuste

N° articulo

Gpo art

N° de cliente

Gpo clientes por precio

UM

Glosario

Es un cddigo definido por el usuario (sistema 40, tipo TY) que identifica
una definicion de ajuste. Los ajustes se definen en Nombres de ajustes
de precios. Afiada una definicién a cada uno de los cuatro tipos de
multas en los programas Multas del acuerdo:

Cantidad minima

Cantidad maxima

No se comprometié suficientemente
Se comprometi6 excesivamente

Es un numero que el sistema asigna a un articulo. Puede ser en
formato corto, largo o tercer nimero de articulo.

Es un cédigo definido por el usuario (sistema 40, tipo PI) que identifica
un grupo de precios de inventario de un articulo.

Los grupos de precios de inventario tienen estructuras de precios
Unicas que hacen que el sistema incorpore descuentos o recargos en
los articulos de las érdenes de compra y de venta. Los descuentos o
recargos se basan en la cantidad, en el monto monetario o en el peso
del articulo ordenado. Cuando asigna un grupo de precios a un articulo,
el articulo toma la misma estructura de precios definida para el grupo de
precios de inventario. Debe asignar un grupo de precios de inventario al
proveedor o al cliente asi como al articulo para que el sistema calcule
de forma interactiva los descuentos y los recargos en las érdenes de
compra y de venta.

Es un numero que identifica una entrada en el sistema Libro de
direcciones, como por ejemplo, un empleado, un candidato, un
participante, un cliente, un proveedor, un inquilino, una ubicacion, etc.

Es un codigo definido por el usuario (40/PC) que identifica un grupo de
clientes. Puede agrupar clientes con caracteristicas similares, como
precios comparables.

Es un codigo definido por el usuario (00/UM) que indica la cantidad en
la que se va a expresar un articulo de inventario, por ejemplo, CS
(cajon) o BX (caja).
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cCB

Fecha vigencia

Método costo

Nombre féormula

Es un codigo que identifica la forma en la que el sistema usa el valor
del factor para calcular la lista de ajustes o multas. El campo Codigo
base funciona junto con el campo Valor del factor. Los valores
admisibles son:

1 - Multiplicar el precio base por el valor del factor. El precio ajustado
es un porcentaje del precio base.

2 - Multiplicar el precio base por el valor del factor. El precio ajustado
es un porcentaje del precio neto vigente.

3 - Multiplicar el precio base por el valor del factor. El precio ajustado
es un porcentaje del costo del articulo. No puede utilizar este cédigo
base para un ajuste a nivel de conjunto ni de orden.

4 - ARAadir el valor del factor al costo del articulo. No puede utilizar este
codigo base para un ajuste a nivel de conjunto ni de orden.

Nota: si usa los cédigos base 3 6 4, debe identificar el costo del articulo
que desea usar en el calculo en el campo Método de costo (LEDG) del
area de detalle de la pantalla Detalle de ajuste de precio.

5 - Ajustar el precio base por el valor del factor. Si el valor es positivo,
el precio aumenta en esa cantidad; si el valor es negativo, disminuye en
esa cantidad.

6 - Usar el importe del ajuste de la tabla variable. Especifique la tabla
variable en el campo Valor del factor.

7 - Usar una formula para calcular el ajuste. Especifique el nombre de
la formula en el campo Valor del factor.

8 - Usar un programa personalizado y definido por el cliente a fin de
calcular el ajuste. Especifique la identificacion del programa Biblioteca
de objetos en el campo Valor del factor.

Nota: si define un ajuste que usa un programa personalizado, éste
debe haber sido desarrollado para este fin y usted debe estar preparado
para ofrecer asistencia técnica. J.D. Edwards no tiene la obligacion de
proporcionar programas personalizados ni de brindar asistencia ténica
para aquellos programas que usted haya desarrollado.

9 - Calcular el ajuste de manera que el precio unitario resultante tenga
un margen bruto de ganancia igual al valor del factor. No puede utilizar
este codigo base para un ajuste a nivel de conjunto ni de orden, ni para
un ajuste de tarifa movil.

Introduzca un 5 para mostrar la lista de todas las multas de acuerdos.

Es la fecha en la que entra en vigor una transaccion, contrato,
obligacion, preferencia o regla normativa.

Es un codigo definido por el usuario (40/CM) que designa un método de
costeo. Use los métodos de costeo para designar el que el sistema
deba usar. Los métodos de costeo del 01 al 19 estan reservados para
uso de J.D. Edwards.

Es el cédigo definido por el usuario (sistema 40, tipo FM) que identifica
una férmula de precios. Todas las férmulas de precios estan
almacenadas en el archivo de Férmulas de precios (F4076).
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Generacion de ajustes de precios nuevos en una moneda
diferente

En el ment Procesamiento periddico (G4231122), escoja Precio y ajuste avanzados.

Puede crear nuevos ajustes de precios en una moneda diferente para varios registros al
mismo tiempo ejecutando el programa Precios y ajustes avanzados (R407201). Este
programa genera nuevos ajustes de precios con o sin un importe real basado en los registros
existentes.

El programa Precios y ajustes avanzados resulta particularmente util si debe crear varios
registros de ajustes de precios en una moneda diferente. Por ejemplo, puede utilizar este
programa si su compafiia realiza un negocio con un cliente que utiliza una moneda de la que
no se disponen registros de ajustes de precios. Si debe crear un nuevo ajuste de precios
para un registro individual, simplemente actualice el registro existente en la pantalla
Modificaciones de detalles de ajuste avanzado de precios; no es necesario ejecutar este
programa.

Cuando ejecute el programa Precios y ajustes avanzados, utilice las siguientes opciones de
proceso para controlar la moneda y el tipo de cambio en el que se crearan los nuevos
ajustes de precios.

e Fecha a partir de la cual desea crear los registros.
Si la fecha de caducidad de un precio es posterior o igual a esta fecha, se crea un
nuevo registro de ajuste de precios.

e Moneda de los registros de ajuste de precios existentes.

Este es el codigo de moneda original en el que basara el nuevo ajuste de precios.

e Moneda en la que desea crear los registros nuevos.
e Tipo de cambio que utilizara para calcular el importe.
e Método (division o multiplicacion) que utilizara para el calculo del tipo de cambio.

El programa Fijacion avanzada de precios y ajustes realiza lo siguiente:

e Crea los nuevos registros de ajustes de precios una moneda por vez, para evitar
confusiones sobre la moneda en la que se basaran los nuevos registros.

e Crea un solo registro nuevo de ajustes de precios para cada unidad de medida. No
crea un registro de precios por cada moneda.

Por ejemplo, el programa genera nuevos registros de ajustes de precios en yen
japonés (JPY) sobre la base de los precios existentes en délares canadienses
(CAD). Si un registro existente tiene un ajuste de precios en JPY, el programa no
genera otro registro en JPY, ya que ambos registros deberian tener la misma clave.
La excepcidn a esta regla se produce cuando los cédigos de moneda relacionados
con un registro tienen fechas de vigencia final diferentes. En funcién de las fechas, el
programa puede crear mas de un registro nuevo de ajustes de precios.

o Establece una secuencia alfabética de los nuevos registros de ajustes de precios y
de los registros existentes.

Primero ejecute el programa Precios y ajustes avanzados en modalidad de prueba y luego
en modalidad final de la siguiente manera:
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o Prueba. Revise el informe de auditoria para asegurarse de que los registros que
genera el programa sean exactos. Si el informe de auditoria no es exacto, cambie
los valores de la opcidn de proceso y de la seleccidon de datos segun corresponda y
vuelva a ejecutar la aplicacién en la modalidad de prueba.

e Final. Una vez que esté satisfecho con el informe de auditoria creado en la
modalidad de prueba, ejecute la aplicacion en la modalidad final. Revise los registros
nuevos de ajustes de precios del informe de auditoria. También puede revisar un
registro nuevo en la pantalla Modificaciones de detalles de ajuste avanzado de
precios. Observe que el registro nuevo tiene una secuencia alfabética junto con los
registros existentes en la pantalla y que los importes estan redondeados conforme a
los lugares decimales configurados en el diccionario de datos.

En caso de ser necesario, ajuste los registros nuevos en forma manual en la pantalla
Modificaciones de detalles de ajuste avanzado de precios. Por ejemplo, si el
programa crea un registro nuevo de ajustes de precios de 50,000 JPY como
675.1155 CAD, es posible ajustar el importe nuevo a 675 CAD.

Ajustes de precio con un importe real

Para los ajustes de precios con un importe real, el programa Precios y ajustes avanzados
(R407201) realiza lo siguiente:

o Copia el registro original del ajuste de precio

e Calcula un ajuste de precios nuevo de acuerdo al cédigo de moneda y el tipo de
cambio que se especifiquen en las opciones de proceso

e Crea un nuevo registro de ajuste de precios con la moneda o importe nuevos, o
ambos

Puede generar nuevos ajustes de precios para registros que tengan un importe real, como
los que tienen un cédigo base 4 (costo mas importe) o 5 (adicional). También puede generar
ajustes de precios nuevos para importes basados en descuentos por volumen de compra.
No puede, sin embargo, crear ajustes de precios nuevos para importes con un cddigo base 7
(férmula).

Por ejemplo, se asigna un cddigo base 5 (importe adicional) a un ajuste de precios por 100
ddlares canadienses y desea generar un ajuste nuevo de precios en yen japonés. El tipo de
cambio es 1 CAD =75.11881 JPY y se utiliza el método de multiplicacion para convertir a
JPY. El nuevo ajuste de precios es 75,119 JPY (100 CAD x 75.11881 JPY = 75,118.81).

Ajustes de precio sin un importe real

Para los ajustes de precios sin un importe real, el programa Precios y ajustes avanzados
(R407201) realiza lo siguiente:

e Copia el registro original del ajuste de precio

o Retiene el valor del factor original y cambia el cédigo de moneda al cddigo de
moneda que se especifica en la opcidn de proceso

e Crea un registro nuevo de ajuste de precio con el cédigo de moneda nuevo

Puede crear ajustes de precios nuevos para registros de fijacion avanzada de precios sin un
importe real como los que tienen un cédigo base 1 (% del precio base).
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Por ejemplo, se asigna un coédigo base 1 a un ajuste de precios del 90% del precio base en
dolares canadiense (CAD) y se desea crear un nuevo ajuste de precios en yen japonés
(JPY). El ajuste de precios nuevo sera 90% JPY. Para ajustes sin un importe real, se retiene
el valor del factor original (0.9) y sélo cambia el cédigo de moneda.

Opciones de proceso para Precios y ajustes avanzados (R407201)

Proceso

1. Introduzca un 1 para ejecutar este programa en modalidad final. Si se deja este campo en blanco, el
programa se ejecutara en modalidad de prueba. La modalidad final actualizara el archivo y producira un
informe de auditoria. La modalidad de prueba producira solamente un informe de auditoria.

2. Introduzca la fecha utilizada para determinar los registros de precios que se generaran. Si la fecha de
vencimiento de un precio es mayor que o igual a la fecha introducida, se generara un nuevo registro de
precio. Si no se introdujo una fecha, se utilizara la fecha del sistema.

Moneda

1. Introduzca el cédigo de moneda al que se efectuara la conversion. (Obligatorio)

2. Introduzca el cédigo de moneda a partir del cual se efectuara la conversion. Los cédigos de moneda
representan el cédigo de moneda base o el cédigo de moneda del cliente. (Obligatorio)

3. Introduzca el tipo de cambio. (Obligatorio)

4. Introduzca un 1 para multiplicar el precio actual por el tipo de cambio o deje este campo en blanco
(valor predeterminado) para dividir el precio actual por el tipo de cambio.

Seleccion de datos para Precios y ajustes avanzados

Por lo general, las compafias generan ajustes de precios por nombre de ajuste. Sin
embargo, puede generarlos por cualquier otro valor en la seleccion de datos.

Visualizacion de informacion promocional de Facturas y
Ordenes de compra

Puede introducir informacién de promociones relacionada con ajustes de precios. Puede
especificar si el sistema debe mostrar la identificacion y la descripcién de la promocién en
linea mediante la Verificacion del precio y disponibilidad (P4074), y si debe imprimir la
descripcion de la promocion en los informes Impresién de facturas (R42565), Impresion de
6rdenes de compra (R43500) e Impresion de hojas de recoleccion (R42520).

» Para mostrar informacion promocional en facturas y 6rdenes de compra

En el menu Ajustes y precios avanzados (G42311), escoja Configuracion Fijacion
avanzada de precios. En el ment Configuracién Fijacion avanzada de precios, escoja
Configuracion del ajuste. En el menu Configuracion del ajuste, escoja Definicién ajuste
del precio.

1. Enla pantalla Trabajo con Tipos de ajustes, localice y escoja el tipo de ajuste, luego
haga clic en Seleccionar.

2. Enla pantalla Definicion del ajuste del precio, haga clic en la ficha Opciones
adicionales.

3. Para especificar la identificacion de la promocion, llene el siguiente campo:

e |D de promocién
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4. Para especificar si el sistema debe imprimir la identificacion de la promocién en las
facturas y 6érdenes de compra, escoja la siguiente opcion y haga clic en OK:

e Control visualizaciéon promocion

Descripcion de los campos

Descripcion Glosario

ID de promocion Es un numero de identificacion que controla los ingresos, los costos y
los gastos correspondientes a cada promocion.

Control visualizacion Es una opcién que indica si el sistema imprime el ID de promocion
promocion correspondiente a este ajuste en una factura o en un documento
impreso de la orden de compra.

Consulte también

O Configuracion de definiciones de ajustes en la guia Fijacién avanzada de precios

Especificacion de exclusion mutua para ajustes de precios

Al utilizar 6rdenes de venta o compra, algunos clientes pueden calificar para varias
promociones que originan ajustes de precios. Cuando especifica que un ajuste es
mutuamente excluyente, ningun otro ajuste perteneciente al mismo grupo puede calificar
simultaneamente para una linea de detalle de la orden. Por ejemplo, si un cliente califica
tanto para una promocién de dia festivo como para una de almacén de un articulo
determinado, puede especificar si deben aplicarse ambos ajustes promocionales al articulo
simultaneamente o si uno de los ajustes promocionales es mutuamente excluyente con el
otro. En consecuencia, ciertos ajustes internos como por ejemplo, los célculos de
comisiones, impuestos y acumulaciones pueden permanecer en vigencia para una linea,
independientemente de la exclusion del descuento por promocion.

» Para especificar la exclusion mutua de ajustes de precios

En el menu Ajustes y precios avanzados (G42311), escoja Configuracion Fijacion
avanzada de precios. En el ment Configuracién Fijacion avanzada de precios, escoja
Configuracion del ajuste. En el menu Configuracion del ajuste, escoja Definicién ajuste
del precio.

1. Enla pantalla Trabajo con Tipos de ajustes, localice y escoja el tipo de ajuste, luego
haga clic en Seleccionar.

2. En la pantalla Definicién del ajuste del precio, haga clic en la ficha Opciones
adicionales.

3. Para especificar el grupo de exclusion, llene el siguiente campo:
e Gpo de exclusiéon

4. Para especificar que un ajuste es mutuamente excluyente, escoja la siguiente opcion
y haga clic en OK:

e Exclusion mutua
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Descripcion de los campos

Descripcion Glosario

Gpo de exclusién Es un cddigo definido por el usuario (45/AG) que se usa para asociar
las definiciones de ajustes a los grupos de ajustes. Puede definir los
ajustes que pertenecen al mismo grupo de ajustes como exclusivos al
activar la opcién de exclusién mutua. Cuando se activa la opcién de
exclusién mutua el sistema emitira una advertencia si se aplican mas de
un ajuste del mismo grupo.

Exclusion mutua Es una opcién que indica si un ajuste se excluye del grupo de ajustes
especificados. Cuando utilice esta opcidn el sistema muestra una
advertencia si se aplica mas de un ajuste perteneciente al mismo ajuste.

Consulte también

0 Configuracion de definiciones de ajustes en la guia Fijacién avanzada de precios

Resolucion de ajustes conflictivos

Durante el Registro de 6rdenes (P4210), si existen ajustes mutuamente excluyentes que
califican para una linea de detalle de la orden, el sistema emite una advertencia para indicar
que hay un conflicto de ajustes mutuos. Puede escoger Historial de precios en el menu Fila
para revisar los ajustes conflictivos, que se resaltan en el drea de detalles. Si no resuelve el

ajuste conflictivo, el sistema emite una advertencia final en la orden de compra o venta antes

de que la orden pueda aceptarse.
Existen dos métodos para resolver los conflictos de exclusion mutua:

e Cancelar un ajuste. En la pantalla Historial de precios, escoja Cancelar ajuste en el
menu Fila. El sistema muestra un cuadro de dialogo que le permite cancelar un
ajuste mutuamente excluyente o cualquier otro que pertenezca al mismo grupo de
exclusion.

e Aceptar los ajustes. En la pantalla Historial de precios, escoja Modificar indicador
ajuste excl en el menu Fila para deshabilitar el indicador de exclusion mutua y asi
determinar que los ajustes ya no son mutuamente excluyentes.

Si no resuelve el ajuste, el sistema coloca la orden en espera. En la pantalla Registro de

6rdenes de venta (P4210), utilice la opcidn de proceso Espera de ajuste exclusivo en la ficha

Ordenes de retencién para especificar el codigo de retencién, o en la pantalla Ordenes de
compra (P4310) utilice la opcidn de proceso Espera de ajuste exclusivo en la ficha
Procesamiento, si los ajustes conflictivos permanecen en vigencia. Luego, las érdenes en
espera se liberan con el programa Liberacion de érdenes en espera (P43070).
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Estructuras de compras

Una estructura de compras es una representacion en software de la estructura de la
organizacion de los responsables de compras dentro de la compania de un cliente. Cada
grado dentro de la estructura de compras se denomina nivel. Un nivel representa la entidad
dentro de la organizacion que realiza las negociaciones de precios. Las negociaciones de
descuentos y precios se aplican a cada nivel de la estructura de compras y pueden
trasladarse a niveles inferiores de la misma estructura.

Las estructuras de compras le permiten administrar fijaciones complejas de precios
especificas para el cliente. Cuando configura una estructura de compras, puede personalizar
el sistema de administracion de precios del cliente conforme a su estructura de la
organizacion. Por ejemplo, puede determinar la fijacion de precios sobre la base de las
entidades de la organizacion que no ordenan articulos en forma directa, pero que tienen
autoridad sobre la fijacion del precio del articulo, como puede ser un distribuidor.

Las estructuras de compras utilizan ajustes directos de precios, que relacionan un numero
de direccion de cliente especifico con un conjunto especifico de ajustes de precios.

Cuando configura una estructura de compras, el sistema le permite establecer las relaciones
entre los niumeros de direccidn principales y secundarios del cliente dentro de la estructura
de la organizacion. Un registro del Libro de direcciones es el principal y uno o mas registros
del Libro de direcciones pueden identificarse como los secundarios del principal.

Puede configurar la estructura de compras de manera tal que el precio que se le ofrece al
distribuidor, o principal, también se le ofrezca a las entidades identificadas como tiendas
(secundarios del distribuidor). Si desea configurar la estructura de compras para que las
entidades secundarias hereden la fijacion de precios de la principal, debe activar el campo
Ind Herencia en el programa Modificaciones de listas de ajuste de precios (P4070).

Cuando afiade una nueva compaiiia a la estructura, o si una compaiia se traslada de un
nivel de grupo a otro de la estructura, debe actualizar la propia estructura de compras.
Consulte también

Q Relaciones entre principales y secundarios en la guia Libro de direcciones para
obtener mas informacién acerca de las estructuras de la organizacién

0 Descripciones de nivel para estructuras de la organizacion entre principales y
secundarios en la guia Libro de direcciones para obtener informacion acerca de los
niveles
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Ejemplo: Estructuras de compras

En el siguiente grafico se ilustra la organizacion de una estructura de compras de muestra:

Corporacion
internacional Grupao corporativo

A 4

4250 Mivel 1

e e [
Birm4gdcegrt £ri _
Europa 4222 [

I

Campafiia

central de Grupo de distribucian
distribucian Mivel 3

4284 Distribuidar Distribuidar
Zora norte rona este
4285 4286

Grupo de tiendas
Mivel 4

Tienda de Tienda de
Columhbia Littleton
4287 42388

Ejemplo: Niveles de grupo y herencia en estructuras de
compras

Cuando crea la estructura de compras de una compaiiia, debe especificar los niveles de
grupo y la herencia. Los niveles de grupo se configuran en el sistema Libro de direcciones al
generar la estructura de la organizacion. La herencia se define al generar los ajustes directos
de precios en la pantalla Modificaciones de listas de ajuste de precios. El sistema utiliza la
opcion Indicador de herencia con el nivel de grupo para determinar si una direccion hereda
un ajuste de un nivel de grupo numérico superior al nivel de grupo que usted define.

En la siguiente tabla se ilustra un ejemplo de los ajustes de precios que se aplican a
entidades especificas dentro de una estructura de compras:



Entidad N°LD | Nivel ¢ Se aplica Ajustes de precios aplicables
de herencia?
grupo

Corporacioén 4280 1 Si Todos los centros de distribucién de la

Internacional Corporacion Internacional, por ejemplo,
Distribuidor central (nivel de grupo 3) reciben el
3% de descuento sobre el precio base para
todos los articulos. Se trata de un descuento
corporativo.

Almacén 4281 2 Si Un almacén EE.UU. recibe una bonificacion

EE.UU. regional de 1.00 ddlares estadounidenses
(USD) por unidad cuando las ventas o el
Articulo A alcanzan las 10,000 unidades
(bonificacion escalonada).

Distribuidor 4284 3 Si Un distribuidor central recibe un descuento por

central promocion del 5%.

Tienda de 4287 4 Si La tienda de Columbia, una de las tiendas mas

Columbia grandes de Corporacioén Internacional, recibe
un descuento del 6% al ordenar un minimo de
100 unidades del Articulo A.

Cuando la tienda de Columbia coloca una orden por 150 unidades del articulo A, el sistema
utiliza la funcionalidad de la estructura de compras para aplicar los ajustes de precios y
calcular el precio unitario neto de la siguiente manera:

Ajuste de precios Precio unitario Otros
Precio base $10.00

Descuento de la tienda (6%) .60-

Tienda de Columbia, 4287

Descuento por promocién (5%) AT-

Bonificacién regional (bonificacion $1.00
escalonada)

Descuento corporativo (3%) .30-

Precio unitario neto: $8.63
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Configuracion de estructuras de compras para la fijaciéon de
precios

La estructura de compras del cliente se define en el programa Examinar estructura de la
organizacion del LD (P0150). Cuando define la estructura, debe especificar las relaciones
entre los nimeros de direccion principales y secundarios del cliente dentro de la estructura.

El sistema establece el nivel de grupo de cada registro al configurarse la estructura. Las
descripciones de nivel de grupo le permiten controlar la estructura de las relaciones entre
principales y secundarios en una estructura de la organizacion. Al configurar las
descripciones de nivel, especifique lo siguiente:

¢ El numero de direccion principal de cada numero de direccién secundario

e Las fechas de vigencia inicial y final para la relacién entre numeros de direccion
principal y secundario

e Los nombres de los distintos niveles de la estructura

Para que el sistema procese los ajustes de precios de una estructura de compras, debe
especificar el método de recuperacion de los ajustes en las constantes de fijacion de precios.
Debido a que el sistema procesa los ajustes directos de precios en estructuras de compras,
el método de recuperacion de los ajustes debe configurarse en 1 0 2.

En las constantes de fijacion de precios, debe también especificar un tipo de estructura para
la fijacion de precios de ventas. Tal vez desee especificar ademas si el sistema utiliza la
direccion de entrega para procesar los ajustes en las estructuras de compras.

Una vez definido el esquema de la organizacién de una estructura de compras, debe definir
los ajustes directos de precios para cada nivel y cada registro del Libro de direcciones en la
estructura.

Antes de comenzar

O Enlas opciones de proceso del programa Examinar estructura de la organizacion del
LD (P0150) de la ficha Proceso, configure la opcion Descripciones de nivel en 1
cuando introduzca estructuras de compras.

Consulte también

O Creacion de ajustes directos de precios en la guia Fijacién avanzada de precios para
obtener mas informacién acerca de los ajustes directos de precios

O Creacion de bonificaciones escalonadas en la guia Fijacién avanzada de precios
para obtener mas informacién acerca del uso de las bonificaciones escalonadas en
una estructura de compras
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» Para generar una estructura de la organizacion mediante niveles

En el menu Estructura de la organizacién del LD (G01311), seleccione Modificaciones de
la estructura.

1. En la pantalla Trabajo con estructura principal/secundaria, haga clic en Afadir.

2. Llene los siguientes campos en el area del encabezado:
e N°LD ppal
e Tpestructura
3. Llene los siguientes campos en el area de detalles:
e ND
e Fchinicial vigente
e Fchfin vigente

4. Repita el paso 3 para cada secundario del principal especificado en el campo N° LD
ppal.

5. Continte con la generacion de la estructura de la organizaciéon con un secundario
especificado en el campo ND como el principal de otros secundarios, luego otro
secundario como el principal de otros secundarios y asi sucesivamente.

6. Haga clic en OK.

» Para determinar el principal de la raiz de una estructura de la organizacion a
partir de una fecha especifica

En el menu Estructura de la organizacién del LD (G01311), seleccione Modificaciones de
la estructura.

1. Enla pantalla Trabajo con estructura principal/secundaria, llene el siguiente campo y
haga clic en Buscar:

e Tpestructura

2. Enlafila de consulta por ejemplo (QBE), llene el siguiente campo y haga clic en
Buscar:

e ND

En el menu Fila, escoja Descripciones de nivel.

4. En la pantalla Busqueda ppal fch de vigencia, llene el siguiente campo:
e Fchvigencia

5. Haga clic en la siguiente opcion:

e Encontrar dir ppal de raiz
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El sistema muestra el nimero de direccion principal en el campo Direccion ppal de
raiz.

» Para introducir descripciones de niveles para una estructura de la organizacion

En el menu Estructura de la organizacién del LD (G01311), escoja Modificaciones de la
estructura.

1. En la pantalla Trabajo con estructura principal/secundaria, llene el siguiente campo y
haga clic en Buscar:

e Tpestructura

2. Escoja un registro en el area de detalles.
En el menu Fila, escoja Descripciones de nivel.
4. En la pantalla Busqueda ppal fch de vigencia, verifique la fecha en el siguiente
campo y cambiela si es necesario:
e Fch vigencia
El valor de este campo esta configurado en una opcién de proceso en el programa
Modificaciones de la estructura (P0150).
5. Haga clic en la siguiente opcion:
e Busqueda de la Direccion principal de raiz
6. Haga clic en OK.
7. Enla pantalla Modificaciones de descripcion de nivel, llene los siguientes campos de
cada nivel de la estructura de su organizacioén y haga clic en OK:
e N°de nivel
e Descripcion

e Fecha vigencia

e Fecha de vencimiento

Llene estos campos so6lo para el principal de la raiz que ha seleccionado, no para
todos.

Opciones de proceso para Modificaciones de la estructura (P0150)

Ficha Proceso

1. Informacion del flujo de trabajo

En blanco No mostrar la informacion del flujo de trabajo.
1 Mostrar la informacién del flujo de trabajo.

Use esta opciodn de proceso para especificar si se muestra la informacion de
procesamiento del flujo de trabajo. Los valores admisibles son:
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En blanco

No mostrar la informacion acerca del flujo del trabajo.
1

Mostrar la informacion acerca del flujo del trabajo.

2. Descripcion de niveles

En blanco No permitir la descripcion de niveles.

1 Permitir la descripcion de niveles y evitar que varias principales tengan fechas de
vigencia que se superpongan.

Use esta opcidn de proceso para especificar si desea permitir que se defina una
estructura de niveles segun las fechas vigentes de una direccion principal de raiz. La
principal de raiz de una estructura es el nivel mas alto de una estructura
principal/secundaria y puede no tener una principal. Los valores admisibles son:

En blanco

No permitir que se defina una estructura de niveles.

Permitir que se defina una estructura de niveles.

Ficha Valores predeterminados

1. Fechas predeterminadas

En blanco No usar el valor predeterminado de la fecha.
1 Usar las fechas predeterminadas en los campos de fecha de vigencia.

Use esta opcidon de proceso para especificar si el sistema proporciona fechas
predeterminadas en la pantalla de modificaciones principales/secundarias P0150 cuando
las fechas vigentes iniciales y finales estan en blanco. Los valores admisibles son:

En blanco

El sistema no proporciona fechas predeterminadas.
1

El sistema proporciona fechas predeterminadas.

96



2. Tipo de estructura de la organizacién predeterminado
En blanco No usar el tipo de estructura de la organizacion predeterminado

Use esta opcidn de proceso para especificar el valor que el sistema introduce en el
campo Estructura de la organizacion cuando se ejecuta el programa Examinacion de la
estructura de la organizacion del L/D (P0150).

Revisidn y modificacion de una estructura de compras

Puede revisar y modificar las estructuras de compras mediante el programa Examinador
estructura compras (P450150). Cuando se introduce el numero de direccion de un cliente, el
sistema muestra la estructura de compras de la organizacion que contiene dicho numero.

Puede revisar o modificar la informacion sobre ajuste de precios en la pantalla Examinador
estructura compras. Puede también revisar la direccion de raiz o el principal de mas alto
nivel de la estructura de compras.

Configure una opcién de proceso si desea que el sistema muestre un tipo de estructura de
compras predeterminada. Si deja en blanco la opcién de proceso, el sistema utiliza el tipo de
estructura especificado en las constantes del sistema.

Consulte también

Para obtener mas informacion, consulte los siguientes temas en la guia Fijacion avanzada
de precios:

Creacion de ajustes directos de precios
Para crear ajustes directos de precios
Configuracion de detalles de ajustes
Para configurar detalles de ajustes

Generacion de listas de ajustes

R N A S

Para crear listas de ajustes

» Para revisar y modificar una estructura de compras

En el menu Consultas Fijacion de precios (G423113), escoja Examinacion estructura de
compra.

1. Enla pantalla Examinacion estructura compras, llene el siguiente campo y haga clic
en Buscar:

e N°de direccion

El sistema muestra la direccion relacionada y cualquiera secundaria que pertenezca
a la direccion en la estructura de compras.
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PeopleSoft.

Examinader estructura compras

|seleccionar Buscar Cerrar Partalla  Fila  Herramientas |

v @ X 0O # B

I® de direccign
Tipo de estructura

Fechavigencia

Arrastrar Copiar Mover Deshacer

b4 < ¥
B e e e e s
ir ireccion pal principalEstratoestrato aiz justes fcompras
lCl [ Atlantic Corparation 3002 Atlantic Corporation 3001 1 3002
o (3 C8C Corparation 3003 CSC Corparation 3001 1 3003
(o] {22 Pacific Company, The 3004 Pacific Company, The 3001 1 3004
s {2 Technalogy Systems 3005 Technology Systems 3003 1 3005
o {21 Continental Incorporated 3333 Continental Incorporated 2004 1 3333
e} ({1 Lewis Enterprises 3334 Lewis Enterprises 3333 1 3334
e} (L RoadMax, Inc. 420101 Roadmaz, Inc. 4201 1 4201M
e} ([ Autorccoustics Co. 420102 AutoAccoustics Co. 4201 1 420102
(o] (L3 Mainfrarme Auta Supply 420103 Mainframe Auto Supply 4201 1 420103
o} {22 Traxion Tire & Wheel 410201 Traxion Tire &VWheel 4202 1 420201

2. Pararevisar la direccion de raiz o el principal de mas alto nivel de la estructura de
compras, escoja Parte superior en el menu Pantalla.

El sistema muestra la direccién de raiz de la estructura de compras. Puede visualizar
el secundario de la direccién de raiz, o principal, al expandir la carpeta en la columna
Nombre direccion.

3. Para revisar la fijacion de precios asociada con la estructura de compras, escoja
Reglas de precios en el menu Fila.
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PeopleSoft.

Examinader Reglas de fijacién de precios

AAE

|[seleccionar Buscar Cemar  Fila  Herramientas |

v @ X H ®
e direccion

Lista de ajustes
Fehvigencia

En Examinador Reglas de fijacion de precios, revise los ajustes de precios asociados
con el cliente.

El sistema muestra todos los ajustes de precios que pueden aplicarse a dicho
cliente, tanto los ajustes directos como los de las listas de ajustes de precios.
Para modificar el detalle de ajustes de precios, seleccione el ajuste de precios y
escoja Ajustar detalle en el menu Fila.

En la pantalla Trabajo con Detalles del ajuste, complete los pasos necesarios para
modificar la informacion del detalle del ajuste y haga clic en OK.

En la pantalla Examinador Reglas de fijacion de precios, haga clic en Cerrar.

En la pantalla Examinacién estructura compras, realice cualquier modificacion
adicional y haga clic en Cerrar.
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Grupos de busqueda de sustitucion

Para simplificar el proceso de definicién y actualizacién de precios base, se configuran
grupos de precios para los clientes y articulos que tengan caracteristicas similares. Un grupo
complejo de precios contiene subgrupos basados en los cédigos de categoria como puede
ser un tipo de articulo especifico, ubicacién geografica del cliente, giro comercial o volumen
de ventas. Un grupo de busqueda de sustitucion es otra forma de obtener los precios sobre
la base de cddigos de categoria especificos de una definicion de ajuste.

Debe especificar las diferentes categorias que desea utilizar definiendo grupos de busqueda
de sustitucién. Puede utilizar desde uno hasta cuatro codigos de categoria. Después de
definir el grupo de precios de sustitucion, debe anexarlo a una definicion de ajuste. Al utilizar
estos campos para agrupar a los clientes, se tiene otro método de definicion de fijacion de
precios para un grupo especifico.

Cuando se introduce un grupo de precios de sustitucion como una definicion de ajuste, el
grupo se convierte en el Unico que puede utilizar para dicho ajuste de precios. Puede definir
los precios de acuerdo a la forma en la que se ubican los articulos o los clientes en los
grupos:

e Para los articulos, use los cédigos de categoria que se encuentran en la informacion
de articulo/sucursal.

e Para los clientes, use los codigos de categoria que se encuentran en la informacion
del Maestro de clientes.

e Para las 6rdenes de venta, use algunos campos de detalles de 6rdenes de venta 'y
los valores predeterminados de las preferencias.

Cuando el sistema usa la definicion de ajuste, busca los codigos de categoria que coincidan
con el grupo de modificacion entre los registros de articulos o clientes. Si el sistema
encuentra algo igual, usa la definicidon de ajuste de dicho cédigo de categoria. La busqueda
se basa unicamente en los caodigos de categoria.

Puede utilizar grupos de detalles de 6rdenes para crear definiciones de ajustes de lineas de
6rdenes basados en la informacién que aparece en algunos controles de detalle de 6rdenes
de venta. No necesita asignar el grupo de clientes ni el grupo de precios de articulos ya que
el sistema realiza las busquedas segun los cédigos de categoria Unicamente. En esta
seccién se presenta la configuracion de grupos de detalles de 6rdenes.

En el sistema Administracion de 6rdenes de venta, puede utilizar los grupos tanto en la
aplicacion Fijacion de precios base como en Fijacion avanzada de precios. Las diferencias
son:
Fijacion de precios base

e Puede utilizar los grupos de precios sencillos o los complejos.

e Debe anexar cada grupo de precios a un articulo y cliente en el registro de

sucursal/planta en las Instrucciones de facturacion al cliente.

Fijacién avanzada de precios

e Puede utilizar sélo grupos complejos.

o Puede anexar grupos complejos de precios dentro de la definicion de ajuste de
precios.
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Ejemplo: Uso de grupos de busqueda de sustitucién para
ajustes de ventas

Desea ofrecer una promocién de temporada con el fin de reducir el inventario del modelo de
bicicletas de montana del afo pasado, que se identifican con dos cédigos de categoria: tipo
y modelo. Ha configurado grupos de articulos complejos para identificar las bicicletas por
tipo, fabricante, color y modelo.

Ha configurado grupos de precios complejos para sus clientes conforme a la regién
geografica, division, vendedor y volumen. Aquellos clientes que vendan bicicletas de
montana definidas como una division en sus codigos de categoria, pueden beneficiarse de
este ajuste de precio.

Puede configurar grupos de busqueda de modificacion para el grupo de articulos y el grupo
de clientes y asociar estos dos grupos de busqueda de modificacion a la definicion de ajuste
de precio de TEMPORADA. Cuando alguno de sus clientes que vende bicicletas de montafia
coloca una orden por una bicicleta del modelo del afio pasado, el sistema obtiene este ajuste
de precio.

Uso de la Fijacion avanzada de precios para Compras

Cuando se anexa un grupo de precios de sustitucién a una definicion de ajuste, el grupo se
convierte en el Unico que puede utilizar para dicho ajuste de precios. Puede definir precios
de acuerdo a la forma en la que se ubican los articulos o los proveedores en los grupos:

e Para los articulos, use los cédigos de categoria que se encuentran en la informacion
de articulo/sucursal.

e Para las 6rdenes de compra, use algunos campos de detalle de 6rdenes de compra.
e Para los proveedores, use los cédigos de categoria en el Maestro de proveedores.

e Para las 6rdenes de compra, el precio base no admite los grupos complejos. El
programa Fijacion avanzada de precios para las érdenes de compra no admite los
grupos complejos de articulos ni de proveedores.

Debe especificar las categorias que se desea utilizar definiendo grupos de busqueda de
sustitucion. Puede utilizar una o hasta cuatro categorias. Después de definir el grupo de
precios de sustitucién, debe anexarlo a una definicion de ajuste.

Cuando el sistema usa la definicion de ajuste, busca los cédigos de categoria que coincidan
con el grupo de sustitucion entre los registros de articulos o proveedores. Si el sistema
encuentra algo igual, usa la definicion de ajuste de dicho cddigo de categoria. La busqueda
se basa unicamente en los codigos de categoria.

Cuando se introducen las érdenes de compra, la mayor parte de la informacién de detalle
proviene de los valores predeterminados del sistema, la informacion del Maestro de
proveedores, las instrucciones de proveedores y los articulos. Al utilizar estos campos para
agrupar a los proveedores, se tiene otro método de definicion de fijacion de precios para un
grupo especifico.

Antes de comenzar

O Configure grupos de precios a clientes. Consulte Configuraciéon de grupos complejos
de precios a clientes en la guia Fijacion avanzada de precios.
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O Configure grupos de precios de articulos. Consulte Configuracién de grupos
complejos de precios de articulos en la guia Fijacién avanzada de precios.

Trabajo con grupos complejos de precios

Para simplificar el proceso de definicidn y actualizaciéon de precios base, configure grupos de
precios de clientes y articulos con caracteristicas similares. Un grupo complejo de precios
contiene las mismas combinaciones de informacién que un grupo sencillo de precios salvo
que los subgrupos se basan en cédigos de categoria, como puede ser un tipo de articulo
especifico, ubicaciones geograficas de clientes, giro comercial o volumen de ventas. Puede
configurar grupos complejos de precios a clientes y grupos complejos de precios de
articulos.

Los grupos complejos de precios pueden utilizarse como grupos de busqueda de sustitucion.
Debe establecer los grupos complejos de precios y definirlos como grupos de precios de
sustitucion al introducir el nombre del grupo de precios en la definicion de ajuste.

Advertencia

Aunque puede utilizar grupos complejos de precios para ajustes estandar de 6rdenes de
venta, solo puede utilizar los grupos complejos de precios para ajustes de érdenes de
compra si utiliza la aplicacion Fijacion avanzada de precios en el sistema Compras. No
puede utilizar los grupos complejos de precios para las érdenes de compra a menos que
haya configurado los ajustes de érdenes de compra en la aplicacion Fijacion avanzada de
precios.

Uso de cdédigos de categoria con fecha de vigencia

Use los codigos de categoria con fecha de vigencia cuando desee asignar nuevos valores en
los cadigos de categoria para que estén vigentes en una fecha futura. Si va a utilizar el
sistema Fijacién avanzada de precios (45), puede utilizar los cédigos de categoria con fecha
de vigencia para crear grupos de clientes a los cuales pueda asignarse la fijacion de precios.
A media que los precios cambian, podra actualizar automaticamente sus grupos de clientes
de acuerdo a los nuevos valores de los codigos de categoria.

Active los cédigos de categoria con fecha de vigencia mediante la configuracion de las
constantes de Cuentas por cobrar. Al hacer esto, no podrd utilizar los cédigos de categoria
del menu Fila en la pantalla Modificacion del Maestro de clientes para anadir los valores de
los cddigos de categoria. En cambio, debera utilizar la seleccion Codigos de categoria con
fecha de vigencia. Actualice los cédigos de categoria del Maestro de clientes con los valores
que introduzca en los codigos de categoria vigentes en una fecha vigente mediante el
programa Actualizacion del cédigo de categoria con fecha de vigencia (RO3012A).

El sistema almacena los cddigos de categoria con fecha de vigencia en la tabla Codigos de
categoria con fecha de vigencia del cliente (FO3012A). Puede depurar los codigos de
categoria que no estan vigentes mediante el programa Depuracién de cédigos de categoria
con fecha de vigencia (R03012B).
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Adicion de codigos de categoria con fecha de vigencia

Al anadir valores de cddigos de categoria con fecha de vigencia, se crea un registro en la
tabla Cddigos de categoria con fecha de vigencia (FO3012A). Puede introducir varios
registros de una vez con diferentes fechas de vigencia en la pantalla Modificaciéon de codigos
de categoria con fecha de vigencia. Cuando se afaden registros de cddigos de categoria
con fecha de vigencia, el sistema actualiza el campo Uso vig (Uso vigente) con una N para
indicar que el registro no se usa. Cuando se ejecuta el programa Actualizacién del codigo de
categoria con fecha de vigencia, el programa copia los valores del registro de cddigos de
categoria con fecha de vigencia a los codigos de categoria del Maestro de clientes en la
tabla Maestro de clientes por giro comercial (F03012) y cambia el valor del campo Uso vig a
Y.

Advertencia

Cada registro de codigos de categoria con fecha de vigencia que introduce es independiente
de los registros anteriores. Por lo tanto, debe llenar todos los valores que desee que el
sistema utilice para cada registro. Por ejemplo, si tiene un valor en el cédigo de categoria 1y
afade un nuevo registro con un valor en el codigo de categoria 2, debera volver a introducir
el valor del codigo de categoria 1 en el nuevo registro o el sistema lo actualizara con un
espacio en blanco.

Consulte también

Consulte los siguientes temas en la guia Cuentas por cobrar:

Q Actualizacién de registros del maestro de clientes con cAdigos de categoria con
fecha de vigencia

Modificacién de cédigos de categoria con fecha de vigencia
Depuracién de cédigos de categoria con fecha de vigencia

Para activar las constantes mejoradas de Cuentas por cobrar para obtener
instrucciones sobre como configurar la opcién de los codigos de categoria con fecha
de vigencia

Configuracion de grupos complejos de precios a clientes

Puede utilizar hasta diez cédigos de categoria (o subgrupos) para definir los grupos
complejos de precios a clientes. Debe utilizar codigos de categoria para crear subgrupos
dentro de sus grupos de fijacién de precios para cobrar un precio diferente. Por ejemplo,
dentro del grupo de clientes MINORISTA, puede crear subgrupos utilizando cédigos de
categoria para cobrar un precio diferente a los clientes basado en su linea de negocios,
region geografica o volumen de ventas.

Un cliente puede pertenecer a un grupo de detalle de clientes sin estar asociado a dicho
grupo en la pantalla Instrucciones de facturacién a clientes. Un cliente puede pertenecer a
varios grupos conforme a sus codigos de categoria.

La secuencia de codigos de categoria que introduzca determinara la forma en la que el
sistema muestra los campos de los cddigos de categoria en las pantallas relacionadas. El
orden en el que escoja los codigos de categoria no afecta la forma en la que el sistema
busca los precios.
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Antes de comenzar

a Verifique que haya configurado los nombres de los grupos de precios en la tabla de
cédigos definidos por el usuario (40/PC).

» Para configurar grupos complejos de precios a clientes

En el ment Administracién de precios (G4222), escoja Definicion de grupos de precios a
clientes.

1. En la pantalla Trabajo con Definicién de grupos de precios, haga clic en Afiadir.

PeopleSoft.

Definicién grupe de precies del cliente

8 X 0
| Gpo precios |RETAIL Retail Custamers|

Cod de categ 01 Regidn vtas

OK  Cancelar Partalla Herramienias |

Cad de categ 21

Representante de cta Cod de categ 12 Chod de categ 22

Territario vta Giro comercial Cod de categ 23

Reqidn geografica “olumen wtas Cod de categ 24

Cod de categ 05 Cod de categ 15 Cod de categ 25

C6d de categ 06 Cad de categ 16 Cod de categ 26

Decl 1039 Cod de categ 17 Chod de categ 27

Cod de catey 08 Cod de categ 18 Chod de categ 28

Cdd de categ 09 Cod de categ 19 Chd de categ 28

oo oonnn
O000000rBnaO0n
O OO0 o]

Cod de categ 10 Cad de categ 20 Cod de categ 30

2. En la pantalla Definicion de grupos de precios a clientes, introduzca la informacion
correspondiente en el siguiente campo:

e  Grupo precio

3. Para identificar los subgrupos usados en un grupo de precios a clientes, llene hasta
diez de los campos de cédigos de categoria y escoja Aceptar en el menu Pantalla:

Después de crear grupos complejos de precios, debe generar combinaciones de
grupos de precios.
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Descripcion de los campos

Descripcion Glosario

Grupo precio Es un valor numérico que especifica la secuencia de los cddigos de
categoria dentro de los Cddigos de grupos. El valor debe seriguala 1 o
4, o estar entre el 1 y el 4. Ademas, no puede saltarse valores de
secuencia. Por ejemplo, no introduzca la secuencia 3 a menos que ya
haya introducido los nimeros de secuencia 1y 2.

Configuracion de grupos complejos de precios de articulos

También puede configurar grupos complejos de articulos para permitir mayor flexibilidad en
sus estructuras de fijacion de precios. Puede utilizar hasta diez cédigos de categoria para
definir los grupos complejos de precios de articulos.

Por ejemplo, si tiene dos tipos de plumas dentro del grupo MARCADOR (marcadores y
plumas estilograficas), puede especificar un precio diferente para cada uno de los tipos.
Cuando introduce una orden de plumas, el sistema verifica los codigos de categoria del
articulo para determinar si la pluma es un marcador o una pluma estilografica y luego obtiene
el precio apropiado.

La secuencia de cédigos de categoria que introduzca determina la forma en la que el
sistema muestra los campos de los codigos de categoria en las pantallas relacionadas. El
orden en el que escoja los codigos de categoria no afecta la forma en la que el sistema
busca los precios.

» Para configurar grupos complejos de precios de articulos

En el ment Administracién de precios (G4222), escoja Definicion de grupos de precios
de articulos.

1. Enla pantalla Trabajo con Definicion de grupos de precios, haga clic en Afadir.
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PeopleSoft.

Definicién de grupes de precios de articulos

OK  Cancelar Partalla Herramienias |

8 X 0

| Gpo precios [BICYCLE

Wentas Cad honificacion prov Gpo proceso almacén 2

Seccion catalogo ventas Fam planif maestra Gpo proceso almacen 3

Subseccion Ral cost adic Cod gpo de art

Cod cateq ventas 3 Otros cod Cod categ 6

C6d cateq ventas 4 God cond de envio Cod categ 7

Cdd categ ventas § Clasif mercancia env Cdd caleg 8

Compra: Cateq recuenta ciclica Cod categ 8

Clasif mercancia

RiRINIRiniNInIN

Grupo dimen art Cod categ 10

00 OO0Or0o
Cooor He

Subclasif mercancia Gpo procesa almacén 1

2. Enla pantalla Definicion de grupos de precios de articulos, introduzca la informacion
correspondiente en el siguiente campo:

e Gpo precios
3. Llene de uno hasta diez de los siguientes campos para definir los subgrupos en un
grupo de precios de articulos:
e Codigos de categoria de venta 1-5
e Cddigos de categoria de compra 1-5
e Oftros codigos de categoria 1-10

4. Escoja la opcién Aceptar en el menu Pantalla para configurar el grupo complejo de
precios de articulos.

Después de crear grupos complejos de precios, debe generar combinaciones de
grupos de precios.

Generacion de combinaciones de grupos de precios

En el ment Administracién de precios (G4222), escoja Definicion de grupos de precios a
clientes y Definicioén de grupos de precios de articulos.

Después de configurar los grupos de precios y asignar los nombres de grupos a los clientes
y articulos, debe generar las relaciones entre grupos de precios a clientes y de articulos.
Genere las relaciones entre grupos de precios para definir las combinaciones posibles de
grupos de clientes y de articulos que puede utilizar para la fijacién de precios. Genere
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combinaciones de grupos de precios de manera que pueda utilizar la informacion del grupo
de clientes y de articulos para la fijacion avanzada de precios.

Los siguientes programas en batch generan combinaciones de grupos de precios:

o Generacién de grupos de precios a clientes (R40932)
e Generacion de grupos de precios de articulos (R40931)

Estos programas generan registros en la tabla Relaciones de grupos de articulos/clientes
(F4093). La tabla Relaciones de grupos de articulos/clientes contiene las combinaciones
permitidas para los grupos de clientes o articulos y los cédigos de categoria. Puede utilizar la
seleccion de datos para especificar hasta cinco cédigos de grupo para los cuales se crean
registros detallados. Si no especifica ningun codigo, el sistema genera combinaciones para
todos los grupos.

Definicion de grupos de detalles de érdenes

Puede utilizar grupos de detalles de 6rdenes para crear ajustes a la linea de fijacion de
precios de una orden basados en la informacion de los campos de detalles de 6rdenes de
venta. Cuando se introducen 6rdenes de venta, algunos datos de los campos de detalle
provienen de los valores predeterminados del sistema, la informacion del Maestro de
clientes, las instrucciones de facturacion al cliente, los articulos y las preferencias.

En la pantalla Definicion de grupos de precios de detalles de 6rdenes se presentan varios
campos que no se muestran durante el registro de 6rdenes. Los datos que se encuentran en
los siguientes campos son los valores predeterminados de Perfil de preferencias y varian
segun el sistema que use, ya sea Fijacion avanzada de precios para Ventas, Compras o
Administracién de servicios al cliente:

e Giro comercial

e Uso final

e Cddigo de precio 1

e (Cddigo de precio 2

e Codigo de precio 3

e Desde el nivel de calidad

e Hasta el nivel de calidad

e Desde la potencia

¢ Hasta la potencia
Utilizar estos campos al definir los grupos de detalles de 6rdenes le permite disponer de otro
método de definicién para la fijacion de precios de un grupo especifico.
Antes de comenzar

O Configure la opcion de proceso para escoger uno de los siguientes formatos: Grupos
de detalle de 6rdenes, Grupos de 6rdenes de compra o Grupo de detalle de 6rdenes
del sistema Administracion de servicios a clientes.
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Uso de la aplicacién Fijacion avanzada de precios para Compras

Puede utilizar grupos de detalles de 6rdenes para crear ajustes a la linea de fijacion de
precios de una orden basados en la informacion de los campos de detalles de érdenes de
compra. Cuando se introducen las érdenes de compra, el sistema suministra la informacién
de detalles desde los valores predeterminados del sistema, desde la informacion del Maestro
de proveedores, las instrucciones de compra y la informacién del articulo.

» Para definir grupos de detalles de érdenes

En el menu Configuracion del ajuste (G4231112), escoja Grupos detalle de la orden.

1. Enla pantalla Trabajo con definicidon de grupos de precios, escoja un grupo de
precios.

El sistema importa el codigo de tipo de grupo de precios de acuerdo a la seleccién
de las opciones de proceso. Al hacer clic en Buscar, el sistema mostrara sélo
aquellos grupos de dicho cédigo de tipo de grupo de precios. Para sustituir los
valores predeterminados del sistema, escriba un nuevo cédigo de tipo de grupo de
precios en el campo y haga clic en Buscar. El sistema obtiene la pantalla
correspondiente basandose en este cédigo de tipo.

2. Haga clic en Anadir.
El sistema muestra la pantalla de definicion del grupo de precios que selecciond en
la pantalla Trabajo con Definicién de grupos de precios.

3. Escriba los nimeros del 1 al 8 junto a los nombres de ocho campos para especificar
los codigos de categoria que desea agrupar.

Puede utilizar entre uno y ocho campos.

Descripcion de los campos

Descripcion Glosario

Gpo precios Es un codigo definido por el usuario (sistema 40, tipo Pl) que identifica
un grupo de precios de inventario de un articulo.

Los grupos de precios de inventario tienen estructuras de precios
Unicas que hacen que el sistema incorpore descuentos o recargos en
los articulos de las 6rdenes de compra y de venta. Los descuentos o
recargos se basan en la cantidad, en el monto monetario o en el peso
del articulo ordenado. Cuando asigna un grupo de precios a un articulo,
el articulo toma la misma estructura de precios definida para el grupo de
precios de inventario. Debe asignar un grupo de precios de inventario al
proveedor o al cliente asi como al articulo para que el sistema calcule
de forma interactiva los descuentos y los recargos en las érdenes de
compra y de venta.
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Ajustes adicionales

Puede crear ajustes adicionales que proporcionan incentivos de ventas distintos de los
descuentos tradicionales de precios de articulos de linea. Por ejemplo, puede fomentar las
ventas incluyendo mercancia gratis en una compra o puede otorgar un descuento segun el
importe total de la orden (nueva fijacion de precios). También puede acumular comisiones
sobre ventas creando un ajuste por acumulacion.

La mercancia gratis se compone de articulos que ayudan a promover, mostrar o acompanar
el producto ordenado. Por ejemplo, tal vez desee que, para ciertos productos, la mercancia
gratis sea una caja de presentacion, carteles o articulos promocionales adicionales como por
ejemplo, encendedores, gorras o camisetas para promover una venta.

Los ajustes adicionales le permiten reservar importes a través de asientos de diario para
partidas tales como comisiones y regalias. Puede dar seguimiento al importe pero no
cambiara el precio de la orden.

Advertencia

Puede utilizar sdlo los ajustes acumulativos, de envio y de débito y la nueva fijacién de
precios en la aplicacion Fijacion avanzada de precios de 6rdenes de venta.

Consulte también

Q Procesamiento de bonificaciones en la guia Compras para obtener informacién
sobre como trabajar con bonificaciones en el sistema Compras

Creacion de ajustes de precios directos

La fijacion de precios y los descuentos se negocian habitualmente con clientes determinados
para un producto o grupo de productos especificos. Para ordenar las relaciones con el
cliente, puede configurar los ajustes directos de precios.

Un ajuste directo de precios asocia los precios y los descuentos directamente con un cliente
y elimina la necesidad de asociar los precios con una lista de precios. El sistema utiliza el
numero del Libro de direcciones del cliente para asociar el ajuste directo de precios con el
cliente.

Para administrar el registro del tiempo de la fijacion de precios especifica de un cliente,
puede configurar los ajustes de precios directos para que estén vigentes en fechas
especificas. Por ejemplo, si su compania ofrecié un precio promocional a todos los clientes
durante el mes de mayo y desea extender ese precio para un cliente especifico durante el
mes de junio, puede introducir la fecha de junio en el campo Fecha de vencimiento en la
pantalla Modificaciones de listas de ajuste de precios. El sistema utiliza el valor en el campo
Precio basado en la fecha en las constantes del sistema para procesar las fechas de
vigencia de los precios.

El sistema puede procesar muchos ajustes de precios simultdneamente. Puede elegir si
desea que el sistema procese los ajustes de precios por el numero de cliente, como en los
ajustes directos de precios, por una lista de ajustes de precios, o de ambas formas.
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Puede decidir si desea que el sistema procese la fijacion de precios tanto por los ajustes
directos de precios como por las listas de ajustes de precios, o bien de ambas formas. Si
elige que el sistema realice el ajuste de fijacion de precios tanto por el nimero de cliente en
un ajuste directo de precios como por la lista de ajustes de precios, debe prestar mucha
atencién a la secuencia de sus ajustes. El sistema procesara primero los ajustes directos
(aquellos que se ajustan por el numero de direccién del cliente) y luego los ajustes que usted
especificd en un programa. La secuencia que escoja para la combinacion de estos ajustes
deberia reflejar la forma en la que desea que el sistema realice el ajuste de fijacion de
precios, y garantizar que cada ajuste se aplique solo una vez.

Nota

Los ajustes directos de precios son una funcién necesaria e importante de la funcionalidad
de la estructura de compras del sistema Fijacion avanzada de precios y de la bonificacion

escalonada. Debe configurar los ajustes directos de precios de cada uno de los niveles de
una estructura de compras.

Consulte también

Q Estructura de compras en la guia Fijacién avanzada de precios para obtener mas
informacion acerca de los ajustes directos de precios y de como se aplican a una
estructura de compras de un cliente

O Registro de informacién del Maestro de clientes en la guia Cuentas por cobrar para
obtener mas informacién acerca de cémo introducir la informacién relacionada con el
cliente

Antes de comenzar

O Asegurese de haber activado en las constantes de fijacion de precios la opcién para
utilizar la direccién vendido a del cliente para la fijacion de precios.

» Para crear los ajustes directos de precios

En el menu Config de admon de érdenes de venta (G4241), escoja Instr de facturac a
clientes.

1. Enla pantalla Trabajo con Maestro de clientes, localice el cliente al cual desea
aplicar los ajustes directos de precios.

2. En el menu Fila, escoja Programa de ajuste de precios.

3. Enla pantalla Modificaciones de listas de ajuste de precios, llene los siguientes
campos:

e N°sec

o Nombre ajuste
e Fecha vigencia
e Fecha cad

4. Si crea ajustes directos de precios de las estructuras de compra y bonificaciones
escalonadas, llene los siguientes campos:
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Nivel estrato

Acum por estr

Nivel benef

Direccion beneficiario

Ind Herencia

5. Una vez que haya terminado de introducir informacion de ajuste, haga clic en OK.

Descripcion de los campos

Descripcion

N° sec

Nombre ajuste

Fecha vigencia

Fecha cad

Nivel estrato

Acum por estr

Glosario

El valor que aparece en este campo representa el orden en el que el
sistema procesa los ajustes de precio.

--—- INFORMACION ESPECIFICA DE LA PANTALLA-—

El valor que aparece en este campo representa el orden en el que el
sistema procesa los ajustes de precio. J.D. Edwards recomienda que se
dejen espacios en el nimero de secuencia para que pueda hacer
adiciones a la lista de ajustes de precios.

Es un codigo definido por el usuario (sistema 40, tipo TY) que identifica
una definicion de ajuste. Los ajustes se definen en Nombres de ajustes
de precios. Afiada una definicién a cada uno de los cuatro tipos de
multas en los programas Multas del acuerdo:

Cantidad minima

Cantidad maxima

No se comprometié suficientemente
Se comprometié excesivamente

Es la fecha en la que entra en vigor una transaccion, contrato,
obligacion, preferencia o regla normativa.

Es la fecha en la cual se ha completado o vencido una transaccion, un
mensaje de texto, un acuerdo, una obligacidn o una preferencia.

Es un ndmero que representa el nivel de estrato en la estructura en y
debajo de la cual el sistema aplica este ajuste. Este niumero debe ser
igual o menor al valor especificado en el campo Acumulacién por
estrato. En una estructura de compras el valor 1 del nivel del estrato
representa el nivel superior. Un nivel de estrato con un valor numérico
superior a 1 representa un nivel inferior en la estructura de compras.

Es un numero que especifica el nivel del estrato donde se acumularan
los importes o las bonificaciones en la estructura de compras. Debe
especificar el valor en Acumulaciéon por estrato en un nivel igual o
menor que el valor Estrato del beneficiario. En una estructura de
compras el valor 1 del nivel del estrato representa el nivel superior. Un
nivel de estrato que tenga un valor numérico superior a 1 representa un
nivel inferior en la estructura de compras.
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Nivel benef Es un numero que indica el nivel del estrato del beneficiario en la
estructura de compras. El beneficiario es el receptor del importe
acumulado de la bonificacién. En una estructura de compras el valor 1
del nivel del estrato representa el nivel superior. Un nivel de estrato que
tenga un valor numérico superior a 1 representa un nivel inferior en la
estructura de compras.

Direccion beneficiario Es el numero de direccion que usa el sistema cuando genera una
reclamacién por una bonificacién. Si es una bonificacién por venta, la
direccién del beneficiario indicara el cliente a quien se le pagara dicha
bonificaciéon. Si en cambio se trata de una bonificaciéon por compra o
una bonificacién correspondiente a un comprobante de venta de un
proveedor, la direccion del beneficiario indicara al proveedor de quien
se ha cobrado la bonificacion.

Ind Herencia Es un codigo que indica si un ajuste del precio debe ser heredado por
los niumeros de direccion secundarios en una estructura de compras.
Los valores admisibles son:
0 - El ajuste del precio no debe ser heredado.

1 - El ajuste del precio no debe ser heredado.

Creacion de ajustes por mercancia gratis

La mercancia gratis se compone de articulos tipicamente promocionales. Por ejemplo, su
compafia puede lanzar una promocion en la que se ofrece al cliente una caja gratis de
aceite de motor por cada diez cajas que compre. La mercancia gratis puede estar
compuesta por articulos que ayudan a promover, mostrar o acompafar el producto que se
ordena. Por ejemplo, la mercancia gratis puede contener articulos que se utilizan para
promover una venta, por ejemplo, una caja de presentacion, carteles o articulos
promocionales adicionales, como por ejemplo, encendedores o gorras.

Debe crear un ajuste valido al cual desea asociar la mercancia gratis. Cuando se configura
el criterio de mercancia gratis, debe definir la forma en la que el sistema aplica el precio y la
cantidad de mercancia gratis. Debe también definir la forma en que el sistema factoriza, de
ser necesario, el precio de la mercancia gratis en el precio de los productos que se venden.

Puede especificar varias mercancias gratis en un catalogo de mercancia gratis. Esto permite
que un cliente escoja las mercancias gratis que se le conceden por un articulo que califique
en una orden. Cuando esto sucede, es decir, existe un articulo que califica en una orden
para mercancia gratis que contiene anexado un catalogo de mercancia gratis, se notifica al
usuario que vea la mercancia gratis asociada con la orden de venta o de compra.

Cualquier ajuste puede tener mercancia gratis asociada a éste. Debe especificar:

e La cantidad de mercancia gratis que va a incluirse.
e Sila mercancia gratis es un articulo almacenable o no almacenable.

e El precio unitario de la mercancia gratis, si se desea. En la mayoria de los casos, el
precio también sera cero. Sin embargo, puede especificar un precio reducido del
articulo, como cuando ofrece una promocién de compra.

Si introduce cualquiera de los grupos de precios en la definicidon para ajustes por mercancia
gratis, el grupo de precios pasa automaticamente al detalle del ajuste y no puede cambiarse.
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Uso de Ajustes por mercancia gratis con el programa Fijacion avanzada de precios
para Compras

Para las 6rdenes de compra, tal vez desee tomar en cuenta los articulos que ofrece el
proveedor para promover, mostrar o acompanar el producto que esté ordenando. Los ajustes
por mercancia gratis en las 6rdenes de compra se introducen de la misma forma que los
ajustes de 6rdenes de ventas.

Puede configurar los catalogos para la mercancia gratis ordenada. El catalogo de mercancia
gratis le permite dar seguimiento a las promociones que le ofrecen los proveedores. Cuando
califica para mercancia gratis después de ordenar un articulo o una cantidad minima de un
articulo, el sistema solicita al usuario del registro de la orden de compra que seleccione una
mercancia gratis del programa Catalogo de mercancia gratis (P4502).

Nota

El programa Catalogo de mercancia gratis sustenta los ajustes del nivel de lineas del
sistema Compras (43). No hace lo propio con el grupo de érdenes de compra o los ajustes a
nivel de érdenes en el catalogo de mercancia gratis.

Antes de comenzar

0 Defina un ajuste. Consulte Configuracion de detalles de ajustes en la guia Fijacion
avanzada de precios.

» Para crear ajustes por mercancia gratis

En el menu Configuraciéon del ajuste (G4231112), escoja Modificaciones detalle ajuste y
precio.

1. Enla pantalla Trabajo con Detalles del ajuste, seleccione un nombre de ajuste y
haga clic en AAadir para introducir un nuevo ajuste o para localizar un ajuste con
mercancia gratis, luego haga clic en Seleccionar.

2. En la pantalla Modificaciones del detalle del ajuste del precio, revise la informacioén
sobre ajustes seguin sea necesario.

3. Seleccione la fila y escoja Mercancia gratis en el menu Fila.
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4. En la pantalla Modificaciones de mercancia gratis, introduzca la informacién
correspondiente en los siguientes campos:

e N°de articulo

Si desea crear un catalogo de mercancia gratis, tenga en cuenta que el sistema
considera el primer articulo que se especifica en este campo en el area de
detalle como la mercancia gratis predeterminada del catalogo.

e Cantidad pedida

e UM

e Precio rel

e Tipolinea

o TP

e Cantidad por orden

Haga clic en OK.
6. En la pantalla Modificaciones del detalle del ajuste del precio haga clic en OK.

Se han creado los Ajustes de mercancia gratis.
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Descripcion de los campos

Descripcion

N° de articulo

Cantidad pedida

UM
Precio rel
Tipo linea

Glosario

Es un numero que el sistema asigna a un articulo. Puede ser en
formato corto, largo o tercer nimero de articulo.

Es la cantidad de unidades afectada por esta transaccion.

Es un cédigo definido por el usuario (00/UM) que indica la cantidad en
la que se va a expresar un articulo de inventario, por ejemplo, CS
(cajén) o BX (caja).

Es el precio de un articulo relacionado en una politica de descuento o
fijacion de precios. Por ejemplo, con la politica de "Compre uno, llévese
uno gratis", el articulo gratis es el articulo relacionado. Introduzca este
precio en la unidad de medida de la cantidad del articulo relacionado.

Es un cédigo que controla la manera en la que el sistema procesa las
lineas en una transaccion. Controla los sistemas con los que la
transaccion tiene interfaz como, Libro mayor, Costos de trabajo,
Cuentas por pagar, Cuentas por cobrar y Administraciéon del inventario.
También especifica las condiciones bajo las cuales se imprime una
linea en los informes y se incluye en los calculos. Los cédigos incluyen
los siguientes:

S

Articulo en inventario
J-

Costo de trabajo
N

Articulo no almacenable
F

Flete
T

Informacion sobre texto
M

Cargos y créditos varios
w

Orden de trabajo
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Cantidad por orden Es un numero que indica cuantas veces el cliente debe comprar mas
alla del Nivel inicial registrado en la pantalla Detalle del ajuste del precio
antes de otorgar mercancias gratis adicionales.

Por ejemplo, si el Nivel inicial es 10 y la Cantidad por orden es 3, el
cliente recibe mercancias gratis adicionales cuando la orden es por 13 o
una cantidad mayor.

El cliente recibe mercancias gratis por encargar un valor que alcanza el
nivel de descuento definido por volumen de compra. Ademas, el cliente
recibe mercancias gratis por cada multiplo del valor en el campo
Cantidad por orden por sobre el Nivel inicial. En nuestro ejemplo, el
cliente recibe mercancias gratis por encargar por lo menos 10 articulos
y también por cada multiplo de 3 por sobre 10. Si la orden es por 25, el
cliente recibe el nimero de mercancias gratis en el campo Cantidad
encargada, multiplicado por 5. El cinco representa cada multiplo de 3
por sobre el Nivel inicial. El Nivel inicial es 10, entonces se entregaran
mercancias gratis adicionales con respecto a las siguientes cantidades:
13, 16, 19, 22 y 25.

Los calculos que usa el sistema son los siguientes:

Cantidad por factor encargado = (Cantidad encargada - Nivel inicial
(ADMNQ) dividida por Cantidad por orden (FGFQTY)

Cantidad total de mercancias gratis = valor encargado de la cantidad
de mercancias gratis (FGUORG) + (valor encargado de la cantidad de
mercancias gratis * factor encargado por cantidad)

Catdlogo de mercancia gratis

Puede especificar varias mercancias gratis en un catalogo de mercancia gratis. Esto permite
que un cliente escoja la mercancia gratis que recibe por una orden que califica. Por ejemplo,
un cliente que ordena 10 o mas cajas de salsa recibe una caja gratis. El cliente elige el tipo
de salsa del catalogo de mercancia gratis.

El catédlogo de mercancia gratis se activa por la compra de un articulo, la cantidad o por
ambas, que califique para mercancia gratis. Cuando se incluye el articulo o la cantidad en
una orden de venta o de compra, se solicita al usuario que introduce la orden que vea el
catalogo de mercancia gratis.

Configure la fijacion de precios de la mercancia gratis que se incluye en un catalogo en el
programa Modificaciones de mercancia gratis (P4073). Puede especificar también las fechas
de vigencia de la mercancia gratis que se concedera.

Puede combinar la mercancia gratis que se concede en el grupo o en los ajustes a nivel de
6rdenes en una orden de venta. Si el sistema concede un ajuste de mercancias gratis, éstas
estaran asociadas con la primera linea de detalle que pertenece a dicho grupo o grupo de
6rdenes.
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Nota

Si se ofrecen varias mercancias gratis del mismo articulo de linea de detalle en una orden
(por ejemplo, si comproé diez articulos promocionales del tipo “pague uno y lleve uno gratis"),
se concede la misma mercancia gratis para la totalidad de los 10 articulos. El sistema no
divide un articulo de mercancia gratis en una linea de detalle.

» Para crear un catalogo de mercancia gratis

En el menu Configuracion del ajuste (G4231112), escoja Catalogo mercancia gratis.

1. En la pantalla Trabajo con Catalogo mercancia gratis, haga clic en Afadir.
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2. En la pantalla Modificaciones Catalogo mercancia gratis, llene los siguientes
campos:

e Nombre catalogo

e Descripcion

El nombre y la descripcion del catalogo que introdujo aqui crean un nuevo registro
en la tabla de codigos definidos por el usuario (45/FG)

3. Llene los siguientes campos para cada una de las mercancias gratis que desea
incluir en el catalogo:

e N°de articulo
e Fecha vigencia
e Fecha cad
4. Para crear el catalogo, haga clic en OK.

Descripcion de los campos

Descripcion Glosario

Nombre catalogo Es un grupo de articulos de los cuales los clientes pueden escoger
cuando reuinen las condiciones para recibir una mercancia gratis.

Descripcion Es un nombre u observacién definida por el usuario.

N° de articulo Es un numero que el sistema asigna a un articulo. Puede ser en
formato corto, largo o tercer nimero de articulo.

Fecha vigencia Es la fecha en la que entra en vigor una transaccion, contrato,
obligacion, preferencia o regla normativa.

Fecha cad Es la fecha en la cual se ha completado o vencido una transaccion, un
mensaje de texto, un acuerdo, una obligacién o una preferencia.
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Concesiéon de mercancia gratis del Catdlogo de mercancia gratis.

Durante el registro de 6rdenes, el sistema le avisara cuando un articulo ordenado califica
para mercancia gratis. Cuando se hace clic en OK en una orden que califica, el sistema
emite una advertencia para avisarle que puede conceder mercancia gratis. Luego, puede
tener acceso al programa Concesién de mercancia gratis (P45731) para seleccionar la
mercancia gratis.

Nota

Si desea que el sistema le avise cuando una orden califica para mercancia gratis, debe
activar la opcién de proceso para emitir una adverten,cia de mercancia gratis en los
programas Registro de 6rdenes de venta (P4210) u Ordenes de compra (P4310).

Antes de comenzar

0 Configure la opcion de proceso Emision de advertencia de mercancia gratis
predeterminada en la ficha Proceso de las opciones de proceso del programa
Registro de 6rdenes de venta (P4210) para recibir un aviso cuando una orden de
venta califica para mercancia gratis.

a Configure la opcion de proceso Catalogo de mercancia gratis en la ficha Despliegue
de las opciones de proceso del programa Ordenes de compra (P4310) para recibir
un aviso cuando una orden de compra califica para mercancia gratis.

O Asegurese de haber configurado un catalogo de mercancia gratis y de haber
identificado la mercancia gratis predeterminada en el programa Catalogo mercancia
gratis (P4573).

» Para conceder mercancia gratis del catdlogo de mercancia gratis

En el ment Procesamiento de 6rdenes de venta (G4211), escoja Detalles de 6rdenes de
venta.

1. Enla pantalla Consulta de servicio al cliente, haga clic en Afadir.

2. En la pantalla Modificaciones de detalles de 6rdenes de venta, introduzca la
informacion de la orden y haga clic en OK.

Si introdujo un articulo que califica para mercancia gratis y las opciones de proceso
estan configuradas para emitir una advertencia de mercancia gratis, el sistema
muestra un mensaje de advertencia para avisarle que puede concederse mercancia
gratis.

En el menu Pantalla, escoja Catalogo de mercancia gratis.

4. En la pantalla Concesion de mercancia gratis, escoja Seleccion art catalogo
mercancia gratis en el menu Fila para tener acceso al catélogo.

5. Enla pantalla Seleccion art catalogo mercancia gratis, escoja el articulo y haga clic
en Seleccionar.

6. Enla pantalla Concesion de mercancia gratis haga clic en OK.

7. Enla pantalla Modificaciones de detalles de érdenes de venta, haga clic en OK.
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Cuando se realiza una consulta en una orden, el sistema muestra en el area de
detalles de la orden la mercancia gratis concedida.

Activacion de avisos por mayores ventas basadas en volumen

Si desea recomendar a los clientes que compren una cantidad mayor para recibir un precio
inferior, puede especificar ajustes y un porcentaje de tolerancia con el fin de determinar
cuando el sistema debe enviar un aviso que informe que una linea de 6rdenes califica para
un aviso de ventas por mayor volumen.

Para activar los avisos de mayores ventas, debe introducir un porcentaje de tolerancia en
Aviso por mayores ventas basadas en volumen dentro de la opcion de proceso Tolerancia en
la ficha Ventas por mayor volumen del programa Registro de érdenes de venta (P4210). Este
porcentaje especifica la sensibilidad del sistema para enviar un aviso. El sistema verifica las
oportunidades de mayores ventas al incrementar la cantidad ordenada en la linea de la
orden de venta por el porcentaje de mayores ventas que se especifica, y luego determina si
se obtiene otro descuento por cantidad por la utilizacién de la cantidad que se incrementé.

Por ejemplo, supongamos que un ajuste por mayores ventas cuenta con un descuento por
cantidad para 10 EA (unidades) y el porcentaje de tolerancia es del 15%. Si introduce una
orden que califica por 9 EA, el sistema muestra el aviso por mayores ventas ya que 9 EA con
un incremento del 15% es igual a 10.35 EA, lo que califica para el siguiente descuento por
volumen de compra en el ajuste. En este caso, si se ha configurado el porcentaje de
tolerancia en 10%, el sistema no muestra el aviso por mayores ventas porque 9 EA con un
incremento del 10% es igual a 9.9 EA. En este ejemplo, se utiliza el siguiente calculo:

(Cantidad ordenada x % de tolerancia) + Cantidad ordenada
(9x15%) +9=10.35

El sistema utiliza la tabla Tipo de ajustes de precios (F4071) para procesar la informacion de
mayores ventas basada en volumen.
Antes de comenzar

O Especifique un limite de porcentaje de tolerancia en Aviso por mayores ventas
basadas en volumen dentro de la opcién de proceso Tolerancia en la ficha Ventas
por mayor volumen del programa Registro de 6rdenes de venta (P4210).

O En la pantalla Definicidon de ajuste de precios debe especificar si se incluye el ajuste
en la busqueda de oportunidades de mayores ventas durante el Registro de érdenes
de venta.

Consulte también

Q Registro de ordenes de venta en la guia Administracion de 6rdenes de venta para
obtener informacién acerca del registro de 6rdenes de venta

O Opciones de proceso para el registro de érdenes de venta (P4210) en la guia
Administracién de ordenes de venta

O Configuracion de definiciones de ajustes en la guia Fijacién avanzada de precios
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» Para crear precios por mayores ventas basadas en volumen

En el ment Procesamiento de 6rdenes de venta (G4211), escoja Detalles de 6rdenes de
venta.

1.

Siga los pasos para el registro de una orden de venta.

Después de salir de la linea de la orden de venta y en caso de que la linea cuente
con oportunidades de mayores ventas, el sistema muestra un aviso mediante la
emision de una advertencia temporal, la ubicacion de una marca de seleccion en el
campo Existe oportunidad mayor volumen venta (UPEX) y la posterior habilitacion de
la seleccion Mayores ventas basada en volumen en el menu Fila.

En la pantalla Modificaciones de detalles de 6rdenes de venta, escoja Mayores
ventas basada en volumen en el menu Fila.

El sistema muestra todos los ajustes con oportunidades de mayores ventas en la
linea de la orden. Si existe mas de uno, seleccione la oportunidad de mayores
ventas.

En la pantalla Tipo de ajuste de descuentos por cantidad, llene el siguiente campo y
haga clic en Buscar:

e Cobd motivo

Escoja el descuento por volumen de compra y haga clic en Seleccionar.

El sistema envia la cantidad seleccionada a la pantalla Modificaciones de detalles de
ordenes de venta, actualiza el precio de las érdenes de venta cuando sale de lafila y
muestra la informacién en el programa Historial de precios (P4074).

Configuracién de las reglas de redondeo

Puede especificar las reglas de redondeo para calcular un precio unitario. Por ejemplo,
puede basar los importes de redondeo en el centavo mas aproximado, en multiplos de
cincuenta o especificar si deben eliminarse los centavos cuando el importe supera 1,000.00.
Puede determinar las reglas de redondeo segun el cliente, el articulo, el c6digo de moneda,

etc.

El punto de redondeo depende de la secuencia en la que aparece el ajuste por redondeo en
la lista de ajustes de precios. La tabla a continuacion es un ejemplo de dos listas de ajustes
de precios utilizadas con reglas de redondeo:

Programa

Secuencia

Programa A

10 ajuste de precios base
20 descuento por promocion
30 ajuste por redondeo

En este ejemplo, el ajuste por redondeo es el ultimo
que procesa el sistema. Esta secuencia asegura
que el redondeo se efectue antes del calculo del
precio unitario final.
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Programa B

10 ajuste de precios base
20 ajuste por redondeo
30 ajuste acumulativo

En este ejemplo, el sistema procesa el ajuste por
redondeo antes que el ajuste acumulativo.

Para utilizar las reglas de redondeo debe especificar el codigo de control de ajuste como un
ajuste por redondeo en el programa Definicion del ajuste del precio (P4071). El sistema
muestra la informacion de redondeo en la pantalla Detalle de ajustes de precios y calcula la
regla para el programa de destino, por ejemplo, Ordenes de venta o Compras.

El sistema utiliza las siguientes tablas al procesar las reglas de redondeo:

Detalle de ajustes de precios (F4072)

Libro mayor del historial de precios (F4074)

Archivo de trabajo del historial de ajuste de precios (F40U174)
Tipo de ajustes de precios (F4071)

Lista de ajustes de precios (F4070)

Antes de comenzar

a

Configure el cédigo definido por el usuario de Ajuste por redondeo (8) en la tabla de
cadigos definidos por el usuario Codigo de control de ajuste (40/CO).

» Para configurar las reglas de redondeo

En el menu Configuracion del ajuste (G4231112), escoja Reglas del redondeo.

1.

En la pantalla Trabajo con reglas de redondeo, haga clic en Ahadir.
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2. Enla pantalla Modificaciones de reglas de redondeo, llene los siguientes campos:
e Nbre regla de redond
e Descrip regla de redondeo
3. En el érea de detalles, llene los siguientes campos segun corresponda:
e N°secuencia
e Operador 1
e Operador relacional
e Operador 2
e Operador boleano
e Operador de valor de sustitucién
e Valor de sustitucion
e Posicion de sustitucion
e Pasara

4. Para probar la nueva regla, llene el siguiente campo y luego escoja Prueba en el
menu Pantalla.
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e Prueba entrada

El sistema muestra los resultados de la prueba en el campo Prueba salida.

5. Haga clic en OK.

» Para especificar el cédigo de control de ajuste de las reglas de redondeo

En el menu Configuracion del ajuste (G4231112), escoja Definicién ajuste del precio.

1. Enla pantalla Trabajo con tipos de ajustes, haga clic en Afadir.

2. En Modificacion de los controles del ajuste, llene el siguiente campo:
o Nombre del ajuste

3. Haga clic en las siguientes opciones:
e Ajuste por redondeo

e Ajuste por nivel de linea

Nota
Las reglas de redondeo se aplican unicamente para los ajustes de nivel de linea.

4. Para especificar la aplicacién de destino, haga clic en una de las siguientes
opciones:

e Administracién de érdenes de venta

e Compras

e Administracion de servicios y garantias
e Embarque y débito

e OV/Compras/Adm servicios y garantias

5. Haga clic en OK.

6. En la pantalla Definicién del ajuste del precio, haga clic en OK.

» Para anexar reglas de redondeo a los ajustes

En el menu Configuracion del ajuste (G4231112), escoja Modificaciones detalle ajuste y
precio.

1. Enla pantalla Trabajo con Detalles del ajuste, llene el siguiente campo:
o Nombre ajuste

2. Haga clic en Anadir.

3. Enla pantalla Seleccion de jerarquia de preferencias, escoja una jerarquia de
preferencia y haga clic en Seleccionar.
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4.

5.

En la pantalla Modificaciones del detalle del ajuste del precio, llene uno de los
siguientes campos en funcion de la condicién de pago que haya seleccionado:

e Gpoart
e Gpo pcios cliente
En el area de detalles, llene los siguientes campos:
e Umbral UM
e N°de cliente
e Co6d mon

e Nombre regla de redondeo

Nota
Puede revisar o cambiar las reglas de redondeo configuradas anteriormente. Para
hacerlo, escoja Reglas de redondeo en el menu Fila.

Haga clic en OK para guardar la informacion del detalle del ajuste.

Haga clic en Cancelar cuando haya terminado de anexar las reglas de redondeo a
los ajustes.

En la pantalla Seleccion de jerarquia de preferencias, haga clic en Cerrar.

En la pantalla Trabajo con Detalles del ajuste, haga clic en Buscar para localizar los
ajustes con reglas de redondeo.

Nota
El Cédigo de base tiene una codificacion fija de 5 (importe adicional) para los ajustes
de reglas de redondeo.

Descripcion de los campos

Descripcion

Glosario

Nbre regla de redond Es el nombre del conjunto de instrucciones que caracterizan a un

requisito de reglas de redondeo especifico.

Descrip regla de redondeo Es la descripcién de la regla de redondeo.

N° secuencia Es la secuencia de ejecucion especificada por el usuario que utiliza la

magquinaria de redondeo al realizar los calculos de redondeo.
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Operador 1

Operador relacional

Operador 2

Operador boleano

Operador de valor de
sustitucion

Valor de sustitucion

Posicion de sustitucion

Pasar a

Prueba entrada

Es la posicion en el numero del valor de prueba de entrada que se va a
evaluar. La posicion es relativa al punto decimal por lo que el valor, -2,
indica la segunda posiciéon a la derecha del punto decimal, mientras que
el valor, 2, indica la segunda posicién a la izquierda del punto decimal.
Por ejemplo, si el numero del valor de prueba de entrada es 123.45, y
configura este valor como -1, el sistema evalua la primera posicion a la
derecha del punto decimal, que es un 4 en este caso.

Es el cédigo de categoria (01 - 30) de la tabla Maestro de unidades de
negocio (FO006) que identifica la unidad de negocio que desea
consolidar.

- INFORMACION ESPECIFICA DE LA PANTALLA---
Es un simbolo de relacién que evalla los valores en Operador 1y
Operador 2. Los valores admisibles son: >, <, =, >=, <=,y <>,

Es el valor con el que se va a realizar la evaluacion. La regla de
sustitucion que esta generando se aplicara si el nimero en la posicién
que indica cumple con los criterios que especifican el operador
relacional y este valor.

Es un nombre u observacién definida por el usuario.

--- INFORMACION ESPECIFICA DE LA PANTALLA---
Es un valor que establece la légica entre lineas. Los valores validos son

los equivalente de idioma de "0", "y" y "en blanco".

Es el texto adicional que describe o clarifica mas ampliamente a un
campo de los sistemas de JDE.

Es el valor que se va a sustituir segun la posicion reemplazable.

Es la posicion que recibe el valor de sustitucion.

Es una opcién que especifica si se cambia el flujo establecido. Los
valores admisibles son:

END - Salir del célculo.

En blanco - No es necesario ningiin cambio.

Es un nombre u observacién definida por el usuario.

--- INFORMACION ESPECIFICA DE LA PANTALLA---
Es un valor que establece la légica entre lineas. Los valores validos son

los equivalente de idioma de "0", "y" y "en blanco".
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Creacion de ajustes por acumulacién

Puede crear ajustes de tal manera que el sistema acumule el importe de un ajuste en lugar
de aplicarlo a la linea de la orden. Puede utilizar los ajustes acumulativos para calcular e
introducir un ajuste para articulos como por ejemplo, las comisiones y las regalias por pagar.

Debe identificar un ajuste por acumulacién introduciendo el Cédigo de control de ajuste en
Definiciones de ajustes de precios. El sistema no aplica el ajuste de precio unitario ni
imprime dicho ajuste en la factura. En cambio, el sistema introduce el ajuste en el historial y
lo contabiliza en el Libro mayor durante la siguiente actualizacion de ventas.

Puede utilizar el campo Cdédigo de clase del Libro mayor para designar la cuenta en la que el
sistema registra la transaccion. La cuenta del Libro mayor puede ser diferente para cada
definicion de ajuste. Cuando el sistema utiliza el codigo de clasificacion de ajuste del Libro
mayor para seleccionar una cuenta, puede especificar el Libro mayor en la definicion del
ajuste.

Opcionalmente, puede utilizar el Libro mayor auxiliar en el campo Libro mayor si desea llevar
la contabilidad del Libro mayor auxiliar. El cédigo que se introduce en el Libro mayor auxiliar
en el campo del Libro mayor controla si se llevara a cabo la subdivision. Puede subdividir el
saldo de cuenta del Libro mayor en articulo principal, Direccién de entrega o direccion de
Vendido a, niumero de articulo, ajuste o vendedor.

Advertencia

Sdlo puede utilizar ajustes por acumulacién para las 6rdenes de venta. Si se utiliza la
Fijacion avanzada de precios para el sistema Compras, las acumulaciones no se aplican a
los ajustes de 6rdenes de compra.

Antes de comenzar
o Verifique haber configurado las ICA 4270 y 4280 con acumulaciones.

Consulte Configuracion de instrucciones de contabilidad automatica en la guia
Administracién de érdenes de venta para obtener mas informacion acerca de la
configuracién de las ICA para las cuentas de ajuste.

Ejemplo: Acumulacion de comisiones y regalias

Puede utilizar ajustes para acumular los importes posibles que se pagaran como comisiones
o regalias. Por ejemplo, su gerente de ventas en la regidon gana una comision por cada venta
que se efectue dentro del territorio. Cuando introduce la orden de venta de un cliente en esa
region, se introducen asientos contables. Uno de los asientos se realiza por el importe de la
comisién acumulada por el administrador de ventas. El registro de la comision acumulada no
se muestra en ninguna pantalla de la orden del cliente.
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Ejemplo: Contabilizacion de un ajuste acumulativo

La diferencia entre un asiento de diario regular y uno de acumulacién se muestra en este
ejemplo de contabilizacién de asientos de créditos y débitos. El registro tiene un precio base
de 100 y un ajuste de 10.

El asiento de diario regular constara de tres asientos:

e Cuentas por cobrar 90
e Ajustes 10
e Ingresos 100
El asiento de acumulacion constara de cuatro asientos:
e Cuentas por cobrar 100
e Ajustes (comisiones) 10
e Ingresos 100

e Acumulacién (comisiones por pagar) 10

» Para crear ajustes por acumulacion

En el ment Configuracion del ajuste (G4231112), escoja Definicién ajuste del precio.

1. En la pantalla Trabajo con Tipos de ajustes, localice el ajuste y haga clic en
Seleccionar.

Para crear un nuevo ajuste, haga clic en Anadir.

PeopleSoft. -
Definicién del ajuste del precie
OK  Cancelar Pantalla Herramientas
4 X 0O
Controles de ajuste
Nivel del ajuste
Mombre ajuste ROVALTY scum cuota licencia manu & Aluste por nivel de lnea
Aplicacidn de desting Acman de drcenes de venta Ajuste por nivel de grupo
Ajuste por nivel de arden
Cadigo control ajuste 4 Acumuiaco en el LA ! P
Ajuste por nivel de valumen
Grupos Opciones ajuste
Gpo peios art Activar Maestro cjunta
Gpo precio por cliente
Grupo detalle orden [T Tasa mavil
- el ajusie Ajuste oferta adicional
5 Sust pein (YN}
Jeraguia preferencia e Sold To Cust Grod Alf Address
¥ Carbiofadicidn manual ()
1 Ajuste obligatorio
L/M auxiliar en Litt L de compensacian N30 (] Aplicar valor ahsaoluta
Tipo descuento por volumen Ajuste separado solamente
@ Destuento valumen cantidad
© Descuento volumen peso
o
Descuento volumen impoarte Excluir descuento de 0IC
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2. En la pantalla Definicion del ajuste del precio, llene los siguientes campos:
o Nombre ajuste
e Historial de preferencia
e Cadigo control ajuste
e L/M de compensacién

Haga clic en OK.

4. En el menu Configuracion del ajuste (G4231112), escoja Modificaciones detalle
ajuste y precio.

5. Enla pantalla Trabajo con Detalles del ajuste, localice la fila del ajuste y haga clic en
Seleccionar.

PeopleSoft.

Medificaciones del detalle del ajuste del precio

OK  Borrar Cancelar Fila  Pantalla Herramiertas |

8 @ X # O

Mhre del ajuste ROYALTY Accrue Mzanuf. License Fee
‘ e articuln 3000 Cyclometer ‘

‘ Gpao peios cliente |RETA\L Clientes al menudeo ‘

lla

Tab|
War

il | »

6. Introduzca la informacion correspondiente en los siguientes campos de la pantalla
Modificaciones de detalles de ajustes de precios:

e Nivel inicial
e Cod base

e Valor fact num
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7. Haga clic en OK para crear ajustes por acumulacion.

Descripcion de los campos

Descripcion Glosario

Nombre ajuste Es un cddigo definido por el usuario (sistema 40, tipo TY) que identifica
una definicion de ajuste. Los ajustes se definen en Nombres de ajustes
de precios. Afiada una definicién a cada uno de los cuatro tipos de
multas en los programas Multas del acuerdo:

Cantidad minima

Cantidad maxima

No se comprometio suficientemente
Se comprometi6 excesivamente

L/M de compensacioén Es un codigo definido por el usuario (41/9) que identifica la
compensacion del Libro mayor que el sistema usa cuando busca la
cuenta en la que asienta la transaccion. Si el usuario no desea
especificar un codigo de categoria, puede introducir cuatro asteriscos
(****) en este campo.

Pueden utilizarse las instrucciones de contabilidad automatica (ICA)
para definir tipos de cuentas de compensacion automatica para los
sistemas Inventario, Compras y Manejo de 6rdenes de venta. Puede
asignar codigos de clasificacion del L/IM como se muestra:

IN20 Ordenes de embarque directo

IN60 Ordenes de transferencia

IN80 Ventas de inventario El sistema puede generar asientos
contables con base en una sola transaccion. Por ejemplo, la venta de
un solo articulo de inventario puede generar asientos contables
similares a los siguientes:

Ventas de inventario (Débito) xxxxx.xx

Ventas de inventario de C/C (Crédito) XXxxx.xx
Categoria de contabilizacion: IN8O

Inventario en existencias (Débito) xxxxx.xx
Costo de ventas de inventario (crédito) xxxxx.xx

El sistema utiliza el cddigo de categoria y el tipo de documento para
encontrar la ICA.
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Caédigo control ajuste

Céd base

Es un codigo que especifica las funciones de procesamiento adicional
relacionadas con un ajuste. Los valores admisibles son:

1 - No imprimir el ajuste en la factura o en el documento de impresién
de la orden de compra. El sistema afade el importe del ajuste al precio
unitario.

2 - Imprimir el ajuste en la factura o en el documento de impresion de la
orden de compra. El sistema afiade el importe del ajuste al precio
unitario.

3 - Actualizar la tabla que contiene el archivo Detalle de |la orden de
compra (F4211) con la informacién sobre la linea del detalle del ajuste.
El sistema no incluira este tipo de ajuste cuando calcule el precio neto
vigente. Utilice este cddigo solamente para los ajustes a nivel de orden.

4 - Crear un ajuste acumulativo. El sistema actualiza la tabla que
contiene el archivo Libro mayor de ajustes de precios (F4074) y
contabiliza el ajuste en el Libro mayor durante el proceso Actualizacion
de ventas.

5 - Crear un ajuste por bonificacion. El sistema actualiza la tabla
Resumen de transacciones de bonificaciones (F4078) con la cantidad,
peso e importe de la linea del detalle de la orden.

6 - Imprimir el ajuste en la factura. El sistema afiade el ajuste al total de
la orden pero no lo incluye en el precio unitario. El sistema contabilizara
los registros separados de este ajuste correspondientes al Libro mayor
y Cuentas por cobrar durante la Actualizacion de ventas.

7 - Crear un ajuste de la bonificacion del comprobante de venta del
proveedor. El sistema actualiza la tabla Resumen de transacciones de
bonificaciones con la cantidad, peso y volumen del detalle de la orden y
contabiliza el ajuste en el Libro mayor durante el proceso Actualizacion
de ventas.

8 - Crear un ajuste de redondeo basado en las reglas de redondeo
configuradas en el programa Modificaciones del detalle de ajuste de
precios (P4072). El sistema afiade el importe del ajuste al precio
unitario.

--- INFORMACION ESPECIFICA DE LA PANTALLA--
Para OneWorld:

3 El sistema apoya el Cadigo de control de ajustes 3 para los ajustes
de nivel de 6rdenes solamente.

5 OneWorld no apoya el codigo 5.
6 El sistema procesa el importe de ajustes y el precio unitario por
separado al actualizar las ventas. Los importes se registran

por separado como asientos de L/M y C/C. El sistema imprime el
ajuste en la factura.

Es un nombre u observacién definida por el usuario.
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Valor fact num Es un codigo que indica la forma en la que el sistema ajusta una linea
de drdenes. El valor contenido en este campo actia conjuntamente con
el campo Base (BSCD). La forma en que defina este campo,
determinara si debera introducir en este campo un nimero o un codigo.

En el caso de WorldSoftware, si el cdédigo base es
1-5 Introduzca un numero positivo para los recargos como, por
ejemplo, 10. Introduzca uno negativo para los descuentos, por
ejemplo 10-.
6 Desea basar el ajuste en una tabla de variables. Introduzca el
cédigo que designe la tabla de variables.
7 Desea usar una férmula para calcular el precio. Introduzca el
cédigo que designe la férmula.
8 Desea calcular el ajuste usando un programa personalizado.
Introduzca la ID del programa.
En el caso de la lista de multas de acuerdos: debido a que el codigo
base para las multas es 5, introduzca un niumero como valor del factor.
La mayoria de las multas de acuerdos se deben al importe en una
moneda determinada. Para calcular la multa, el sistema multiplica el
factor introducido por cada una de las unidades de medida.

En el caso de OneWorld, si su Cédigo base es

1-5 Introduzca un numero positivo para los recargos como, por
ejemplo, 10. Introduzca uno negativo para los descuentos, por
ejemplo10-.

6 Desea basar el ajuste en una tabla de variables. Introduzca el
cédigo que designe la tabla de variables en la columna Nombre de
férmula.

7 Desea usar una férmula para calcular el precio. Introduzca en

la columna Nombre de férmula el cédigo que designe la férmula.
8 Desea calcular el ajuste usando un programa personalizado.
Introduzca la ID del programa en la columna Nombre de formula.

Configuracién de incentivos por volumen

Los incentivos por volumen le permiten ofrecer un descuento sobre el precio en el registro de
las 6rdenes de venta de un producto o grupo de productos. Puede basar los descuentos en
importes, porcentajes o precios de articulos de repuesto y configurar un ajuste de incentivo
por volumen sobre la base de la tarificacién unilinear o de la graduada. Si utiliza estructuras
de compra, puede especificar un valor en el campo Acumular en estrato en la pantalla
Definicion del ajuste del precio con el fin de especificar el nivel en el cual se acumulan los
importes o las bonificaciones en la estructura de compras.

Los acuerdos de incentivos pueden durar un tiempo determinado o ser validos para un
numero especifico de érdenes, como también para érdenes con nota de crédito. El sistema
utiliza los volumenes de érdenes anteriores en combinacion con el volumen actual para
determinar el descuento por volumen de compra que se utilizara en la fijacién avanzada de
precios. Puede ver las acumulaciones de incentivos por volumen mediante el programa
Consulta Historial incentivo por volumen (P45200).
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Nota
No puede utilizar los incentivos por volumen con el programa Catalogo mercancia gratis
(P4502).

Ademas, el sistema muestra los incentivos por volumen en el momento del registro de la
orden para toda orden modificada. Sin embargo, el sistema no vuelve a cotizar una orden en
el momento del registro de la misma cuando se modifica una orden existente elegible para
un descuento de incentivo por volumen. Debe ejecutarse el informe Reaplicacion de la
fijacion de precios por nivel de volumen (R45900) para actualizar la orden modificada y las
posteriores.

Cuando se divide una linea de orden de venta, el sistema registra esta informacion en las
tablas Resumen de transaccion de bonificaciones (F4078) y Detalle de transaccién de
bonificaciones (F4079). El sistema también utiliza las siguientes tablas durante el
procesamiento de los incentivos por volumen:

o Detalle de ajuste de precios F4072
e Libro mayor de ajuste de precios F4074
e Archivo de trabajo del historial de ajuste de precios (F40UI74)

e Detalles de 6rdenes de venta (F4211)

Antes de comenzar

O Debe especificar un valor en la opcién de proceso Ajuste de valores acumulados en
la transaccioén por volumen en la ficha Proceso del programa Registro de érdenes de
venta (P4210).

Consulte también

Q Opciones de proceso para el registro de érdenes de venta (P4210) en la guia
Registro de 6rdenes de venta

O Configuracion de un descuento de tarificacion graduada en la guia Fijacion
avanzada de precios

Estructuras de compra en la guia Fijacién avanzada de precios

Creacion de bonificaciones escalonadas en la guia Fijacion avanzada de precios

» Para activar un ajuste de incentivo por volumen

En el menu Configuraciéon del ajuste (G4231112), escoja Definicion ajuste del precio.

1. Enla pantalla Trabajo con Tipos de ajustes, localice el ajuste y haga clic en
Seleccionar.

2. Enla pantalla Definicion del ajuste del precio, escoja Modificar control de ajuste en el
menu Pantalla.

3. En Modificacién de los controles del ajuste active la siguiente opcién y haga clic en
OK:
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4.

6.

e Ajuste por nivel de volumen

Si desea especificar una tarificacion graduada, en la pantalla Definicion del ajuste
del precio, haga clic en la siguiente opcion:

e Ind Tarifa movil

Para especificar un valor de acumulacién por estrato, haga clic en la ficha Opciones
adicionales, llene el siguiente campo opcional y luego haga clic en OK:

e Acumular por estrato

Nota

El sistema muestra el campo Acumular por estrato si se ha configurado el tipo de
estructura Estructuras de compra de la fijacién de precios de venta en el programa
Constantes de fijacion de precios (P41001). El sistema utiliza este campo para
acumular el acuerdo de incentivo por volumen para Acumular en el nimero de
direccion que se encuentra definido en este estrato especifico.

En la pantalla Trabajo con Tipos de ajustes, haga clic en Cerrar.

Descripcion de los campos

Descripcidén Glosario
Ajuste por nivel de Es un cédigo que indica el nivel en el cual el sistema calcula los ajustes
volumen de precios. Los valores admisibles son:

1 - Nivel de linea - El sistema calcula el ajuste basado en la informacion
de la linea de detalle de la orden de venta.

2 - Nivel de conjunto - El sistema calcula el ajuste basado en la
informacién acumulada de todas las lineas de detalle de las 6rdenes de
venta que usted identificé como grupo de precios de un conjunto. Defina
el grupo de precios nuevos de un conjunto en la ficha Informacion
adicional de la pantalla Informacién sobre sucursal del articulo
correspondiente al programa Sucursal del articulo (P41026). Si define
un conjunto o un ajuste del nivel de la orden, deje en blanco los campos
Grupo de articulos y Grupo de detalles de la orden.

3 - Nivel de orden - El sistema calcula el ajuste basado en la
informacién acumulada de todas las lineas de detalle de las 6rdenes de
venta que usted identificd como grupo de precios de una orden. Defina
el grupo de precios nuevos de una orden en la ficha Informacién
adicional de la pantalla Informacion sobre sucursal del articulo
correspondiente al programa Sucursal del articulo. Si define un conjunto
o un ajuste del nivel de la orden, deje en blanco los campos Grupo de
articulos y Grupo de detalles de la orden.

4 - Nivel de incentivo por volumen - El sistema calcula el ajuste basado
en el valor acumulado de 6rdenes de venta multiples. El valor
acumulado se basa en la forma en la que define el ajuste en el
programa Tipo de ajustes del precio (P4071).

Si trabaja con la Lista de multas del acuerdo del sistema Administraciéon
de acuerdos, introduzca un 1 para calcular la multa a nivel de la linea de
detalle de la orden de venta.
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Ind Tarifa mévil Es una opcién que especifica la forma en la que el sistema aplica los
ajustes al precio unitario. Los valores admisibles son:

On (activado) - El sistema aplica un ajuste de tarifa moévil. Este tipo de
ajuste se basa en una coleccioén de tarifas que se aplican a partir del
nivel del umbral individual.

Off (desactivado) - El sistema aplica un ajuste unico de tarifa movil.
Este tipo de ajuste se basa en el umbral mas aplicable.

Nota: si escoge la tarifa moévil, no podra afiadir un ajuste del margen de
ganancia bruta (codigo base 9) a este ajuste.

Acumular por estrato Es un numero que especifica el nivel del estrato donde se acumularan
los importes o las bonificaciones en la estructura de compras. Debe
especificar el valor en Acumulaciéon por estrato en un nivel igual o
menor que el valor Estrato del beneficiario. En una estructura de
compras el valor 1 del nivel del estrato representa el nivel superior. Un
nivel de estrato que tenga un valor numérico superior a 1 representa un
nivel inferior en la estructura de compras.

» Para configurar la informacion de incentivo por volumen

En el menu Configuraciéon del ajuste (G4231112), escoja Modificaciones detalle ajuste y
precio.

1. Enla pantalla Trabajo con Detalles del ajuste, localice el ajuste de incentivo por
volumen.

2. Escoja el ajuste de incentivo por volumen y haga clic en Seleccionar.

Introduzca la informacion correspondiente en los siguientes campos de la pantalla
Modificaciones del detalle del ajuste del precio:

e Nivel inicial

e Umbral UM

e Valor fact num

e CB

e Cb6d mon

e Fecha vigencia

e Fecha cad

e UMiv

e Mon IV

e Numero de 6rdenes

4. Haga clic en OK.
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Descripcion de los campos

Descripcion

Nivel inicial

Umbral UM

Valor fact num

Glosario

Es un numero que indica el valor en el cual el sistema aplicara un
ajuste o preferencia. El valor puede ser una cantidad, peso o importe,
segun la forma en la cual usted defini6 los descuentos por volumen de
compra.

Con respecto a los ajustes de tarifas no moviles el sistema aplicara los
ajustes cuando el valor iguale el descuento por volumen de compra. Por
ejemplo, si es valor es una cantidad 10, el sistema aplicara el ajuste
cuando se encargue una cantidad de 10 o mayor.

Con respecto a los ajustes de tarifa movil el sistema no aplicara el
ajuste hasta que se encargue un valor mayor al descuento por volumen
de compra. Por ejemplo, si es valor es una cantidad 10, el sistema
aplicara el ajuste cuando se encargue una cantidad de 11 o mayor.

Es un codigo definido por el usuario (00/UM) que indica la cantidad en
la que se va a expresar un articulo de inventario, por ejemplo, CS
(cajon) o BX (caja).

Es un cédigo que indica la forma en la que el sistema ajusta una linea
de d6rdenes. El valor contenido en este campo actua conjuntamente con
el campo Base (BSCD). La forma en que defina este campo,
determinara si debera introducir en este campo un nimero o un coédigo.

En el caso de WorldSoftware, si el codigo base es

1-5 Introduzca un numero positivo para los recargos como, por
ejemplo, 10. Introduzca uno negativo para los descuentos, por
ejemplo 10-.

6 Desea basar el ajuste en una tabla de variables. Introduzca el
cédigo que designe la tabla de variables.

7 Desea usar una férmula para calcular el precio. Introduzca el
cédigo que designe la formula.

8 Desea calcular el ajuste usando un programa personalizado.
Introduzca la ID del programa.

En el caso de la lista de multas de acuerdos: debido a que el codigo
base para las multas es 5, introduzca un nimero como valor del factor.
La mayoria de las multas de acuerdos se deben al importe en una
moneda determinada. Para calcular la multa, el sistema multiplica el
factor introducido por cada una de las unidades de medida.

En el caso de OneWorld, si su Cédigo base es

1-5 Introduzca un ndmero positivo para los recargos como, por
ejemplo, 10. Introduzca uno negativo para los descuentos, por
ejemplo 10-.

6 Desea basar el ajuste en una tabla de variables. Introduzca el
cédigo que designe la tabla de variables en la columna Nombre de
férmula.

7 Desea usar una férmula para calcular el precio. Introduzca en

la columna Nombre de férmula el cédigo que designe la féormula.
8 Desea calcular el ajuste usando un programa personalizado.
Introduzca la ID del programa en la columna Nombre de féormula.
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cCB

Fecha vigencia

Fecha cad

UM iv

Es un codigo que identifica la forma en la que el sistema usa el valor
del factor para calcular la lista de ajustes o multas. El campo Codigo
base funciona junto con el campo Valor del factor. Los valores
admisibles son:

1 - Multiplicar el precio base por el valor del factor. El precio ajustado
es un porcentaje del precio base.

2 - Multiplicar el precio base por el valor del factor. El precio ajustado
es un porcentaje del precio neto vigente.

3 - Multiplicar el precio base por el valor del factor. El precio ajustado
es un porcentaje del costo del articulo. No puede utilizar este cédigo
base para un ajuste a nivel de conjunto ni de orden.

4 - AhAadir el valor del factor al costo del articulo. No puede utilizar este
codigo base para un ajuste a nivel de conjunto ni de orden.

Nota: si usa los cédigos base 3 6 4, debe identificar el costo del articulo
que desea usar en el célculo en el campo Método de costo (LEDG) del
area de detalle de la pantalla Detalle de ajuste de precio.

5 - Ajustar el precio base por el valor del factor. Si el valor es positivo,
el precio aumenta en esa cantidad; si el valor es negativo, disminuye en
esa cantidad.

6 - Usar el importe del ajuste de la tabla variable. Especifique la tabla
variable en el campo Valor del factor.

7 - Usar una férmula para calcular el ajuste. Especifique el nombre de
la formula en el campo Valor del factor.

8 - Usar un programa personalizado y definido por el cliente a fin de
calcular el ajuste. Especifique la identificacion del programa Biblioteca
de objetos en el campo Valor del factor.

Nota: si define un ajuste que usa un programa personalizado, éste
debe haber sido desarrollado para este fin y usted debe estar preparado
para ofrecer asistencia técnica. J.D. Edwards no tiene la obligacién de
proporcionar programas personalizados ni de brindar asistencia ténica
para aquellos programas que usted haya desarrollado.

9 - Calcular el ajuste de manera que el precio unitario resultante tenga
un margen bruto de ganancia igual al valor del factor. No puede utilizar
este codigo base para un ajuste a nivel de conjunto ni de orden, ni para
un ajuste de tarifa movil.

Introduzca un 5 para mostrar la lista de todas las multas de acuerdos.

Es la fecha en la que entra en vigor una transaccion, contrato,
obligacion, preferencia o regla normativa.

Es la fecha en la cual se ha completado o vencido una transaccién, un
mensaje de texto, un acuerdo, una obligacion o una preferencia.

Es la unidad de medida, por ejemplo, EA para las unidades y BX para
las cajas, mediante las cuales el sistema registra la cantidad
correspondiente a una transaccion correspondiente a un incentivo por
volumen.
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Mon IV Es el cédigo de moneda en el cual se basa el ajuste de precios para
incentivos por volumen.

Numero de 6rdenes Es el numero de 6rdenes definidas para la transaccion correspondiente
a los incentivos por volumen.

Creacion de ajustes por bonificaciones

Los compainiias utilizan las bonificaciones para alentar a los clientes a comprar un volumen
mayor de mercancia o de servicios en un periodo de tiempo. Cuando sus compras llegan a
cierto nivel, puede otorgarles una bonificacion.

Las bonificaciones se calculan sobre la base del importe, la cantidad o el peso total de varias
6rdenes que se acumulan en un archivo de historial de volumen. También puede acumular
un importe de bonificaciéon en el Libro mayor para reconocer los pasivos.

Cuando la actividad de venta total de un cliente alcanza un limite de bonificacion, el sistema
calcula el importe de la bonificaciéon. En este momento, puede generar una orden con nota
de crédito para el beneficiario del importe de la bonificacion.

Debe definir el ajuste por bonificacién para especificar la cantidad de cada orden de venta
elegible que el sistema acumula en el Libro mayor.

Nota

Consulte Actualizacién de la informacién de bonificaciones en la guia Compras para trabajar
con las bonificaciones en el sistema Compras.

Ejemplo: Creacion de un ajuste acumulativo por bonificaciones

Debe definir una bonificacion por volumen para el cliente 4183 y el articulo CLRD100 de la
siguiente manera:

o Debe definir el ajuste por bonificacion para acumular la informacion de bonificacién
en el Libro mayor. Debe definir el factor como 4% para indicar que desea acumular
el 4% de cada linea de detalle de la orden en el Libro mayor.

o Debe definir los limites de bonificaciones. Se paga el 2% de bonificaciéon sobre
100,000 y el 3% sobre 200,000. La moneda es dolares estadounidenses. La
bonificacion tiene vigencia desde el 20 de junio al 31 de diciembre del afio 2005.

El 30 de junio de 2005, introduce una orden del cliente 4183 y el articulo CLRD100 por un
importe de 50,000 délares estadounidenses.

Durante la actualizacién de ventas, el sistema actualiza el historial de volumen de ventas con
informacion sobre el importe y la cantidad de ventas. Los totales de venta se comparan con
los limites de bonificacion para determinar si el sistema debe calcular un importe de la
bonificacion. El sistema crea también asientos de diario en el Libro mayor para reconocer el
pasivo de la bonificacion potencial.
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En este ejemplo, el total de la orden es menor que el primer limite de bonificacion, de
manera que no se calcula ningun importe de la bonificacion. El historial de volumen se
actualiza con la siguiente informacion:

e Total del historial de la orden = 50,000
e Importe de la bonificacion = 0

El sistema crea asientos de diario con el tipo de batch | para registrar la venta de mercancia:

e Cuentas de débito por cobrar = 50,000
e Ventas a crédito = 50,000

También crea asientos de diario para reconocer el pasivo de la bonificacion (4% del importe
de la orden):

e Descuento de acumulacion del débito (4% x 50,000) = 2,000
e Bonificacion de crédito por pagar = 2,000

Debe definir la tabla de ICA 4280 para que el importe se dirija a la cuenta histérica de
volumen de bonificaciones.

Debe introducir 6rdenes adicionales para el cliente 4183 y el articulo CLRD100 con los
siguientes datos:

e 15 de julio de 2005 por 100,000
e 30 de julio de 2005 por 100,000

Durante la actualizacion de ventas, el sistema actualiza el historial de volumen de la
siguiente manera:

o Total del historial de la orden = 250,000
e Importe de la bonificacion = 7,500

Ya que el cliente alcanzé el segundo limite de bonificacion, el sistema calcul6 el importe de
la bonificacién al 3% del total del historial de 6érdenes (250,000 x .03 = 7,500.00). Aunque el
sistema ha contabilizado los asientos en el Libro mayor, el usuario debe enviar una nota de
crédito antes de que se emita la orden con nota de crédito.

Para crear los asientos de diario, el sistema aun utiliza el 4% definido para el ajuste por
acumulacion. Durante la actualizacién de ventas, el sistema crea los siguientes asientos de
diario para estas dos 6rdenes:

e Cuentas de débito por cobrar 200,000

e Ventas a crédito 200,000

e Descuento de acumulacion de débitos 8,000
e Bonificacion de crédito por pagar 8,000

Observe que la bonificacion total por pagar en el Libro mayor es 10,000 (2,000 + 8,000), pero
el importe por pagar de la bonificacion en el historial de volumen es de 7,500.

El primero de agosto, genera 6rdenes de crédito. Aunque el sistema ha realizado los
asientos en el Libro mayor, el usuario debe enviar una nota de crédito antes de que se emita
la orden con nota de crédito. Las 6rdenes con nota de crédito se basan en las notas de
crédito enviadas. El sistema obtiene la clase de Libro mayor para la orden con nota de
crédito del ajuste y determina qué ICA utilizar. Utiliza el beneficiario del ajuste como la
direccion de Vendido a.
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A continuacién, debe ejecutar la aplicacion Actualizacion de ventas para crear los asientos
de la orden con nota de crédito en el Libro mayor con los siguientes datos.

e Ingresos de débito 7,500
e Cuentas de crédito por cobrar 7,500

Si se definieron limites de bonificacién para reiniciar el campo de importe, el sistema
actualiza el archivo historial de volumen de la siguiente manera:

e Importe de la bonificacién 0

e Bonificacion pagada 7,500

Creacion de ajustes acumulativos por bonificaciones

Debe definir el ajuste por bonificacién para especificar la cantidad de cada orden de venta
elegible que el sistema acumula en el Libro mayor.

Cuando se configura un ajuste, debe indicar que dicho ajuste obedece a una acumulacion de
bonificaciones y el beneficiario de las mismas. Si no configura la definicién de ajuste para
una bonificacion, no podra tener acceso a la informacion adicional sobre la misma.

Debe definir los detalles de los ajustes por acumulacién de bonificaciones cuando se
configura un lista de precios y ajustes. El detalle del ajuste de precio de las bonificaciones
determina la velocidad con la que puede enviar los fondos a una cuenta de acumulacion con
la que se cubren los importes de las bonificaciones que se otorgan a los clientes que llegan
al limite. En la pantalla Modificaciones del detalle del ajuste del precio, la informacién que se
introduzca en los campos Factor y Base define la forma en la que desea acumular y calcular
el importe de las bonificaciones de cada linea de detalle de ventas elegibles del Libro mayor.

Debe utilizar los limites de bonificaciones para establecer limites en los cuales un cliente es
elegible para una bonificacion. Los totales de ventas de los clientes que se acumulan en el
historial de volumen se comparan con los limites para determinar si el cliente es elegible
para una bonificacion y el nivel.

» Para crear ajustes por acumulacion de bonificaciones

En el ment Configuraciéon del ajuste (G4231112), escoja Modificaciones lista ajuste y
precio.

1. Enla pantalla Trabajo con listas de ajustes, haga clic en Buscar.

2. Escoja el tipo de lista de ajuste con la que desea trabajar y haga clic en Seleccionar.

En la pantalla Modificaciones de listas de ajuste de precios, escoja el ajuste y luego
Nombre del ajuste en el menu Fila.

4. En la pantalla Definicion del ajuste del precio, llene el siguiente campo:

e Cadigo control ajuste
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10.

11.

12.

PeopleSoft.

Definicién del ajuste del precie

OK  Cancelar Partalla Herramienias |

8 X 0
Controles de ajuste
Nivel del ajuste
Marmbre ajusts |REBATE Bonificacidn # Ajuste por nivel de linea
Aplicacidn de destino Adman de drdenes de venta Ajuste por nivel de grupo
. . Ajuste por nivel de orden
Cadigo control ajuste 5 Bonificacion
Ajuste por nivel de volumen
Opciones adicionales
i Codigos elab informes
1D de pramocidn Cad ela informes 1 [
[ control visualizacian pramoe Cdd elab informes 2
Cod elab informes 3
Gpo exclusiva Cod elab informes 4
[ Bxcluyentes C6d elah informes 5
Beneficiario bonificacién
Cod elab informes 6
Benef bonificacion 7 Nimero de direccion 1 Lista de precios
Gpo lista precios
Direccidn beneficiario
] Excluir de lista de precios
Tipo bonificacian prov

Haga clic en la ficha Opciones adicionales y llene el siguiente campo obligatorio para
un ajuste por bonificacion:

e Benef bonificacion
Introduzca la informacién correspondiente en los campos de definicion de ajustes
adicionales de precio segun sea necesario.

Haga clic en OK.

En la pantalla Modificaciones de listas de ajuste de precios, escoja el ajuste y
después Detalles del ajuste en el menu Fila.

En la pantalla Trabajo con detalles del ajuste, haga clic en Buscar y escoja un
nombre de ajuste o haga clic en Afadir para afiadir un ajuste nuevo.

En la pantalla Modificaciones del detalle del ajuste del precio, escoja una fila para
afiadir una bonificacion a un articulo y haga clic en Seleccionar.

En la pantalla Trabajo con detalles del ajuste, escoja Bonificaciones en el menu Fila.
Debi6 haber indicado que este ajuste es una acumulacion de bonificaciones en la
Definicion de ajustes de precios para entrar a esta pantalla.

En la pantalla Trabajo con Bonificaciones, localice y escoja una de las bonificaciones
existentes, luego haga clic en Seleccionar.

Si crea una nueva bonificacion para este articulo, haga clic en Anadir.
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PeopleSoft.

Modificacién del umbral de la benificacién

AAE

Ok Borrar Cancelar Partala Herramientas
8 @ X O |
Mormbre ajuste |REEATE
W° de direccidn 4242 W articulo 210
Fecha vigencia 161 0/98] [ Uni negocio 30
Fecha de vencimiento W :I'\pu( . ,1_ Fercentage
Chdigo moneda usD Método tasa ,1_ Single Rate
um .

plet - Jsoos (foson o 4
O 10000 2,0000 0
[

13. Introduzca la informacion correspondiente en los siguientes campos de la pantalla
Modificacion de limite de bonificaciones:

e Fecha vigencia
e Fecha cad

e Uni negocio

¢ Tipo bonificacion
e Codigo moneda
e UM

14. También puede introducir la informacion correspondiente en los siguientes campos
para configurar los limites:

e Valor umbral
e Factor de bonificacion
e Reiniciar historial

15. Haga clic en OK.
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Descripcion de los campos

Descripcion

Caodigo control ajuste

Glosario

Es un codigo que especifica las funciones de procesamiento adicional
relacionadas con un ajuste. Los valores admisibles son:

1 - No imprimir el ajuste en la factura o en el documento de impresion
de la orden de compra. El sistema afade el importe del ajuste al precio
unitario.

2 - Imprimir el ajuste en la factura o en el documento de impresion de la
orden de compra. El sistema afiade el importe del ajuste al precio
unitario.

3 - Actualizar la tabla que contiene el archivo Detalle de la orden de
compra (F4211) con la informacién sobre la linea del detalle del ajuste.
El sistema no incluira este tipo de ajuste cuando calcule el precio neto
vigente. Utilice este cédigo solamente para los ajustes a nivel de orden.

4 - Crear un ajuste acumulativo. El sistema actualiza la tabla que
contiene el archivo Libro mayor de ajustes de precios (F4074) y
contabiliza el ajuste en el Libro mayor durante el proceso Actualizacion
de ventas.

5 - Crear un ajuste por bonificacién. El sistema actualiza la tabla
Resumen de transacciones de bonificaciones (F4078) con la cantidad,
peso e importe de la linea del detalle de la orden.

6 - Imprimir el ajuste en la factura. El sistema afiade el ajuste al total de
la orden pero no lo incluye en el precio unitario. El sistema contabilizara
los registros separados de este ajuste correspondientes al Libro mayor
y Cuentas por cobrar durante la Actualizacion de ventas.

7 - Crear un ajuste de la bonificacion del comprobante de venta del
proveedor. El sistema actualiza la tabla Resumen de transacciones de
bonificaciones con la cantidad, peso y volumen del detalle de la orden y
contabiliza el ajuste en el Libro mayor durante el proceso Actualizacion
de ventas.

8 - Crear un ajuste de redondeo basado en las reglas de redondeo
configuradas en el programa Modificaciones del detalle de ajuste de
precios (P4072). El sistema afiade el importe del ajuste al precio
unitario.

--- INFORMACION ESPECIFICA DE LA PANTALLA--
Para OneWorld:

3 El sistema apoya el Cadigo de control de ajustes 3 para los ajustes
de nivel de 6rdenes solamente.

5 OneWorld no apoya el cédigo 5.

6 El sistema procesa el importe de ajustes y el precio unitario por
separado al actualizar las ventas. Los importes se registran
por separado como asientos de L/M y C/C. El sistema imprime el
ajuste en la factura.
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Descuento volumen
cantidad

Benef bonificacion

Es un codigo definido por el usuario que indica como ocurren los
descuentos por volumen de compra en la tabla Detalle de ajustes del
precio (F4072). El sistema apoya los siguientes cuatro tipos de
descuentos por volumen de compra:

Cantidad - El sistema determina el ajuste correcto segun la cantidad
encargada en la orden de venta. El usuario puede configurar diferentes
descuentos para diferentes unidades de medida.

Peso - El sistema usa el peso asignado a la linea del detalle de la
orden de venta para determinar el descuento adecuado por voumen de
compra.

Importe - El sistema usa el importe total de la linea del detalle de la
orden de venta para determinar el descuento adecuado por voumen de
compra. Cuando se activa la Conversion de moneda,se almacenan y
muestran todos los descuentos por volumen de compra segun los
decimales flotantes del codigo de moneda.

Ninguno - El sistema usa las funciones de preferencias avanzadas para
determinar el descuento adecuado por volumen de compra. Utilice esta
opcién solamente si esta usando las preferencias avanzadas.

Es un codigo (sistema 40/tipo RA) que identifica al beneficiario de una
bonificacién. La parte que se identifica en este momento se convierte en
el receptor de la orden de crédito cuando el cliente alcanza el limite de
la bonificacion. El cliente
y el beneficiario pueden o no tener la misma direccion. El beneficiario
adquiere la direccién "Vendido a" con respecto a la orden creada.
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Ajuste por nivel de orden

Tipo bonificacion

Valor umbral

Factor de bonificacion

Es un cddigo que indica el nivel en el cual el sistema calcula los ajustes
de precios. Los valores admisibles son:

1 - Nivel de linea - El sistema calcula el ajuste basado en la informacion
de la linea de detalle de la orden de venta.

2 - Nivel de conjunto - El sistema calcula el ajuste basado en la
informacién acumulada de todas las lineas de detalle de las 6rdenes de
venta que usted identificé como grupo de precios de un conjunto. Defina
el grupo de precios nuevos de un conjunto en la ficha Informacion
adicional de la pantalla Informacién sobre sucursal del articulo
correspondiente al programa Sucursal del articulo (P41026). Si define
un conjunto o un ajuste del nivel de la orden, deje en blanco los campos
Grupo de articulos y Grupo de detalles de la orden.

3 - Nivel de orden - El sistema calcula el ajuste basado en la
informacién acumulada de todas las lineas de detalle de las 6rdenes de
venta que usted identific6 como grupo de precios de una orden. Defina
el grupo de precios nuevos de una orden en la ficha Informacion
adicional de la pantalla Informacién sobre sucursal del articulo
correspondiente al programa Sucursal del articulo. Si define un conjunto
o un ajuste del nivel de la orden, deje en blanco los campos Grupo de
articulos y Grupo de detalles de la orden.

4 - Nivel de incentivo por volumen - El sistema calcula el ajuste basado
en el valor acumulado de 6rdenes de venta multiples. El valor
acumulado se basa en la forma en la que define el ajuste en el
programa Tipo de ajustes del precio (P4071).

Si trabaja con la Lista de multas del acuerdo del sistema Administracion
de acuerdos, introduzca un 1 para calcular la multa a nivel de la linea de
detalle de la orden de venta.

Es un codigo (43/RT) que indica si la bonificacién es un porcentaje de
la cantidad comprada o un importe fijo.

Es la cantidad que el sistema compara con el volumen acumulado de
ventas para determinar si se debe conceder una bonificacién. Puede
definir umbrales tales como las cantidades, pesos o importes de venta.
Utilice el campo de Tipo de
descuento por volumen de compra en la definicidon de ajustes para
definir este tipo de umbral.

Es el valor que se introduce para indicar como desea calcular la
cantidad del descuento. El codigo registrado en el campo de Tipo de
descuento controla como va a aplicarse el descuento. Por ejemplo,
puede garantizar una cantidad fija o puede calcular un porcentaje de
ventas acumuladas.
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Reiniciar historial Es un cddigo que identifica la forma en que se manejan las ventas
futuras cuando un cliente alcanza un umbral para recibir una
bonificacion. Los valores admisibles son:

Si - reconfigurar los totales del historial de ventas (F4078) y las
bonificaciones pagadas a la fecha al valor cero cuando se crea una
orden de crédito para el cliente o el total de las bonificaciones dadas.

No - no reconfigurar los totales del historial de ventas y las
bonificaciones pagadas cuando se crea una orden de crédito, pero en
cambio dejarlas con los valores actuales.

También puede usar 1 para Siy 0 para No.

Creacion de bonificaciones estandar por compras

Las bonificaciones estandar por compras permiten que un cliente reciba una bonificaciéon de
un proveedor después de efectuar la compra de una cierta cantidad a dicho proveedor. Las
bonificaciones estandar por compras se aplican Unicamente a las 6rdenes de compra. El
cliente es el beneficiario de una bonificacién estandar por compra en el historial de

bonificaciones.

Existen dos métodos para conceder a un cliente una bonificacién estandar por compra:

Factura de cuentas por cobrar (Nota de débito)

Con el método de nota de débito, puede generar
ordenes de venta al ejecutar el programa en batch
Generacioén de reclamacion de bonificacion
(R42770). Este programa utiliza el numero del Libro
de direcciones del proveedor como el cliente
vendido a. El proveedor fija la bonificacion a través
de la orden de venta mediante el pago del importe
facturado al centro de distribucion o a la persona.

Crédito de cuentas por pagar (Orden con nota de
crédito)

Con el método de orden con nota de crédito, puede
generar una orden con nota de crédito en la tabla
Libro mayor de cuentas por pagar (F4011) al
ejecutar el programa en batch Generacién de
reclamacion de bonificacion (R42770). El centro de
distribucién o la persona pueden compensar el
crédito contra los pagos que se adeudan al
proveedor, o bien transferir el crédito a cuentas por
cobrar para generar una factura.

El sistema muestra las bonificaciones estandar por compras en el momento de la creacién
de la orden de compra en el programa Historial de precios (P4074). El sistema acumula la
bonificacion mediante el uso del programa Registro estandar de comprobantes de C/P

(P0411).

El sistema utiliza las siguientes ICA para las bonificaciones estandar por compras:

e 4515 — Acumulaciéon de bonificaciones

e 4520 — Bonificacién de cuentas por cobrar
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El cotejo de comprobantes acumula las bonificaciones estandar por compras y actualiza las
tablas Resumen de transaccion de bonificaciones (F4078) y Detalle de transaccion de
bonificaciones (F4079). El sistema utiliza también las siguientes tablas al procesar las
bonificaciones estandar por compras:

e Historial de bonificaciones por compras (F4343)

e Tipo de ajustes de precios (F4071)

e Libro mayor de ajustes de precios (F4074)

e Archivo de trabajo del historial de ajuste de precios (F40UI74)

Consulte también

a Creacion de ajustes por bonificaciones en la guia Fijacion avanzada de precios para
obtener mas informacién acerca de la configuracion de bonificaciones

o Creacion de bonificaciones de comprobante de venta de proveedores en la guia
Fijacion avanzada de precios

0 Configuracion de definiciones de ajustes en la guia Fijacién avanzada de precios

» Para crear bonificaciones estandar por compras

En el menu Configuracion del ajuste (G4231112), escoja Definicién ajuste del precio.

1. Enla pantalla Trabajo con tipos de ajustes, haga clic en Afadir.

2. En Modificacion de los controles del ajuste llene el siguiente campo:
e Nombre del ajuste
3. Haga clic en las siguientes opciones y luego en OK:
e Compras
¢ Bonificacion
e Ajuste por nivel de linea

4. En la pantalla Definicion del ajuste del precio haga clic en la ficha Opciones
adicionales y llene los siguientes campos:

e Benef bonificacion
e Direccion beneficiario
¢ Tipo bonificacién prov

5. Haga clic en OK.
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Descripcion de los campos

Descripcion

Compras

Bonificacion

Glosario

Es un codigo definido por el usuario que se introduce para indicar el
sistema de J.D. Edwards, como Administracion de érdenes de venta y
Compras, que soporta el ajuste de precio.

Es un codigo que especifica las funciones de procesamiento adicional
relacionadas con un ajuste. Los valores admisibles son:

1 - No imprimir el ajuste en la factura o en el documento de impresién
de la orden de compra. El sistema afade el importe del ajuste al precio
unitario.

2 - Imprimir el ajuste en la factura o en el documento de impresion de la
orden de compra. El sistema afiade el importe del ajuste al precio
unitario.

3 - Actualizar la tabla que contiene el archivo Detalle de la orden de
compra (F4211) con la informacion sobre la linea del detalle del ajuste.
El sistema no incluira este tipo de ajuste cuando calcule el precio neto
vigente. Utilice este cédigo solamente para los ajustes a nivel de orden.

4 - Crear un ajuste acumulativo. El sistema actualiza la tabla que
contiene el archivo Libro mayor de ajustes de precios (F4074) y
contabiliza el ajuste en el Libro mayor durante el proceso Actualizacion
de ventas.

5 - Crear un ajuste por bonificacién. El sistema actualiza la tabla
Resumen de transacciones de bonificaciones (F4078) con la cantidad,
peso e importe de la linea del detalle de la orden.

6 - Imprimir el ajuste en la factura. El sistema afiade el ajuste al total de
la orden pero no lo incluye en el precio unitario. El sistema contabilizara
los registros separados de este ajuste correspondientes al Libro mayor
y Cuentas por cobrar durante la Actualizacion de ventas.

7 - Crear un ajuste de la bonificacion del comprobante de venta del
proveedor. El sistema actualiza la tabla Resumen de transacciones de
bonificaciones con la cantidad, peso y volumen del detalle de la orden y
contabiliza el ajuste en el Libro mayor durante el proceso Actualizacion
de ventas.

8 - Crear un ajuste de redondeo basado en las reglas de redondeo
configuradas en el programa Modificaciones del detalle de ajuste de
precios (P4072). El sistema afiade el importe del ajuste al precio
unitario.
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Ajuste por nivel de linea

Benef bonificacion

Direccion beneficiario

Es un cddigo que indica el nivel en el cual el sistema calcula los ajustes
de precios. Los valores admisibles son:

1 - Nivel de linea - El sistema calcula el ajuste basado en la informacion
de la linea de detalle de la orden de venta.

2 - Nivel de conjunto - El sistema calcula el ajuste basado en la
informacién acumulada de todas las lineas de detalle de las 6rdenes de
venta que usted identificé como grupo de precios de un conjunto. Defina
el grupo de precios nuevos de un conjunto en la ficha Informacion
adicional de la pantalla Informacién sobre sucursal del articulo
correspondiente al programa Sucursal del articulo (P41026). Si define
un conjunto o un ajuste del nivel de la orden, deje en blanco los campos
Grupo de articulos y Grupo de detalles de la orden.

3 - Nivel de orden - El sistema calcula el ajuste basado en la
informacién acumulada de todas las lineas de detalle de las 6rdenes de
venta que usted identific6 como grupo de precios de una orden. Defina
el grupo de precios nuevos de una orden en la ficha Informacion
adicional de la pantalla Informacién sobre sucursal del articulo
correspondiente al programa Sucursal del articulo. Si define un conjunto
o un ajuste del nivel de la orden, deje en blanco los campos Grupo de
articulos y Grupo de detalles de la orden.

4 - Nivel de incentivo por volumen - El sistema calcula el ajuste basado
en el valor acumulado de 6rdenes de venta multiples. El valor
acumulado se basa en la forma en la que define el ajuste en el
programa Tipo de ajustes del precio (P4071).

Si trabaja con la Lista de multas del acuerdo del sistema Administracion
de acuerdos, introduzca un 1 para calcular la multa a nivel de la linea de
detalle de la orden de venta.

Es un codigo (sistema 40/tipo RA) que identifica al beneficiario de una
bonificacion. La parte que se identifica en este momento se convierte en
el receptor de la orden de crédito cuando el cliente alcanza el limite de
la bonificacion. El cliente
y el beneficiario pueden o no tener la misma direccion. El beneficiario
adquiere la direccién "Vendido a" con respecto a la orden creada.

Es el numero de direccion que usa el sistema cuando genera una
reclamacion por una bonificacion. Si es una bonificacion por venta, la
direcciodn del beneficiario indicara el cliente a quien se le pagara dicha
bonificacion. Si en cambio se trata de una bonificacion por compra o
una bonificacién correspondiente a un comprobante de venta de un
proveedor, la direccion del beneficiario indicara al proveedor de quien
se ha cobrado la bonificacion.
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Tipo bonificaciéon prov

Es un cédigo definido por el usuario (45/SR) que especifica la forma en
la que el sistema debe procesar las reclamaciones por bonificaciones.
Los valores admisibles son:

1 - Generar una reclamacion al crear una orden de venta (nota de
débito).

2 - Generar una reclamacion al crear una orden de orden de compra
(orden con nota de crédito).

Nota: este campo solo es valido para las bonificaciones estandar de
compras Yy las bonificaciones con comprobante de venta del proveedor.
Una bonificacién estandar de compras es un ajuste con una aplicacion
objetivo de 1 (Compras) y un cédigo de control de ajuste de 5
(Bonificacion). Una bonificacién con comprobante de venta del
proveedor es un ajuste con una aplicacién objetivo de (Ventas) y un
cédigo de control de ajuste de 7 (Bonificacion con comprobante de
venta). Ambos tipos son bonificaciones del proveedor.

Este campo se usa en el programa Generacién de reclamaciones de
bonificaciones (R42770). El programa Generacion de reclamaciones de
bonificaciones determina si se obtuvo una bonificacion, y en caso
afirmativo, ya sea que se le facture al proveedor (si la reclamacioén es de
tipo 1) o que se cree un crédito en cuentas por pagar (si es de tipo 2).

Creacion de bonificaciones de comprobante de venta de proveedores

Las bonificaciones de comprobante de venta de proveedores permiten al distribuidor recibir
una bonificacion del proveedor al vender una determinada cantidad de sus articulos a un
cliente. Por ejemplo, un proveedor puede promover un nuevo producto mediante la oferta de
una bonificacion a un centro de distribucion cuando éste vende el nuevo producto a un
cliente o a un grupo de clientes determinado.

Existen dos métodos para conceder una bonificacion de comprobante de venta de
proveedores a un centro de distribucion o a una persona:

Factura de cuentas por cobrar (Nota de débito) Con el método de nota de débito, puede generar

ordenes de venta al ejecutar el programa en batch
Generacion de reclamacion de bonificacion
(R42770). Este programa utiliza el nimero del Libro
de direcciones del proveedor como el cliente
vendido a. El proveedor fija la bonificacion a través
de la orden de venta mediante el pago del importe
facturado al centro de distribucién o a la persona.
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Crédito de cuentas por pagar (Orden con nota de Con el método de orden con nota de crédito,
credito) puede generar una orden con nota de crédito
en la tabla Libro mayor de cuentas por pagar
(F4011) al ejecutar el programa en batch
Generacioén de reclamacion de bonificacion
(R42770). El centro de distribucion o la persona
pueden compensar el crédito contra los pagos
que se adeudan al proveedor, o bien transferir
el crédito a cuentas por cobrar para generar
una factura.

Puede conceder las bonificaciones de comprobante de venta de proveedores mediante el
programa Registro de érdenes de venta (P4210). Cuando se escoge Ocultar/mostrar prueba
del proveedor en el menu Pantalla de la pantalla Historial de precios, el sistema muestra la
bonificacion de comprobante de venta de proveedores en la linea de la orden de venta.

Nota

J.D. Edwards recomienda que cancele los ajustes no deseados. Sin embargo, si es
necesario eliminar un ajuste en una linea de orden de venta que contiene también una
bonificacion de comprobante de venta de proveedores, debe mostrar el ajuste de
comprobante de venta de proveedores antes de eliminar los ajustes en dicha linea de la
orden de venta.

El sistema utiliza las siguientes ICA para las bonificaciones de comprobante de venta de
proveedores:

e 4515 — Acumulacion de bonificaciones
e 4520 — Bonificaciéon de cuentas por cobrar

Después de completar una orden de venta, debe ejecutar el programa en batch
Actualizacién de ventas (R42800) para contabilizar la bonificacion en el Libro mayor. Este
programa actualiza las tablas Resumen de transaccion de bonificaciones (F4078) y Detalle
de transaccién de bonificaciones (F4079). El sistema también utiliza las siguientes tablas
para procesar las bonificaciones de proveedores:

o Tipo de ajustes de precios (F4071)
e Archivo Libro mayor de ajustes de precios (F4074)

e Archivo de trabajo del historial de ajuste de precios (F40UI74)

Consulte también

Q Actualizacién de informacién de ventas en la guia Administracion de 6rdenes de
venta para obtener mas informacién sobre el programa Actualizaciéon de ventas
(R42800)

Q Creacién de ajustes por bonificaciones en la guia Fijacion avanzada de precios para
obtener mas informacion acerca de la configuracion de bonificaciones.

O Creacion de comprobantes en la guia Compras
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O Creacion de bonificaciones estandar por compras en la guia Fijacion avanzada de
precios

O Configuracion de definiciones de ajustes en la guia Fijacién avanzada de precios

» Para crear bonificaciones de comprobante de venta de proveedores

En el menu Configuraciéon del ajuste (G4231112), escoja Definicion ajuste del precio.

1. Enla pantalla Trabajo con tipos de ajustes, haga clic en AfAadir.

2. En Modificacion de los controles del ajuste llene el siguiente campo:
o Nombre del ajuste
3. Haga clic en las siguientes opciones y luego en OK:
e Administracién de érdenes de venta
e Comprobante de venta del proveedor
e Ajuste por nivel de linea

4. En Definicion del ajuste del precio haga clic en la ficha Opciones adicionales y llene
los siguientes campos:

e Direccion beneficiario
e Tipo bonificaciéon prov

5. Haga clic en OK.

152



Descripcion de los campos

Descripcion

Comprobante de venta del
proveedor

ID de promocion

Benef bonificacion

Nivel de beneficiario

Glosario

Es un codigo que especifica las funciones de procesamiento adicional
relacionadas con un ajuste. Los valores admisibles son:

1 - No imprimir el ajuste en la factura o en el documento de impresion
de la orden de compra. El sistema afade el importe del ajuste al precio
unitario.

2 - Imprimir el ajuste en la factura o en el documento de impresion de la
orden de compra. El sistema afiade el importe del ajuste al precio
unitario.

3 - Actualizar la tabla que contiene el archivo Detalle de la orden de
compra (F4211) con la informacion sobre la linea del detalle del ajuste.
El sistema no incluira este tipo de ajuste cuando calcule el precio neto
vigente. Utilice este cédigo solamente para los ajustes a nivel de orden.

4 - Crear un ajuste acumulativo. El sistema actualiza la tabla que
contiene el archivo Libro mayor de ajustes de precios (F4074) y
contabiliza el ajuste en el Libro mayor durante el proceso Actualizacion
de ventas.

5 - Crear un ajuste por bonificacién. El sistema actualiza la tabla
Resumen de transacciones de bonificaciones (F4078) con la cantidad,
peso e importe de la linea del detalle de la orden.

6 - Imprimir el ajuste en la factura. El sistema afiade el ajuste al total de
la orden pero no lo incluye en el precio unitario. El sistema contabilizara
los registros separados de este ajuste correspondientes al Libro mayor
y Cuentas por cobrar durante la Actualizacién de ventas.

7 - Crear un ajuste de la bonificacion del comprobante de venta del
proveedor. El sistema actualiza la tabla Resumen de transacciones de
bonificaciones con la cantidad, peso y volumen del detalle de la orden y
contabiliza el ajuste en el Libro mayor durante el proceso Actualizacion
de ventas.

8 - Crear un ajuste de redondeo basado en las reglas de redondeo
configuradas en el programa Modificaciones del detalle de ajuste de
precios (P4072). El sistema afiade el importe del ajuste al precio
unitario.

Es un numero de identificacion que controla los ingresos, los costos y
los gastos correspondientes a cada promocion.

Es un codigo (sistema 40/tipo RA) que identifica al beneficiario de una
bonificacion. La parte que se identifica en este momento se convierte en
el receptor de la orden de crédito cuando el cliente alcanza el limite de
la bonificacion. El cliente
y el beneficiario pueden o no tener la misma direccion. El beneficiario
adquiere la direccién "Vendido a" con respecto a la orden creada.

Es un numero que indica el nivel del estrato del beneficiario en la
estructura de compras. El beneficiario es el receptor del importe
acumulado de la bonificacion. En una estructura de compras el valor 1
del nivel del estrato representa el nivel superior. Un nivel de estrato que
tenga un valor numérico superior a 1 representa un nivel inferior en la
estructura de compras.
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Direccién beneficiario Es el nimero de direccion que usa el sistema cuando genera una
reclamacion por una bonificacion. Si es una bonificacion por venta, la
direcciodn del beneficiario indicara el cliente a quien se le pagara dicha
bonificaciéon. Si en cambio se trata de una bonificacion por compra o
una bonificacién correspondiente a un comprobante de venta de un
proveedor, la direccién del beneficiario indicara al proveedor de quien
se ha cobrado la bonificacion.

Tipo bonificaciéon prov Es un codigo definido por el usuario (45/SR) que especifica la forma en
la que el sistema debe procesar las reclamaciones por bonificaciones.
Los valores admisibles son:

1 - Generar una reclamacion al crear una orden de venta (nota de
débito).

2 - Generar una reclamacion al crear una orden de orden de compra
(orden con nota de crédito).

Nota: este campo sélo es valido para las bonificaciones estandar de
compras Yy las bonificaciones con comprobante de venta del proveedor.
Una bonificaciéon estandar de compras es un ajuste con una aplicacion
objetivo de 1 (Compras) y un codigo de control de ajuste de 5
(Bonificacion). Una bonificacion con comprobante de venta del
proveedor es un ajuste con una aplicacién objetivo de (Ventas) y un
cédigo de control de ajuste de 7 (Bonificacion con comprobante de
venta). Ambos tipos son bonificaciones del proveedor.

Este campo se usa en el programa Generacién de reclamaciones de
bonificaciones (R42770). El programa Generacion de reclamaciones de
bonificaciones determina si se obtuvo una bonificacién, y en caso
afirmativo, ya sea que se le facture al proveedor (si la reclamacion es de
tipo 1) o que se cree un crédito en cuentas por pagar (si es de tipo 2).

Creacion de bonificaciones escalonadas

Las bonificaciones escalonadas se crean cuando debe definir las bonificaciones de una
estructura de compras. Las bonificaciones acumuladas en una estructura de compras
difieren de las estandar porque es posible que desee configurar distintos estratos en los que
se acumulan las bonificaciones y distintos estratos de beneficiarios a los que se conceden
las bonificaciones. La utilizacion de bonificaciones escalonadas en una estructura de
compras permite que las companias subsidiarias o secundarias de un cliente principal
puedan contribuir para lograr una bonificacion.

Cuando configura bonificaciones escalonadas, debe especificar el nivel en el cual desea que
se acumulen las bonificaciones. También, debe especificar el nivel del beneficiario de la
bonificacion.

El estrato de acumulacién se especifica en el programa Lista de ajuste de precios (P4070).
Debe también verificar la opcién Ind Herencia en la pantalla Modificaciones de listas de
ajuste si desea que las compafiias secundarias del nivel contribuyan con las acumulaciones
de bonificaciones. Un beneficiario puede ser tanto un nimero de direccion de un cliente
como un nivel de grupo en la estructura de compras. Debe asegurarse de que el estrato del
beneficiario se encuentre en un nivel superior o igual al del grupo que definié como un
estrato de acumulacion.

El sistema procesa las bonificaciones escalonadas de la misma forma que las de las demas
bonificaciones después de determinar los valores del beneficiario y de la acumulacién.
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Antes de comenzar

Q

Asegurese de haber configurado la constante de fijacion de precios Método de
recuperacion de ajustes para utilizar el nUmero de direccién de fijaciéon de precios, la
lista de ajustes de precios o ambas opciones.

Consulte también

Q

Estructuras de compras en la guia Fijacién avanzada de precios para obtener mas
informacion acerca de la forma en la que el sistema procesa las estructuras de
compras y las bonificaciones escalonadas

Ejemplo: Niveles de grupo y herencia en estructuras de compras en la guia Fijacién
avanzada de precios

Configuracion de estructuras de compras para la fijacion de precios en la guia
Fijacion avanzada de precios

Para generar una estructura de la organizacion mediante niveles en la guia Libro de
direcciones para obtener mas informacién acerca de como configurar estructuras de
la organizacion, por ejemplo, las estructuras de compras

Para introducir descripciones de niveles para una estructura de la organizacién en la
guia Libro de direcciones

» Para crear bonificaciones escalonadas

En el menu Configuraciéon del ajuste (G4231112), escoja Definicion ajuste del precio.

1.
2.

w

B

6.

En la pantalla Trabajo con tipos de ajustes, haga clic en Anadir.

En la pantalla Modificacidn de los controles del ajuste, bajo el encabezado
Aplicacion de destino, haga clic en la siguiente opcion:

e Administracion de 6rdenes de venta
Bajo el encabezado Cddigo de control de ajuste, haga clic en la siguiente opcién:
e Bonificacion

Bajo el encabezado Nivel de ajuste, haga clic en una de las siguientes opciones y
luego en OK:

e Ajuste por nivel de linea
e Ajuste por nivel de grupo

En la pantalla Definicion del ajuste del precio, haga clic en la ficha Opciones
adicionales. Para definir el beneficiario, llene los siguientes campos:

e Benef bonificacion
¢ Nivel de beneficiario
e Direccién beneficiario

Para definir el nivel en el cual desea que se acumulen las bonificaciones, llene el
siguiente campo y haga clic en OK:
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e Acumular por estrato

Descripcion de los campos

Descripcion Glosario

Benef bonificacion Es un codigo (sistema 40/tipo RA) que identifica al beneficiario de una
bonificacion. La parte que se identifica en este momento se convierte en
el receptor de la orden de crédito cuando el cliente alcanza el limite de
la bonificacién. El cliente y el beneficiario pueden o no tener la misma
direccién. El beneficiario adquiere la direccién "Vendido a" con respecto
a la orden creada.

Nivel de beneficiario Es un numero que indica el nivel del estrato del beneficiario en la
estructura de compras. El beneficiario es el receptor del importe
acumulado de la bonificacién. En una estructura de compras el valor 1
del nivel del estrato representa el nivel superior. Un nivel de estrato que
tenga un valor numérico superior a 1 representa un nivel inferior en la
estructura de compras.

Direccién beneficiario Es el nimero de direccion que usa el sistema cuando genera una
reclamacion por una bonificacién. Si es una bonificaciéon por venta, la
direccion del beneficiario indicara el cliente a quien se le pagara dicha
bonificacion. Si en cambio se trata de una bonificacion por compra o
una bonificacién correspondiente a un comprobante de venta de un
proveedor, la direccidn del beneficiario indicara al proveedor de quien
se ha cobrado la bonificacion.

Acumular por estrato Es un numero que especifica el nivel del estrato donde se acumularan
los importes o las bonificaciones en la estructura de compras. Debe
especificar el valor en Acumulacion por estrato en un nivel igual o
menor que el valor Estrato del beneficiario. En una estructura de
compras el valor 1 del nivel del estrato representa el nivel superior. Un
nivel de estrato que tenga un valor numérico superior a 1 representa un
nivel inferior en la estructura de compras.

Revision de informacion sobre bonificaciones

En el menu Ajustes y precios avanzados (G42311), escoja Consultas Fijacion de precios. En
el menu Consultas Fijacién de precios, escoja Consulta historial de bonificaciones.

Puede obtener el historial de bonificaciones de cada cliente mediante el programa Consulta
sobre el historial del volumen de las bonificaciones (P4078). Esto le proporciona un sistema
de seguimiento para las bonificaciones pasadas y el estado actual o las 6rdenes que
califican para bonificaciones. En el informe Registro del historial de bonificaciones de ventas
(R42780) se enumeran los clientes y las ventas que califican para bonificaciones.
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Ajustes de precios variables

Utilice los ajustes de precios variables para configurar los precios y fechas de vigencia de los
articulos que tienen precios que varian con frecuencia. Puede crear ajustes basados en las

Variables de precios (F4075).

Al crear un ajuste de precios a partir de las Variables de precios, debe asegurarse de anexar
un ajuste de sustitucion a la tabla. Esto garantiza que se sustituird cualquier otro precio con

el ajuste de precios variable.

» Para crear ajustes variables

En el menu Configuracién del ajuste (G4231112), escoja Modificaciones detalle ajuste y

precio.

1. Enla pantalla Trabajo con Detalles del ajuste, llene el siguiente campo y haga clic en

Anadir:

2. Enla pantalla Seleccion de jerarquia de preferencias, escoja la jerarquia deseada
para el ajuste variable y haga clic en Seleccionar.

3. En la pantalla Modificaciones del detalle del ajuste del precio, introduzca la
informacion del ajuste correspondiente y luego llene los siguientes campos:

Nombre ajuste

CB

Tabla Variables

4. En el menu Fila, escoja Variables.

En la pantalla Trabajo con Tablas de variables de precios, llene los siguientes

campos y haga clic en OK:

Nbre tabla Variables
Unidad de medida
Cddigo moneda
Fecha vigencia

Pcio unit
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Ajustes basados en férmulas

Las férmulas son una herramienta poderosa que puede utilizar para definir las estructuras
complejas de precios. Cada una de ellas puede ser tan simple o tan complicada como se
desee. Al definir una férmula, puede referirse tanto a una tabla de variable de precios como a
la tabla Detalles de 6rdenes de venta (F4211). Puede también especificar unidades de
medida y cédigos de moneda en las formulas.

Una férmula esta formada por componentes, que pueden especificar o referirse a un
nuamero, una tabla o una operacion matematica determinada. Cada componente debe
identificarse con un caracter especial. Debe definir estos caracteres durante la configuracion
del sistema en las constantes de fijacion de precios.

El sistema evalua las formulas como notaciones algebraicas estdndar. Una férmula puede
verse tal como se muestra en el siguiente ejemplo:

.90*&GOLD

donde

e .90 representa el noventa por ciento

e el asterisco (*) representa la multiplicacion

e el simbolo de unién (&) indica que GOLD (oro) es el nombre de una tabla variable.
Puede evaluar la formula citada anteriormente como “El precio del articulo es el 90% del
precio vigente del oro”.

» Para crear ajustes basados en una féormula

En el menu Configuraciéon del ajuste (G4231112), escoja Modificaciones detalle ajuste y
precio.

1. Enla pantalla Trabajo con Detalles del ajuste, llene el siguiente campo obligatorio y
haga clic en Afiadir para crear una nueva formula basada en ajustes:

e Nombre ajuste

2. Enla pantalla Seleccion de jerarquia de preferencias, escoja la jerarquia deseada
para el ajuste variable y haga clic en Seleccionar.

3. Introduzca la informacion del ajuste correspondiente en Modificaciones del detalle
del ajuste del precio y luego llene los siguientes campos:

e CB
e Nombre férmula

4. Para definir la férmula, escoja Férmulas en el menu Fila.
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PeopleSoft.

Medificaciones de férmula de precies

OK  Cancelar Partalla Herramienias |

8 X 0

Mbre firmula [BUTANEPRG  [Butane Daily Price
Aplic de desting Sales Order Management

Calculn de farmula

5. En la pantalla Modificaciones de férmula de precios, introduzca la férmula en el
siguiente campo:
e Calculo de formula
Los componentes de una férmula deben definirse en las constantes del sistema.
6. Para incluir un campo desde la tabla Detalles de érdenes de venta (F4211), escoja
Campos en el menu Pantalla.

7. En la pantalla Descripciones de campos de archivos, escoja el o los campos que
desea incluir y haga clic en Seleccionar.

8. Para incluir una variable de precios en la féormula, elija Variables en el menu
Pantalla.

9. En la pantalla Trabajo con Tablas de variables de precios, escoja la o las tablas que
desea incluir y haga clic en Seleccionar.

10. En la pantalla Modificaciones de férmula de precios, haga clic en OK.

11. En la pantalla Modificaciones del detalle del ajuste del precio haga clic en OK.
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Configuracién de un descuento de tarificacion graduada

Puede configurar y aplicar varios descuentos a la linea de 6rdenes de venta basados en una
tarificacion graduada en el nivel de definicion del ajuste. Las tarificaciones graduadas son
descuentos que se producen en determinados descuentos por volumen de compra o
importes limite, y que se basan en un valor acumulativo y que afectan el precio unitario de la
linea de detalle de ventas que se ajusta. La tarificacion graduada puede basarse también en
la cantidad o el peso.

El sistema muestra la cantidad que recibe el descuento en el campo Valor basado eny la
ecuacion de tarificacién graduada en el campo Calculo de ajuste en la pantalla Historial de
precios.

Puede también visualizar el valor basado en y el valor del factor de los ajustes de tarificacion
graduada en los informes Impresion de facturas (R42565) e Impresion de 6rdenes de
compra (R43500).

Nota

No puede utilizar las tarificaciones graduadas con los ajustes de grupos y a nivel de la orden.
Ademas, el sistema no calcula las tarificaciones graduadas de las 6rdenes acumulativas.
Esto significa que si un cliente ordena diez toneladas de un articulo el dia lunes y otras diez
toneladas el dia martes, el sistema fija los precios de cada orden en forma separada. Si
desea utilizar los descuentos de tarificacion graduada en varias drdenes, debe configurar las
tarificaciones graduadas mediante los incentivos por volumen.

Ejemplo: Descuento de tarificaciéon graduada

Este ejemplo muestra una tarificacion graduada de un articulo con un precio base de 100.00.
Puede aplicar al articulo los siguientes descuentos:

0 — 99 los articulos reciben el 0% de descuento
100 -199 los articulos reciben el 10% de descuento
200 -299 los articulos reciben el 20% de descuento
300 o mas articulos reciben el 30% de descuento

Debe configurar la definicion del limite tal como se muestra a continuacion:

99 articulos reciben — 10%
199 articulos reciben -20%
299 articulos reciben -30%

Si la cantidad de la orden es de 250, el sistema fija el precio del articulo como se muestra a
continuacion:

99 articulos a 100.00 = 9,900.00
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100 articulos a 90.00 = 9,000.00

51 articulos a 80.00 = 4,080.00

Total = 22,980.00 / 250 = 91.92 por articulo
Debido a que la linea de detalle en una orden de venta puede tener Unicamente un precio
unitario, el sistema determina el precio correcto mediante la ponderacion del ajuste de cada

ajuste de tarificacion graduada por la cantidad elegible para ese limite.

Consulte también
O Configuracion de definiciones de ajustes en la guia Fijacién avanzada de precios

O Configuracion de incentivos por volumen en la guia Fijacion avanzada de precios

» Para crear un ajuste de tarificacion graduada

En el menu Configuraciéon del ajuste (G4231112), escoja Definicion ajuste del precio.

1. Enla pantalla Trabajo con Tipos de ajustes, siga los pasos para la configuracion de
una definicion del ajuste o localice un ajuste existente y haga clic en Seleccionar.

El ajuste que se configura o se selecciona debe ser un ajuste de nivel de la linea.
2. Enla pantalla Definicion del ajuste del precio, haga clic en la siguiente opcion:

e Ind Tarifa moévil

Al activar esta opcion, no puede activar la casilla Sustitucion de precios. Sin
embargo, si utiliza una tarificacion graduada con un ajuste de ventas por mayor
volumen, el sistema habilita la casilla Sustitucion de precios.

3. Haga clic en OK.

Descripcion de los campos

Descripcion Glosario

Ind Tarifa mévil Es una opcién que especifica la forma en la que el sistema aplica los
ajustes al precio unitario. Los valores admisibles son:

On (activado) - El sistema aplica un ajuste de tarifa movil. Este tipo de
ajuste se basa en una coleccioén de tarifas que se aplican a partir del
nivel del umbral individual.

Off (desactivado) - El sistema aplica un ajuste Unico de tarifa movil.
Este tipo de ajuste se basa en el umbral méas aplicable.

Nota: si escoge la tarifa movil, no podra afiadir un ajuste del margen de
ganancia bruta (codigo base 9) a este ajuste.
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» Para introducir valores limite para un ajuste de tarificacion graduada

En el menu Configuraciéon del ajuste (G4231112), escoja Modificaciones detalle ajuste y
precio.

1. En pantalla Trabajo con Detalles del ajuste, localice el ajuste de tarificacion
graduada y haga clic en Seleccionar.

2. Introduzca la informacion correspondiente en los siguientes campos de la pantalla
Modificaciones del detalle del ajuste del precio:

e Nivel inicial

Nota

Para un ajuste de tarificacion graduada, el sistema muestra este nombre del
campo como Valor limite. Puede dejar en blanco este campo para el primer
asiento de registro, pero debe especificar un valor a medida que crea registros
posteriores.

e Valor fact num
e UMVF

e Fecha vigencia
e Fecha cad

e CB

e (Cbd mon

A medida que se introduce mas informacion en las lineas subsiguientes, el sistema
copia toda la informacién de los valores de los campos del primer registro a los
siguientes, excepto el Valor limite (Nivel desde) y el Valor factor numérico. Por
ejemplo, no es posible especificar distintos codigos base o unidades de medida para
diferentes valores limite del mismo ajuste. Por lo tanto, el Unico valor que puede
diferir es el que especifica en el campo Valor factor numérico.

3. Haga clic en OK.

Definicion de las Reglas de limites mediante el uso de varias
Unidades de medida

Las reglas de limites le permiten configurar ajustes basados en la cantidad adquirida por el
cliente. Al utilizar varias unidades de medida, puede aplicar un valor del factor de ajuste en
funcién de una unidad de medida distinta que la definida de descuento por volumen de
compra. Por ejemplo, puede configurar un ajuste mediante el uso de una unidad de medida
de peso, pero aplicarlo de acuerdo a una unidad de medida de cantidad. Luego, si un cliente
califica para un ajuste cuando ordena dos toneladas de un producto, el descuento puede
basarse sobre otra unidad de medida, como por ejemplo, cajones. Otras situaciones pueden
requerir de negociaciones con cantidades volatiles en las que un producto que siempre pesa
una tonelada puede contar con un numero diferente de cajones. El uso de varias unidades
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de medida le permite encontrar el ajuste en toneladas y luego aplicarlo segun la cantidad de
cajones.

Puede especificar si debe aplicarse el descuento a toda la cantidad para incluir articulos
parciales o s6lo a unidades completas.

Cuando se utiliza el factor valor unidad de medida, el sistema utiliza el campo Calculo del
ajuste en la pantalla Historial de precios (P4074) para mostrar la forma en que se dispersa el
ajuste. El sistema utiliza el campo Basado en valores en la pantalla Historial de precios
(P4074) para mostrar el método de calculo del ajuste.

Las reglas de limites con varias unidades de medida se aplican Unicamente a los ajustes de
nivel de la linea. El sistema muestra la informacién de la unidad de medida en la pantalla
Detalle del ajuste y en el programa Verificacion del precio y disponibilidad (P4074).

También utiliza las siguientes tablas al procesar las tolerancias limite con varias unidades de
medida:

e Detalle de ajustes de precios (F4072)
e Libro mayor de ajuste de precios (F4074)

e Archivo de trabajo del historial de ajuste de precios (F40UI74)

Antes de comenzar

O Asegurese de haber configurado las conversiones correctas en la tabla Factores de
conversion de unidades de medida de articulos (F41002) o en la tabla Conversion
estandar de unidades de medida (F41003).

Consulte también

O Especificacion de unidades de medida secundarias de un articulo en la guia
Administracién de inventario para obtener informacién acerca de las unidades de
medida secundarias.

» Para definir las reglas limite mediante el uso de varias unidades de medida

En el ment Configuracion del ajuste (G4231112), escoja Modificaciones detalle ajuste y
precio.

1. Enla pantalla Trabajo con Detalles del ajuste, localice el ajuste y haga clic en
Seleccionar.

2. Enla pantalla Detalle de ajustes de precios, llene los siguientes campos:
e Umbral UM
e Valor fact num

e CB

Debido a que las tolerancias limite con varias unidades de medida se aplican
unicamente a los ajustes de nivel de la linea, éstos deben tener un valor de
Cadigo base de 4 (costo mas importe) o de 5 (importe adicional). Si un ajuste
tiene un cédigo base distinto de 4 o0 5, el sistema deshabilita la unidad de medida
Valor factor numeérico.

e UMVF
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3. Para especificar si el sistema debe conceder descuentos a valores parciales, llene el

siguiente campo:

e C parciales precio

Los precios parciales se aplican a la unidad de medida de descuento por
volumen de compra y no a la unidad de medida valor del factor.

4. Haga clic en OK.

Descripcion de los campos

Descripcion Glosario

Umbral UM Es un cdodigo definido por el usuario (00/UM) que indica la cantidad en
la que se va a expresar un articulo de inventario, por ejemplo, CS
(cajén) o BX (caja).

Valor fact num Es un cédigo que indica la forma en la que el sistema ajusta una linea
de d6rdenes. El valor contenido en este campo actia conjuntamente con
el campo Base (BSCD). La forma en que defina este campo,
determinara si debera introducir en este campo un nimero o un codigo.

En el caso de WorldSoftware, si el cédigo base es
1-5 Introduzca un numero positivo para los recargos como, por
ejemplo, 10. Introduzca uno negativo para los descuentos, por
ejemplo 10-.
6 Desea basar el ajuste en una tabla de variables. Introduzca el
codigo que designe la tabla de variables.
7 Desea usar una férmula para calcular el precio. Introduzca el
cédigo que designe la formula.
8 Desea calcular el ajuste usando un programa personalizado.
Introduzca la ID del programa.
En el caso de la lista de multas de acuerdos: debido a que el codigo
base para las multas es 5, introduzca un niumero como valor del factor.
La mayoria de las multas de acuerdos se deben al importe en una
moneda determinada. Para calcular la multa, el sistema multiplica el
factor introducido por cada una de las unidades de medida.

En el caso de OneWorld, si su Cédigo base es

1-5 Introduzca un ndmero positivo para los recargos como, por
ejemplo, 10. Introduzca uno negativo para los descuentos, por
ejemplo 10-.

6 Desea basar el ajuste en una tabla de variables. Introduzca el
cédigo que designe la tabla de variables en la columna Nombre de
férmula.

7 Desea usar una férmula para calcular el precio. Introduzca en
la columna Nombre de formula el cédigo que designe la férmula.

8 Desea calcular el ajuste usando un programa personalizado.
Introduzca la ID del programa en la columna Nombre de formula.
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cCB

UM VF

Es un codigo que identifica la forma en la que el sistema usa el valor
del factor para calcular la lista de ajustes o multas. El campo Codigo
base funciona junto con el campo Valor del factor. Los valores
admisibles son:

1 - Multiplicar el precio base por el valor del factor. El precio ajustado
es un porcentaje del precio base.

2 - Multiplicar el precio base por el valor del factor. El precio ajustado
es un porcentaje del precio neto vigente.

3 - Multiplicar el precio base por el valor del factor. El precio ajustado
es un porcentaje del costo del articulo. No puede utilizar este cédigo
base para un ajuste a nivel de conjunto ni de orden.

4 - AhAadir el valor del factor al costo del articulo. No puede utilizar este
codigo base para un ajuste a nivel de conjunto ni de orden.

Nota: si usa los cédigos base 3 6 4, debe identificar el costo del articulo
que desea usar en el célculo en el campo Método de costo (LEDG) del
area de detalle de la pantalla Detalle de ajuste de precio.

5 - Ajustar el precio base por el valor del factor. Si el valor es positivo,
el precio aumenta en esa cantidad; si el valor es negativo, disminuye en
esa cantidad.

6 - Usar el importe del ajuste de la tabla variable. Especifique la tabla
variable en el campo Valor del factor.

7 - Usar una férmula para calcular el ajuste. Especifique el nombre de
la formula en el campo Valor del factor.

8 - Usar un programa personalizado y definido por el cliente a fin de
calcular el ajuste. Especifique la identificacion del programa Biblioteca
de objetos en el campo Valor del factor.

Nota: si define un ajuste que usa un programa personalizado, éste
debe haber sido desarrollado para este fin y usted debe estar preparado
para ofrecer asistencia técnica. J.D. Edwards no tiene la obligacién de
proporcionar programas personalizados ni de brindar asistencia ténica
para aquellos programas que usted haya desarrollado.

9 - Calcular el ajuste de manera que el precio unitario resultante tenga
un margen bruto de ganancia igual al valor del factor. No puede utilizar
este codigo base para un ajuste a nivel de conjunto ni de orden, ni para
un ajuste de tarifa movil.

Introduzca un 5 para mostrar la lista de todas las multas de acuerdos.

Es un codigo definido por el usuario (00/UM) que especifica la unidad
de medida relacionada con el valor del factor correspondiente a un
ajuste avanzado de precio. Este valor es valido para los ajustes que
representan solamente una unidad monetaria completa. Por ejemplo,
puede definir un descuento por volumen de compra de 10 DZ y un
ajuste otorgara un descuento de 1 USD por cada unidad.
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C parciales precio Es una opcidén que indica si el sistema otorga descuentos a valores
parciales (cantidades, pesos o importes). Esta opcion es valida
solamente cuando indica una UM con un valor de factor. Por ejemplo, si
se otorga un cierto descuento por cantidades de dos docenas y mas,
cuando selecciona esta opcion el sistema otorga el ajuste a las dos
docenas, 24 o a cualquier cantidad que sea mayor. Si deja esta opcion
en blanco, el sistema no otorga el descuento a las cantidades parciales.
Por ejemplo, cuando un cliente encarga 30, solamente se descuentan
24. Los valores admisibles son:

En blanco - El sistema no permite valores parciales.

1 - El sistema permite valores parciales. Este es el valor
predeterminado.

Ajustes de envio y débito

Con frecuencia, los distribuidores, los proveedores y los fabricantes establecen acuerdos
acerca de las fluctuaciones de precios y costos asociados con ciertos componentes y
productos. En la industria electronica, estos acuerdos se conocen como ajustes de envio y
débito.

El procesamiento de envio y débito de J.D. Edwards esta disefiado para proporcionarle el
apalancamiento que lo ayudara a mantener su inventario en movimiento. Puede ayudarle a
promover las ventas de un periodo especifico mediante precios con descuentos.

Los ajustes de envio y débito no cambian los costos del inventario. En cambio, se reconocen

como una reduccion del costo de ventas con un efecto en los margenes de utilidad de su
compafia. Por ello, estos ajustes también afectan los importes de comisiones.

Su companiia puede tener muy diversos ajustes de envio y débito configurados con distintos
proveedores con relacién a muchos articulos. Ademas, los ajustes de envio y débito son
tipicamente sensibles al tiempo. El sistema le permite especificar el periodo de tiempo que
usted y sus proveedores configuraron para realizar los ajustes. El procesamiento de envio y
débito de J.D. Edwards es una ayuda para administrar estos complejos ajustes y las
reclamaciones resultantes.

Nota

Si sus procedimientos de negocios incluyen bonificaciones de envio y débito por ventas, use
los ajustes de fijacion de precios de bonificaciones del sistema Fijacion avanzada de precios.

Consulte también

O Creacion de ajustes por bonificaciones en la guia Fijacion avanzada de precios para

obtener mas informacién acerca de la utilizacion de los sistemas de bonificaciones
de Fijacion avanzada de precios.

166



Configuracion de los tipos de documento de envio y débito

Antes de utilizar la funcién de envio y débito de J.D. Edwards, debe configurar los tipos de
documento que le permitiran el procesamiento de envio y débito.

» Para configurar tipos de documentos de envio y débito

En el ment Procesamiento de envio y débito (G4511), escoja Actualizacion del tipo de
documento.

1.

En la pantalla Trabajo con tipos de documentos, localice el tipo de documento que
desea configurar para procesar las transacciones de envio y débito, y haga clic en
Seleccionar.

Para crear un tipo de documento nuevo, haga clic en Afadir.

PeopleSoft.

Medificaciones del tipo de documente

0K Cancelar Herramientas ‘

5]

Tipa documenta ’7 ‘
G . Y e s

Categoria orden Reguiar Order
Ardenes entre suc Regqular Order

Otra cantidad

[ Liberar invent existencia al confirmar envio [ Procesamientn de envio y débito

Numero sigui

Codigo sistemna de n® siguiente

M siguiente del tipo de documento

Enwio de aviso de estado

]

2. Enla pantalla Modificaciones del tipo de documento, haga clic en la ficha Ventas y

revise los siguientes campos y opciones:
e Categoria orden
e Ordenes entre suc
e Otra cantidad
e Liberar invent existencia al confirmar envio

e Procesamiento de envio y débito
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3. Para permitir el procesamiento de envio y débito para el tipo de documento,

seleccione la opcién Procesamiento de envio y débito y haga clic en OK.

Configuracion de envio y débito de articulos

Debe configurar articulos especificos de envio y débito para utilizarlos con los ajustes.
Dependiendo de sus métodos empresariales, necesita configurar la regla de inclusion o
exclusién para cada uno de sus articulos.

Nota

Puede configurar cada articulo mediante las reglas de exclusion o las de inclusién, pero no
ambas al mismo tiempo. Si su proceso de negocios cambia y necesita cambiar las reglas de
inclusién o exclusion en sus articulos de envio y débito, necesita eliminar todos los articulos
y volver a introducirlos con el cambio de regla.

» Para configurar envio y débito de articulos

En el ment Procesamiento de envio y débito (G4511), escoja Articulos de envio y
débito.

1.

En la pantalla Trabajo con partidas de envio y débito, localice el articulo y escoja
Configuracion de regla en el menua Pantalla.

En la pantalla Configuracion de regla de inclusién o exclusion, seleccione una de las
siguientes opciones y haga clic en OK:

e Inclusion

e Exclusion

No es posible cambiar la regla de inclusion o exclusién si aun existen los registros.

Definicion de ajustes de envio y débito

Después de haber realizado acuerdos de envio y débito con su proveedor, debe definir la
informacion acerca del ajuste que crea el acuerdo dentro del sistema.

Antes de comenzar

o Configure un Maestro de preferencias y jerarquia de fijacion de precios para ajustes

de envio y débito. Consulte Configuracién de jerarquias de fijacion avanzada de
precios en la guia Fijacién avanzada de precios para obtener mas informacion.

Configure el precio de lista del proveedor para el envio y débito de articulos en
Actualizacién de catalogos de proveedores. Consulte Registro de articulos mediante
la utilizacién de los catalogos de proveedores en la guia Compras para obtener mas
informacion.

Verifique que la funcion Fijacién avanzada de precios de venta esté activada.
Consulte Configuracién de Constantes de fijacion avanzada de precios en la guia
Fijacién avanzada de precios para obtener mas informacion.
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» Para definir ajustes de envio y débito

En el ment Procesamiento de envios y débitos (G4511), escoja Definicién de ajustes.

1.
2.

7.

En la pantalla Trabajo con Tipos de ajustes, haga clic en Afadir.

En Modificacion de los controles del ajuste llene el siguiente campo:

e Nombre ajuste

Para los ajustes de envio y débito, el nombre del ajuste debe ser igual al numero
de su proveedor.

Escoja la opcion Envio y débito y haga clic en OK.

En la pantalla Definicion del ajuste del precio, llene los siguientes campos:

o Tipo preferencia

e L/M auxiliaren L/IM

e L/M de compensacién
Introduzca la informacion correspondiente en uno o mas de los siguientes campos
para que el ajuste se aplique soélo a un grupo de precios especifico. Deje estos
campos en blanco para configurar los detalles para otros grupos de precio:

e Grupo detalle orden

e Gpo clientes por precio

e Gpo pcio art
Puede introducir informacion en los campos adicionales de la pantalla Definicién de

ajustes de precio, segun sea necesario. Si no introduce informacion, el sistema
proporciona la informacién predeterminada.

Haga clic en OK para configurar la definicién del ajuste de envio y débito.

Descripcion de los campos

Descripcion

Glosario

Nombre ajuste Es un cédigo definido por el usuario (sistema 40, tipo TY) que identifica

una definicion de ajuste. Los ajustes se definen en Nombres de ajustes
de precios. Afiada una definicién a cada uno de los cuatro tipos de
multas en los programas Multas del acuerdo:

Cantidad minima

Cantidad maxima

No se comprometio suficientemente
Se comprometié excesivamente

Aplicacion de destino Es un codigo definido por el usuario que se introduce para indicar el

sistema de J.D. Edwards, como Administracion de érdenes de venta y
Compras, que soporta el ajuste de precio.
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Jeraquia preferencia Es un codigo definido por el usuario (40/PR) que identifica un tipo de
preferencia o una jerarquia de ajuste de precio. Cuando el usuario
define las jerarquias de precio, debe identificar cada archivo con este
cédigo. Posteriormente, cuando cree ajustes, debe utilizar este cédigo
para identificar la jerarquia que desea que siga el sistema para este
ajuste.

L/M auxiliar en L/M Es el cédigo definido por el usuario (sistema 40, tipo Sl) que identifica
el tipo de informacién que se desea que utilice el sistema para
actualizar el campo del Libro mayor auxiliar en el archivo del Libro
mayor (F0911) cuando se utiliza el tipo de ajuste para fijar el precio de
una orden de venta.

L/M de compensacioén Es un cddigo definido por el usuario (41/9) que identifica la
compensacion del Libro mayor que el sistema usa cuando busca la
cuenta en la que asienta la transaccion. Si el usuario no desea
especificar un codigo de categoria, puede introducir cuatro asteriscos
(****) en este campo.

Pueden utilizarse las instrucciones de contabilidad automatica (ICA)
para definir tipos de cuentas de compensacién automatica para los
sistemas Inventario, Compras y Manejo de 6rdenes de venta. Puede
asignar codigos de clasificacion del L/IM como se muestra:

IN20 Ordenes de embarque directo

IN60 Ordenes de transferencia

IN80 Ventas de inventario El sistema puede generar asientos
contables con base en una sola transaccion. Por ejemplo, la venta de
un solo articulo de inventario puede generar asientos contables
similares a los siguientes:

Ventas de inventario (Débito) xxxxx.xx

Ventas de inventario de C/C (Crédito) xxxxx.xx
Categoria de contabilizacion: IN8O

Inventario en existencias (Débito) xxxxx.xx
Costo de ventas de inventario (crédito) xxxxx.xx

El sistema utiliza el cddigo de categoria y el tipo de documento para
encontrar la ICA.

Gpo pcios art Es un codigo definido por el usuario (sistema 40, tipo Pl) que identifica
un grupo de precios de inventario de un articulo.

Los grupos de precios de inventario tienen estructuras de precios
Unicas que hacen que el sistema incorpore descuentos o recargos en
los articulos de las 6rdenes de compra y de venta. Los descuentos o
recargos se basan en la cantidad, en el monto monetario o en el peso
del articulo ordenado. Cuando asigna un grupo de precios a un articulo,
el articulo toma la misma estructura de precios definida para el grupo de
precios de inventario. Debe asignar un grupo de precios de inventario al
proveedor o al cliente asi como al articulo para que el sistema calcule
de forma interactiva los descuentos y los recargos en las érdenes de
compra y de venta.

Gpo precio por cliente Es un cddigo definido por el usuario (40/PC) que identifica un grupo de
clientes. Puede agrupar clientes con caracteristicas similares, como
precios comparables.
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Grupo detalle orden Es un codigo definido por el usuario (40/SD) que identifica un grupo de
detalles de 6rdenes de venta. Los grupos de detalles de 6rdenes de
venta se utilizan para crear precios con base en un campo del archivo
Detalle de 6rdenes de venta (F4211).

--- INFORMACION ESPECIFICA DE LA PANTALLA--

Si introduce un cddigo en este campo, el sistema utiliza este ajuste sélo
para las o6rdenes cuyos detalles coincidan con los criterios del grupo de
detalles de 6rdenes. La preferencia Lista de multas sobre el acuerdo ya
debe estar configurada como el codigo definido por el usuario multa y
definida como un grupo de detalles de érdenes. Escriba 'Multa' o el
cédigo correcto que defina su lista de multas.

Configuracion de detalles de ajustes de envio y débito

Los detalles de ajustes de envio y débito proporcionan los parametros que utiliza el sistema
para calcular dichos ajustes. Los detalles de ajustes contienen cédigos base que permiten
mayor flexibilidad. El codigo base, o método del valor del factor, que seleccione para su
ajuste de envio y débito debe seriguala 1 0 a 4.

Al decidir el método del valor del factor por seleccionar, considere si su proveedor determina
un descuento de costo o de porcentaje. Escoja el método del valor del factor que coincida
con los procedimientos de su proveedor.

Al configurar los ajustes de envio y débito, puede especificar que el sistema dé seguimiento
al costo de un articulo después de restar el débito. También puede definir mejor adn los
detalles de ajustes cuando afiade definiciones de ajustes a las listas de ajustes.

Revise la tabla Saldos de ajustes (F45715) para ver las cantidades y las fechas que se
aplican a sus ajustes de envios y débitos. También puede revisar el detalle de ajuste de
envio y débito, incluyendo la sucursal/planta del proveedor, con base en la informacion del
costo y las formulas de calculo.

Puede cambiar la informacion sobre las cantidades en el programa Saldos de ajustes
(P45715). También puede distribuir las fechas de vencimiento de los ajustes.

Primero configure saldos de ajustes para sus ajustes de envio y débito. Después, configure
los parametros y asigne relaciones entre los saldos y el detalle de sus ajustes cuando
configure saldos de detalles de ajustes en sus ajustes de envio y débito.

» Para configurar saldos de ajustes de envio y débito

En el menu Procesamiento de envio y débito (G4511), escoja Detalles de ajustes.

1. Enla pantalla Trabajo con detalles del ajuste, introduzca el nombre del ajuste y haga
clic en Afiadir.

2. Enla pantalla Seleccion de jerarquia de preferencias, escoja la preferencia que
desea para su acuerdo y haga clic en Seleccionar.

171



PeopleSoft.

Modificaciones de saldes

Cancelar Partalla Herramientas |

X

Mombretipo de acuerdo |SAD3200 A Suc/planta | 30

M de proveedor 4343 Faits Empotium

[¥ Activa

M articulo 3200 Integrated Clrcuit I Costo 5D
Nidmero de acuerdo - proveedar PEQO123 Responsable 9444
Fehvigencia 0106105 Erwiarrecl a 6002
Fech cad 31012105 Mét recl ’17

3. En la pantalla Modificaciones de saldos, introduzca la informacién correspondiente
en los siguientes campos:

e Nombre/tipo de acuerdo
e N°de proveedor
e N°articulo
4. Escoja las siguientes opciones aplicables:
e Activo
e Costo SD

5. Haga clic en la ficha General e introduzca la informacion correspondiente en los
siguientes campos:

e Numero de acuerdo - proveedor
e Fch vigencia

e Fchcad

e Persresponsable

e Enviarrecla

172



e Métrecl

PeopleSoft.

i ]
Modificaciones de saldes
Cancetar Partalla Herramientas

Mombretipo de acuerdo |SAD3200 A Suc/planta | 30
M de proveedor 4343 Faits Empotium
¥ activa
M® articulo 3200 Integrated Circuit I costo 5D
e M e

Basado en coslto 117,0000 [7 Biog costo

Met walor de factor 1 Catalogo

Mbre fdrmula Chod de moneda usD

6. Haga clic en la ficha Costos e introduzca la informacién correspondiente en los
siguientes campos:

e Basado en costo

e MEét valor de factor

Para los ajustes de envio y débito, debe escoger solamente un valor de factor
(codigo base) de 1 o de 4.

e Nbre férmula

e (Cbd de moneda
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PeopleSoft.

Modificaciones de saldes

Cancelar Partalla Herramientas |

X
Mombretipo de acuerdo |SAD3200 A Suc/planta | 30
M de proveedor 4343 Faits Empotium
[¥ Activa
N° articulo 3200 Integrated Clrewit I Costo 5D
Cantidades
Unidad de medida EA Cant pendienterdisponib ag0
Cantidad maxima autorizada ”1 000 Cantidad aplicada 20
Cantidad minima para acuerdo 1 Cantreclamada

7. Haga clic en la ficha Cantidades, introduzca la informacién correspondiente en los
siguientes campos y haga clic en OK:

e Unidad de medida
e Cantidad maxima autorizada

¢ Cantidad minima para acuerdo

Descripcién de los campos

Descripcidon Glosario

Enviar recl a Es el numero de direccion que se especifica para toda correspondencia
y reclamacion resultante que se vaya a enviar con respecto a este
acuerdo.

Mét recl Es el método usado para enviar las reclamaciones resultantes de

vuelta al proveedor.

Basado en costo Es el costo en el que desea basar este acuerdo si difiere del costo
reflejado en el archivo de costo del activo.

Mét valor de factor Es un campo que designa el método de valor del factor que debe usar
el sistema al calcular las reclamaciones.

Cantidad maxima Es el numero maximo de unidades permitido para un acuerdo.
autorizada
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Cantidad minima para Es el minimo nimero de unidades de un articulo que debe encargarse
acuerdo para que se pueda incluir una transaccion en este acuerdo.

» Para configurar saldos de detalles de ajustes de envio y débito

En el ment Procesamiento de envio y débito (G4511), escoja Saldos de ajustes.

1. En la pantalla Trabajo con saldos de ajustes, introduzca la informacion
correspondiente en los siguientes campos y haga clic en Buscar:

e Numero de acuerdo - proveedor
e Nombre/tipo de acuerdo

e Suc/planta

e N°de proveedor

e N°articulo

e N°de direccion

PeopleSoft.

Trabajo con saldes de ajustes

[seteccionar Buscar Cerrar  Fla  Herramientas

v @ X B B

Mombre ajuste Suc/planta [+
N° de proveedor
N° articulo

N° de direccidn

He direceion He direceion W de Himero de ivo/ | Hombre
proveedor proveedor direceion acuerdo proveedor inacti ajuste

o 4343 Parts Emporium 30 PEDD123 A SAD3200

2. Revise los siguientes campos:
o Activo

e Cant pendiente/disponib

175



e Cantidad aplicada
e Cantreclamada

e Gpo pcio art

e Cantidad maxima autorizada
e Persresponsable
e Mét valor de factor
e Fchcad

e Fch vigencia

e Métrec

e Bloq costo

e Basado en costo

e Enviarrecla

e Nbre férmula

Opciones de proceso: Saldos de ajustes (P45715)

Ficha Despliegue

Estas opciones de proceso controlan si el sistema muestra los registros dentro de la
aplicacion Saldos de ajustes. Pueden también utilizarse para controlar el momento en el que
el sistema mostrara las advertencias de vencimientos de acuerdos.

1. Registros de saldos de ajuste
En blanco - Todos

1 - Activos

2 - Inactivos

Utilice esta opcidn de proceso para indicar cudles registros de saldos de ajuste mostrara
el sistema. Los valores admisibles son:

En blanco - Mostrar todos los registros de saldos de ajustes
1 - Mostrar sélo los registros activos de saldos de ajustes

2 - Mostrar sélo los registros inactivos de saldos de ajustes

2. Porcentaje minimo de la cantidad
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Utilice esta opcién de proceso para indicar el porcentaje de cantidad minimo permitida por
el sistema antes de mostrar un advertencia de vencimiento. El sistema muestra las
columnas de cantidad (para los ajustes que sobrepasen el porcentaje de cantidad
minimo) con un color distinto.

3. Cantidad restante minima

Utilice esta opcién de proceso para indicar la cantidad restante minima permitida por el
sistema antes de mostrar una advertencia de vencimiento. El sistema muestra las
columnas de cantidad (referentes a los ajustes que sobrepasen la cantidad minima) con
un color distinto.

4. Porcentaje minimo de dias restantes

Utilice esta opcién de proceso para indicar el porcentaje minimo de dias restantes
permitido por el sistema antes de mostrar una advertencia de vencimiento. El sistema
muestra las columnas con las fechas de vencimiento (para los ajustes que sobrepasen el
porcentaje de dias restantes minimo) con un color distinto.

5. Numero minimo de dias restantes

Utilice esta opcién de proceso para indicar el nimero minimo de dias restantes permitido
por el sistema antes de mostrar una advertencia de vencimiento. El sistema muestra las

columnas con las fechas de vencimiento (para los ajustes que sobrepasen el numero de

dias restantes minimo) con un color distinto.

Ficha proceso

Esta opcién de proceso controla si puede o no hacer cambios en sus registros de saldos de
ajustes.

1. Cambios de saldo de ajustes

En blanco - No permitir
1 - Permitir

Utilice esta opcion de proceso para indicar si el sistema debe permitir modificar los
registros de saldos de ajustes. Los valores admisibles son:

En blanco - No permitir cambios en los registros
1 - Permitir cambios en los registros
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Familiarizacion con Envio y débito durante el procesamiento de 6rdenes
de venta

Los ajustes de envio y débito se aplican cuando hace clic en OK en cualquier orden de venta
que incluya articulos configurados para ajustes de envios o débitos y el proveedor con el que
haya realizado el acuerdo. Dependiendo de la forma en la que haya configurado sus
opciones de proceso, el sistema utilizara el procesamiento de subsistema o de batch.

Puede tener acceso a Historial de envio y débito en la pantalla Consulta de servicios al
cliente. Use la informacion de Historial de envio y débito para revisar la informacion de
costos y formulas de la fijacion de precios, asi como para revisar la informacion adicional de
detalle acerca de su acuerdo. También puede ver el margen de utilidad afectado dentro de
Historial de envio y débito.

Al procesar los ajustes de envio y débito por medio de la introduccion de érdenes de venta,
el numero del proveedor debe ser igual al numero de proveedor principal. Configure el
proveedor principal en la sucursal/planta del articulo, o introduzcalo manualmente durante la
introduccién de érdenes.

Debido a que los ajustes son sensibles a la hora y pueden cambiar continuamente, puede
volver a evaluar sus ajustes en puntos del procesamiento del sistema como Confirmacion de
envios o Actualizacion de ventas. Los ajustes de envio y débito se basan en la fecha de
envio prometida en el detalle de la orden de venta. Asi, por ejemplo, si la fecha de envio real
es distinta de la fecha de envio prometida, el sistema volvera a asignar el acuerdo.

Los ajustes asignados a las lineas de la orden de ventas terminan cuando confirma los
envios y ejecuta la aplicacion de actualizacion de ventas.

Para hacer que el sistema vuelva a calcular o a asignar ajustes durante el procesamiento de
ordenes de venta, configure las opciones de proceso de las siguientes aplicaciones:

e Registro de 6rdenes de venta (P4210)

e Liberacion de 6rdenes en espera (P43070)

o Informe y liberacién de 6rdenes atrasadas (R42118)
e Impresion de hojas de recoleccion (R42520)

e Confirmacion de envios (P4205)

e Actualizacion de ventas (R42800)

Consideraciones técnicas

Al procesar los ajustes de envio y débito por medio del procesamiento de érdenes de venta,
considere lo siguiente:

Tipo de documento de OV g g| tipo de documento de OV al introducir las 6rdenes de venta que incluyen
articulos de envio y débito.

ICA 4234 Configure las instrucciones de contabilidad automatica de acumulacién/retencion de
envio y débito. (4234)

Generacion de asientos Antes de la actualizacién de las ventas, debe crear una version que iniciara el proceso

para registros y Generacioén de asientos para registro y acumulacién reclamaciones (R45800). Ejecute

acumulacion de esta version de la aplicacién Actualizacion de ventas del cliente al procesar las

reclamaciones (R45800) ordenes que incluyan ajustes de envio y débito.
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Actualizacion de Use la aplicacion Actualizacion de comisiones para revisar los cambios de importes de
comisiones (P42120) comisiones. Estos cambios se basan en la reduccién del costo posterior a la venta en
el margen de utilidad de las 6rdenes que incluyen ajustes de envio y débito.

Trabajo con reclamaciones de envio y débito

Las reclamaciones de sus ajustes de envio y débito se crean al ejecutar la aplicacion
Generacion de asientos para registros y acumulacion de reclamaciones (R45800). Entonces
puede enviarse la reclamacién al proveedor para su aprobacién. Las reclamaciones pueden
enviarse a través del Intercambio electronico de datos (EDI).

La aplicacion Generacion de asientos para registros y acumulacién de reclamaciones
actualiza la tabla Reclamaciones de envios y débitos (F4576) y elimina los datos vencidos
del archivo Historial de envio y débito (F4575). También actualiza los registros de
comisiones.

Las reclamaciones aprobadas se aplican entonces al importe de cuentas por pagar del
proveedor. En otras palabras, el importe de la reclamacion se reduce del importe de C/P. Las
reclamaciones se pueden aplicar manual o automaticamente por medio de la aplicacién
Reclamaciones de envio y débito (P4576).

Cuando ejecuta la aplicacion Actualizacion de ventas a clientes, configure las opciones de
proceso para crear una version que genere asientos de registros y acumulacion de
reclamaciones (R45800). El programa Generacion de asientos para registros y acumulacion
de reclamaciones (R45800) reduce el importe en la cuenta costo de ventas por el importe
total del débito de dicha linea de la orden. Debe colocarse un importe de débito para el
mismo importe del costo de ventas en una cuenta de acumulacién o de retencién conforme a
las ICA 4234. El programa Generacion de asientos para registros y acumulacion de
reclamaciones actualiza también la tabla Reclamaciones de envios y débitos (F4576) y
elimina la fecha vencida del ajuste del Historial de envio y débito (F4575).

Puede aprobar la reclamacion antes de enviarla al proveedor o después de haber sido
aprobada por el mismo. Use el informe Salida de la reclamacion de envio y débito
(R47761Z1) para actualizar los registros de reclamaciones en la tabla Transaccion no
editada de reclamaciones de envio y débito (F457621).

Cuando recibe la aprobacion del proveedor, ejecute el informe Actualizacion de envio y
débito (R4776221) para actualizar el archivo de reclamaciones.
Nota

Las reclamaciones rechazadas deberan actualizarse manualmente en la tabla
Reclamaciones de envios y débitos (F4576).

Consulte también

O Envio de reclamaciones de envios y débitos (844/ORDCHG) en la guia Interfaz de
datos para el intercambio electrénico de datos.

0 Envio de documentos en la guia Interfaz de datos para el intercambio electronico de
datos.

O Actualizacion de ventas a clientes en la guia Administracion de 6rdenes de venta.
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Trabajo con nueva fijacion de precios

Puede configurar los ajustes para realizar una nueva fijacion de precios de las 6rdenes de
venta. La nueva fijacién de precios de las érdenes de venta se realiza por las siguientes
razones:

e Conceder descuentos o incrementos en grupos de articulos
o Dar una fijacién de precios diferente a articulos o clientes especiales

o Dar descuentos globales basados en la cantidad, peso o importe totales de los
articulos dentro de una familia de productos

Debe configurar la nueva fijacion de precios basada en el importe de la orden, el peso de los
articulos o la cantidad total de todos los articulos ordenados. En la definicion de cada ajuste,
debe especificar si desea utilizar el ajuste para la siguiente nueva fijacion de precios de
grupos u ordenes. Para volver a fijar el precio de una linea de orden a la que ya se le realizé
una nueva fijacion, debe configurar la opcion de proceso del programa nueva fijacion de
precios para permitir que se efectde en forma reiterada la nueva fijacion de precios en las
lineas de detalle de las érdenes.

Nota

Sdlo puede utilizar los ajustes por nueva fijacién de precios para las 6rdenes de venta. Si se
utiliza la Fijaciéon avanzada de precios para Compras, no puede volver fijar los precios de los
ajustes de érdenes de compra.

Trabajo con el Maestro del conjunto

Utilice el programa Maestro del conjunto (P4550) para introducir y actualizar los grupos.
Puede definir todas las caracteristicas de un grupo e incluir el nombre del mismo (que se
configura en la tabla de cddigos definidos por el usuario 40/PI) y todos los articulos y grupos
de articulos que conforman el grupo. Observe que el mismo articulo puede formar parte de
varios grupos y es posible aplicar varios grupos a una orden que califica.

También puede utilizar el programa Maestro del conjunto (P4550) para definir las
caracteristicas del articulo, como por ejemplo, el criterio para las acumulaciones y los
ajustes, ademas de las reglas de fijacion de precios de los articulos y grupos de articulos.

Cuando configura el criterio para las acumulaciones, debe especificar una regla de
acumulacion de grupo (45/BA) que determine la forma en la que el sistema aplica los ajustes
a los grupos. La regla de fijacién de precios del grupo (45/BP) que especificé también
determina la forma en la que el sistema aplica los ajustes.

El sistema almacena la informacién del Maestro del conjunto en la tabla Encabezado del
Maestro del conjunto (F4550).
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Configuracion de la informaciéon del Maestro del conjunto

Para utilizar la funcionalidad mejorada de los grupos, debe realizar tareas de configuracion
para asi determinar la forma en la que el sistema aplica los ajustes de grupo. Primero debe
indicar qué articulos y grupos de articulos pertenecen al grupo. También, debe especificar
una regla de acumulacion de grupo (45/BA) y una de fijacion de precios del grupo (45/BP)
para los articulos que se encuentran en el grupo. De esta forma puede especificar los
descuentos que se aplican a un articulo o grupo de articulos determinado y no aplicar un
unico descuento al grupo completo.

Las opciones para la regla de acumulacion del grupo (45/BA) son:

e 0: Inclusién del articulo/grupo de articulos en un resumen de grupo — no se requiere
de un minimo

e 1:Inclusién del articulo/grupo de articulos en un resumen de grupo — se requiere de
un minimo

e 2: Exclusion del articulo/grupo de articulos del resumen de grupo — no se requiere de
un minimo

Las opciones para la regla de fijacién de precios del grupo (45/BP) son:

e 0: Ajuste estandar del grupo
e 1: Fijacion de precios de excepcién
e 2: Nifijacidn de precios de excepcion ni estandar

El programa Maestro del conjunto (P4550) le permite especificar como informacion
predeterminada a la unidad de medida de la acumulacion, la regla de acumulacion del grupo,
la regla de fijacion de precios del grupo y las fechas de vigencia y caducidad en el
encabezado de la pantalla predeterminada en el area de detalles, donde se clasifica el
contenido de un grupo.

» Para configurar la informacion del Maestro del conjunto

En el menu Ajustes y precios avanzados (G42311), escoja Configuracion Fijacion
avanzada de precios, Configuracion del ajuste y luego, Maestro del conjunto.

1. Enla pantalla Trabajo con Maestro del conjunto, haga clic en Afiadir.

2. En la pantalla Modificaciones Maestro del conjunto, llene los siguientes campos:
e Grupo cjunto
e Descripcion
e UM del conjunto

3. Para suministrar la informacién que el sistema utiliza como valor predeterminado de
cada linea en el area, llene los siguientes campos:

e Regla acumulacion
e Regla fij pr

e Fch vigencia
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e Fchcad

4. Anada los articulos y grupos de articulos en el area de detalles hasta completar el
grupo y luego haga clic en OK.

Descripcion de los campos

Descripcion Glosario

Grupo cjunto Es un codigo definido por el usuario (sistema 40, tipo Pl) que identifica
un grupo de precios de inventario de un articulo.

Los grupos de precios de inventario tienen estructuras de precios
Unicas que hacen que el sistema incorpore descuentos o recargos en
los articulos de las érdenes de compra y de venta. Los descuentos o
recargos se basan en la cantidad, en el monto monetario o en el peso
del articulo ordenado. Cuando asigna un grupo de precios a un articulo,
el articulo toma la misma estructura de precios definida para el grupo de
precios de inventario. Debe asignar un grupo de precios de inventario al
proveedor o al cliente asi como al articulo para que el sistema calcule
de forma interactiva los descuentos y los recargos en las érdenes de
compra y de venta.

Descripcion Es un nombre u observacioén definida por el usuario.

UM del conjunto Es un codigo definido por el usuario (00/UM) que indica la cantidad en
la que se va a expresar un articulo de inventario, por ejemplo, CS
(cajon) o BX (caja).

--- INFORMACION ESPECIFICA DE LA PANTALLA---

Es la unidad de medida para la cual se acumulara el grupo del conjunto
mejorado. Si se introducen datos, Unicamente se buscaran los ajustes
de precios para el grupo con esa unidad de medida. Si se deja en
blanco, el sistema acumulara el grupo segun la unidad de medida de la
obtencion de precios de venta de la primera linea que califica en la
orden de venta.

Regla acumulaciéon Es un codigo que especifia si se incluye un articulo o un grupo de
articulos en la suma total a nivel de conjunto o a nivel de articulo, o
ambos. Los valores admisibles son:

En blanco - Incluir el articulo o grupo de articulos para la suma total. El
sistema no requiere un minimo en la orden cuando usa este valor.

1 - Incluir el articulo o grupo de articulos para la suma total. El sistema
requiere un minimo en la orden cuando usa este valor.

2 - Excluir el articulo o grupo de articulos para la suma total.

Regla fij pr Es un cddigo que indica si el sistema debe aplicar un ajuste de
conjunto estandar o una fijaciéon de precios de excepcion a un articulo o
a un grupo de articulos. Los valores admisibles son:
En blanco - Aplicar un ajuste de conjunto estandar

1 - Aplicar la fijacién de precios de excepcion

2 - No aplicar los ajustes de conjunto esténdar ni la fijacion de precios
de excepcion
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Fch vigencia Es la fecha en la que entra en vigor una transaccion, contrato,
obligacion, preferencia o regla normativa.

Fch cad Es la fecha en la cual se ha completado o vencido una transaccion, un
mensaje de texto, un acuerdo, una obligacién o una preferencia.

Creacion de ajustes a nivel de grupo

La nueva fijacion de precios a nivel de grupo le permite modificar los precios de los articulos
en un grupo de refijaciéon de precios a nivel de grupo. El sistema busca las lineas de detalle
de una orden de venta para determinar si sus articulos estan en un grupo de refijacion de
precios a nivel de grupo. Cuando encuentra los articulos que pertenecen al grupo, actualiza
la linea de la orden con el nuevo precio.

Los precios de las érdenes de venta se vuelven a fijar:

e Através de un programa en batch, después del registro de érdenes. El sistema basa
los precios nuevos en el precio de la linea de detalle de la orden de venta original.
Lleva a cabo la nueva fijacién de precios de grupo primero y luego la nueva fijacion
de precios de érdenes.

e Enforma interactiva durante el registro de érdenes al escoger la opcién
correspondiente de Detalle de registro de 6rdenes de venta. El programa en batch
realiza primero una refijacion de precios a nivel de grupo y luego a nivel de orden.

o En forma automatica durante el registro de 6rdenes al configurar la opcién de
proceso del programa Detalle de registro de 6rdenes de venta.

Cuando se registra una orden para articulos incluidos en el grupo de refijacion de precios a
nivel de grupo, el sistema aplica el precio base del articulo con los ajustes. Para utilizar el
ajuste de la nueva fijacion de precios, seleccione la funcién apropiada para la nueva fijacion
de precios de la orden. Los cambios en el precio base reflejan el ajuste de nueva fijacién de
precios.

También puede indicar si se trata de un ajuste de grupo de mejoras al seleccionar la opcidn
adecuada. Si se especifica que es un ajuste de grupo de mejoras, el sistema muestra la
pantalla Ajuste por art del conjunto, en la que puede introducir los detalles de ajustes de
excepcion. De lo contrario, el sistema aplica la nueva fijacion estandar de precios a nivel de
grupo.

183



» Para crear ajustes a nivel de grupo

En el menu Ajustes y precios avanzados (G42311), escoja Configuracion Fijacion

avanzada de precios, luego Configuracion del ajuste y por ultimo Definicion de ajustes de

precios.

1. En la pantalla Trabajo con tipos de ajustes, haga clic en Anadir.

PeopleSoft.

Definicién del ajuste del precie

AAE

0K Cancelar Partalla Herramientas

8 X 0

Controles de ajuste

Nivel del ajuste
Marmbre ajusts BSKTREPC Ajuste por nivel de linea
Aplicacidn de destino Adman de drdenes de venta © Ajuste pornivel de grupo
. Ajuste por nivel de orden
Cadigo control ajuste 2 fmprimir en el documento
Ajuste por nivel de volumen
Grupos Opciones ajuste
Gpa peios art
po [ Activar Maestra ¢junto
Gpo precio por cliente
Tasa mévil
Grupo detalle orden
Especificaciones del ajuste Ajuste oferta adicional
Jeraguia preferencia e Sold To Cust Grod Alf Address = gust peio cfing
¥ Cambiofadician manual (1)
1 Ajuste obligatario
L/M auxiliar en Litt L de compensacian IM20 [} Aplicar valor absolutn
Tipo por volumen Ajuste
' Destuento valumen cantidad
' Descuenta volumen peso
D o vol i
Ssuemavelumen impare Excluir descuenta de GG

2. En la pantalla Modificacién de los controles del ajuste, llene el siguiente campo:
e Nombre del ajuste
3. Escoja la siguiente opcioén:
e Ajuste por nivel de grupo
4. Escoja una de las opciones siguientes para el codigo de control y haga clic en OK:
¢ No imprimir en documento
e Imprimir en documento
e Afadir al archivo Detalles de ventas
e Acumulado en L/M
¢ Bonificacion
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e Imprimir separadamente en factura
e Comprobante de venta del proveedor

e Ajuste por redondeo

Introduzca la informacion correspondiente en los campos de la definicién tipica de
ajustes en la pantalla Definicidon de ajustes de precios.

Debe especificar una jerarquia de preferencias que incluya grupos de articulos.

Para especificar un ajuste para un grupo de mejoras, escoja la siguiente opcion y
haga clic en OK:

e Activar Maestro del conjunto

Si no trabaja con un grupo de mejoras, siga con el paso 7. En caso contrario, no es
necesario asociar un grupo de refijacion de precios a nivel de grupo con los registros
de sucursal/planta de articulos.

Entre a la pantalla Trabajo con Sucursal del articulo mediante el menu Maestro de
inventarios/transac (G4111) para anexar el articulo.
En la pantalla Trabajo con Sucursal del articulo, haga clic en Buscar.

Escoja el articulo y haga clic en Seleccionar.

. g
PeopleSoft. -
Informacion sobre sucursal y planta del articulo

0K Cancelar Partalla Herramiertas |

B X B &k

Suc/planta

N articulo 220 Touring Bike, Red
Infurmaciﬂn adicional
Gpo peio art [BICYCLE Bicyclos
Refij precios gpo Blank - Pricing Rule 40/F!
Refijacion peiosord [ Blanl - Pricing Rute 40/F

Mantenimiento del margen (%)

™ imacén paso

Codigos ABC

Ventas inventario Margen inventario Inversidn inventario
© Clasificacion & © Clasificacion & @ Clasificacidn &
" Clasificacién B © Clasificacién B " Clasificacidn B
 Clasificacién ¢ € Clasificacion ¢  Clasificacion ¢
@ Ninguna clasif D @ Ninguna clasif D  Minguna clasif D
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10. En la pantalla Informacion sobre articulo/sucursal, haga clic en la ficha Informacién
adicional y llene el siguiente campo:

11. Haga clic en OK.

Refij precios gpo

12. Haga clic en OK para asociar el articulo al ajuste a nivel de grupo en la pantalla
Modificaciones de sucursal/articulo.

Descripcion de los campos

Descripcion

Nombre del ajuste

Ajuste por nivel de grupo

Glosario

Es un codigo definido por el usuario (sistema 40, tipo TY) que identifica
una definicion de ajuste. Los ajustes se definen en Nombres de ajustes
de precios. Afiada una definicién a cada uno de los cuatro tipos de
multas en los programas Multas del acuerdo:

Cantidad minima

Cantidad maxima

No se comprometio suficientemente
Se comprometié excesivamente

Es un codigo que indica el nivel en el cual el sistema calcula los ajustes
de precios. Los valores admisibles son:

1 - Nivel de linea - El sistema calcula el ajuste basado en la informacion
de la linea de detalle de la orden de venta.

2 - Nivel de conjunto - El sistema calcula el ajuste basado en la
informacién acumulada de todas las lineas de detalle de las 6rdenes de
venta que usted identific6 como grupo de precios de un conjunto. Defina
el grupo de precios nuevos de un conjunto en la ficha Informacion
adicional de la pantalla Informacion sobre sucursal del articulo
correspondiente al programa Sucursal del articulo (P41026). Si define
un conjunto o un ajuste del nivel de la orden, deje en blanco los campos
Grupo de articulos y Grupo de detalles de la orden.

3 - Nivel de orden - El sistema calcula el ajuste basado en la
informacién acumulada de todas las lineas de detalle de las 6rdenes de
venta que usted identific6 como grupo de precios de una orden. Defina
el grupo de precios nuevos de una orden en la ficha Informacion
adicional de la pantalla Informacion sobre sucursal del articulo
correspondiente al programa Sucursal del articulo. Si define un conjunto
o un ajuste del nivel de la orden, deje en blanco los campos Grupo de
articulos y Grupo de detalles de la orden.

4 - Nivel de incentivo por volumen - El sistema calcula el ajuste basado
en el valor acumulado de 6rdenes de venta mdltiples. El valor
acumulado se basa en la forma en la que define el ajuste en el
programa Tipo de ajustes del precio (P4071).

Si trabaja con la Lista de multas del acuerdo del sistema Administracion
de acuerdos, introduzca un 1 para calcular la multa a nivel de la linea de
detalle de la orden de venta.
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No imprimir en documento

Es un codigo que especifica las funciones de procesamiento adicional
relacionadas con un ajuste. Los valores admisibles son:

1 - No imprimir el ajuste en la factura o en el documento de impresién
de la orden de compra. El sistema afade el importe del ajuste al precio
unitario.

2 - Imprimir el ajuste en la factura o en el documento de impresion de la
orden de compra. El sistema afiade el importe del ajuste al precio
unitario.

3 - Actualizar la tabla que contiene el archivo Detalle de |la orden de
compra (F4211) con la informacién sobre la linea del detalle del ajuste.
El sistema no incluira este tipo de ajuste cuando calcule el precio neto
vigente. Utilice este cddigo solamente para los ajustes a nivel de orden.

4 - Crear un ajuste acumulativo. El sistema actualiza la tabla que
contiene el archivo Libro mayor de ajustes de precios (F4074) y
contabiliza el ajuste en el Libro mayor durante el proceso Actualizacion
de ventas.

5 - Crear un ajuste por bonificacion. El sistema actualiza la tabla
Resumen de transacciones de bonificaciones (F4078) con la cantidad,
peso e importe de la linea del detalle de la orden.

6 - Imprimir el ajuste en la factura. El sistema afiade el ajuste al total de
la orden pero no lo incluye en el precio unitario. El sistema contabilizara
los registros separados de este ajuste correspondientes al Libro mayor
y Cuentas por cobrar durante la Actualizacion de ventas.

7 - Crear un ajuste de la bonificacion del comprobante de venta del
proveedor. El sistema actualiza la tabla Resumen de transacciones de
bonificaciones con la cantidad, peso y volumen del detalle de la orden y
contabiliza el ajuste en el Libro mayor durante el proceso Actualizacion
de ventas.

8 - Crear un ajuste de redondeo basado en las reglas de redondeo
configuradas en el programa Modificaciones del detalle de ajuste de
precios (P4072). El sistema afiade el importe del ajuste al precio
unitario.
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Imprimir en documento

Es un codigo que especifica las funciones de procesamiento adicional
relacionadas con un ajuste. Los valores admisibles son:

1 - No imprimir el ajuste en la factura o en el documento de impresién
de la orden de compra. El sistema afade el importe del ajuste al precio
unitario.

2 - Imprimir el ajuste en la factura o en el documento de impresion de la
orden de compra. El sistema afiade el importe del ajuste al precio
unitario.

3 - Actualizar la tabla que contiene el archivo Detalle de |la orden de
compra (F4211) con la informacién sobre la linea del detalle del ajuste.
El sistema no incluira este tipo de ajuste cuando calcule el precio neto
vigente. Utilice este cddigo solamente para los ajustes a nivel de orden.

4 - Crear un ajuste acumulativo. El sistema actualiza la tabla que
contiene el archivo Libro mayor de ajustes de precios (F4074) y
contabiliza el ajuste en el Libro mayor durante el proceso Actualizacion
de ventas.

5 - Crear un ajuste por bonificacion. El sistema actualiza la tabla
Resumen de transacciones de bonificaciones (F4078) con la cantidad,
peso e importe de la linea del detalle de la orden.

6 - Imprimir el ajuste en la factura. El sistema afiade el ajuste al total de
la orden pero no lo incluye en el precio unitario. El sistema contabilizara
los registros separados de este ajuste correspondientes al Libro mayor
y Cuentas por cobrar durante la Actualizacion de ventas.

7 - Crear un ajuste de la bonificacion del comprobante de venta del
proveedor. El sistema actualiza la tabla Resumen de transacciones de
bonificaciones con la cantidad, peso y volumen del detalle de la orden y
contabiliza el ajuste en el Libro mayor durante el proceso Actualizacion
de ventas.

8 - Crear un ajuste de redondeo basado en las reglas de redondeo
configuradas en el programa Modificaciones del detalle de ajuste de
precios (P4072). El sistema afiade el importe del ajuste al precio
unitario.
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Anadir al archivo Detalles
de ventas

Es un codigo que especifica las funciones de procesamiento adicional
relacionadas con un ajuste. Los valores admisibles son:

1 - No imprimir el ajuste en la factura o en el documento de impresién
de la orden de compra. El sistema afade el importe del ajuste al precio
unitario.

2 - Imprimir el ajuste en la factura o en el documento de impresion de la
orden de compra. El sistema afiade el importe del ajuste al precio
unitario.

3 - Actualizar la tabla que contiene el archivo Detalle de |la orden de
compra (F4211) con la informacién sobre la linea del detalle del ajuste.
El sistema no incluira este tipo de ajuste cuando calcule el precio neto
vigente. Utilice este cddigo solamente para los ajustes a nivel de orden.

4 - Crear un ajuste acumulativo. El sistema actualiza la tabla que
contiene el archivo Libro mayor de ajustes de precios (F4074) y
contabiliza el ajuste en el Libro mayor durante el proceso Actualizacion
de ventas.

5 - Crear un ajuste por bonificacion. El sistema actualiza la tabla
Resumen de transacciones de bonificaciones (F4078) con la cantidad,
peso e importe de la linea del detalle de la orden.

6 - Imprimir el ajuste en la factura. El sistema afiade el ajuste al total de
la orden pero no lo incluye en el precio unitario. El sistema contabilizara
los registros separados de este ajuste correspondientes al Libro mayor
y Cuentas por cobrar durante la Actualizacion de ventas.

7 - Crear un ajuste de la bonificacion del comprobante de venta del
proveedor. El sistema actualiza la tabla Resumen de transacciones de
bonificaciones con la cantidad, peso y volumen del detalle de la orden y
contabiliza el ajuste en el Libro mayor durante el proceso Actualizacion
de ventas.

8 - Crear un ajuste de redondeo basado en las reglas de redondeo
configuradas en el programa Modificaciones del detalle de ajuste de
precios (P4072). El sistema afiade el importe del ajuste al precio
unitario.
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Acumulado en L/'M

Es un coédigo que especifica las funciones de procesamiento adicional
relacionadas con un ajuste. Los valores admisibles son:

1 - No imprimir el ajuste en la factura o en el documento de impresién
de la orden de compra. El sistema afade el importe del ajuste al precio
unitario.

2 - Imprimir el ajuste en la factura o en el documento de impresion de la
orden de compra. El sistema afiade el importe del ajuste al precio
unitario.

3 - Actualizar la tabla que contiene el archivo Detalle de |la orden de
compra (F4211) con la informacién sobre la linea del detalle del ajuste.
El sistema no incluira este tipo de ajuste cuando calcule el precio neto
vigente. Utilice este cddigo solamente para los ajustes a nivel de orden.

4 - Crear un ajuste acumulativo. El sistema actualiza la tabla que
contiene el archivo Libro mayor de ajustes de precios (F4074) y
contabiliza el ajuste en el Libro mayor durante el proceso Actualizacion
de ventas.

5 - Crear un ajuste por bonificacion. El sistema actualiza la tabla
Resumen de transacciones de bonificaciones (F4078) con la cantidad,
peso e importe de la linea del detalle de la orden.

6 - Imprimir el ajuste en la factura. El sistema afiade el ajuste al total de
la orden pero no lo incluye en el precio unitario. El sistema contabilizara
los registros separados de este ajuste correspondientes al Libro mayor
y Cuentas por cobrar durante la Actualizacion de ventas.

7 - Crear un ajuste de la bonificacion del comprobante de venta del
proveedor. El sistema actualiza la tabla Resumen de transacciones de
bonificaciones con la cantidad, peso y volumen del detalle de la orden y
contabiliza el ajuste en el Libro mayor durante el proceso Actualizacion
de ventas.

8 - Crear un ajuste de redondeo basado en las reglas de redondeo
configuradas en el programa Modificaciones del detalle de ajuste de
precios (P4072). El sistema afiade el importe del ajuste al precio
unitario.
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Bonificacion

Es un codigo que especifica las funciones de procesamiento adicional
relacionadas con un ajuste. Los valores admisibles son:

1 - No imprimir el ajuste en la factura o en el documento de impresién
de la orden de compra. El sistema afade el importe del ajuste al precio
unitario.

2 - Imprimir el ajuste en la factura o en el documento de impresion de la
orden de compra. El sistema afiade el importe del ajuste al precio
unitario.

3 - Actualizar la tabla que contiene el archivo Detalle de |la orden de
compra (F4211) con la informacién sobre la linea del detalle del ajuste.
El sistema no incluira este tipo de ajuste cuando calcule el precio neto
vigente. Utilice este cddigo solamente para los ajustes a nivel de orden.

4 - Crear un ajuste acumulativo. El sistema actualiza la tabla que
contiene el archivo Libro mayor de ajustes de precios (F4074) y
contabiliza el ajuste en el Libro mayor durante el proceso Actualizacion
de ventas.

5 - Crear un ajuste por bonificacion. El sistema actualiza la tabla
Resumen de transacciones de bonificaciones (F4078) con la cantidad,
peso e importe de la linea del detalle de la orden.

6 - Imprimir el ajuste en la factura. El sistema afiade el ajuste al total de
la orden pero no lo incluye en el precio unitario. El sistema contabilizara
los registros separados de este ajuste correspondientes al Libro mayor
y Cuentas por cobrar durante la Actualizacion de ventas.

7 - Crear un ajuste de la bonificacion del comprobante de venta del
proveedor. El sistema actualiza la tabla Resumen de transacciones de
bonificaciones con la cantidad, peso y volumen del detalle de la orden y
contabiliza el ajuste en el Libro mayor durante el proceso Actualizacion
de ventas.

8 - Crear un ajuste de redondeo basado en las reglas de redondeo
configuradas en el programa Modificaciones del detalle de ajuste de
precios (P4072). El sistema afiade el importe del ajuste al precio
unitario.

191



Imprimir separadamente en
factura

Es un codigo que especifica las funciones de procesamiento adicional
relacionadas con un ajuste. Los valores admisibles son:

1 - No imprimir el ajuste en la factura o en el documento de impresién
de la orden de compra. El sistema afade el importe del ajuste al precio
unitario.

2 - Imprimir el ajuste en la factura o en el documento de impresion de la
orden de compra. El sistema afiade el importe del ajuste al precio
unitario.

3 - Actualizar la tabla que contiene el archivo Detalle de |la orden de
compra (F4211) con la informacién sobre la linea del detalle del ajuste.
El sistema no incluira este tipo de ajuste cuando calcule el precio neto
vigente. Utilice este cddigo solamente para los ajustes a nivel de orden.

4 - Crear un ajuste acumulativo. El sistema actualiza la tabla que
contiene el archivo Libro mayor de ajustes de precios (F4074) y
contabiliza el ajuste en el Libro mayor durante el proceso Actualizacion
de ventas.

5 - Crear un ajuste por bonificacion. El sistema actualiza la tabla
Resumen de transacciones de bonificaciones (F4078) con la cantidad,
peso e importe de la linea del detalle de la orden.

6 - Imprimir el ajuste en la factura. El sistema afiade el ajuste al total de
la orden pero no lo incluye en el precio unitario. El sistema contabilizara
los registros separados de este ajuste correspondientes al Libro mayor
y Cuentas por cobrar durante la Actualizacion de ventas.

7 - Crear un ajuste de la bonificacion del comprobante de venta del
proveedor. El sistema actualiza la tabla Resumen de transacciones de
bonificaciones con la cantidad, peso y volumen del detalle de la orden y
contabiliza el ajuste en el Libro mayor durante el proceso Actualizacion
de ventas.

8 - Crear un ajuste de redondeo basado en las reglas de redondeo
configuradas en el programa Modificaciones del detalle de ajuste de
precios (P4072). El sistema afiade el importe del ajuste al precio
unitario.
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Comprobante de venta del
proveedor

Es un coédigo que especifica las funciones de procesamiento adicional
relacionadas con un ajuste. Los valores admisibles son:

1 - No imprimir el ajuste en la factura o en el documento de impresién
de la orden de compra. El sistema afade el importe del ajuste al precio
unitario.

2 - Imprimir el ajuste en la factura o en el documento de impresion de la
orden de compra. El sistema afiade el importe del ajuste al precio
unitario.

3 - Actualizar la tabla que contiene el archivo Detalle de |la orden de
compra (F4211) con la informacién sobre la linea del detalle del ajuste.
El sistema no incluira este tipo de ajuste cuando calcule el precio neto
vigente. Utilice este cddigo solamente para los ajustes a nivel de orden.

4 - Crear un ajuste acumulativo. El sistema actualiza la tabla que
contiene el archivo Libro mayor de ajustes de precios (F4074) y
contabiliza el ajuste en el Libro mayor durante el proceso Actualizacion
de ventas.

5 - Crear un ajuste por bonificacion. El sistema actualiza la tabla
Resumen de transacciones de bonificaciones (F4078) con la cantidad,
peso e importe de la linea del detalle de la orden.

6 - Imprimir el ajuste en la factura. El sistema afiade el ajuste al total de
la orden pero no lo incluye en el precio unitario. El sistema contabilizara
los registros separados de este ajuste correspondientes al Libro mayor
y Cuentas por cobrar durante la Actualizacion de ventas.

7 - Crear un ajuste de la bonificacion del comprobante de venta del
proveedor. El sistema actualiza la tabla Resumen de transacciones de
bonificaciones con la cantidad, peso y volumen del detalle de la orden y
contabiliza el ajuste en el Libro mayor durante el proceso Actualizacion
de ventas.

8 - Crear un ajuste de redondeo basado en las reglas de redondeo
configuradas en el programa Modificaciones del detalle de ajuste de
precios (P4072). El sistema afiade el importe del ajuste al precio
unitario.
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Ajuste por redondeo Es un cddigo que especifica las funciones de procesamiento adicional
relacionadas con un ajuste. Los valores admisibles son:

1 - No imprimir el ajuste en la factura o en el documento de impresién
de la orden de compra. El sistema afade el importe del ajuste al precio
unitario.

2 - Imprimir el ajuste en la factura o en el documento de impresion de la
orden de compra. El sistema afiade el importe del ajuste al precio
unitario.

3 - Actualizar la tabla que contiene el archivo Detalle de |la orden de
compra (F4211) con la informacién sobre la linea del detalle del ajuste.
El sistema no incluira este tipo de ajuste cuando calcule el precio neto
vigente. Utilice este cddigo solamente para los ajustes a nivel de orden.

4 - Crear un ajuste acumulativo. El sistema actualiza la tabla que
contiene el archivo Libro mayor de ajustes de precios (F4074) y
contabiliza el ajuste en el Libro mayor durante el proceso Actualizacion
de ventas.

5 - Crear un ajuste por bonificacion. El sistema actualiza la tabla
Resumen de transacciones de bonificaciones (F4078) con la cantidad,
peso e importe de la linea del detalle de la orden.

6 - Imprimir el ajuste en la factura. El sistema afiade el ajuste al total de
la orden pero no lo incluye en el precio unitario. El sistema contabilizara
los registros separados de este ajuste correspondientes al Libro mayor
y Cuentas por cobrar durante la Actualizacion de ventas.

7 - Crear un ajuste de la bonificacion del comprobante de venta del
proveedor. El sistema actualiza la tabla Resumen de transacciones de
bonificaciones con la cantidad, peso y volumen del detalle de la orden y
contabiliza el ajuste en el Libro mayor durante el proceso Actualizacion
de ventas.

8 - Crear un ajuste de redondeo basado en las reglas de redondeo
configuradas en el programa Modificaciones del detalle de ajuste de
precios (P4072). El sistema afiade el importe del ajuste al precio
unitario.

Creacion de ajustes a nivel de articulo para articulos en un
grupo de mejoras

La funcién de refijacion de precios a nivel de grupo de mejoras le permite crear ajustes a
nivel de articulo (incluso a nivel de grupo de articulos) para los articulos en un grupo de
mejoras para poder aplicar varios descuentos a los articulos o grupos de articulos, en vez de
aplicar un ajuste estandar al grupo completo. Debe introducir la informacion de excepciones
mediante el programa Modificaciones del detalle del ajuste del precio (P4072). La
informacion se introduce en funcion de la configuracion de la regla de acumulacion de
grupos (45/BA) y la regla de fijacion de precios en grupos (45/BP) en el programa Maestro
del conjunto (P4550).
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Después de introducir la informacion de excepciones para los articulos o grupos de articulos
en el grupo de mejoras, no podra utilizar el programa Maestro del conjunto (P4550) para
eliminar o modificar los registros correspondientes. Si necesita modificar la informacion del
Maestro del conjunto, primero debe eliminar la informacién de excepciones con el programa
Modificaciones del detalle del ajuste del precio (P4072).

Si especifica que se requiere una cantidad minima de un articulo o grupo de articulos en la
regla de acumulacion de grupos (45/BA) y no especifica la cantidad minima al introducir la
informacion de excepciones, el sistema no aplica el ajuste.

Antes de comenzar

O Asegurese de haber elegido la opcidn adecuada para habilitar la funcién de refijacion
de precios a nivel de grupo de mejoras en la pantalla Definicion de ajustes de
precios (a la que obtuvo acceso al trabajar con el programa Tipo de ajustes de
precios [P4071]).

» Para aplicar ajustes a articulos en un grupo de mejoras

En el menu Ajustes y precios avanzados (G42311), escoja Configuracion Fijacion
avanzada de precio, luego Configuracion del ajuste y por dltimo Modificaciones de
detalles de ajustes de precios.

1. Enla pantalla Trabajo con Detalles del ajuste, llene los siguientes campos y haga
clic en Afadir:

o Nombre ajuste
2. En la pantalla Seleccion de jerarquia de preferencias, escoja la preferencia
adecuada y haga clic en Seleccionar.
3. Enla pantalla Modificaciones del detalle del ajuste del precio, llene el siguiente
campo:

e Gpoart

4. A continuacion introduzca la informacion sobre ajustes en el area de detalles.
En el menu Fila, escoja Ajustes por articulo del conjunto.

En la pantalla Ajuste por art del conjunto, en funcién de la configuracion de la regla
de acumulacion de grupos (45/BA) y la regla de fijacion de precios en grupos (45/BP)
en el programa Maestro del conjunto (P4550), puede actualizar la informacién en
uno o los dos campos siguientes, luego haga clic en OK:

e Cantidad inicial

e Valor fact num

Tenga en cuenta que si no introduce informacién de excepciones para los articulos
del grupo de mejoras, el sistema aplicara la refijacion estandar de precios a nivel de

grupo.
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Descripcion de los campos

Descripcion

Cantidad inicial

Valor fact num

Glosario

Es un numero que indica el valor en el cual el sistema aplicara un
ajuste o preferencia. El valor puede ser una cantidad, peso o importe,
segun la forma en la cual usted definié los descuentos por volumen de
compra.

Con respecto a los ajustes de tarifas no méviles el sistema aplicara los
ajustes cuando el valor iguale el descuento por volumen de compra. Por
ejemplo, si es valor es una cantidad 10, el sistema aplicara el ajuste
cuando se encargue una cantidad de 10 o mayor.

Con respecto a los ajustes de tarifa movil el sistema no aplicara el
ajuste hasta que se encargue un valor mayor al descuento por volumen
de compra. Por ejemplo, si es valor es una cantidad 10, el sistema
aplicara el ajuste cuando se encargue una cantidad de 11 o mayor.

Es un cédigo que indica la forma en la que el sistema ajusta una linea
de drdenes. El valor contenido en este campo actia conjuntamente con
el campo Base (BSCD). La forma en que defina este campo,
determinara si debera introducir en este campo un nimero o un cédigo.

En el caso de WorldSoftware, si el cédigo base es

1-5 Introduzca un numero positivo para los recargos como, por
ejemplo, 10. Introduzca uno negativo para los descuentos, por
ejemplo 10-.

6 Desea basar el ajuste en una tabla de variables. Introduzca el
cédigo que designe la tabla de variables.

7 Desea usar una férmula para calcular el precio. Introduzca el
cadigo que designe la férmula.

8 Desea calcular el ajuste usando un programa personalizado.
Introduzca la ID del programa.

En el caso de la lista de multas de acuerdos: debido a que el codigo
base para las multas es 5, introduzca un niumero como valor del factor.
La mayoria de las multas de acuerdos se deben al importe en una
moneda determinada. Para calcular la multa, el sistema multiplica el
factor introducido por cada una de las unidades de medida.

En el caso de OneWorld, si su Cédigo base es

1-5 Introduzca un numero positivo para los recargos como, por
ejemplo, 10. Introduzca uno negativo para los descuentos, por
ejemplo 10-.

6 Desea basar el ajuste en una tabla de variables. Introduzca el
cédigo que designe la tabla de variables en la columna Nombre
de féormula.

7 Desea usar una férmula para calcular el precio. Introduzca en
la columna Nombre de formula el cédigo que designe la férmula.

8 Desea calcular el ajuste usando un programa personalizado.
Introduzca la ID del programa en la columna Nombre de formula.
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Creacion de ajustes a nivel de la orden

Debe utilizar la nueva fijacion de precios de 6rdenes para cambiar el precio de articulos
basandose en grupos de 6rdenes. El sistema utiliza la informacién de cada linea de detalle
de la orden para determinar los articulos en un grupo de 6rdenes. Para los articulos que
pertenecen al grupo, el sistema crea un ajuste para toda la orden en general y guarda una
linea de detalle de orden nueva con el importe del ajuste.

La nueva fijacién de precios a nivel de la orden se utiliza a menudo para afadir una linea
para costos de fletes. El peso, numero u otra variable de los articulos introducidos determina
el importe del articulo de la linea adicional. La linea afiadida agrega los costos de flete.

Cuando introduce una orden a través del programa Registro de 6rdenes de venta (P4210)
para articulos incluidos en el grupo de nueva fijacion de precios de 6rdenes, el sistema
aplica el precio base del articulo con los ajustes. En la pantalla Modificaciones de detalles de
ordenes de venta, seleccione la opcién Orden con precio nuevo de la orden del menu
Pantalla para utilizar el ajuste de la nueva fijacién de precios. Los cambios en el precio base
reflejan el ajuste de nueva fijacion de precios. Puede también aplicar el articulo de la linea a
los grupos de 6rdenes.

» Para crear ajustes a nivel de la orden

En el menu Ajustes y precios avanzados (G42311), escoja Configuracion Fijacion
avanzada de precios. En el ment Configuracién Fijacion avanzada de precios, escoja
Configuracion del ajuste. En el menu Configuracion del ajuste, escoja Definicion de
ajustes de precios.

1. Enla pantalla Trabajo con tipos de ajustes, haga clic en AAadir.

2. En la pantalla Modificacién de los controles del ajuste, introduzca un ajuste, escoja la
opcién Anadir al archivo Detalles de ventas y haga clic en OK.

3. Introduzca la informacién correspondiente en los campos de la definicion tipica de
ajustes en la pantalla Definicion de ajustes de precios.

4. Escoja la siguiente opcion:
e Ajuste por nivel de orden

5. Haga clic en OK.

6. Para anexar el articulo, escoja Sucursal/planta de articulo en el menu Maestro de
inventarios/transac (G4111).

7. En la pantalla Trabajo con Sucursal del articulo, localice y escoja un articulo, luego
haga clic en Seleccionar.

8. En la pantalla Informacién sobre sucursal y planta del articulo, haga clic en la ficha
Informacién adicional y llene el siguiente campo:

¢ Refijacion pcios ord

9. Haga clic en OK.
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Nueva fijacién de precios de érdenes de venta

Puede proporcionar un descuento a su cliente fijando nuevamente el precio de las 6rdenes
de venta. Puede volver a fijar el precio de la orden mediante uno de los siguientes tres
métodos:

¢ Nueva fijacion de precios después de hacer una consulta sobre una orden
e Nueva fijacién de precios a nivel de grupo o de érdenes

¢ Nueva fijacion automatica de precios

Nueva fijacion de precios después de una consulta sobre una orden

Después de aceptar una orden y volver a consultar sobre la orden, haga clic en Pantalla 'y
luego en Nueva fijacion de precios de dérdenes.

Nueva fijacion de precios a nivel de grupo o de érdenes

En el ment Procesamiento diario (G4231121), escoja Refijacion avanzada precios por batch
conjunto/orden.

Puede evaluar una orden de venta y aplicar ajustes a nivel de grupo y de orden al ejecutar el
programa Refijaciéon de precios al nivel de conjuntos y érdenes (R42750). El sistema
introduce los ajustes de grupo en la tabla Libro mayor de ajustes de precios (F4074) y
muestra la informacion en Historial de precios (P4074). Un ajuste de grupo puede generar
mercancia gratis, que se afiade como una nueva linea de detalle a la orden de venta. Los
ajustes a nivel de orden no se introducen en la tabla Libro mayor de ajustes de precios
(F4074). El sistema afiade un ajuste a nivel de orden a una nueva linea de detalle de la
orden de venta. Los ajustes a nivel de orden pueden generar mercancia gratis, que el
sistema anade a la orden de venta como una nueva linea de detalle.

Puede utilizar la opcién de proceso Refijacion de precios desde cero en la ficha Proceso del
programa Refijacion de precios al nivel de conjuntos y érdenes (R42750), para quitar ajustes
de grupos y ordenes existentes antes de volver a crearlos. Utilice la opcién de proceso
Preservar mercancia gratis en la ficha Proceso, para no modificar o eliminar la mercancia
gratis al volver a fijar precios desde cero.

Nueva fijacion automatica de precios

Vuelva a fijar los precios automaticamente cuando haya aceptado la orden. Configure la
opcion de proceso a nivel de registro de 6rdenes de venta.
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Modificaciones de ajustes

Las modificaciones de ajustes le permiten hacer ajustes adicionales y revisar los ajustes
hechos a las érdenes de compra y venta.

Antes de comenzar

o Configure una orden de venta que contenga los ajustes de precio.

Revision y cambio de precios durante el registro de érdenes

La fijacion de precios y disponibilidad de articulos de inventario es crucial para colocar una
orden de venta. Utilice la pantalla Trabajo con Precios y disponibilidad para revisar la fijacion
de precios y disponibilidad de los articulos de inventario. Al utilizar esta pantalla, puede
revisar rapidamente los ajustes de precio que el sistema ha aplicado a una linea de una
orden de un articulo especifico.

También puede revisar los descuentos por cantidad definidos para un tipo de ajuste o
especificar un descuento por cantidad diferente para la orden actual. Debe entrar a la
pantalla Ajustes por cantidad durante el registro de érdenes de venta mediante la pantalla
Trabajo con Precios y disponibilidad.

Puede obtener acceso al programa Verificacion del precio y disponibilidad (P4074) a través
del programa Registro de 6rdenes de venta (P4210). Si utiliza la Fijacion avanzada de
precios, debe introducir una versién del programa Verificacion del precio y disponibilidad en
las opciones de proceso.

Cuando se hace un cambio, también debe introducir un cédigo que explique el motivo de
dicho cambio.

Uso de la Fijacion avanzada de precios para Compras

Para las 6rdenes de compra, puede utilizar la pantalla Verificacion de precio y disponibilidad
para verificar los ajustes de precio antes de introducir una orden de compra. Utilice la
pantalla Trabajo con Precios y disponibilidad para revisar la fijacion de precios de los
articulos de inventario. Al utilizar esta pantalla, puede revisar rapidamente los ajustes de
precio que el sistema ha aplicado a una linea de una orden de un articulo especifico.

También puede revisar los descuentos por cantidad definidos para un tipo de ajuste o
especificar un descuento por cantidad diferente para la orden actual. Debe entrar a la
pantalla Ajustes por cantidad durante el registro de 6rdenes de compra mediante la pantalla
Trabajo con Precios y disponibilidad.

Puede obtener acceso al programa Verificacion del precio y disponibilidad (P4074) a través
de la opcion del menu Fila del programa Ordenes de compra (P4310).

Antes de comenzar
0 Configure en si el campo Avanzado en la pantalla Constantes de fijacion de precios.

0 Configure las opciones de proceso para permitir cambios de precios.
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O Configure las opciones de proceso para que se muestren los precios.

Adicion de ajustes durante el registro de 6rdenes
Puede afadir un ajuste que se aplique a la linea de detalle de la orden en uso. Puede hacer

esto en respuesta a un descuento negociado y puede crear un ajuste manual para cualquier
cuenta.

» Para afiadir ajustes durante el registro de érdenes

En el ment Procesamiento de 6rdenes de venta (G4211), escoja Detalles de 6rdenes de
venta.

1. En la pantalla Consulta de servicio al cliente, localice la orden en la que desea
afiadir el ajuste de precio y haga clic en Seleccionar.

2. En la pantalla Modificaciones de detalles de érdenes de venta, seleccione una fila 'y
escoja Historial de precio en el menu Fila.

En la pantalla Historial de precios, revise la informacion del ajuste.

4. Seleccione una fila y escoja Inserciéon de ajustes en el menu Fila para configurar un
ajuste.

5. Llene los siguientes campos:
e N°sec
o Nbre ajuste
e Valor fact num
e Pcio unit
e« CB
e Cddigo razén

6. Haga clic en OK.

Cambio de descuentos por volumen durante el registro de érdenes

Durante el registro de 6rdenes de venta puede cambiar el nivel de descuento que recibe un
cliente para una orden. El cambio a nivel de precios se aplica solamente a la orden actual.
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» Para cambiar los descuentos por volumen durante el registro de 6rdenes

En el ment Procesamiento de 6rdenes de venta (G4211), escoja Detalles de 6rdenes de
venta.

1. Enla pantalla Consulta de servicio al cliente, localice la orden con el ajuste de precio
que desea modificar y haga clic en Seleccionar.

2. En la pantalla Modificaciones de detalles de érdenes de venta, seleccione una fila y
escoja Verificacion de precio en el menu Fila.

3. Enla pantalla Verificacion del precio y disponibilidad, revise y edite la informacion del
ajuste.

4. Escoja una fila y luego Descuento por cantidad en el menu Fila para introducir
informacion nueva a nivel de precio.

5. Haga clic en OK.

Revision de informacion sobre bonificaciones a clientes

Basandose en su definicion de ajustes por acumulacién de bonificaciones, el sistema calcula
las bonificaciones segun el total del importe, cantidad o peso de varias 6érdenes que se
acumulan en un archivo histérico de volumen. Durante el registro de drdenes, puede obtener
acceso al historial de volumen para proporcionar informacion adicional a sus clientes.

» Para revisar la informacion sobre bonificaciones a clientes

En el ment Procesamiento de 6rdenes de venta (G4211), escoja Detalles de 6rdenes de
venta.

1. Enla pantalla Consulta de servicios al cliente, introduzca la informacion
correspondiente en los campos de busqueda para localizar la orden o haga clic en
Buscar.

2. En el menu Pantalla, escoja Historial de bonificaciones.
3. En la pantalla Historial del volumen de bonificacién, llene los siguientes campos y
haga clic en Buscar:
e N°de direccién

e Fecha vigencia

4. Escoja la fila y haga clic en Seleccionar.

En la pantalla Historial de detalles de 6rdenes de venta por volumen, revise el
historial de bonificaciones de la Direccién de entrega.

6. Haga clic en OK.

7. En la pantalla Historial del volumen de bonificacién, escoja la fila y luego Umbrales
en el menu Fila para revisar los umbrales y valores del factor del ajuste.
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Revision de cambios y ajustes de precios

En el menu Ajustes y precios avanzados (G42311), escoja Informes Fijacion de precios. En
el menu Informes Fijacion de precios, escoja Procesamiento periédico. En el ment
Procesamiento periddico, escoja Precio y ajuste por batch.

En los informe aparecen todos los ajustes y cambios hechos a los mismos. Los informes
también incluyen todos los ajustes nuevos, sus fechas de vigencia y los valores nuevos de
factor.

Observe que cuando se ejecutan los informes de ajustes, debe incluir el campo Unidad de
medida en la seleccidn de datos de tal manera que la actualizacioén o el valor del ajuste de
adicion se aplique en forma uniforme.

Puede ejecutar el programa Mantenimiento de ajustes de precios (R41840) en la modalidad
de prueba o final. Ejecute el programa en la modalidad de prueba para revisar el informe y
efectuar los cambios correspondientes antes de ejecutar el programa en la modalidad final.
Puede ejecutar este programa en la modalidad de prueba tantas veces como sea necesario.

Al configurar la version del programa Mantenimiento de ajustes de precios, puede escoger
los campos que el sistema debe seleccionar de la tabla "basado en". La seleccién de
campos especificos es especialmente Util si no desea imprimir o actualizar toda la
informacion.

También puede imprimir el informe de integridad Ordenes afectadas por cambio de precio
(R40821) para revisar las 6rdenes que pudiesen modificarse por cambios de los ajustes.

Impresion del informe Ajustes de precios

Cuando se ejecuta el programa Mantenimiento de ajustes de precios (R41840), el sistema
imprime solamente los ajustes existentes de cada registro que selecciona. No efectua
cambios ni actualizaciones. Para ejecutar esta version, deje todas las opciones de proceso
en blanco.

Impresion del informe Modificaciones de ajustes de precios

Puede realizar cambios individuales a los ajustes mediante la pantalla Modificaciones del
detalle del ajuste del precio. También puede cambiar los ajustes o anadirlos con el programa
Mantenimiento de ajustes de precios (R41840). El sistema basa los ajustes nuevos en los
ajustes actuales seleccionados por el Generador de informes (Report Writer).

Debe escoger la version Modificaciones de ajustes de precios de este informe. Puede
ejecutar esta version en modalidad de prueba o final.

Cuando se ejecuta este programa, el sistema imprime un informe que muestra los valores
del factor nuevo y anterior de cada ajuste. Debe crear esta version introduciendo un factor de
ajuste y configurando las opciones de proceso.

202



Impresion del informe Adiciones de ajustes futuros

Para crear nuevos ajustes, escoja la version Adiciones de ajustes futuros. Introduzca las
fechas de vigencia de los nuevos ajustes en las opciones de proceso de esta version.
También puede especificar si desea que el sistema actualice la tabla Detalle de ajustes de
precios (F4072) en las opciones de proceso.

El sistema basa los ajustes nuevos en el ajuste existente con la fecha de caducidad mas
reciente. Ademas, supone que los ajustes que desea crear estaran vigentes en una fecha
futura. Para evitar posibles problemas, no cree ajustes para fechas pasadas. No cambie la
secuencia de las versiones que crean ajustes nuevos. El cambio de secuencia hace que el
sistema utilice el registro incorrecto.

Puede cambiar el ajuste nuevo antes de que el sistema lo registre en la tabla. Para hacerlo,
introduzca el tipo y el factor del ajuste en las opciones de proceso. El sistema utiliza esta
informacion para cambiar el ajuste nuevo.

Si deja en blanco el tipo y el factor de ajuste, el sistema copia los ajustes del ajuste actual.
No crea un nuevo ajuste. Debe especificar una fecha “inicial” y “final” o, de lo contrario, el
sistema no procesara la informacion.

En la modalidad de prueba se imprime una lista de las adiciones que ocurren si se procesan
estos ajustes. En la modalidad final se muestran las adiciones efectuadas al seleccionar
final.

Revision de érdenes afectadas por cambio de precio

En el informe de integridad Ordenes afectadas por cambio de precio (R40821) se detallan
las 6rdenes que podrian cambiar conforme a los cambios de los ajustes, variables o féormulas
a partir de la fecha de creacioén de las érdenes.

Imprima sélo el informe Ordenes afectadas por cambios en precios de las 6rdenes de venta.
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