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Acessibilidade da Documentacéo

Acessibilidade da Documentacéao

ORACLE

Para obter mais informacg8es sobre o compromisso da Oracle com a acessibilidade, visite o
site do Programa de Acessibilidade da Oracle em http://www.oracle.com/pls/topic/lookup?
ctx=acc&id=docacc.

Acesso ao Suporte Técnico da Oracle

Os clientes Oracle que adquiriram servicos de suporte tém acesso ao suporte eletrénico por
meio do My Oracle Support. Para obter mais informacdes, visite http://www.oracle.com/pls/
topic/lookup?ctx=acc&id=info ou visite http://www.oracle.com/pls/topic/lookup?ctx=acc&id=trs
caso tenha deficiéncia auditiva.

Vi


http://www.oracle.com/pls/topic/lookup?ctx=acc&id=docacc
http://www.oracle.com/pls/topic/lookup?ctx=acc&id=docacc
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http://www.oracle.com/pls/topic/lookup?ctx=acc&id=info
http://www.oracle.com/pls/topic/lookup?ctx=acc&id=trs

Feedback sobre a Documentacao

Para fornecer feedback sobre esta documentacéo, clique no botéo de feedback na parte
inferior da pagina em qualquer topico do Oracle Help Center. Vocé também pode enviar um e-
mail para epmdoc_ww@oracle.com.
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Criacao e Execucao de um Centro de
Exceléncia do EPM

ORACLE

Uma melhor prética para o EPM é criar um CoE (Centro de Exceléncia).

Um EPM CoE é um esfor¢o unificado para garantir ado¢do e melhores préticas. Ele
impulsiona a transformacgéo nos processos de negdécios relacionados ao gerenciamento de
desempenho e ao uso de solucdes habilitadas para tecnologia.

A adocao da nuvem pode capacitar sua organizacdo a melhorar a agilidades nos negocios e
promover solugdes inovadoras. O Cloud EPM supervisiona sua iniciativa de nuvem, bem
como ajuda a proteger e manter seu investimento e promover o uso efetivo.

A equipe do EPM CoE:

e Garante a ado¢do da nuvem, ajudando sua organizacao a aproveitar ao maximo o
investimento no Cloud EPM

e Atua como um comité diretivo para melhores praticas

e Lidera iniciativas de gerenciamento de alteracdes relacionadas ao EPM e impulsiona a
transformacéao

Todos os clientes podem se beneficiar de um Cloud EPM, inclusive os que ja implementaram
o EPM.

Como posso comegar?

Cligue para obter melhores préticas, orientacédo e estratégias para seu préprio Cloud EPM:
Introducéo ao Centro de Exceléncia do EPM.

Saiba Mais

e Assista ao webinar Cloud Customer Connect: Criacdo e Execucdo de um Centro de
Exceléncia (CoE) para o Cloud EPM

e Assista aos videos: Visdo geral: Centro de Exceléncia do EPM e Criacdo de um Centro de
Exceléncia.

e Veja os bheneficios para os negécios e a proposta de valor de um CoE do EPM em Criacdo
e Execucdo de um Centro de Exceléncia do EPM.
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Bem-vindo ao Sales Planning

Consulte Também:

e Sobre o Sales Planning
O Sales Planning fornece uma estrutura extensivel para planejamento e gerenciamento do
desempenho de vendas.

e Guias Relacionados
Consulte esses guias relacionados para obter mais informacdes sobre como trabalhar
com o Sales Planning .

* Navegacéo no Sales Planning
Examine essas dicas Uteis para navegar no Sales Planning.

Sobre o Sales Planning

O Sales Planning fornece uma estrutura extensivel para planejamento e gerenciamento do
desempenho de vendas.

Com o Sales Planning, vocé automatiza processos criticos eliminando planilhas nos principais
processos de operagdes de vendas e melhora a colaboragdo para planejamento, modelagem
e geracao de relatorio de cotas de venda, ganhos e previsdes de vendas.

O Sales Planning pode ser estendido usando a plataforma do EPM Cloud para adicionar mais
configuragdes e personaliza¢des a seu aplicativo de planejamento de vendas com fluxos de
navegacao, dashboards e infolets personalizados. Use tarefas e aprovagdes para gerenciar o
processo de planejamento de cota. Use as regras Groovy para personalizar ainda mais as
regras aprimoradas de célculo e de negdcios. O Sales Planning pode ser integrado ao Oracle
Engagement Cloud — Sales Cloud para envio de alvos de cota a fim de incentivar a
remuneracao ou introduzir ganhos reais.

Videos

Sua Meta Assista a este Video

Saiba mais sobre o Sales Planning. u _
Viséo Geral: Faga um Tour pelo Sales

Planning Cloud

Sobre o Planejamento de Cotas

ORACLE

O processo de negdcios Planejamento de Cotas oferece planejamento de cotas alvo
descendente e ascendente por territorio, produto, conta ou outras dimensées personalizadas.
Use o Planejamento Preditivo e o planejamento de cenéario what if para explorar e comparar
diferentes cendrios de cota para tomada inteligente de decisdes. O Planejamento de Cotas
constréi melhores praticas em seu contetdo, incluindo formularios, célculos, dashboards,
infolets, drivers e medidas.

O Planejamento de Cotas ajuda a planejar cotas alvo confiaveis envolvendo todos os
participantes do processo, por exemplo, o Vice-presidente de Vendas, as Operacdes de
Vendas, os Gerentes de Vendas e os Representantes de Vendas. Defina uma cota alvo para o
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proximo ano. Em seguida, otimize os resultados fazendo ajustes por produto, aplicando
preenchimento ou sazonalidade, ou executando planejamento preditivo ou analise what-if.
Quando o alvo estiver pronto, os planejadores executardo planejamento descendente ou em
cascata para alocar a cota alvo em toda a hierarquia.

Se necesséario em sua organizacgdo, vocé também podera executar planejamento ascendente
para obter compromissos de cota de Representantes de Vendas, permitindo uma abordagem
colaborativa. Depois que as cotas alvo forem enviadas para o préximo nivel da hierarquia e
agregadas, vocé podera comparar resultados descendentes e ascendentes. Use 0s
dashboards incorporados para analisar e avaliar os seus planos de cotas com alcance de
cotas.

Aprimore o processo de planejamento em sua organizacéo adicionando mais medidas, listas
de tarefas ou aprovacodes.
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Saiba mais sobre o Planejamento de Cota. n _ _
Visdo Geral: Planejamento de Cota no

Oracle Sales Planning Cloud

Tutoriais

Os tutoriais fornecem instru¢des com videos sequenciais e documentacao para ajudar com o
aprendizado de um tépico.

Sua Meta Saiba como

Veja como habilitar e configurar o
Planejamento de Cota no Sales Planning. Saiba
como definir varidveis, preparar dados reais e
de previsdo e verificar a configuracdo.

L Criacao e Configuragdo do Planejamento
de Cota no Oracle Sales Planning Cloud - Tutorial
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Sobre a Previsdo Avangada de Vendas

ORACLE

A Previsdo Avancada de Vendas fornece uma plataforma robusta para o processo de previsdo
de vendas, permitindo previsdo de vendas multidimensional por territério, produtos, contas,
canais ou outras dimens@es personalizadas.

Ela oferece planejamento de vendas conectada pelas equipes de venda com integracéo entre
o Planejamento de Cotas, planejamento de remuneracao e previsdes de vendas. Com a
Previsdo Avancada de Vendas, vocé pode fazer planejamentos semanais ou mensais, bem
como usar uma previsao continua se for necessario aos negdcios. Ela apresenta estes
importantes recursos:

e Conteudo de préatica recomendada pronto para uso para previséo e analise de vendas,
incluindo métricas, KPIs e medidas para ajudar a previsao de vendas orientada por dados
na hierarquia de Vendas.

* Extensibilidade usando a plataforma Planning Cloud, permitindo configura¢ges adicionais,
como formularios e dashboards personalizados, medidas, dimensoes, fluxos de
navegacao e regras Groovy para calculos personalizados.

e Capacidade de ajustar o compromisso de previsao no nivel de territorio ou nivel detalhado
(por exemplo, por produto ou conta) para facilitar o compromisso colaborativo de previsdo
orientado a dados.

* Planejamento Preditivo para retirar a adivinhagéo da previséo.

e O Oracle Smart View for Office, que fornece uma interface comum do Microsoft Office
desenvolvida especificamente para os servicos do Oracle Enterprise Performance
Management Cloud, incluindo o Planning.

e Agregacdes e relatdrios instantdneos usando cubo de relatorio pronto para uso.

A Previsédo Avancada de Vendas garante mais confiabilidade em suas previsdes, além de
responsabilidade e colaboracdo entre a Gestéo de Vendas e os Representantes de Vendas.
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Videos

Sua Meta Assista a este Video

Saiba mais sobre Previsdo Avancada de Vendas. u
Visdo Geral: Previsdo Avangada de Vendas

no Oracle Sales Planning Cloud

Tutoriais

Os tutoriais fornecem instru¢des com videos sequenciais e documentacao para ajudar com o
aprendizado de um topico.

Sua Meta Saiba como
Veja como habilitar e configurar a Previsdo q_
Avancada de Vendas no Sales Planning. Saiba - 4 Criacio e Configuraco da Previs&o

como definir variaveis, preparar dados reais e

o~ . ~ Avancada de Vendas no Oracle Sales Planning
de previsédo e verificar a configuracéo.

Cloud - Tutorial

Sobre o Planejamento da Conta Principal

ORACLE

O Planejamento da Conta Principal amplia o Sales Planning para abranger a abordagem
orientada por dados para o planejamento da linha de base de vendas e o impacto das
promog¢Bes comerciais nos planos de vendas. I1sso resulta em uma viséo global dos lucros e
das perdas do cliente, incluindo uma avaliacdo da receita e do volume promocionais e ndo
promocionais por grupo de clientes e de produtos. O Planejamento da Conta Principal ajuda
0s gerentes de contas principais a planejarem estratégias de promoc¢fes comerciais para
otimizar os gastos comerciais e possibilita um planejamento de vendas colaborativo. Ao usar o
planejamento da linha de base e o planejamento de promogdes, 0s gerentes das contas
principais podem fazer uma analise de lacuna e observar os uplifts — o impacto na receita ou
no volume de vendas — a partir de promocdes comerciais em andamento.

Vocé executara estas tarefas no Planejamento da Conta Principal:

* Execute o planejamento da linha de base. Execute as predicdes em sua previséo por
conta principal e segmento do produto, execute a modelagem de cenérios what if e faca
0S ajustes.

* Em seguida, em seu plano de linha de base, use blocos de construcdo, como diferentes
precos, posicionamentos e variantes de produto para identificar os ajustes de planos de
vendas ndo promocionais adicionais.

* Em seguida, analise e ajuste as atividades promocionais comerciais para preencher
estrategicamente a lacuna entre o alvo e o plano, identificando o volume de uplift
incremental de cada promoc¢do em uma conta, 0s gastos comerciais e os lucros e as
perdas, incluindo medidas de contratos adicionais especificadas para o cliente e COGS,
para obter um panorama total dos lucros e perdas do cliente.

* Por fim, analise o volume e os planos de receita e avalie 0s gastos comerciais e as
promocdes histéricas para informar o planejamento da conta principal e outras decisGes
de planejamento de vendas.

A funcionalidade principal inclui o seguinte:

* Planejamento de Linha de Base, incluindo o Planejamento Preditivo integrado

* Integragé@o com o Planejamento de Cotas para definir alvos
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« Andlise de Lacuna — Alvo x Linha de Base

* Planejamento de Promog¢des Comerciais

— O planejamento de promocdes por datas que direcionam os volumes e gastos
comerciais para meses correspondentes com base em uplifts especificados

— Cenaérios What-if Promocionais

— Gastos variaveis. Estes calculos abrangem a obtencgéo do custo variavel e a aplicacéo
dele aos volumes de periodos de promocao

— Casos de uso de planejamento promocional
*  Promocao abrangente entre periodos
*  Promocdes para produtos individuais ou para varios produtos
*  Varias promoc6es para o mesmo produto em um periodo
*  Varias promog8es para o mesmo produto com datas sobrepostas
— Ajustes para uplifts por Produtos
* Resumo dos Gastos Comerciais e do ROl em Uplift e Receita
* Lucro e Perda do Cliente
— Por Cliente e Grupo de Produtos
— Receita e Uplift da Receita
— Gastos Comerciais — Variaveis e Fixos
- COGSs
— Medidas do contrato
e Analytics
— Viséo Geral de Dashboards com KPIs e visualiza¢éo

— Volumes promocionais e ndo promocionais entre a hierarquia de clientes/produtos/
territorios

— Resumo da Conta Principal

O Planejamento da Conta Principal conecta o planejamento de vendas com as campanhas de
marketing de promog¢des comerciais para aumentar a receita ou o volume de vendas.
Planejamento da Conta Principal:

e Fornece preciséo e credibilidade da previsdo com planos de vendas orientados por dados
para grupos de clientes e produtos, inclusive promoc¢des comerciais.

e Estimula a colaboracao e a responsabilidade.

e Ajuda a avaliar as estratégias corretas de promocé&o analisando a eficacia de suas
promocfes comerciais.

e Oferece um planejamento do cendrio what-if para avaliar diferentes estratégias de
promocéao.

« Reduz o trabalho de gerenciamento de varias planilhas.

«  Oferece um estrutura expansivel que se baseia em uma plataforma de planejamento
eficaz para integracdo com o Sales Cloud.
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Videos

Sua Meta Assista

Saiba mais sobre o Planejamento da Conta
Principal Viséo Geral: Planejamento da Conta

Principal no Sales Planning Cloud

Mais InformagGes sobre o Sales Planning

Use esses recursos para obter mais informacdes ou ajuda sobre o Sales Planning e servigos
relacionados.

e Cligue em Academy na P&gina Inicial.

« Para obter Ajuda, cliqgue na seta ao lado do icone de usuario no canto superior direito da
tela e, em seguida, clique em Ajuda.

e Consulte os guias relacionados. Consulte Guias Relacionados.

Guias Relacionados

ORACLE

Consulte esses guias relacionados para obter mais informac¢des sobre como trabalhar com o
Sales Planning .

O Sales Planning é suportado por muitos componentes do Oracle Enterprise Performance
Management Cloud.

Introducédo

Para comecar a usar o Sales Planning, consulte estes guias:

* Introdugéo para Administradores

e Introdugdo para Usuérios

* Implantacdo e Administragdo do Oracle Smart View para Office (Mac e Browser)

e Criacdo e Execucéo de um Centro de Exceléncia EPM

* Introdugéo ao Assistente Digital do Oracle Cloud Enterprise Performance Management
e Guia do Enterprise Performance Management Cloud Operations

Para estender o poder e a flexibilidade do Sales Planning, consulte os guias a seguir. Observe
gue algumas funcionalidades descritas nos guias relacionados podem ser diferentes das que
estdo disponiveis no Sales Planning. Por exemplo, o Sales Planning ndo permite um editor de
dimensdes cléssico.

Projeto

e Como Projetar com o Calculation Manager para obter informag8es relacionadas a como
criar regras Groovy

e Como Projetar com o Financial Reporting Web Studio para o Oracle Enterprise
Performance Management Cloud

e Como Projetar usando o Reports para Oracle Enterprise Performance Management Cloud
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Usuario

Como Trabalhar com Planejamento

Como Trabalhar com o Smart View

Como Trabalhar com o Oracle Smart View para Office (Mac e Browser)
Como Trabalhar com Planejamento Preditivo no Smart View

Como Trabalhar com o Financial Reporting para Oracle Enterprise Performance
Management Cloud

Como Trabalhar com o Reports para Oracle Enterprise Performance Management Cloud

Guia de Acessibilidade

Administracao

Administra¢éo do Planning

Administracao da Integracdo de Dados
Administracéo do Gerenciamento de Dados
Administracdo do Controle de Acesso
Administracao da Migragéo

Como Trabalhar com a Automagéo do EPM

Reconhecimentos de Terceiros

Desenvolvimento

Referéncia de API Java para Regras Groovy
API REST

Smart View para Guia de Desenvolvedores do Office

Navegacao no Sales Planning

Examine essas dicas Uteis para navegar no Sales Planning.

ORACLE

Para retornar a pagina inicial quando nao estiver nela, clique no logotipo da Oracle no
canto superior esquerdo (ou no seu logotipo personalizado) ou no icone da pagina inicial

A

Para ver outras tarefas do administrador no Navegador, cligue nas barras horizontais ao

lado do logotipo da Oracle (ou no seu logotipo personalizado) E

Expanda um dashboard para que ocupe a tela inteira clicando na barra Mostrar/Ocultar,
na parte superior do dashboard; para retornar a exibicdo normal, cligue novamente nessa
barra.

Posicione o cursor no canto superior direito de um formulario ou dashboard para ver um
menu de opc¢des apropriadas ao contexto, como Acdes, Salvar, Atualizar, Configuragdes,

W Qe
Maximizar .

Em um subcomponente, use as guias horizontais e verticais para alternar tarefas e
categorias.
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Capitulo 2
Navegacéo no Sales Planning

Por exemplo, no componente Definir Alvos do Planejamento de Cota, use as guias
verticais para alternar entre revisar dashboards de visdo geral, configurar cotas alvo e
executar planejamento preditivo. As guias verticais serdo diferentes, dependendo dos
recursos que estdo habilitados. Use s guias horizontais para alternar categorias em uma
tarefa. Por exemplo, em Definir Alvos, escolha entre configurar alvos gerais e ajustar
alvos por produto.

&5 Set Overall Targets | &5 Adjust Targets by Product
Years Currency

FY18 USD

=2
@ Set YoY Growth

Flan Flan Flan

Last Year Predicted Yo

- Bookings Revenue Growth%

. i , . . . . ~
O icone LS indica um formulario de relatério para revisar dados, ndo para entrada de

dados. O icone =# indica um formulario de entrada de dados, onde serao inseridos
detalhes de planejamento.
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Configuracao do Aplicativo

Consulte Também:

Lista de Verificacao de Implementagéo
Execute essas tarefas para configurar o Sales Planning.

Criacao de um Aplicativo
Para comecar, crie um aplicativo de planejamento de vendas.

Como Habilitar os Cubos BSO (Block Storage Option) do Essbase Hibrido

Lista de Verificacao de Implementacao

Execute essas tarefas para configurar o Sales Planning.

ORACLE

1.
2.

Criar Aplicativo de Planejamento de Vendas. Consulte Criagédo de um Aplicativo.

Se o aplicativo for de varias moedas, use o Editor de Dimensdes para adicionar membros
de dimensao para cada moeda do relatério. Consulte Sobre a Edicao de Dimens&es no
Editor de Dimens&es Simplificado. Use o formulario Taxas de Cambio para definir as
taxas de cambio entre a moeda principal e cada moeda do relatério.

Se vocé estiver usando o Planejamento de Cota, habilite e configure o Planejamento de
Cota e importe metadados.

* Habilitacdo de Recursos de Planejamento de Cota
e Configuragdo do Planejamento de Cota

Se estiver usando a Previsdo Avangada de Vendas, habilite e configure a Previséo
Avancada de Dados e importe metadados.

# Nota:

Se estiver usando a Previsdo Avancada de Vendas e o Planejamento de Cotas,
habilite e configure o Planejamento de Cotas primeiro.

Se quiser habilitar a integracao entre a Previsdo Avancada de Vendas e o Planejamento
de Cotas, na secao Integracdes da pagina Habilitar para a Previsdo Avancada de
Dados, selecione Cota-Alvo do Planejamento de Cotas:

e Ativacdo da Previsdo Avancada de Vendas
e Configuracédo da Previsdo Avancada de Vendas
e Importacéo de Metadados e Dados da Previsdo Avancada de Vendas

Se vocé estiver usando o Planejamento da Conta Principal, habilite e configure o
Planejamento da Conta Principal e importe os metadados.

Se vocé quiser habilitar a integracéo entre o Planejamento da Conta Principal e o
Planejamento de Cotas, primeiro habilite 0 Planejamento de Cotas. Quando estiver
habilitando o Planejamento da Conta Principal, na secéo Integracdo a da pagina Habilitar
do Planejamento da Conta Principal, selecione Cota para Destinos.
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9.

10.

Capitulo 3
Lista de Verificagdo de Implementacdo

» Habilitacdo do Planejamento da Conta Principal
e Configuracédo do Planejamento da Conta Principal
* Importag&o de Metadados e Dados do Planejamento da Conta Principal

Apo6s a configuracéo e sempre que vocé fizer alteragdes na configuracéo ou importar
metadados, atualize o banco de dados:

&£
Clique em Aplicativo e em Configurar . Em seguida, no menu Acdes,

selecione Atualizar Banco de Dados, Criar e, por fim, Atualizar Banco de Dados.

Importe dados, inclusive as reservas ou a receita do ano anterior. Consulte Importacéo de
Dados.

Para importar metadados ou dados do Oracle Engagement Cloud, consulte Integragéo
com o racle Engagement Cloud.

Execute regras para processar dados. Na Pagina inicial, cligue em Regras , Inicie a
regra, especifique as opgdes necessarias e clique em Iniciar. Execute essas regras
sempre que vocé importar dados.

* Planejamento de Cotas — Regra Processar Valores Reais Actuals. Informe os anos
histéricos para os quais vocé tem dados e selecione o cenario e as versdes para 0s
quais carregar dados. Para obter mais informacdes sobre regras de Planejamento de
Cotas, consulte Regras do Planejamento de Cota.

* Previsdo Avancada de Vendas — Regra Preparar Valores Reais e Preparacado do
Forecast. Para obter mais informag8es sobre regras de Previsdo Avancada de
Vendas, consulte Regras da Previsdo Avancada de Vendas .

* Planejamento da Conta Principal—Implantar Plano de Linha de Base. Execute esta
regra no inicio de um novo processo de planejamento como um método para pré-
preencher o plano base depois que vocé carregar dados histéricos. Para obter mais
informacgdes sobre regras do Planejamento da Conta Principal, consulte Regras do
Planejamento da Conta Principal.

Dica:

» Paraver apenas as regras de Planejamento de Cotas, clique em Todos os
Cubos ao lado do Filtro, e na lista Cubo, selecione OEP_QTP.

» Paraver apenas as regras da Previsdo Avancada de Vendas, cligue em
Todos os Cubos ao lado do Filtro e, na lista Cubo, selecione OEP_GSP.

* Paraver apenas as regras do Planejamento da Conta Principal, cligue em
Todos os Cubos ao lado do Filtro. Na lista Cubo, selecione OEP_KAP ou
OEP_KREP.

Para Planejamento da Conta Principal, execute o mapa de dados para enviar dados para
o cubo de relatério. Na pagina inicial, cligue em Aplicativo. Em seguida, cligue em Troca
de Dados e depois clique na guiaMapas de Dados. No menu Ac¢des ao lado de Contas
Principais para Relatério, cligue em Enviar Dados.

Defina variaveis de substituicdo para Planejamento de Cotas. Consulte Configuragdo de
Variaveis de Substituicao para Planejamento de Cotas.
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11.

12.

13.

14.

15.

Capitulo 3
Lista de Verificagdo de Implementagéo

Defina as variaveis de usuario necessarias. Consulte Configuracdo de Variaveis de
Usuario.

Para Previsdo Avancada de Vendas e Planejamento da Conta Principal, defina
configuracdes de aplicativo para previsdes a fim de indicar onde encontrar valores reais.
Consulte Quais Configuracfes de Aplicativo e Sistema Posso Especificar?

Crie as contas de grupo e usuario necessarias e conceda permissdes. Consulte
Introducdo ao Oracle Enterprise Performance Management Cloud para Administradores.

Disponibilize o aplicativo para os planejadores. Na pagina inicial, clique em Aplicativo

e depois em Configuracdes . Em Configuracdes do Sistema, altere Habilitar
Uso do Aplicativo para para Todos os Usuarios.

Use qualquer um dos seguintes métodos para configurar e estender a estrutura:

e Gerenciar dimensfes e membros. Consulte Sobre a Edicdo de Dimensdes no Editor
de Dimensdes Simplificado.

e Personalizar o fluxo de navegacao para as suas necessidades de negdcios. Por
exemplo, vocé pode configurar diferentes fluxos de navegacao para diferentes
fungcbes em sua organizagdo. Consulte Criacdo de Fluxos de Navegacéo
Personalizados.

*  Modifique os formularios, dashboards ou infolets, existentes ou crie novos. Consulte
Administracao de Formularios, Criacao de Dashboards e Criacao de Infolets.

* Configure as predi¢Bes para serem executadas automaticamente com a Previsdo
Automética. Consulte Configuracédo de Previsdes para Execugdo Automatica com a
Previsdo Automatica.

» Defina o processo de aprovacgéo configurando as unidades de aprovacéo e caminhos
promocionais para aprovacdo de planos em sua organizacdo, por exemplo, para
aprovar planos ascendentes. Consulte Gerenciamento de Aprovacdes.

» Crie listas de tarefas para ajudar a orientar a organizacdo pelo processo de
planejamento de cota. Consulte Administracdo de Listas de Tarefas.

e Projetar e trabalhar com relatérios. Consulte:

— Como Projetar com o Financial Reporting Web Studio para o Oracle Enterprise
Performance Management Cloud

— Como projetar usando o Relatdrios para Oracle Enterprise Performance
Management Cloud

« Definas regras Groovy para executar calculos personalizados. Para obter informacgdes
sobre como criar regras Groovy, consulte Criagcdo de uma Regra de Negdcios do
Groovy em Como Projetar com o Calculation Manager para Oracle Enterprise
Performance Management Cloud e Oracle Enterprise Performance Management
Cloud, Referéncia de API Java das Regras Groovy. Vocé pode gravar célculos
personalizados usando o modelo de objeto Groovy. Para simplificar a criacdo dos
calculos, a linguagem de célculo do Essbase foi desabilitada no Sales Planning.

Videos

Sua Meta Assista a este Video

Saiba como criar um aplicativo e habilitar o n _ _ o
Planejamento de Cota. Criacéo e Ativagdo de Aplicativos de

ORACLE

Planejamento de Cota
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Sua Meta

Assista a este Video

Saiba como configurar o Planejamento de Cota.

Saiba como criar um aplicativo e habilitar a
Previsdo Avancada de Vendas.

Saiba como criar um aplicativo e habilitar e
configurar a Previsdo Avancada de Vendas.

Saiba como configurar o Planejamento da
Conta Principal no Sales Planning. Neste
tutorial, vocé aprende a criar um aplicativo do
Sales Planning , habilitar o Planejamento de
Cotas, configurar o Planejamento da Conta
Principal e definir a granularidade do periodo.
O Planejamento da Conta Principal amplia os
recursos do Sales Planning para que vocé
modele e planeje as vendas de linha de base e
as promocdes comerciais para as principais
contas e produtos com base em previsdes,
cendrios what-if e resultados desejados.

Saiba quais tarefas vocé precisa concluir apos
configurar o Planejamento da Conta Principal
no Sales Planning. Neste tutorial, veja como
definir valores para variaveis de substitui¢do
do Planejamento de Cotas, incluir ou importar
metadados, importar dados histdricos, atribuir
valores a varidveis de usudrio, executar regras
para Processar Planos de Linha de Base e
Valores Reais além de executar um mapa de
dados para enviar dados para o cubo de
relatdrios.

Saiba como configurar usudrios e grupos.

Saiba como configurar fungdes e permissdes.

Saiba como é possivel exportar URLs do Sales
Planning para que vocé possa incorporar
artefatos em outros sistemas, como ERP Cloud
Financials. Use links diretos para representar a
maioria dos artefatos do processo de negdécios
ao longo das suas outras paginas do sistema de
origem, aprimorando seus processos com
formuldrios, grades, relatérios e dashboards
ajustados para funcionalidade e uma
navegacdo perfeita entre sistemas.

Configuracédo do Planejamento de Cota

Criacéo e Ativagdo da Previsdo Avancada
de Vendas no Oracle Sales Planning Cloud

Configuracéo da Previsdo Avancgada de
Vendas no Oracle Sales Planning Cloud

Configuracdo do Planejamento da Conta
Principal no Oracle Sales Planning Cloud

Execucéo de tarefas pds-configuragao para
planejamento da conta principal no Oracle Sales
Planning Cloud

Configuracédo de Usuarios e Grupos para o
Oracle Sales Planning Cloud

Configuracdes de Funcgbes e Permissdes
no Oracle Sales Planning Cloud

Visdo Geral: Incorporar Contetido Usando
Links Diretos

Tutoriais

Os tutoriais fornecem instru¢des com videos sequenciais e documentacao para ajudar com o

aprendizado de um topico.
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Sua Meta

Saiba como

Veja como habilitar e configurar o
Planejamento de Cota no Sales Planning. Saiba
como definir variaveis, preparar dados reais e
de previsédo e verificar a configuracéo.

Veja como habilitar e configurar a Previsdo
Avancada de Vendas no Sales Planning. Saiba
como definir varidveis, preparar dados reais e
de previsdo e verificar a configuracéo.

Saiba como gerenciar a seguranca no Controle
de Acesso e configurar permissdes de acesso no
Sales Planning.

Veja como definir e executar integracées de
dados baseadas em arquivo no Sales Planning.

Veja como personalizar fluxos de navegacdo no
Sales Planning. Saiba como modificar os
clusters e cartdes na interface e controlar como
as diversos grupos ou func¢des interagem com o
processo de negdcios.

Veja como criar formulédrios que permitem aos
planejadores coletar dados, realizar revisoes,
analise e geracdo de relatorios. Saiba mais
sobre componentes de formuldario, permissdes
de acesso e consideracdes de design de
melhores praticas.

S'_l

- Criacéo e Configuragédo do Planejamento
de Cota no Oracle Sales Planning Cloud - Tutorial

S'_l

- A Criacao e Configuragdo da Previsao
Avancada de Vendas no Oracle Sales Planning
Cloud - Tutorial

S'_l

- Configuracdo da Seguranca no Sales
Planning - Tutorial
q__l
- Carregamento de Dados no Sales
Planning Usando a Integracdo de Dados - Tutorial

g_l

- Design dos Fluxos de Navegacao no
Sales Planning

q_l
- Design de Formulérios no Sales
Planning

Criagao de um Aplicativo

Para comecar, crie um aplicativo de planejamento de vendas.

ORACLE

1. Na pégina inicial, clique em SELECIONAR no Planning a fim de exibir as op¢fes
disponiveis para criar um aplicativo do Planning. Sob Criar novo aplicativo, clique em
START. Insira um nome para o aplicativo e uma descricdo, e para o Tipo de Aplicativo,
selecione Planejamento de Vendas, e, em seguida, clique em Next.
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ORACLE

Create Application: General

e o ® ® ®

General Details. Customize Review

* Name | sales |

¥ Deseription | S9les Planning application

Application 4
Z

Type
on Type J
Select an application type

Select an application type
Custom

Free Form

Modules

Sales Planning

Strategic Workforce Planning

Se vocé estiver usando o legado Oracle Sales Planning Cloud SKU, faga logon e
selecione Start sob Vendas. Informe o nome e a descricio do aplicativo e cligue em
Préximo.

Especifigue essas informagdes.

Anos de Inicio e de Término — Anos a serem incluidos no aplicativo. Certifique-se
de incluir o ano que contém os valores reais historicos para fins de planejamento e
analise. Por exemplo, para um aplicativo iniciando em 2019, selecione 2018 como o
ano de inicio para que os valores reais mais recentes estejam disponiveis para
configuracdo de alvos usando percentual de crescimento ano apés ano e para fins de
relatorio.

Primeiro Més do Ano Fiscal — Més no qual o ano fiscal inicia.

Distribuicdo Semanal — Define o padréo de distribuicio mensal de acordo com o
namero de semanas fiscais em um més.

Essa selecao determina como os dados nos periodos de tempo resumidos serao
distribuidos dentro do periodo de tempo béasico. Quando os usuarios inserem dados
nos periodos de tempo resumidos, como trimestres, o valor sera distribuido pelos
periodos de tempo basicos do periodo de tempo resumido.

Se vocé selecionar um padrdo de distribuicdo semanal diferente de Uniforme, o
aplicativo tratara os valores trimestrais como se eles fossem divididos em 13 semanas
e distribuira as semanas de acordo com o padréo selecionado. Por exemplo, se vocé
selecionar 5-4-4, o primeiro més de um trimestre tera cinco semanas, e os dois
ultimos meses do trimestre terdo quatro semanas.

Tipo do Fluxo de Tarefas — selecione um Tipo do Fluxo de Tarefas para o
aplicativo:

— Lista de Tarefas — As listas de tarefas sdo um recurso classico que orientam os
usuarios pelo processo do Planning, listando tarefas, instrucdes e datas de
término.

Para obter mais informag8es sobre listas de tarefas, consulte Administracéo de
Listas de Tarefas em Administracdo do Planning.

— EPM Task Manager — Essa € a opgédo padrdo para novos aplicativos. O EPM
Task Manager oferece monitoramento centralizado de todas as tarefas e fornece
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um sistema de registro visivel, automatizado e que pode ser repetido para
execucgao de um aplicativo.

Para obter mais informag8es sobre o EPM Task Manager, consulte Administracéo
de Tarefas com o Task Manager em Administragdo do Planning.

# Nota:

N&o h& migracéo de Listas de Tarefas existentes para o EPM Task Manager.
Se desejar continuar usando Listas de Tarefas classicas, selecione a op¢éo
Lista de Tarefas durante a criagdo do aplicativo.

e Moeda Principal — Para um aplicativo de varias moedas, esta é a moeda de relatério
padrdo e a moeda com base na qual as taxas de cambio sao carregadas.

e Varias Moedas — O suporte a varias moedas é fornecido pela dimensao Moeda e
permite relatérios em diferentes moedas.

«  Nome do cubo de relatério—Sales Planning entrega um cubo de relatério chamado
SALESREP. Vocé pode configurar a dimensionalidade do cubo para os seus
requisitos de relatorio.

3. Cligue em Avangcar, revise as selec¢@es e clique em Criar.

4. Cligue em Configurar para habilitar e configurar o aplicativo. Consulte:
e Configuragdo do Planejamento de Cota
e Configuragdo da Previsao Avancada de Vendas

* Configuragdo do Planejamento da Conta Principal

Videos

Sua Meta Assista a este Video

Saiba como criar um aplicativo para n _ _ o
Planejamento de Cota. Criacéo e Ativagdo de Aplicativos de

Planejamento de Cota

Saiba como criar um aplicativo para Previsdo n _ _ _
Avancada de Vendas. Criac&o e Ativacdo da Previsdo Avancada

de Vendas no Oracle Sales Planning Cloud

Sobre os Aplicativos do Sales Planning

Quando vocé cria um aplicativo do Sales Planning, os seguintes cubos séo criados:

e SalesRep — Cubo de relatdrio (ASO)

e Se vocé habilitou o Planejamento de Cotas: OEP_QTP — Cubo de entrada de
planejamento para entrada de dados (BSO)

e Se vocé habilitou a Previsédo Avancada de Vendas:

— OEP_GSP - Cubo de entrada de planejamento para entrada de dados (BSO). Todo o
planejamento no nivel de folha é realizado nesse cubo.

— OEP_GREP — Cubo de relatério (ASO). Esse cubo de relatério pronto para uso
oferece agregac0es e relatorios instantaneos. Quando vocé salva dados em um

ORACLE .
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formulario, os dados séo enviados do OEP_GSP para OEP_GREP para agregacgédo
rapida.

*  Se vocé tiver habilitado o Planejamento da Conta Principal:
— OEP_KAP —Cubo de entrada de planejamento para entrada de dados (BSO)
— OEP_KREP — Cubo de relatério (ASO)

Como Habilitar os Cubos BSO (Block Storage Option) do
Essbase Hibrido

Além de recursos de BSO, os cubos BSO Hibridos sdo compativeis com alguns recursos de
ASO (Aggregate Storage Option). Os cubos hibridos proporcionam muitos beneficios,
incluindo tamanhos menores de banco de dados e aplicativo, melhor desempenho de
atualizacdo do cubo, importagéo e exportacdo de dados mais rapidas, melhor desempenho
das regras de negdcios, além de manutencao diaria mais rapida do processo de negocios.

A partir da Versao 21.04, o Sales Planning oferece suporte aos cubos BSO (Block Storage
Option) do Essbase Hibrido. Qualquer aplicativo novo que vocé criar seréa criado
automaticamente com o modelo Hibrido habilitado.

Se tiver criado seu aplicativo antes da Verséo 21.04 ou se criar um novo aplicativo usando
uma versao provisionada antes da Versao 21.04, vocé podera habilitar o modo Hibrido para
oferecer suporte aos cubos BSO (Block Storage Option) do Essbase Hibrido caso ele ainda
nao esteja habilitado.

# Note:

O Planejamento da Conta Principal requer que o Modo Hibrido esteja habilitado.

Pré-requisito: em Planejamento de Cotas, para qualquer pai de dimensao esparsa definido
como Calculo Dinamico, altere a configuragdo para Armazenar.

Para habilitar cubos Hibridos de aplicativos existentes:

1. Na pégina Inicial, selecione Aplicativo e Visdo Geral.
2. Em Acdes, selecione Habilitar Modo Hibrido.

Observacdes sobre o Modo Hibrido:

e Se um pai de dimenséo esparsa no Planejamento de Cotas estiver definido como Calculo
Dinamico, vocé vera uma mensagem de erro de validacdo quando habilitar o modo
Hibrido.

«  Depois de habilitar o modo Hibrido, vocé néo podera definir um pai de dimenséo esparsa
como Calculo Dinamico no Planejamento de Cotas.

Para obter mais informac®@es, consulte Sobre 0 Esshase no EPM Cloud em Introducdo ao
Oracle Enterprise Performance Management Cloud para Administradores.

ORACLE -
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# Note:

Como o Sales Planning oferece suporte a cubos Hibridos, quando o Modo Hibrido
esta habilitado, vocé pode configurar a predicdo para ser executada
automaticamente com a Previsdo Automética. Para obter mais informacdes, consulte
Configuragdo de Previsfes para Execucdo Automatica com a Previsdo Automatica.
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Configuracao do Planejamento de Cota

Consulte Também:

Habilitacdo de Recursos de Planejamento de Cota
Para que os usuarios possam iniciar o planejamento, é preciso habilitar os recursos de
Planejamento de Cota.

Configuragéo do Planejamento de Cota
Execute estas etapas ap0s a ativacao dos recursos de Planejamento de Cota para
importar metadados, adicionar ou importar medidas adicionais e configurar recursos.

Tarefas Pés-configuracao
Apos a configuracé@o do Planejamento de Cota, execute estas tarefas.

Regras do Planejamento de Cota
Revise as regras usadas para calcular valores no Planejamento de Cota.

Habilitacao de Recursos de Planejamento de Cota

Para que os usuarios possam iniciar o planejamento, é preciso habilitar os recursos de
Planejamento de Cota.

ORACLE

Com base nas suas sele¢fes, dimensoées, formularios e medidas séo criados.

L A

# Nota:

» Defina todas as dimensfes opcionais e personalizadas na primeira vez que
habilitar recursos. Isso cria 0 modelo de negdcios do Planejamento de Cota.
Como ndo é possivel adicionar mais dimensdes posteriormente, considere
cuidadosamente as dimensdes necessarias para 0s seus negocios. Observe que
vocé pode adicionar dimensdes de relatério (atributo) posteriormente usando o
Editor de Dimensdes.

e Na&o sera possivel desabilitar os recursos posteriormente.

£,
Na péagina inicial, clique em Aplicativo e depois cliqgue em Configurar .

Na lista Configurar, selecione Planejamento de Cota.
Na pagina Configurar, cligue em Habilitar Recursos.

Selecione os recursos a serem habilitados e cligue em Habilitar.
Embora seja possivel habilitar mais recursos depois, a Oracle recomenda habilitar
somente aqueles que os planejadores necessitam no momento.
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Habilitacho de Recursos de Planejamento de Cota

Tabela 4-1 Habilitacdo de Recursos de Planejamento de Cota

Habilitar Descricao

Modelo de Planejamento Habilite o planejamento de cota por territdrio
ou recurso e adicione dimensdes
personalizadas.

Selecione o tipo de hierarquia para
planejamento de cota. Vocé pode planejar por
territério ou por recurso. O nivel mais baixo
em cada hierarquia para territério ou recurso
muitas vezes € mapeado para um
Representante de Vendas, mas vocé pode criar
territérios ou recursos com base na hierarquia
da sua organizacdo de vendas.

Se preferir, habilite estas dimensdes adicionais
usadas com frequéncia:

*  Contas (clientes)

*  Produto (familias de produto de alto nivel)

*  Geografia (uma dimensao de relatdério,
configurada como um atributo de
Territdrio)

Essas dimensdes de nucleo personalizadas tém

funcionalidade predefinida e artefatos
associados a elas.

Vocé deve adicionar dimensdes personalizadas
quando habilitar o Planejamento de Cota pela
primeira vez.

E possivel adicionar mais dimensdes
personalizadas em Mapear/Renomear
Dimensdes.

Unidade de Medida Selecione se pretende planejar por Valor (como
moeda) ou Unidades (como volume).

Funcionalidade Principal Habilite recursos adicionais para configuracéo,
andlise e otimizacdo de cotas alvo.

*  Alvos de Sobreposicdo — Use para executar
planejamento de cota para uma equipe
especialista; muitas vezes, essas equipes
tém uma cota separada a ser atingida.

* Sazonalidade — Por padrao, os alvos de cota
sdo distribuidos com base nas tendéncias
ou nos dados histéricos. Use a Sazonalidade
para ajustar a alocagao total de ano por
més, de acordo com a sazonalidade de seus
negocios.

*  Preenchimento - Depois de configurar um
alvo, use o preenchimento para fazer um
ajuste global aumentando ou diminuindo
alvos por porcentagem.

*  Cendérios What If — Use para avaliar
cendrios de pior caso, melhor caso e
conservadores.
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Tabela 4-1 (Cont.) Habilitacao de Recursos de Planejamento de Cota

Habilitar

Descricao

Metodologia do Planejamento

Planejamento Preditivo

Mapear/Renomear Dimensdes

Selecione o tipo de planejamento de cota a ser
habilitado.

* Descendente — Aloque a cota alvo
comecando no nivel mais alto da
hierarquia descendo em cada nivel da
hierarquia de dimensoes, passando pela
hierarquia inteira. Use esse método quando
a configuracdo do alvo for centralizada.

¢ Cascata - Aloque a cota alvo comecando no
nivel mais alto da hierarquia e desca
passando por todos os niveis da hierarquia
de dimensdes. Cada nivel na hierarquia
revisa e faz ajustes antes do envio da cota
alvo para o proximo nivel. Use esse método
quando a configuracéo do alvo for mais
descentralizada com entrada de lideres de
vendas de linhas de negdcios ou regionais.

* Ascendente —- Uma abordagem colaborativa
executada além do planejamento
descendente. Apds a conclusdo da alocagdo
descendente, cada nivel na hierarquia,
comecando com o mais baixo, revisa a cota
alvo, insere os compromissos de cota e os
envia até o proximo nivel na hierarquia.

Habilite a capacidade de prever valores futuros
de cota alvo com base na receita histdrica.

Se vocé tiver dados de receita histdrica por
territorio ou produto, serd possivel realizar
uma andlise estatistica nos dados para prever
resultados futuros.

* Adicione dimensdes personalizadas ao sue
aplicativo. Vocé pode habilitar até trés
dimensdes personalizadas. Os nomes
padrao sdo Auxiliar 1, Auxiliar 2 e Auxiliar
3, mas é possivel renomed-los se
necessario; por exemplo, para Canal de
Vendas, ou o que for mais adequado para
as suas necessidades de negdcios.

*  Mapeie dimensdes personalizadas para
dimensdes existentes.

*  Renomeie as dimensdes base.

Vocé deve mapear, renomear e habilitar

dimensdes personalizadas na primeira vez que

habilitar recursos.

Ndo é possivel renomear Medidas nem os
nomes da dimenséao Territério ou Recurso.

Os artefatos do Planejamento de Cota séo preenchidos, incluindo dimensdes, formularios e

medidas.

ORACLE
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Videos

Sua Meta Assista a este Video

Saiba como habilitar o Planejamento de Cota. n
Criagéo e Ativagdo de Aplicativos de

Planejamento de Cota

Tutoriais

Os tutoriais fornecem instru¢des com videos sequenciais e documentacao para ajudar com o
aprendizado de um topico.

Sua Meta Saiba como
Veja como habilitar e configurar o q7
Planejamento de Cota no Sales Planning. Saiba - 4 Criacio e Configuracdo do Planejamento

como definir variaveis, preparar dados reais e

o~ . ~ de Cota no Oracle Sales Planning Cloud - Tutorial
de previsdo e verificar a configuracéo.

Configuracao do Planejamento de Cota

ORACLE

Execute estas etapas ap0s a ativacao dos recursos de Planejamento de Cota para importar
metadados, adicionar ou importar medidas adicionais e configurar recursos.

&
1. Na pagina inicial, clique em Aplicativo e depois cligue em Configurar .

2. Na lista Configurar, selecione Planejamento de Cota.

3. Execute todas as tarefas obrigatdrias para importacdo de metadados, configurando o
Planejamento de Cota e incluindo ou importando medidas adicionais. Execute as tarefas
opcionais necessarias para o seu negocio.

4. Apés a configuracéo e sempre que voceé fizer alteracdes na configuracéo ou importar
metadados, atualize o banco de dados. Na pagina Configurar, selecione Atualizar
Banco de Dados no menu Ac¢des. Cliqgue em Criar e, em seguida, clique em Atualizar
Banco de Dados.

5. Importe seus dados comerciais para preencher o aplicativo e, em seguida, execute a regra
Processar Valores Reais. Consulte Importacdo de Dados.

Tabela 4-2 Configuracdo do Planejamento de Cota

______________________________________________________________________________|]
Configurar Descricao

Contas, Produto, Geografia Importe os membros de dimensdo (dados
mestre) e a hierarquia que representa contas
ou clientes, produtos e localizacéo geografica
da sua empresa.

Para a dimensdo Contas, crie uma hierarquia
com membros pai ldgicos em vez de uma
estrutura simples.

<Dimensdo Personalizada> Importe os membros de dimensdo (dados
mestre) e a hierarquia para preencher a
dimensao <customName>. Use se voce tiver
habilitado a dimenséo <customName>.
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Tabela 4-2 (Cont.) Configuracado do Planejamento de Cota

Configurar Descricao

Territério Importe os membros de dimensao (dados
mestre) e a hierarquia que representa os
territorios de vendas da sua empresa.

Recurso Importe os membros de dimensao (dados

Permitir Substitui¢des em Cota de Destino
Alocada

Sazonalidade

Medidas de Cota Ascendentes

Medidas de Cota de Sobreposicdo

Medidas de Cota

ORACLE

mestre) e a hierarquia que representa os
recursos da sua empresa. Se estiver fazendo a
integracdo ao Oracle Engagement Cloud
Incentive Compensation, use IDs numéricos
para os membros da dimensdo Recurso.

Especifique se deseja permitir que usuarios
substituam o total de destino alocado durante o
planejamento descendente.

Selecione Sim para permitir que os usudrios
ajustem valores que permitam um total acima
ou abaixo do valor de cota alocado. Selecione
Nao para que os usudrios ndo possam ajustar
valores de modo que o valor total fique acima
ou abaixo do valor de cota alocado.

Essa tarefa deve ser realizada apés a
configuracdo das varidveis de usudrio. Consulte
Configuragéo de Variaveis de Usuario.

Use essa opgao se vocé tiver habilitado
Sazonalidade.

Especifique as porcentagens padrédo para cada
més a fim de indicar a sazonalidade da sua
empresa. E possivel ajustar esses valores
posteriormente no nivel Territério ou Recurso.

Essa tarefa deve ser realizada apos a
configuracdo das varidveis de usudrio. Consulte
Configuragédo de Variaveis de Usuario.

Adicione ou importe medidas de cota
ascendentes extras. Se 0 seu processo de
negocios exigir, talvez seja necessario adicionar
légica ou calculos relacionados a medidas
personalizadas.

Consulte Adigdo de Medidas Personalizadas.

Adicione ou importe medidas de cota de
sobreposicdo extras. Se o seu processo de
negocios exigir, talvez seja necessario adicionar
légica ou calculos relacionados a medidas
personalizadas.

Consulte Adigdo de Medidas Personalizadas.

Adicione ou importe medidas de cota extras
que se apliquem a todos os tipos de
planejamento de cota. Se o seu processo de
negocios exigir, talvez seja necessario adicionar
légica ou cdlculos relacionados a medidas
personalizadas.

Consulte Adicado de Medidas Personalizadas.
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Tabela 4-2 (Cont.) Configuracado do Planejamento de Cota

_________________________________________________________________________________|
Configurar Descricao

Medidas de Cota Descendentes Adicione ou importe medidas extras de cota
descendentes. Se 0 seu processo de negdcios
exigir, talvez seja necessdrio adicionar 16gica
ou calculos relacionados a medidas
personalizadas.

Consulte Adicdo de Medidas Personalizadas.

# Nota:

A Oracle recomenda usar a op¢céo Configurar para importar metadados, o que
assegura que os metadados sejam carregados corretamente para funcionarem com
as regras e os formularios fornecidos. Se vocé optar por usar o Editor de Dimens&es
para carregar metadados, a hierarquia priméaria de uma dimensédo devera estar sob o
membro Tudo da dimenséo. Embora também seja possivel adicionar hierarquias
alternativas sob o membro Raiz, 0 membro devera ser do tipo Pai ou roll-up.
Nenhum pai ou membro deve ser definido como roll-up/agregado no membro raiz de
uma dimenséo porque 0 membro raiz ndo pode ser exibido em todos os formularios,
dashboards ou relatérios.

Videos

Sua Meta Assista a este Video

Saiba como configurar o Planejamento de Cota. n _ _
Configuracé@o do Planejamento de Cota

Tutoriais

Os tutoriais fornecem instru¢des com videos sequenciais e documentacao para ajudar com o
aprendizado de um tépico.

Sua Meta Saiba como
Veja como habilitar e configurar o q_
Planejamento de Cota no Sales Planning. Saiba % & Criaco e Configuracio do Planejamento

como definir varidveis, preparar dados reais e

. . ~ de Cota no Oracle Sales Planning Cloud - Tutorial
de previsdo e verificar a configuracao.

Adicdo de Medidas Personalizadas

Dependendo do nimero de medidas personalizadas que vocé precisa adicionar, execute uma
destas tarefas:

* Uma pequena quantidade — Adicione-as diretamente na pagina Configurar.
* Uma grande quantidade — Importe-os da seguinte maneira:

— Exportando o conjunto existente.
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— Modificando a planilha exportada a fim de adicionar linhas e dados para as medidas
personalizadas.

— Importando a planilha.

Esse processo de exportacao e importacdo acelera o design e a manutencéo do aplicativo.
Quando os requisitos mudarem, vocé podera repetir esse processo quantas vezes precisar.

Para adicionar medidas:

1. Selecione a tarefa de configuragéo.
2. Execute uma tarefa:

e Para adicionar uma medida, selecione Adicionar no menu A¢des e insira os detalhes
na nova linha.

e Para modificar um grupo de medidas ou adicionar varias novas, exporte o conjunto de
medidas predefinidas (selecione Exportar no menu A¢des) e modifique o arquivo de
exportacao no Excel. Vocé pode editar medidas predefinidas, fazer uma cépia de uma
medida e modifica-la para criar uma nova ou adicionar novas medidas. Em seguida,
importe o arquivo modificado (selecione Importar no menu Agcées).

» Para exportar ou importar todas as medidas, use Exportacdo de Lote ou Importacdo
de Lote.

# Nota:

» Especifiqgue nomes e aliases de membro exclusivos para membros
personalizados para que eles ndo entrem em conflito com qualquer membro
fornecido.

e Se precisar excluir uma medida, confira as férmulas das outras medidas no
respectivo grupo para verificar se elas fazem referéncia a medida que vocé
deseja remover. Se elas fizerem, atualize a légica correspondente conforme
adequado.

e Na&o é possivel editar nem excluir medidas fornecidas.

Tutoriais

Os tutoriais fornecem instru¢des com videos sequenciais e documentacao para ajudar com o
aprendizado de um topico.

Sua Meta Saiba como

Veja como €é possivel aprimorar o processo de q_

planejamento em sua organizacdo pela adigdo - 4 Adic&o de Medidas no Sales Planning
de medidas. Saiba como é possivel adicionar o

medidas personalizadas na hierarquia de

dimensdo e inclui-las em dashboards.

Tarefas Pos-configuracéo

ORACLE

Apos a configuracé@o do Planejamento de Cota, execute estas tarefas.

e Atualize o cubo apés a configuragdo e sempre que importar metadados.
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* Importe dados, incluindo registros/receita do ano anterior, e execute a regra Processar
Valores Reais para Planejamento de Cota. Consulte Importacédo de Dados.

« Defina variaveis de substituicdo. Consulte Configuracéo de Variaveis de Substituicao para
Planejamento de Cotas.

» Defina as variaveis de usuario. Consulte Configuracéo de Variaveis de Usudario.

Configuragéo de Variaveis de Substituicdo para Planejamento de Cotas

Defina as varidveis de substituicdo do Planejamento de Cotas para o ano de planejamento
atual para o qual vocé esta configurando alvos e o ano de planejamento imediatamente
anterior.

Esta etapa é apenas para o Planejamento de Cotas.

m
1. Na Pagina inicial, clique em Ferramentas D em Variaveis . e na guia

Variaveis de Substituicao.

2. Selecione membros para OEP_CurYr e OEP_PriorYr. Como opcéo, defina outras
variaveis de substituicdo se desejar usar algo diferente dos valores padrao.

Configuragéo de Varidveis de Usuario

ORACLE

Cada planejador deve definir as variaveis de usuario descritas neste tépico.

As variaveis de usuério definem o contexto para formulario e dashboards.

1. Na pégina inicial, clique em Ferramentas .6 e, em seguida, clique em Preferéncias
do Usuério

@)
g

A guia Variaveis de Usuario lista as variaveis de usuario que o administrador configurou
para cada dimensdo e, em Membro, o membro atualmente selecionado para cada
variavel.

2. Se vocé tiver habilitado o Planejamento de Cota, selecione membros para essas variaveis
de usuério:

* Contas — Selecione sua conta.
«  Territorio de Sobreposicdo — Usado geralmente para o territério de sobreposicgéo.
*  Produto — Selecione seu produto.

«  Territorio do Representante de Vendas — Geralmente usado pelos Representantes de
Vendas no planejamento ascendente.

» Cenéario — Selecione seu cenario.

»  Territorio — Geralmente usado para o processo principal pelos Gerentes de Vendas e
Vice-Presidentes de Vendas.

3. Se vocé habilitou a Previsdo Avancada de Vendas, selecione membros para estas
variaveis de usuario:
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Moeda — Selecione a moeda de entrada.

Granularidade do Periodo — Selecione a granularidade aplicavel a previséo, aos
relatérios e a analise. Selecione Plano Semanal para prever no nivel semanal.
Selecione YearTotal para prever no nivel mensal.

Cenério de Previsdo — Selecione ou Previsdo, ou Previsdao Continua, dependendo
de quais recursos estdo habilitados e de como vocé deseja fazer sua previséo.

Moeda de Relatério — Selecione a moeda de relatério.

Versao de Previsdo — Selecione Trabalho Ascendente se estiver criando sua
previsdo detalhadamente.

Anos — Normalmente, o ano atual. A maioria dos formularios usa a variavel de
substituicdo definida para OEP_CurYr (Ano Atual), mas vocé pode selecionar um ano
diferente; por exemplo, para ver anos futuros.

Segmentos de Conta — Selecione 0 segmento de conta a fim de usar para analise
detalhada.

Familia de Produto — Selecione o produto a ser usado para andlise de produto
detalhada.

Territério ou Recurso — Selecione o territério ou recurso do foco.

Drivers — Selecione a medida (ou membro pai de um conjunto de medidas) a ser
analisada, dependendo do que esta configurado no aplicativo, como unidades ou
preco médio de venda. Se a dimensao Produto for habilitada, selecione
OGS_Product Measure.

4. Se vocé tiver habilitado o Planejamento da Conta Principal, selecione membros para estas
variaveis de usuario:

Segmentos de Conta — Selecione o segmento do cliente ou a conta principal que deve
ser o0 padréo.

Granularidade do Periodo — Selecione o periodo para exibicdo dos dados.

Familia de Produtos — Selecione o grupo de produtos padrao para o qual o
planejamento sera feito.

Moeda de Relatério — Selecione a moeda que esta sendo usada para planejamento.

Territério — Selecione o territério para planejamento (por exemplo, poderia ser sua
regido ou organizagéo de vendas).

Anos — Selecione o0 ano que, por padrdo, vocé deseja ver.
Moeda — Selecione a moeda que esta sendo usada para planejamento.
Promocéo Atual — Selecione a promocado padréo a ser exibida.

Cenario da Conta Principal — Selecione o cenario Plano ou Previsdo que deseja
planejar.

Versédo da Conta Principal — Selecione a verséo que deseja planejar.

5. Cligue em Salvar.

Regras de Planejamento de Cota

Revise as regras usadas para calcular valores no Planejamento de Cota.

ORACLE
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Na pagina inicial, clique em Regras

Dica:

processo de planejamento.

Tabela 4-3 Regras do Planejamento de Cota

Capitulo 4
Regras de Planejamento de Cota

Para ver apenas as regras de Planejamento de Cota, cliqgue em Todos os Cubos ao
lado do Filtro, e na lista Cubo, selecione OEP_QTP.

Muitas dessas regras sdo associadas a formularios, no menu A¢des ou definidas
para Executar ao Salvar. Os planejadores executam essas regras como parte do

Regra

Adicionar Conta (Ascendente)
Adicionar Produto (Ascendente)
Ajustar Agregacdo (Ascendente)
Aplicar Sazonalidade

Aplicar Sazonalidade Descendente
Aplicar Sazonalidade de Cascata
Agregacdo Ascendente

Agregacdo Ascendente por Conta
Alocacdo Ascendente
Sazonalidade Ascendente

Limpar Cenarios What If Ascendentes
Limpar Cendarios What If

Copiar What If Ascendente

Copiar Dados What If

Copiar Cendarios What If
Sazonalidade Global

Sazonalidade de Sobreposicao
Agregacdo Preditiva

Processar Valores Reais

Agregacdo de Cota

Propagar Cendrios What If Ascendentes
Propagar Cendarios What If
Definir Alvo de Sobreposicdo
Definir Valores Previstos como Alvos
Definir Alvo

Definir Alvo por Produto

Ajuste Descendente

Alocacgdo Descendente
Preenchimento Descendente
Validar Ajuste

Validar Ajuste por Dimensdo
OQP_ValidateSeasonality
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Tabela 4-3 (Cont.) Regras do Planejamento de Cota

. ________________________________________________________________________________|]
Regra

Validar Sazonalidade
Ajuste de Cascata
Alocacgdo em Cascata
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Configuracao da Previsao Avancada de
Vendas

Consulte Também:

e Ativacdo da Previsdo Avancgada de Vendas
Para que os usuarios possam iniciar o planejamento, habilite os recursos da Previséo
Avancada de Vendas .

e Configuracdo da Previsdo Avancada de Vendas
Execute essas etapas depois de habilitar recursos de Previsdo Avangada de Vendas para
configurar recursos.

e Tarefas Pés-configuracao
Depois de configurar a Previsdo Avangada de Vendas , execute estas tarefas.

e Integracdo do Planejamento de Cotas e da Previsdo Avancada de Vendas
E possivel enviar a cota-alvo do Planejamento de Cotas para a Previsdo Avancada de
Vendas.

* Regras da Previsdo Avancada de Vendas
Analise as regras usadas para calcular valores na Previsdo Avancada de Vendas

Ativagao da Previsdo Avancada de Vendas

Para que os usuarios possam iniciar o planejamento, habilite os recursos da Previsédo
Avancada de Vendas .

Com base nas suas sele¢fes, dimensoées, formularios e medidas séo criados.

# Nota:

*  Se vocé também estiver usando o Planejamento de Cota, habilite-o e configure-
0 primeiro.

» Defina todas as dimensfes opcionais e personalizadas na primeira vez que
habilitar recursos. Isso cria 0 modelo de negocios da Previsdo Avancada de
Vendas . Como ndo é possivel adicionar mais dimensdes posteriormente,
considere cuidadosamente as dimensfes necessarias para 0s seus negocios.
Observe que vocé pode adicionar dimens6es de relatério (atributo)
posteriormente usando o Editor de Dimensfes.

e Na&o sera possivel desabilitar os recursos posteriormente.

&,
1. Na péagina inicial, clique em Aplicativo e depois cligue em Configurar .

2. Na lista Configurar, selecione Previsdo Avancada de Vendas.

3. Na pagina Configurar, clique em Habilitar Recursos.
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Capitulo 5
Ativacdo da Previsdo Avancada de Vendas

4. Selecione os recursos a serem habilitados e cligue em Habilitar.
Embora seja possivel habilitar mais recursos depois, a Oracle recomenda habilitar
somente aqueles que os planejadores necessitam no momento.

Tabela 5-1 Habilitacao dos Recursos da Previsao Avancada de Vendas

Habilitar

Descricao

Planejamento por

Habilite o planejamento de previsdo de vendas
por territorio ou recurso e adicione dimensdes
personalizadas.

Selecione o tipo de hierarquia para a previsdo
avancada de vendas. Vocé pode planejar por
territério ou por recurso.

Se vocé ja tiver habilitado o Planejamento de
Cotas, a dimensao Planejamento por estara
selecionada. Por exemplo, se vocé optou por
planejar por Territdrio no Planejamento de
Cotas, o planejamento por Territdrio serd
selecionado automaticamente para vocé na
Previsdo Avancada de Vendas.

Se desejar, habilite essas dimensdes adicionais

usadas com frequéncia, que podem ser

diferentes das dimensdes selecionadas para

Planejamento de Cotas.

*  Contas (clientes)

¢ Produto (familias de produto de alto nivel)

*  Geografia (uma dimensdo de atributo para
Territério)

Essas dimensdes de nucleo personalizadas tém

funcionalidade predefinida e artefatos
associados a elas.

Vocé deve adicionar dimensdes personalizadas
na primeira vez que habilitar a Previsdo
Avancada de Vendas.

E possivel adicionar até trés dimensdes
personalizadas em Mapear/Renomear
Dimensdes.
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Ativacgéo da Previsdo Avancada de Vendas

Tabela 5-1 (Cont.) Habilitacao dos Recursos da Previsao Avancada de Vendas

_________________________________________________________________________________|
Habilitar Descricao

Planejamento da Granularidade de Tempo Habilite o planejamento pela granularidade de
tempo selecionada.

Vocé pode planejar no nivel mensal ou no nivel
semanal. Por padrdo, o planejamento mensal
estd habilitado.

Se vocé selecionar planejamento semanal ou
mensal, deverd selecionar também uma opc¢ao
de mapeamento de dados semanais para dados
mensais. Os formuldrios sdo projetados para
que vocé possa ver os dados do plano na
granularidade selecionada. Se vocé selecionar
semanal e mensal, serd possivel ver dados nos
formuldarios de nivel mensal ou semanal.

Também é possivel aproveitar um intervalo de
previsdo continua em uma granularidade
semanal, mensal ou trimestral. Vocé pode
planejar continuamente em um nivel semanal
para 13, 26 ou 52 semanas, em um nivel mensal
para 12, 18, 24, 30, 36, 48 ou 60 meses ou em um
nivel trimestral para 4, 6 ou trimestres. Quando
vocé habilita a previsdo continua, o cendrio de
Previsdo Continua é criado. Quando vocé
atualiza o periodo atual, os formuldarios sdo
atualizados para adicionar ou eliminar
periodos, de maneira a refletir o intervalo
atualizado da previsdo continua.

Planejamento Preditivo Habilite a capacidade de prever valores futuros
de previsdo de vendas com base na receita
histérica.

Se vocé tiver dados de receita histdrica por
nivel de territério ou detalhe (como produto ou
cliente), serd possivel realizar uma anélise
estatistica nos dados para prever resultados

futuros.
Integracdes: Cota-alvo do Planejamento de Habilite a capacidade de integrar dados da
Cotas cota-alvo no Planejamento de Cotas.

Se vocé também tiver habilitado o
Planejamento de Cotas, a habilitacdo dessa
opcdo criard um mapa de dados : Integracao
da Previsdo de Vendas do Planejamento de
Cotas. Quando seu planejamento de cotas é
finalizado, vocé pode enviar os nameros de
cota-alvo por Territdrio ou Recurso do
Planejamento de Cotas a fim de usar como
ponto de partida para sua previsdo de vendas
em Previsdo Avancada de Vendas.

Para obter mais informac6es, consulte
Integracdo do Planejamento de Cotas e da
Previsdo Avancada de Vendas.
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Configuracéo da Previsdo Avangada de Vendas

Tabela 5-1 (Cont.) Habilitacao dos Recursos da Previsao Avancada de Vendas

_________________________________________________________________________________|
Habilitar Descricao

Mapear/Renomear Dimensdes * Adicione dimensdes personalizadas ao sue
aplicativo. Vocé pode habilitar até trés
dimensdes personalizadas.

*  Mapeie dimensdes personalizadas para
dimensdes existentes.

* Renomeie as dimensoes base.

Vocé deve habilitar, mapear e renomear

dimensoes personalizadas na primeira vez que

habilitar recursos.

Néo é possivel renomear Medidas nem os
nomes da dimenséao Territério ou Recurso.

Os artefatos da Previsdo Avancada de Vendas sdo preenchidos, inclusive dimensoées,
formularios e medidas.

Videos

Sua Meta Assista a este Video

Saiba como habilitar e configurar a previsao u u . .
com granularidades de niveis diferentes. Previsdo com Diferentes Granularidades de

Tempo no Oracle Sales Planning Cloud

Saiba como habilitar a Previsdo Avangada de u . . .
Vendas. Criacdo e Ativacao da Previsdo Avancada

de Vendas no Oracle Sales Planning Cloud

Tutoriais

Os tutoriais fornecem instru¢des com videos sequenciais e documentacao para ajudar com o
aprendizado de um topico.

Sua Meta Saiba como
Veja como habilitar e configurar a Previsdo q7
Avancada de Vendas no Sales Planning. Saiba - 4 Criaggo e Configurago da Previséo

como definir varidveis, preparar dados reais e

. . ~ Avancada de Vendas no Oracle Sales Planning
de previsdo e verificar a configuracao.

Cloud - Tutorial

Configuracgéo da Previsdo Avancada de Vendas

ORACLE

Execute essas etapas depois de habilitar recursos de Previsdo Avangada de Vendas para
configurar recursos.

&,
1. Na péagina inicial, clique em Aplicativo e depois cligue em Configurar .

2. Na lista Configurar, selecione Previsdo Avancada de Vendas.
3. Cligue em Configuracédo do Periodo Predefinido e faca suas selecdes.

e Selecione o ano fiscal atual, o periodo, a semana (se o planejamento semanal estiver
habilitado) e o ano de inicio do plano.
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Capitulo 5
Tarefas Pds-configuracéo

e Se vocé habilitou a previsdo continua, selecione a frequéncia de planejamento e o
namero de periodos de previsdo continua. Se vocé tiver habilitado a previsdo
continua, o intervalo de previsao continua sera atualizado com base em suas
selecdes.

Videos

Sua Meta Assista a este Video

Saiba como configurar a Previsio Avangada de n
Vendas. Configuracéo da Previséo Avancada de

Vendas no Oracle Sales Planning Cloud

Saiba como habilitar e configurar a previsao n o _ _
com granularidades de niveis diferentes. Previsdo com Diferentes Granularidades de

Tempo no Oracle Sales Planning Cloud

Tutoriais

Os tutoriais fornecem instru¢des com videos sequenciais e documentacao para ajudar com o
aprendizado de um topico.

Sua Meta Saiba como
Veja como habilitar e configurar a Previsdo q;._
Avancada de Vendas no Sales Planning. Saiba - 4 Criaggo e Configuraco da Previséo

como definir variaveis, preparar dados reais e

-~ . ~ Avancada de Vendas no Oracle Sales Planning
de previsdo e verificar a configuracéo.

Cloud - Tutorial

Tarefas Pos-configuracéo

ORACLE

Depois de configurar a Previsdo Avangada de Vendas , execute estas tarefas.

1. Importe metadados. Consulte Importacéo de Metadados e Dados da Previsdo Avangada
de Vendas.

2. Atualize o cubo apés a configuragdo e sempre que importar metadados.

3. Importe dados, incluindo dados de receita histéricos, e execute a regra Preparar Valor
Real para Previsdo Avancada de Vendas. Consulte Importacdo de Metadados e Dados da
Previsdo Avancada de Vendas.

4. Defina as varidveis de usuario. Consulte Configuracdo de Variaveis de Usuério.

5. Defina configuracdes de aplicativo para previsdes de modo a indicar onde encontrar
valores reais. Consulte Quais Configuracdes de Aplicativo e Sistema Posso Especificar?.

6. Insira pressupostos de remunerac¢do. Consulte Preparacao de Pressupostos de
Remuneragéo.

7. Execute as regras Previsédo Avancada de Vendas. Consulte Regras da Previsdo Avangada
de Vendas .
Na preparacéo para o planejamento, ndo se esquega de executar estas regras:

e Preparar Valor Real
e Preparacao para Previsado

* RptTotals para GSP, se vocé habilitou Planejamento Preditivo
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Capitulo 5
Tarefas Pds-configuragéo

Importacdo de Metadados e Dados da Previséo Avancada de Vendas

1.

Adicione ou importe metadados para cada dimenséao habilitada usando o Editor de
Dimensdes. Na péagina Inicial, cligue em Aplicativo e em Visao Geral. Clique na guia
Dimensdes e depois, na lista Cubo, selecione OEP_GSP.

Consulte Importagcédo de Metadados.

# Nota:

Quando vocé usa o Editor de Dimensdes para carregar metadados, a hierarquia
primaria de uma dimensao devera estar abaixo do membro Tudo da dimenséo.
Embora também seja possivel adicionar hierarquias alternativas sob o membro
Raiz, o membro devera ser do tipo Pai ou roll-up. Nenhum pai ou membro deve
ser definido como roll-up e agregado no membro raiz de uma dimensao porque o
membro raiz ndo pode ser exibido em todos os formularios, dashboards ou
relatdrios.

# Nota:

Ao importar metadados, certifique-se de que os metadados estejam definidos
para OEP_GSP e OEP_GREP. O cubo de planejamento (BSO) e o cubo de
relatdrio (ASO) devem ser habilitados, pois as agregacoes para medidas de
previsdo ocorrem no cubo de relatorio.

ApoOs a configuracéo e sempre que vocé fizer alteragdes na configuracéo ou importar
metadados, atualize o banco de dados. Na pagina Configurar, selecione Atualizar
Banco de Dados no menu Ac¢des. Cliqgue em Criar e, em seguida, clique em Atualizar
Banco de Dados.

Importe seus dados comerciais para preencher o aplicativo e, em seguida, execute a regra
Preparar Valor Real. O Sales Planning inclui modelos para carregamento de dados da
Previsdo Avancada de Vendas. Consulte Importagdo de Dados da Previsdo Avancada de
Dados.

Consulte Importacédo de Dados para obter informacdes gerais sobre importacéo de dados.

Preparacao de Pressupostos de Remuneracgéo

ORACLE

2.

Vocé pode analisar a remuneragdo como parte da sua previsdo de vendas.

Se desejar analisar a remuneracao e ver a remuneracao de comissdo em dashboards, insira
pressupostos de remuneracao para diferentes cenarios.

1. Na Péagina inicial, clique em Dados , navegue para Previsdo de Vendas, Folhas de

Planejamento e abra Informar Porcentagem de Remuneracao.

Informe a porcentagem de comissdo para cada cenario e clique em Salvar.

Os analistas de vendas podem ver a remuneracédo de comissdo nos dashboards Visdo Geral
e Resumo da Previsao.
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Configuragéo de Variaveis de Usuario

Cada planejador deve definir as variaveis de usuario descritas neste tépico.

ORACLE

As variaveis de usuario definem o contexto para formulario e dashboards.

1. Na péaginainicial, cligue em Ferramentas .6 e, em seguida, clique em Preferéncias
do Usuério

@)
g

A guia Variaveis de Usuario lista as variaveis de usuario que o administrador configurou
para cada dimensdo e, em Membro, o membro atualmente selecionado para cada
variavel.

2. Se vocé tiver habilitado o Planejamento de Cota, selecione membros para essas variaveis
de usuério:

Contas — Selecione sua conta.
Territério de Sobreposigcdo — Usado geralmente para o territério de sobreposicao.
Produto — Selecione seu produto.

Territério do Representante de Vendas — Geralmente usado pelos Representantes de
Vendas no planejamento ascendente.

Cenario — Selecione seu cenario.

Territério — Geralmente usado para o processo principal pelos Gerentes de Vendas e
Vice-Presidentes de Vendas.

3. Se vocé habilitou a Previsdo Avancada de Vendas, selecione membros para estas
variaveis de usuario:

Moeda — Selecione a moeda de entrada.

Granularidade do Periodo — Selecione a granularidade aplicavel a previséo, aos
relatérios e a analise. Selecione Plano Semanal para prever no nivel semanal.
Selecione YearTotal para prever no nivel mensal.

Cenério de Previsdo — Selecione ou Previsdo, ou Previsdao Continua, dependendo
de quais recursos estdo habilitados e de como vocé deseja fazer sua previséo.

Moeda de Relatério — Selecione a moeda de relatério.

Versao de Previsdo — Selecione Trabalho Ascendente se estiver criando sua
previsdo detalhadamente.

Anos — Normalmente, o ano atual. A maioria dos formularios usa a variavel de
substituicdo definida para OEP_CurYr (Ano Atual), mas vocé pode selecionar um ano
diferente; por exemplo, para ver anos futuros.

Segmentos de Conta — Selecione o segmento de conta a fim de usar para analise
detalhada.

Familia de Produto — Selecione o produto a ser usado para andlise de produto
detalhada.

Territério ou Recurso — Selecione o territério ou recurso do foco.
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Drivers — Selecione a medida (ou membro pai de um conjunto de medidas) a ser
analisada, dependendo do que esta configurado no aplicativo, como unidades ou
preco médio de venda. Se a dimensao Produto for habilitada, selecione
OGS_Product Measure.

4. Se vocé tiver habilitado o Planejamento da Conta Principal, selecione membros para estas
variaveis de usuario:

Segmentos de Conta — Selecione o segmento do cliente ou a conta principal que deve
ser o0 padréo.

Granularidade do Periodo — Selecione o periodo para exibicdo dos dados.

Familia de Produtos — Selecione o grupo de produtos padrdo para o qual o
planejamento sera feito.

Moeda de Relatério — Selecione a moeda que estd sendo usada para planejamento.

Territério — Selecione o territério para planejamento (por exemplo, poderia ser sua
regido ou organizagéo de vendas).

Anos — Selecione o0 ano que, por padrdo, vocé deseja ver.
Moeda — Selecione a moeda que esta sendo usada para planejamento.
Promocéo Atual — Selecione a promocado padrdo a ser exibida.

Cenario da Conta Principal — Selecione o cenario Plano ou Previsdo que deseja
planejar.

Versédo da Conta Principal — Selecione a verséo que deseja planejar.

5. Cligue em Salvar.

Integracdo do Planejamento de Cotas e da Previsao Avangada
de Vendas

E possivel enviar a cota-alvo do Planejamento de Cotas para a Previsdo Avancada de

ORACLE

Vendas.

O Sales Planning usa mapas de dados para integracdo pronta para uso entre Planejamento
de Cotas e Previsdo Avancada de Vendas para planejamento de vendas conectado. Apés
concluir o processo de planejamento de cotas, vocé pode enviar a cota-alvo do Planejamento
de Cotas para pré-implantar o alvo da previsao na Previsdo Avancada de Vendas, como um
ponto de partida para sua previséo de vendas.

Essa secéo descreve todo o processo geral para integracéo.

Para implementar a integracdo entre o Planejamento de Cotas e a Previsdo Avancada de
Vendas, siga este processo geral.

1. Habilite e configure o Planejamento de Cotas.

2. Habilite e configure a Previsdo Avancada de Vendas. Na secéo Integrac6es na pagina
Habilitar, vocé deve selecionar Cota-Alvo do Planejamento de Cotas.
Habilitar a Previsdo Avancada de Vendas com essa opc¢ao cria um mapa de dados:
Integracao da Previsao de Vendas do Planejamento de Cotas. Os mapeamentos
detalhados do mapa de dados séo preenchidos automaticamente entre os membros de
dimenséo no Planejamento de Cotas e na Previsdo Avancada de Vendas.

O valor final da cota-alvo no Planejamento de Cotas, com o valor de ajuste de
preenchimento no cenario Plano (se houver um), € mapeado para o valor de previsédo alvo
no cenario Previsao da Previsdo Avancada de Vendas.
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3. Em Planejamento de Cota, execute o processo de planejamento de cotas para atingir uma

cota-alvo.

4. Quando o plano de cotas é concluido, um administrador envia a cota-alvo do

Planejamento de Cotas usando o mapa de dados predefinido:

—=
a. Na pagina inicial, clique em Aplicativo , depois em Intercambio de Dados
e, por fim, em Mapas de Dados.

b. No menu Ac¢des para Integracdo da Previsdo de Vendas do Planejamento de
Cotas, selecione Sincronizar para sincronizar dimensdes e membros entre origem e
destino.

c. No menu Ac¢des de Integracdo da Previsdo de Vendas do Planejamento de Cotas,
selecione Enviar Dados. I1sso envia o valor da cota-alvo do Planejamento de Cotas
para a Previsdo Avancada de Vendas.

5. [Execute aregra Envio de Previsdo Base. Na Pagina inicial, clique em Regras EH e
em Iniciar ao lado de Envio de Previsao Base. Selecione apenas a Versédo e o Ano que
foram atualizados.

Vocé vé a cota-alvo como um ponto de partida para o alvo da previsdo base no cenario de
previsdo da Previsdo Avancada de Vendas em todos 0s niveis da hierarquia.

Execute novamente os mapas de dados sempre que a cota-alvo for atualizada.

Videos

Sua Meta Assista a este Video

Saiba mais sobre como integrar o Planejamento n 3 _
de Cotas e a Previsdo Avancada de Vendas. Integracdo do Planejamento de Vendas e

da Previsdo Avancada de Vendas no Oracle Sales
Planning Cloud

Regras da Previsao Avancada de Vendas

ORACLE

Analise as regras usadas para calcular valores na Previsdo Avancada de Vendas
Na preparacéo para prever o planejamento, ndo se esquega de executar estas regras:

* Preparar Valor Real
* Preparacao para Previsdao

* RptTotals para GSP, se vocé habilitou Planejamento Preditivo

L . X
Na pagina inicial, clique em Regras £ .
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ORACLE

Dica:

Capitulo 5

Regras da Previsdo Avangada de Vendas

Tabela 5-2 Regras da Previsao Avancada de Vendas

Para ver apenas as regras da Previsdo Avancada de Vendas, clique em Todos os
Cubos ao lado do Filtro e, na lista Cubo, selecione OEP_OGS.

Algumas dessas regras estdo associadas a formularios no menu Acdes ou definidas
para Executar ao Salvar. Os planejadores executam essas regras como parte do
processo de planejamento.

Regra

Tipo

Descricao

Envio de Previsdo de Base

Executar Envio de Dados

Preparacdo para Previsao

Regra Groovy. Envio inteligente
no formulério.

Regra

Conjunto de Regras

Converter Dados Mensalmente Regra

para Semanalmente no
Formulario

Converter Dados Mensalmente Regra

para Semanalmente

Executa o envio ao cubo de
relatorio em um formulario de
dados.

Envia dados de uma fatia
especifica ao cubo de relatério.
Envia dados com base na
solicitacdo do tempo de
execucdo para Cendrio, Anos e
Verséo.

Copia valores reais de periodos
selecionados para o cendrio
Previsdo e envia os dados ao
cubo de relatério para o Ano e
a Versao selecionados.

O conjunto de regras inclui:

*  Preparar Previsao
* Executar Envio de Dados

Em um formulario, converte
dados mensais em dados
semanais.

Execute essa regra somente
quando ela estiver associada a
um formulario, ndo do cartdo
Regras.

Converte dados mensais em
dados semanais (conversdo em
lote).
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Regras da Previsdo Avancada de Vendas

Tabela 5-2 (Cont.) Regras da Previsao Avancada de Vendas

. _________________________________________________________________________________|
Regra Tipo Descricado

Preparar Valor Real Conjunto de Regras Copia dados do OGS_CY
Bookings para OGS_Sales
Revenue e, em seguida, envia
dados ao cubo de relatério
para o Valor Real, os Periodos e
0s Anos selecionados.

O conjunto de regras inclui:
*  Processar Valor Real
*  Executar Envio de Dados

Execute essa regra para estes
periodos:

* Para o Ano Atual - Execute
sempre que vocé importar
um novo periodo de dados
reais.

* Para Anos Anteriores —
Execute uma vez quando
criar o aplicativo, se
importar dados histéricos.
Execute para todos os
periodos e anos para os
quais existem dados
histéricos. Ndo é preciso
executar essa regra
novamente, a menos que
os dados mudem para anos
de histdrico.

Preparar Previsdo Regra Copia dados de Real para
Previsdo. Nao execute essa
regra por conta préopria. Em
vez disso, execute Preparacao
de Previsdo.

Processar Valor Real Regra Copia dados de OGS_CY
Bookings para OGS_Sales
Revenue. Ndo execute essa
regra por conta préopria. Em
vez disso, execute Preparar

Valor Real.
Enviar para Cubo de Relatério Regra Groovy. Envio Executa Envio Inteligente para
Inteligente no formulario. qualquer Ajuste feito em um

formulario. Envia dados ao
cubo de relatério.

Roll-Up Regra Faca roll-up do cubo.
Normalmente néo é
necessario, pois a agregacdo é
realizada no cubo de relatdrio.
Todos os formuldarios de
relatorio e dashboards séo
associados ao cubo de relatério
para agregacdo rapida.
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Regras da Previsdo Avangada de Vendas

Tabela 5-2 (Cont.) Regras da Previsao Avancada de Vendas

. _________________________________________________________________________________|
Regra Tipo Descricado

RptTotals para GSP Regra Usa o total de dimensdes
personalizadas habilitadas
para Qualquer Membro, para
fins de Planejamento Preditivo.
Isso permite que os usudrios
executem previsdes no nivel
Territério e ndo em um nivel

detalhado.
Converter Dados Regra Em um formulario, converte
Semanalmente para dados semanais em dados
Mensalmente no Formuldario mensais.

Execute essa regra somente
quando ela estiver associada a
um formuldario, ndo do cartdo

Regras.
Converter Dados Regra Converte dados semanais em
Semanalmente para dados mensais (conversao em
Mensalmente lote).

ORACLE - 10



Configuracao do Planejamento da Conta

Principal

Consulte Também:

Consideracdes e Pré-requisitos

Habilitacdo do Planejamento da Conta Principal
Configuragéo do Planejamento da Conta Principal
Tarefas Pés-configuracao

Integracao do Planejamento de Cotas e do Planejamento da Conta Principal
Vocé pode enviar a cota do Planejamento de Cotas para o Planejamento da Conta
Principal.

Regras do Planejamento da Conta Principal

Célculos do Planejamento da Conta Principal

Considerac0es e Pré-requisitos

Consideracdes e pré-requisitos para implementar o Planejamento da Conta Principal:

Consulte Lista de Verificacdo de Implementagéo para obter uma visao geral das etapas
necessarias para instalar, habilitar e configurar.

O Planejamento da Conta Principal requer o Modo Hibrido para oferecer suporte a cubos
BSO (Block Storage Option) do Essbhase Hibrido.

A partir da Versao 21.04, o Sales Planning oferece suporte aos cubos BSO (Block Storage
Option) do Essbase Hibrido. Qualquer aplicativo novo que vocé criar seréa criado
automaticamente com o modelo Hibrido habilitado.

Se vocé tiver criado seu aplicativo antes da Versao 21.04, podera habilitar o modo Hibrido
para oferecer suporte aos cubos BSO (Block Storage Option) do Essbase Hibrido se ele
ainda nao estiver habilitado. Consulte Como Habilitar os Cubos BSO (Block Storage
Option) do Essbase Hibrido.

Contas e Produto sdo dimenses obrigatorias.

Vocé pode importar valores de destino do Planejamento de Cotas para o Planejamento da
Conta Principal.

Vocé pode criar um modelo Volume e Receita ou um modelo Receita somente.

Como Habilitar o Planejamento da Conta Principal

Para que os usuarios possam iniciar o planejamento, vocé deve habilitar os recursos do
Planejamento da Conta Principal.

ORACLE

Com base nas sele¢@es, nas dimensdes, nas medidas, nos formularios e em outros artefatos
gue sdo criados.
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Capitulo 6
Como Habilitar o Planejamento da Conta Principal

# Nota:

« Defina todas as dimens6es opcionais e personalizadas na primeira vez que
habilitar recursos. Como néo é possivel adicionar mais dimensées
posteriormente, considere cuidadosamente as dimensfes necessarias para 0s
seus negécios. Observe que vocé pode adicionar dimens@es de relatério
(atributo) posteriormente usando o Editor de Dimensdes.

* Nao sera possivel desabilitar os recursos posteriormente.

Se for utilizar o Planejamento de Cotas para importar valores de destino do Planejamento de
Cotas para o Planejamento da Conta Principal, vocé devera primeiro habilitar o Planejamento
de Cotas para poder selecionar a opcéo de integracéo Cota para Destinos.

Pré-requisito:

O Planejamento da Conta Principal requer que o aplicativo use o modo Hibrido. Consulte
Como Habilitar os Cubos BSO (Block Storage Option) do Essbase Hibrido.

1. Na péaginainicial, clique em Aplicativo

e depois clique em Configurar &8
2. Na lista Configurar, selecione Planejamento da Conta Principal.
3. Na pagina Configurar, clique em Habilitar Recursos.

4. Selecione os recursos a serem habilitados e cligue em Habilitar.
Embora seja possivel habilitar mais recursos depois, a Oracle recomenda habilitar
somente aqueles que os planejadores necessitam no momento.

Tabela 6-1 Como Habilitar Recursos do Planejamento da Conta Principal

Habilitar Descricao

Planejamento por Habilite o planejamento da conta principal por
territdrio ou recurso.

Selecione o tipo de hierarquia para o
planejamento da conta principal. Vocé pode
planejar por territério ou por recurso.

Se vocé ja tiver habilitado o Planejamento de
Cotas, a dimensdo Planejamento por estara
selecionada. Por exemplo, se vocé optou por
planejar por Territério no Planejamento de
Cotas, o planejamento por Territorio sera
selecionado automaticamente para vocé em
Planejamento da Conta Principal.
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Como Habilitar o Planejamento da Conta Principal

Tabela 6-1 (Cont.) Como Habilitar Recursos do Planejamento da Conta Principal

_________________________________________________________________________________|
Habilitar Descricao

Recursos de Planejamento Selecione os recursos de planejamento.

* Planejamento da Linha de Base — Selecione
Volume e Receita ou Receita. Por padréo,
Volume e Receita esta selecionada.

Em um modelo de Receita somente:

— N&o hd medidas adicionadas para
Volume.

— Nao h4 célculos para Receita; Receita é
uma entrada direta somente.

— O uplift é calculado com base na
Receita, e ndo no Volume.

— O gasto variavel é calculado como uma
porcentagem da Receita.

— Na&o hd medidas de contrato por
unidade adicionadas.

— Os dashboards e formuldrios refletem
a Receita somente.

* Planejamento de Blocos de Construgdo —
Use blocos de construcéo, como diferentes
precos, posicionamentos e variantes de
produto, para identificar os ajustes de
planos de vendas ndo promocionais
adicionais.

*  Planejamento de Promogdes Comerciais —
Adicione, analise e ajuste as atividades
promocionais comerciais para preencher
estrategicamente a lacuna entre o alvo e 0
plano, identificando a porcentagem de
uplift incremental de cada promocé&o na
base que é planejada por grupo de contas e
de produtos, gastos comerciais e lucros e as
perdas, incluindo medidas de contratos
adicionais especificadas para o cliente e
COGS, para obter um panorama total dos
lucros e perdas do cliente. Inclui:

— Promocdo abrangente entre periodos

-  Promogdes para produtos individuais
ou para varios produtos

—  Vérias promocdes para 0 mesmo
produto em um periodo

—  Vérias promogdes para o mesmo
produto com datas sobrepostas

*  Lucros e Perdas do Cliente- Analise o
impacto de suas promocgdes:

—  Por Cliente e Grupo de Produtos

- Receita e Uplift da Receita

—  Gastos Comerciais — Variaveis e Fixos
- COGS

- Medidas do contrato

*  Medidas do Contrato e Custo de Vendas —
Disponivel se vocé tiver habilitado
Planejamento de Promocdes Comerciais
e Lucros e Perdas do Cliente. Adiciona
medidas para entradas e pressupostos de
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Como Habilitar o Planejamento da Conta Principal

Tabela 6-1 (Cont.) Como Habilitar Recursos do Planejamento da Conta Principal

Habilitar

Descricao

Gerenciamento de Desempenho Inteligente

Integracdo a

Mapear/Renomear Dimensoes

contrato e entradas nos Lucros e Perdas do
Cliente. Vocé podera adicionar mais
medidas, se necessario.

o Custo de Vendas - Disponivel se vocé tiver
habilitado Planejamento de Promocdes
Comerciais e Lucros e Perdas do Cliente.
Adiciona medidas para pressupostos de
contrato e entradas nos Lucros e Perdas do
Cliente.

Selecione Fazer Previsdo Base para habilitar a
capacidade de prever o plano de linha de base
de acordo com os valores reais do historico.

Se voce tiver dados histéricos de volume ou
receita por territério ou nivel de detalhes
(como produto ou cliente), podera fazer uma
andlise estatistica nos dados de modo a prever
resultados futuros para compor seu plano de
linha de base.

Selecione Cota para Destinos para habilitar a
capacidade de integrar dados da cota-alvo do
Planejamento de Cotas.

E necessario que o Planejamento de Cotas
esteja habilitado para que seja possivel
selecionar esta opcao.

A ativacgdo desta opc¢do cria um mapa de dados:
Cota para Destino na Receita do
Planejamento da Conta Principal (se a
unidade de medida do Planejamento de Cotas
for Valor) ou Cota para Destino no
Planejamento da Conta Principal (se a
unidade de medida do Planejamento de Cotas
for Unidades).

Quando seu planejamento de cotas é finalizado,
voceé pode enviar os numeros finais da cota-
alvo por Territério ou Recurso no Planejamento
de Cotas para usar como um destino de vendas
para contas principais e grupo de produtos no
Planejamento da Conta Principal. O mapa de
dados envia somente dados de vendas (e ndo
dados promocionais).

* Adicione dimensdes personalizadas ao sue
aplicativo. Produto e Contas sdo
fornecidos; vocé pode renomea-los se
necessario. Vocé pode habilitar até trés
dimensdes personalizadas.

*  Mapeie dimensdes personalizadas para
dimensoes existentes.

* Renomeie as dimensdes base.

Vocé deve habilitar, mapear e renomear

dimensdes personalizadas na primeira vez que

habilitar recursos.
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Faca logoff e depois logon novamente. Os artefatos de Planejamento da Conta Principal séo
preenchidos, incluindo um fluxo de navegacéo, dimensd@es, formularios e medidas, com base
Nos recursos que vocé ativou.

O que Acontece quando Vocé Habilita o Planejamento da Conta Principal

Quando vocé habilita o Planejamento da Conta Principal, artefatos sédo adicionados ao
aplicativo, dependendo do que foi habilitado:

ORACLE

Cubos — um cubo de entrada (OEP_KAP) e um cubo de relatério (OEP_KREP).
Dimensdes e membros, inclusive:

— BaselinePromotions (em OEP_KAP) e membros para blocos de construcao e
promocdes.

— Tipo de Promocédo (em OEP_KREP).

— Adimensao Elemento do Plano é compartilhada com a Previsdo Avancada de
Vendas.

— As dimens@es Territério, Produto e Contas sao compartilhadas com Previsédo
Avancada de Vendas e Planejamento de Cotas.

Medidas, inclusive Volume, Receita, Promo¢do Comercial, Blocos de Construcéo e
Pressupostos de Custo para contratos e custo de vendas, Financas e KPls.

— Os custos de contrato ndo estao associados as promoc¢des. Vocé pode inserir taxas
de contrato em niveis mais altos das hierarquias de contas e produtos e rebaixar os
pressupostos de contrato na hierarquia. No nivel mais baixo da hierarquia, vocé pode
fazer um ajuste na porcentagem do contrato. Vocé também pode carregar medidas de
contrato no nivel folha. As medidas de contrato, como porcentagem, por unidade (em
um aplicativo baseado em volume) ou taxa fixa, sdo usadas para custos calculados.

— As medidas de Custo de Vendas incluem Custo de Mercadorias Vendidas (COGS). As
COGS séo definidas por unidade em um aplicativo baseado em volume. Elas podem
ser inseridas ou carregadas para produtos em qualquer cliente. As COGS séo usadas
nos célculos de Lucros e Perdas do Cliente.

Fluxo de navegacéo.

Formularios e dashboards.

Regras. Consulte Regras do Planejamento da Conta Principal
Mapas de dados.

— Contas Principais para Relatérios

— Promocgdes Principais para Relatérios se vocé tiver habilitado Promogdes
Comerciais

— Cota para Destino na Receita do Planejamento da Conta Principal se vocé tiver
habilitado a integracao entre Planejamento de Cotas and Planejamento da Conta
Principal

Smart Lists—OEP_AccountsSM, OEP_ProductSM, OEP_TPTypeSM.

Modelos de carregamento de dados para carregar dados para Planejamento da Conta
Principal com base nos recursos que estéo habilitados.
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Configuragéo do Planejamento da Conta Principal

Configuracgéo do Planejamento da Conta Principal

Depois de habilitar os recursos do Planejamento da Conta Principal, execute estas etapas

para configura-los.

&,
1. Na péagina inicial, clique em Aplicativo e depois cligue em Configurar .

2. Na lista Configurar, selecione Planejamento da Conta Principal.

3. Cligue em Configuracao de Periodo e faca suas selec6es para ano fiscal atual, periodo
e o0 ano de inicio do plano. Depois clique em Salvar.

Tarefas Pds-configuracao

Apos a configuracéo do Planejamento da Conta Principal, execute estas tarefas.

ORACLE

1. Importe metadados. Consulte Importacao de Metadados e Dados do Planejamento da

Conta Principal.

a » 8 Db

Atualize o cubo ap06s a configuracdo e sempre que importar metadados.
Importe os dados. Consulte Importacao de Dados do Planejamento da Conta Principal.
Defina as variaveis de usuario. Consulte Configuracéo de Variaveis de Usuario.

Defina configurac®es de aplicativo para previsées de modo a indicar onde encontrar

valores reais. Consulte Quais Configuracdes de Aplicativo e Sistema Posso Especificar?.

6. Na preparacao para o planejamento, execute a regra Implantar Plano de Linha de Base.

Na péagina inicial, clique em Regras [X]=] , inicie o Implantar Plano de Linha de Base,

insira os valores e depois cliqgue em Iniciar.

7. [Execute o mapa de dados para enviar dados para o cubo de relatério. Na pagina inicial,
cligue em Aplicativo. Em seguida, clique em Troca de Dados e depois clique na
guiaMapas de Dados. No menu Ac¢des ao lado de Contas Principais para Relatério,

cligue em Enviar Dados.

Videos

Sua Meta

Assista a este Video

Saiba quais tarefas vocé precisa concluir apds
configurar o Planejamento da Conta Principal
no Sales Planning. Neste tutorial, veja como
definir valores para varidveis de substituicdo
do Planejamento de Cotas, incluir ou importar
metadados, importar dados histéricos, atribuir
valores a varidveis de usudrio, executar regras
para Processar Planos de Linha de Base e
Valores Reais além de executar um mapa de
dados para enviar dados para o cubo de

relatorios.

n Execucéo de tarefas pos-configuracdo para
planejamento da conta principal no Oracle Sales
Planning Cloud
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Capitulo 6
Tarefas Pds-configuracéo

Importacdo de Metadados e Dados do Planejamento da Conta Principal

1.

Adicione ou importe metadados para cada dimenséao habilitada usando o Editor de
Dimensdes. Na péagina Inicial, cligue em Aplicativo e em Visao Geral. Clique na guia
Dimensdes e depois, na lista Cubo, selecione OEP_KAP.

Consulte Importagcédo de Metadados.

# Nota:

Quando vocé usa o Editor de Dimensdes para carregar metadados, a hierarquia
primaria de uma dimensao devera estar abaixo do membro Tudo da dimenséo.
Embora também seja possivel adicionar hierarquias alternativas sob o membro
Raiz, o membro devera ser do tipo Pai ou roll-up. Nenhum pai ou membro deve
ser definido como roll-up e agregado no membro raiz de uma dimensao porque o
membro raiz ndo pode ser exibido em todos os formularios, dashboards ou
relatdrios.

Apo6s a configurac@o e sempre que voceé fizer altera¢des na configuracéo ou importar
metadados, atualize o banco de dados. Na pagina Configurar, selecione Atualizar
Banco de Dados no menu Ac¢des. Clique em Criar e, em seguida, clique em Atualizar
Banco de Dados.

Importe seus dados de negécios para preencher o aplicativo. O Sales Planning contém
modelos para carregamento de dados. Consulte Importagédo de Dados do Planejamento
da Conta Principal.

Consulte Importacéo de Dados para obter informacdes gerais sobre importacdo de dados.

Configuracdo de Variaveis de Usuario

Cada planejador deve definir as variaveis de usuario descritas neste tépico.

ORACLE

1.

As variaveis de usuario definem o contexto para formulério e dashboards.

Na péagina inicial, clique em Ferramentas .6 e, em seguida, cligue em Preferéncias
do Usuario

®)
g

A guia Variaveis de Usuario lista as variaveis de usuario que o administrador configurou
para cada dimensédo e, em Membro, o membro atualmente selecionado para cada
variavel.

Se voceé tiver habilitado o Planejamento de Cota, selecione membros para essas variaveis
de usuério:

e Contas — Selecione sua conta.
e Territorio de Sobreposicdo — Usado geralmente para o territério de sobreposigéo.
e Produto — Selecione seu produto.

e Territorio do Representante de Vendas — Geralmente usado pelos Representantes de
Vendas no planejamento ascendente.
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Tarefas Pds-configuragéo

Cenario — Selecione seu cenario.

Territério — Geralmente usado para o processo principal pelos Gerentes de Vendas e
Vice-Presidentes de Vendas.

Se vocé habilitou a Previsdo Avancada de Vendas, selecione membros para estas
variaveis de usuario:

Moeda — Selecione a moeda de entrada.

Granularidade do Periodo — Selecione a granularidade aplicavel a previséo, aos
relatérios e a analise. Selecione Plano Semanal para prever no nivel semanal.
Selecione YearTotal para prever no nivel mensal.

Cenério de Previsdo — Selecione ou Previsdo, ou Previsdao Continua, dependendo
de quais recursos estdo habilitados e de como vocé deseja fazer sua previséo.

Moeda de Relatério — Selecione a moeda de relatério.

Versao de Previsdo — Selecione Trabalho Ascendente se estiver criando sua
previsdo detalhadamente.

Anos — Normalmente, o ano atual. A maioria dos formularios usa a variavel de
substituicdo definida para OEP_CurYr (Ano Atual), mas vocé pode selecionar um ano
diferente; por exemplo, para ver anos futuros.

Segmentos de Conta — Selecione o0 segmento de conta a fim de usar para analise
detalhada.

Familia de Produto — Selecione o produto a ser usado para andlise de produto
detalhada.

Territério ou Recurso — Selecione o territério ou recurso do foco.

Drivers — Selecione a medida (ou membro pai de um conjunto de medidas) a ser
analisada, dependendo do que esta configurado no aplicativo, como unidades ou
preco médio de venda. Se a dimensao Produto for habilitada, selecione
OGS_Product Measure.

Se vocé tiver habilitado o Planejamento da Conta Principal, selecione membros para estas
variaveis de usuario:

Segmentos de Conta — Selecione o segmento do cliente ou a conta principal que deve
ser o0 padréo.

Granularidade do Periodo — Selecione o periodo para exibicdo dos dados.

Familia de Produtos — Selecione o grupo de produtos padrdo para o qual o
planejamento sera feito.

Moeda de Relatério — Selecione a moeda que estd sendo usada para planejamento.

Territério — Selecione o territério para planejamento (por exemplo, poderia ser sua
regido ou organizagdo de vendas).

Anos — Selecione o0 ano que, por padrdo, vocé deseja ver.
Moeda — Selecione a moeda que esta sendo usada para planejamento.
Promocéo Atual — Selecione a promocado padréo a ser exibida.

Cenario da Conta Principal — Selecione o cenario Plano ou Previsdo que deseja
planejar.

Versédo da Conta Principal — Selecione a verséo que deseja planejar.

Clique em Salvar.
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Integracéo do Planejamento de Cotas e do Planejamento da Conta Principal

Integracdo do Planejamento de Cotas e do Planejamento da
Conta Principal

ORACLE

Vocé pode enviar a cota do Planejamento de Cotas para o Planejamento da Conta Principal.

O Sales Planning utiliza mapas de dados para integracdo pronta para uso entre o
Planejamento de Cotas e o Planejamento da Conta Principal para planejamento de vendas
associadas. Ap0Gs concluir o processo de planejamento de cotas, vocé pode enviar a cota-alvo
do Planejamento de Cotas para o Planejamento da Conta Principal para defini-la como um
destino de vendas para contas principais e grupo de produtos.

Essa secao descreve todo o processo geral para integracéo.

Para implementar a integracdo entre o Planejamento de Cotas e o Planejamento da Conta
Principal, siga este processo geral.

1. Habilite e configure o Planejamento de Cotas.

2. Habilite e configure o Planejamento da Conta Principal. Na secao Integracao a na pagina
Habilitar, selecione Cota para Destinos.
Habilitar o Planejamento da Conta Principal com essa opc¢ao cria um mapa de dados:
Cota para Destino na Receita do Planejamento da Conta Principal. Os mapeamentos
detalhados do mapa de dados sé@o preenchidos automaticamente entre os membros da
dimenséo de origem no Planejamento de Cotas e os membros da dimensao de destino
Planejamento da Conta Principal.

3. Em Planejamento de Cota, execute o processo de planejamento de cotas para atingir uma
cota-alvo.

4. Quando o plano de cotas é concluido, um administrador envia a cota-alvo do
Planejamento de Cotas usando o mapa de dados predefinido:

ﬁ
a. Na pagina inicial, clique em Aplicativo , depois em Intercambio de Dados
e, por fim, em Mapas de Dados.

# Nota:

Se os metadados forem alterados, no menu Ac¢des para Cota para Destino
na Receita do Planejamento da Conta Principal, selecione Sincronizar
para sincronizar dimensdes e membros entre origem e destino.

b. No menu Ac¢des de Cota para Destino na Receita do Planejamento da Conta
Principal, selecione Enviar Dados.

c. Para enviar os dados para o cubo de relatério do Planejamento da Conta Principal, no
menu A¢bes de Contas Principais para Relatério, selecione Enviar Dados.

O valor da cota-alvo final (OQP_Adjusted Target Quota e OQP_Padding Adjustment Value) no
Planejamento de Cotas é enviado para OEP_Base Target no cendrio de Previsdo no
Planejamento da Conta Principal.

Se a unidade de medida do Planejamento de Cotas for Valor, os valores de destino serdo
enviados para Receita no Planejamento da Conta Principal. Se a unidade de medida do
Planejamento de Cotas for Unidades, os valores de destino serdo enviados para Volume no
Planejamento da Conta Principal.
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Regras do Planejamento da Conta Principal

Unidades do Planejamento de Cotas podem ser enviadas somente para um modelo de
Volume e Receita do Planejamento da Conta Principal. A Receita do Planejamento de Cotas
pode ser enviada para um modelo de Volume e Receita ou de Receita do Planejamento da

Conta Principal.

Vocé pode ver a cota alocada no Planejamento de Cotas como ponto de partida para o
destino no Planejamento da Conta Principal. Os dados sdo enviados para todos os niveis da
hierarquia (por exemplo, territério, produto e contas). Vocé pode analisar os dados de destino
em dashboards no Planejamento da Conta Principal, por exemplo em Analise de Lacuna,
onde vocé pode analisar o destino, a linha de base, a lacuna e o uplift para receita e volume.

Execute novamente os mapas de dados sempre que a cota-alvo for atualizada.

Regras do Planejamento da Conta Principal

Analise as regras usadas para calcular valores no Planejamento da Conta Principal.

L . X
Na pagina inicial, clique em Regras £ .

ORACLE

Tip:

Para ver apenas as regras de Planejamento da Conta Principal, clique em Todos os
Cubos ao lado do Filtro. Na lista Cubo, selecione OEP_KAP.

Na preparacao para o planejamento, execute a regra Implantar Plano de Linha de Base
depois de carregar valores realizados.

Table 6-2 Regras do Planejamento da Conta Principal

Regra

Descricao

Como Executar

Implantar Plano de Linha de
Base

Implanta o plano da linha de
base depois de carregar dados
realizados. Obtém os dados
realizados do ano anterior e
envia-os para o plano de linha
de base da previsdo para o
proximo ano. Execute esta
regra no inicio de um novo
processo de planejamento
como um método para pré-
preencher o plano base depois
que vocé carregar dados
histéricos.

Na pégina inicial, clique em
Regras e depois inicie
Implantar Plano de Linha de
Base.
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Regras do Planejamento da Conta Principal

Table 6-2 (Cont.) Regras do Planejamento da Conta Principal

Regra

Descricao

Como Executar

Preparar Previsao

Depois de carregar
inicialmente valores
realizados, quando vocé
carregar de maneira
subsequente os valores
realizados atualizados de
periodos recentes (por
exemplo, todo més para obter
os dados mais recentes),
execute esta regra para
implantar os novos valores
realizados do periodo na
previsdo e manter os periodos
restantes como previsao. Ela
também copia os dados para o
cubo de relatdrio.

Na pdgina inicial, clique em
Regras e depois inicie
Preparar Previsao.

Calcular

Em um modelo de volume e
receita, calcula a receita de
volume e preco.

A regra Calcular pega volume
X preco médio de venda para
calcular a receita.

E executada quando vocé clica
em Salvar nestes formuldarios:
»  What If - Receita de

Uplift

*  What If - Volume de
Uplift

* Configurar Blocos de
Construcao

Taxas de Contrato

Distribui as taxas de contrato
especificadas para o cliente e 0
produto ao longo da
hierarquia.

E executada quando vocé clica
em Salvar neste formulario:
Inserir Taxas de Contrato.

Custo de Vendas

Distribui o custo de vendas
especificado para o produto ao
longo da hierarquia em
qualquer cliente.

E executada quando vocé clica
em Salvar neste formulario:
Inserir Custo de Vendas.

Calcular Medidas de Custo

Calcula as medidas de custo
com base nos drivers de
entrada para taxas de contrato
e Custo de Vendas.

Na péagina inicial, clique em
Regras e depois inicie
Calcular Medidas de Custo.

Envio de Formuldrios para
Relatério

Envia dados calculados do
cubo de entrada para o cubo
de relatério para agregacoes
instantaneas.

E executada quando vocé clica

em Salvar nestes formularios:

* Configurar Blocos de
Construcdo - Receita

* Linha de Base Total -
Receita

* Linha de Base Total —
Volume

ORACLE
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Regras do Planejamento da Conta Principal

Table 6-2 (Cont.) Regras do Planejamento da Conta Principal

Regra

Descricao

Como Executar

Adicionar Promocdo

Adiciona uma promogado com
base nos valores que vocé
insere.

1. Na péagina inicial, clique
em Planejamento da
Conta Principal e depois
clique em Promocdes
Comerciais.

2. Clique com o botdo direito
do mouse em Configurar
Promocdes e depois clique
em Adicionar Promocao.

Promocdo para Produto

Associa um produto a uma
promocao e atribui os volumes
promocionais e gastos
comerciais a produtos
especificos como uplift e gastos
comerciais.

E executada quando vocé clica
em Salvar neste formuldrio:
Promocdo para Produto.

1. Na péagina inicial, clique
em Planejamento da
Conta Principal e depois
clique em Promocdes
Comerciais.

2. Clique com o botéo direito
do mouse em uma
promocao e depois clique
em Atribuir Produto.

Atualizagdo de Pressupostos de
Vérios Produtos

Atualiza todos os produtos
incluidos em uma promogao
caso ocorra qualquer alteracao
em pressuposto.

E executada quando vocé clica
em Salvar neste formulario:
Configurar Promocdes
Comerciais.

Remover Atribuicdo

Remove a atribuicdo de um
produto de uma promocgao.

1. Na péagina inicial, clique
em Planejamento da
Conta Principal e depois
clique em Promocdes
Comerciais.

2. Na area Promocdo para
Produto, clique com o
botéo direito do mouse em
um produto e depois
clique em Remover
Atribuicao.

Remover Promocao

Remove uma promocéo e
recalcula.

1. Na péagina inicial, clique
em Planejamento da
Conta Principal e depois
clique em Promocdes
Comerciais.

2. Clique com o botéo direito
do mouse em uma
promocao e depois clique
em Remover Promocao.

Calcular Dias de Promocéo por
Produto

Calcula o numero de dias de
promogéao por produto para
todas as promocoes aplicadas.

E executada quando vocé clica
em Salvar neste formulério:
Configurar Promocoes
Comerciais.
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Célculos do Planejamento da Conta Principal:

Table 6-2 (Cont.) Regras do Planejamento da Conta Principal

Regra

Descricao

Como Executar

Periodo de Promocdo (e
Calcular Periodo de Promocdao)

Calcula o periodo promocional
e 0 volume e a receita ndo
promocionais entre a
promogao e os produtos.

Na pdgina inicial, clique em
Regras e depois inicie o
Periodo de Promocao. Ou:

1. Na péagina inicial, clique
em Planejamento da
Conta Principal e depois
clique em Promocdes
Comerciais.

2. Clique com o botéo direito
do mouse em uma
promocao e depois clique
em Calcular Periodo de
Promocado.

Ajuste da Promocao

Depois que as promogdes
forem calculadas e atribuidas
a produtos, se forem feitos
ajustes, essa regra lancard os
ajustes nos periodos de
promocao apropriados.

E executada quando vocé clica
em Salvar neste formuléario:
Promocao para Produto.

1. Na pagina inicial, clique
em Planejamento da
Conta Principal e depois
clique em Promocdes
Comerciais.

2. Na area Promocdo para
Produto, informe um
valor absoluto na coluna
Ajuste e depois clique em

Salvar.
Copiar para WhatIf Calcula e envia os uplifts para | E executada quando vocé clica
diferentes cendrios what-if. em Salvar neste formulério:
Inserir Porcentagem de
What If.
Envio de What Ifs Os envios sdo ajustes manuais | E executado quando vocé clica

em andlises what-ifs para o
cubo de relatério feitas
somente para os produtos que
sofreram alteracdes.

em Salvar neste formulario:
What If - Volume de Uplift.

O ROI e 0 ROI de Uplift séo calculados como férmulas de membros.

Calculos do Planejamento da Conta Principal:

Veja a seguir como algumas das medidas do Planejamento da Conta Principal sdo calculadas:

ORACLE

e Volume Total = Linha de Base + Uplift

e Linha de Base = Base + Blocos de Construcao

«  Uplift = % de Uplift x Linha de Base para Periodo de Promocao

* Linha de Base para Periodo de Promocao = Linha de Base x Total de Dias de Promocao
para Cada Promocéo/Total de Dias no Periodo
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Volume/Receita do Periodo de Promogéo = Linha de Base para Periodo de Promocéao +
Uplift

Volume/Receita do Periodo Ndo Promocional = Volume Total/Receita - Volume/Receita do
Periodo Promocional

O Total de Dias de Promocéo é igual ao Total de Dias no periodo em que as promocdes
acontecem. Se houver varias promoc¢des em dias sobrepostos, esses dias sobrepostos
ndo serdo considerados. Por exemplo, se uma promocgé&o ocorrer entre 1° de junto e 10 de
junho e outra promogéao ocorrer entre 7 de junho e 25 de junho, o Total de Dias de
Promocéo seréa 25.

Volume de Promogéo por Dia de Promocgéo = Volume do Periodo de Promocgé&o/Total de
Dias de Promocéo

Gastos Variaveis = Volume de Promocao por Dia de Promocéo x Custo Variavel por
Unidade x Dias de Promocéo

Gastos Comerciais = Gastos Variaveis + Gastos Fixos
ROI em Uplift = Receita de Uplift - Gastos Comerciais/Receita de Uplift

ROI em Receita = Receita de Uplift - Gastos Comerciais/Receita

Casos de Uso

O Planejamento da Conta Principal oferece suporte aos seguintes casos de uso para
planejamento de promoc¢des comerciais:

Promocéo no periodo completo — As promoc8es sao feitas no(s) periodo(s) inteiro(s). Por
exemplo, de 1° de marco de 2021 a 30 de abril de 2021. Os uplifts, os gastos variaveis e
os gastos fixos sao distribuidos para os periodos inteiros. Esses se tornam a receita ou 0s
volumes do periodo de promocao.

Promocéo em parte do periodo — As promocdes sao feitas em parte do periodo. Por
exemplo, de 15 de maio de 2021 a 30 de maio de 2021. A receita/volume de linha de base
sdo considerados para o periodo parcial e os uplifts sdo calculados na linha de base do
periodo de promocao. Isso distribui os uplifts para o periodo parcial com base no intervalo
de datas. Os gastos fixos e variaveis sa@o calculados e distribuidos para esses intervalos
de periodos.

Promocéo entre periodos — As promocdes sao feitas entre periodos. Por exemplo, de 15
de junho de 2021 a 5 de julho de 2021. A receita/volume de linha de base séo
considerados para cada periodo parcial. O mesmo acontece com o uplift. O gasto fixo da
promocéo é distribuido entre os periodos. Os gastos variaveis sao calculados para
periodos individuais com base na receita e nos volumes do periodo da promocéo. A
receita e o volume do periodo total da promocao sao calculados, assim como os gastos
variaveis/fixos entre os periodos.

Promoc8es com dias sobrepostos — As promocdes sao feitas para 0 mesmo produto com
periodos sobrepostos. Por exemplo, a Promocédo A acontece de 15de maio a 10 de junho
e a Promocéo B, de 1° de junho a 25 de junho. Assim como acontece na promocéo entre
periodos, exceto para as novas promoc¢des sobrepostas, os dias de promog¢éo séo apenas
dias incrementais da linha de base. No caso da Promocéo B, 15 dias sédo considerados
(de 11 a 25 de junho porque o periodo de 1° a 10 de junho ja é considerado para a
Promocéo A).

Promocdes de varios produtos — E possivel desighar promogées a varios produtos
especificos usando Atribuir Produto. Os produtos podem ser todos produtos de nivel
folha na hierarquia de produtos ou marcas ou podem ser selecionados como produtos
especificos em diferentes hierarquias de produtos. A porcentagem de uplift € aplicada a
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cada um dos produtos com base na linha de base de cada produto. Vocé também pode
remover atribuicdes.
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Manutencao do Aplicativo

A medida que o seu negdcio mudar, vocé continuara atualizando os drivers, as contas, 0s
usuérios etc. a fim de manter o aplicativo atualizado.

Vocé pode executar essas tarefas facilmente retornando as tarefas de Configuragéo.
Mensalmente, vocé deve atualizar o periodo de planejamento atual:

1. Na Pégina inicial, cligue em Aplicativo, em Configurar e selecione um maodulo.
2. Na péagina Configurar, selecione Preparacdo do Planejamento e da Previsao.

3. Selecione 0 més de planejamento atual na lista Periodo e clique em Salvar.

Gerenciamento de Tabelas de Alias

Ao habilitar o médulo Planejamento , tabelas de alias séo carregadas apenas nos idiomas
padrdo, em vez de todos os idiomas suportados.

Para novas aplica¢Bes, apos habilitar um modulo, vocé pode usar uma nova opgao,
Gerenciar Painéis de Alias Pré-implantadas, para carregar painéis de alias para outros
idiomas.

Para as aplicacdes existentes, vocé pode remover painéis de alias dos idiomas que vocé ndo
precisa.

Para adicionar ou apagar painéis de alias:

1. A partir do navegador, sob Criar e Gerenciar, cligue em Painéis de Alias.

2. No menu A¢oes, clique em o Gerenciar Tabelas de Alias Pré-implantadas (disponivel
depois de vocé habilitar um médulo).

3. Selecione os idiomas que deseja carregar ou limpe a sele¢do de idiomas se deseja deletar
e cligue em OK.

4. Apo6s o carregamento dos idiomas, atualize o cubo.

Notas sobre gerenciar painéis de alias.

e Vocé pode carregar até 30 painéis de alias nos Mdédulos Planning.

e Quando vocé habilita recursos ou novos modulos de forma incremental, painéis de alias
sdo carregados a partir de seus idiomas selecionados para quaisquer membros novos.

e Caso vocé tenha personalizado quaisquer rétulos em um painel de alias, essas
personaliza¢Bes sdo aplicadas a todo nhovo membro adicionado quando vocé habilitar
recursos de forma incremental.
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Importacao de Dados

ORACLE

Antes de importar dados, configure o aplicativo, conforme descrito neste sistema de ajuda, e
importe os metadados dimensionais.

Vocé pode fazer download de modelos de importagdo de dados de dentro do aplicativo. Os
modelos séo gerados com base nos recursos que vocé habilitou e nas dimensdes
personalizadas que adicionou.

Para fazer download dos modelos de importacdo de dados:

1.
2.

3.

Na pagina inicial, clique em Aplicativo e depois clique em Configurar.

Na lista Configurar, selecione o modulo para o qual deseja fazer download dos modelos.
Em seguida, no menu A¢des, selecione Download de Modelos de Carregamento de
Dados.

Salve o arquivo zip localmente e depois extraia os arquivos CSV.

Execute estas tarefas para importar os dados:

1.

Especifique as configuracdes apropriadas de importacdo de dados. Consulte
Administracao das Configuracfes de Carregamento de Dados.

Opcional: Faca uma cOpia de backup dos modelos de importacao de dados para a qual
vocé podera reverter, se necessario.

Opcional: faca backup do aplicativo.

Se vocé criou Smart Lists personalizadas, importe-as antes dos dados associados
(disponiveis somente para alguns médulos).

Para identificar as Smart Lists a serem importadas e os nomes das respectivas entradas:

a. Cligue em Navegador E Em seguida, em Criar e Gerenciar, cligue em Smart
Lists.

b. Selecione a Smart List e clique em Editar e em Entradas.
c. Observe os nhomes associados.

Abra os modelos no Microsoft Excel e personalize-os para especificar os dados do seu
negécio.

Opcional: Para garantir que os dados seréo importados e calculados corretamente,
importe-os para um aplicativo de teste primeiro.

Importe os dados para o aplicativo de producéo.

Para a primeira importacdo de dados, execute as regras necessarias para processar e
calcular os dados.

Ao personalizar os modelos:

Nao insira zeros.

Para importar dados, é necessario ter pelo menos um membro de todas as dimensées no
arquivo a ser importado.
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Remova as colunas para as quais ndo existam dados. Por exemplo, se a periodicidade for
mensal, vocé podera excluir as colunas referentes a Trimestral 1 - 4.

Se os nomes de membros iniciarem com zeros (0), altere as colunas numéricas para
texto.

Importacao de Dados do Planejamento de Cota

Use os modelos fornecidos para importar dados para o Planejamento de Cota.

Os modelos do Planejamento de Cota sdo disponibilizados de acordo com as op¢des
selecionadas quando vocé habilita recursos e incluem todas as dimens@es personalizadas
gue vocé adicionou quando habilitou recursos.

ImpactedRevenueBookings.csv

— Se estiver planejando alvos de sobreposi¢céo por valor, carrega registros afetados pelo
ano atual e ano anterior.

ImpactedUnitsBookings.csv

— Se estiver planejando alvos de sobreposi¢cédo por unidades, carrega registros afetados
pelo ano atual e ano anterior.

RevenueBookings.csv
— Se estiver planejando por valor, carrega registros do ano atual e ano anterior.
UnitsBookings.csv

— Se estiver planejando por unidades, carrega registros do ano atual e ano anterior.

Depois de importar os dados, execute a regra Processar Valores Reais. Na P4gina inicial,

+[-|
clique em Regras , inicie a regra Processar Valores Reais, insira 0s anos historicos
para os quais vocé tem dados e clique em Iniciar. Execute essa regra sempre que importar
dados.

Importagdo de Dados da Previsao Avangada de Vendas

Importe dados para Previséo Avancada de Vendas.

ORACLE

Importe os seguintes dados:

Dados de valores reais. Dados histéricos sdo obrigatérios para usar previsoes.
Normalmente, carregue dados no OGS_CY Booking como a Medida para dados
historicos.

Outros dados:
— OGS _Pipeline
— OGS_Committed Forecast

— Cota. Se vocé habilitou a integracao ao Planejamento de Cotas, execute 0 mapa de
dados para enviar dados do Planejamento de Cotas para a Previsédo Avancada de
Vendas sempre que o destino da cota € atualizado. Consulte Integracéo do
Planejamento de Cotas e da Previsdo Avancada de Vendas.

— Carregue dados para OGS_Base Forecast, a fim de diferencia-los de Ajustes.
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# Nota:

Ao carregar os dados para previsao e pipeline comprometidos, vocé pode carregar
no nivel especifico de produto ou cliente, ou no nivel de territério. Se vocé estiver
carregando dados no nivel de territdrio, carregue os dados no nivel de Qualquer
Produto, Qualquer Cliente, Qualquer <Dimensé&o Personalizada>.

A Previsao Avanc¢ada de Vendas fornece modelos para importagéo de dados.

&
1. Na paginainicial, cligue em Aplicativo e depois cligue em Configurar .

2. Na lista Configurar, selecione Previsao Avancada de Vendas.

3. No menu Ac¢des, selecione Download de Modelos de Carregamento de Dados e salve
0 arquivo.

Os seguintes modelos estéo disponiveis:

* Advanced Sales Forecasting CRM Data Load File.csv

* Advanced Sales Forecasting CRM Weekly Data Load File.csv
* Advanced Sales Forecasting Data Load File.csv

e Advanced Sales Forecasting Weekly Data Load File.csv

Depois de importar os dados, execute a regra Preparar Valor Real. Na Pagina inicial, clique

+]]
em Regras , inicie a regra Preparar Valor Real, insira os anos histéricos para os quais
vocé tem dados e clique em Iniciar. Execute essa regra sempre que importar dados.

Importagdo de Dados do Planejamento da Conta Principal

ORACLE

Vocé pode importar os dados a seguir para o Planejamento da Conta Principal.

e Destino de Vendas Carregue o destino ou importe-o do Planejamento de Cotas. Se vocé
quiser carregar o destino do Planejamento de Cotas, consulte Integracao do Planejamento
de Cotas e do Planejamento da Conta Principal. Se vocé carregar o destino, carregue-o
para OEP_Base Target na dimensédo BaselinePromotions.

e Dados historicos.
e Dados de volume e receita.
* Valores Realizados caso que vocé queira rastrear o andamento da promocgéo.

O Planejamento da Conta Principal fornece modelos para download de dados.

&
1. Na pagina inicial, cligue em Aplicativo e depois cligue em Configurar .

2. Na lista Configurar, clique em Planejamento da Conta Principal.

3. No menu Acdes, selecione Fazer Download de Modelos de Carregamento de Dados e
depois salve o arquivo, SALESPLN KEY ACCOUNT
PLANNING DATA LOAD TEMPLATES.zip.

4. Descompacte o arquivo.
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Os seguintes modelos estéo disponiveis:

e Historical Reporting Only Data Load Template.csv
*  Volume and Revenue - Promotion.csv

*  Volume and Revenue.csv

Depois de importar os dados, execute a regra Implantar Plano de Linha de Base. Na pagina

=]
inicial, clique em Regras , inicie o Implantar Plano de Linha de Base, insira os valores
e depois cligue em Iniciar.

Depois de carregar subsequentemente valores realizados atualizados de periodos recentes
(por exemplo, todo més), execute a regra Preparar Previsdopara implantar os novos valores
realizados do periodo na previsao e manter os periodos restantes como previsdo. Esta regra
também copia os dados para o cubo de relatério.



Atualizacao de Artefatos

As melhorias disponiveis em determinadas versdes, descritas aqui, exigem atualizacdes de
alguns artefatos fornecidos se vocé os tiver personalizado.

e Se nao tiver modificado esses artefatos, os artefatos e os recursos estaréo disponiveis
para vocé com a versao.

e Como os artefatos personalizados ndo séo atualizados durante uma nova versao, se vocé
tiver personalizado esses artefatos e quiser aproveitar 0s novos recursos, execute estas
etapas:

1. Execute um backup completo depois da atualizagdo e faga download dele localmente.

2. Revise a lista de artefatos modificados e determine se vocé modificou algum deles.
Consulte Andlise de Artefatos Modificados.

Dica:

Para quaisquer artefatos listados abaixo que vocé tenha modificado, considere a
criacdo de uma coépia do seu artefato modificado e o uso dele como referéncia
das alteracdes feitas nele. E possivel excluir a copia apds a reimplantacéo de
suas personalizagdes.

3. Depois da atualizacédo, reverta as personalizacdes feitas nos artefatos que vocé identificou
para restaura-los ao formato fornecido. Consulte Reverséo de Personalizacdes.

4. Se necessario, implemente novamente suas personalizacdes feitas nos artefatos.

5. Para quaisquer modelos ou regras restauradas do Calculation Manager, depois que forem
finais, certifique-se de implantar as regras ou os modelos atualizados para o aplicativo de
guaisquer artefatos impactados. Consulte Exibicdo de Usos de um Modelo Personalizado
e Implantacdo de Regras de Negdcios e Conjuntos de Regras de Negdcios.

Atualizando artefatos para todos os Modulos Planning

ORACLE

Setembro de 2023

Comecando com 23.09, vocé podera gerenciar painéis de alias para Modulos Planning.
Consulte Gerenciamento de Tabelas de Alias para detalhes desta melhoria.

Se vocé estiver importando um instantaneo para a versao 23.09 (ou posterior) de uma versao
anterior a 23.08, os painéis de alias serdo criados, mas poderado estar vazios. Para resolver
esse problema, use a opcao Gerenciamento de Painéis de Alias Pré-implantados para
adicionar aliases no idioma desejado.

Como parte desse aprimoramento, foram adicionados aliases para alguns membros em
determinados idiomas. Se um mddulo for atualizado no futuro, esses aliases seréo
carregados. Se vocé tiver algum membro personalizado com o mesmo alias, isso pode causar
um erro de atualizacdo do cubo. Revise a lista de novos aliases e facga as alteragdes
necessarias em seus membros personalizados.
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Novos aliases em 23.09
Table B-1 Financials, Workforce, Capital, and Projects com a Versao Essbase que nao

suporta cubos hibridos.
|

Dimensao Membros
Conta *  OFS_Outros Rendimentos (3 membros
compartilhados)

*  OPF_% Completo
*  OPF_Receita Provisionada
*  OPF_Capitalizavel (3 membros

compartilhados)

*  OPF_Premissas de Receita de Custo
Acrescido

*  OPF_Premissas de Entrada Direta de
Cliente

*  OPF_Descri¢do do Equipamento

* OPF_Medicdo de Desempenho Financeiro
*  OPF_KPIs

*  OPF_Detalhes da Obrigacao

*  OPF_Meétricas de Desempenho

*  OPF_Informacéo Detalhada do Projeto

*  OPF_Propriedades somente leitura do
Projeto

*  OPF_Premissas de Equipamentos
Obrigatdrios

*  OPF_Reconhecimento de Receita %

*  OPF_Despesas Totais- Loja de aplicativos

*  OPF_Quando Periodo

*  OPF_Quando Ano

»  OWP_Data de Corte

¢  Ganhos Brutos OWP_CYTD

*  Remuneracdo Tributdvel OWP_CYTD

*  Varidncia OWP_FTE

*  Ganhos Brutos OWP_FYTD

*  Remuneragdo Tributdvel OWP_FYTD

*  OWP_ISEmpty

*  OWP_Rec. Aumento por mérito % (2
membros compartilhados)

»  OWP_Data de inicio (2 membros

compartilhados)
*  OWP_Contas de Workforce Planning para
Formuldrios
*  OWP_Contas de Workforce Planning para
Capital de Risco
Cargos OWP_Todos os Jobs
Periodo Mapeamento de Projeto Financeiro
Versao OEP_Alvo
Classe do Recurso OPF_Carregamento
Faixa Etdria * Sem Faixa Etéria
»  OWP_Faixa Etaria Total
Sexo *  Sem Género

*  OWP_Total de Géneros
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Atualizando artefatos para todos os Mdédulos Planning

Table B-1 (Cont.) Financials, Workforce, Capital, and Projects com a Versao Essbhase
que nao suporta cubos hibridos.

Dimensao Membros
Grau de Educacdo Superior ¢ Sem Nivel Académico Maximo

*  OWP_Nivel Académico Maximo Total
Conjunto de Habilidades * Sem Conjunto de Habilidades

*  OWP_Conjunto de Habilidades Totais
Codigo Sindical *  Sem Codigo Sindical

*  OWP_Todos os Codigos Sindicais

*  OWP_Cddigo Sindical Total
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Table B-2 Financials, Workforce, Capital, e Projects com a Versao Essbase que

suporta cubos hibridos.

Dimensao

Membros

Conta

OCX_Premissas de Valor de Impairment

OFS_Outros Rendimentos (3 membros
compartilhados)

OPF_% Completo
OPF_Receita Provisionada
OPF_Propriedades de Integracdo de Capital

OPF_Capitalizavel (3 membros
compartilhados)

OPF_Premissas de Receita de Custo
Acrescido

OPF_Premissas de Entrada Direta de
Cliente

OPF_Descricdo do Equipamento
OPF_Medicdo de Desempenho Financeiro
OPF_Propriedades de Integracdo Indireta
OPF_Propriedades de Integracdo

OPF_Descricdo do Status de Integracdo (2
membros compartilhados)

OPF_KPIs

OPF_Detalhes da Obrigacao
OPF_Métricas de Desempenho
OPF_Informacdo Detalhada do Projeto

OPF_Status de Integracdo do Projeto (2
membros compartilhados)
OPF_Propriedades somente leitura do
Projeto

OPF_Modelo de Projeto — Capital (3
membros compartilhados)

OPF_Modelo de Projeto — Indireto (3
membros compartilhados)

OPF_Receita Reconhecida
OPF_Propriedades do Relatdrio
OPF_Reconhecimento de Receita %
OPF_Propriedades da Integracdo Padrdo
OPF_Despesas Totais- Loja de aplicativos
OPF_Quando Periodo

OPF_Quando Ano

OWP_Data de Corte

Ganhos Brutos OWP_CYTD
Remuneracdo Tributavel OWP_CYTD
Variancia OWP_FTE

Ganhos Brutos OWP_FYTD
Remuneracdo Tributdvel OWP_FYTD
OWP_IsEmpty

OWP_Rec. Aumento por mérito % (2
membros compartilhados)

OWP_Data de Inicio (2 membros
compartilhados)

OWP_Contas de Workforce Planning para
Formuldrios

ORACLE
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Table B-2 (Cont.) Financials, Workforce, Capital, e Projects com a Versao Essbase que

suporta cubos hibridos.

Dimensao Membros
*  OWP_Contas de Workforce Planning para
Capital de Risco
*  OPF_Descricdo do Projeto
Componente *  OWP_Aumento do Mérito
*  OWP_Nenhuma Nota
Funciondrio OWP_Novos Funciondarios
Entidade OEP_Entidade de Origem
Periodo Mapeamento de Projeto Financeiro
Versao OEP_Alvo

Classe do Recurso

*  OPF_Ajuste (+/-)
* OPF_Carregamento

Faixa Etaria

*  Sem Faixa Etaria
»  OWP _Faixa Etaria Total

Sexo

*  Sem Género
*  OWP_Total de Géneros

Grau de Educacdo Superior

*  Sem Nivel Académico Maximo
*  OWP_Nivel Académico Maximo Total

Conjunto de Habilidades

*  Sem Conjunto de Habilidades
*  OWP_Conjunto de Habilidades Totais

Codigo Sindical

*  Sem Codigo Sindical
*  OWP_Todos os Codigos Sindicais
*  OWP_Cddigo Sindical Total

Table B-3 Strategic Workforce Planning com a Versao Essbase que nao suporta cubos

hibridos.
]
Dimensao Membros
Conta *  OWP_Taxas Médias de Remuneracdo

*  Ganhos Brutos OWP_CYTD

*  Remuneragao Tributdvel OWP_CYTD

*  Ganhos Brutos OWP_FYTD

*  Remuneracdo Tributdvel OWP_FYTD

*  OWP_ISsEmpty

e OWP_Rec. Mérito % (3 membros
compartilhados)

«  OWP_Data de Inicio (3 shared members)

*  OWP_Contas de Strategic Headcount
Planning para Formularios

*  OWP_Contas de Workforce Planning para
Formularios

*  OWP_Contas de Workforce Planning para
Capital de Risco

Faixa Etaria

Sem Faixa Etaria

Componente

*  OWP_Drivers de Desgaste
*  OWP_Aumento do Mérito
*  OWP_Nenhuma Nota

ORACLE
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Table B-3 (Cont.) Strategic Workforce Planning com a Versao Essbase que nao

suporta cubos hibridos.

Dimenséao Membros
Funciondrio OWP_Novos Funciondarios
Entidade OEP_Entidade de Origem
Periodo * BegBalance

¢ Nenhum Periodo

*  OEP_Plano Anual
Versao OEP_Alvo

Table B-4 Strategic Workforce Planning com a Versao Essbase que suporta cubos

hibridos.
]
Dimensao Membros
Conta *  OWP_Taxas Médias de Remuneracdo

»  OWP_Data de Corte

e Ganhos Brutos OWP_CYTD

*  Remuneracdo Tributavel OWP_CYTD

*  Ganhos Brutos OWP_FYTD

*  Remuneracdo Tributavel OWP_FYTD

e Varidncia OWP_FTE

*  Ganhos Brutos OWP_FYTD

*  Remuneracdo Tributdvel OWP_FYTD

*  OWP_ISsEmpty

¢ OWP_Rec. Mérito % (3 membros
compartilhados)

«  OWP_Data de Inicio (3 shared members)

*  OWP_Contas de Strategic Headcount
Planning para Formularios

*  OWP_Contas de Workforce Planning para
Formuldarios

*  OWP_Contas de Workforce Planning para
Capital de Risco

Faixa Etaria

Sem Faixa Etaria

Componente *  OWP_Drivers de Desgaste
*  OWP_Aumento do Mérito
*  OWP_Nenhuma Nota
Funciondrio OWP_Novos Funciondarios
Entidade OEP_Entidade de Origem
Periodo *  BegBalance
¢ Nenhum Periodo
«  OEP_Plano Anual
Versao OEP_Alvo

Table B-5 Maddulos Sales Planning Quota Planning com a Versao Esshase sem suporte

a cubos hibridos.

Dimensao

Membros

Medida

OQP_Unidade de Medida
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Table B-5 (Cont.) Médulos Sales Planning Quota Planning com a Versao Essbase sem
suporte a cubos hibridos.

|
Dimensao Membros

Periodo *  Nenhum Periodo
*  OEP_Plano Trimestral
*  OEP_Plano Semanal

Produto Nenhum Produto

Cendrio OEP_Previsdo Continua
Territorio OEP_Territério ndo especificado
Versao OEP_Trabalho Ascendente

Anos Nenhum ano

Elemento do plano * OGS _Plano Total

* OGS _Item de Linha Total
*  OGS_Previsdo de Base
*  OGS_Ajustes (+/-)

e Linha2

e Linha3

e Linha4
Exibir *  Periédico

e Acumulado Anual

Table B-6 Mddulos Sales Planning Quota Planning com a Versado Essbase que suporta
cubos hibridos.

Dimensao Membros
Medida OQP_Unidade de Medida
Periodo *  Nenhum Periodo

*  OEP_W1 para OEP_W52
»  OEP_Plano Semanal

Produto Nenhum Produto

Cenario OEP_Cenadrios

Territorio OEP_Territério ndo especificado
Anos Nenhum ano

Analise de Artefatos Modificados

Vocé pode verificar quais artefatos de aplicativos originais, como formularios e menus, foram
modificados.

Para revisar os artefatos no aplicativo:

1. Clique em Aplicativo , em Configurar @ e selecione Financials,
Workforce, Projects ou Capital.

2. No menu Agdes, selecione Revisar Artefatos Modificados.

ORACLE .
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3. Clique em Filtro Y para selecionar um tipo de artefato e depois clique em Aplicar.

Os artefatos que foram modificados séo listados.

Reversao de Personalizagoes

Para desfazer as personaliza¢des nos artefatos predefinidos:

1. Na P4gina inicial, clique em Aplicativo , em Configurar e selecione um maédulo.

2. No menu A¢oes, selecione Revisar Artefatos Modificados. Clique em Filtro Y para
selecionar diferentes tipos de artefato.

3. Selecione os artefatos e depois clique em Restaurar.

Tabela B-7 Video

Sua Meta Assista a este Video

Saiba mais sobre como restaurar artefatos a

seu estado predefinido. n Restauragéo de Artefatos no Oracle

Enterprise Planning Cloud

ORACLE -
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Como Personalizar o Sales Planning

ORACLE

O Sales Planning oferece uma solucdo abrangente completa orientada por dados. Ela inclui

uma solucéo integrada para Planejamento de Cota e Previsdo Avancada de Vendas. Além

disso, o Sales Planning pode ser estendido usando a estrutura do EPM Cloud para adicionar

mais configuracdes e personaliza¢des ao seu aplicativo de planejamento de vendas com
fluxos de navegacado, medidas, dashboards e infolets personalizados.

Este topico mostra algumas das maneiras possiveis de personalizar o Sales Planning. Por
exemplo, vocé pode habilitar a modelagem de territério e recurso, bem como incluir
ferramentas de otimizacgéo, incluindo segmentacéo de conta para planejamento de conta

estratégica e atribuicdo de recurso.

Segmento da Conta

Com a segmentacéo de conta, as Operacdes de Venda determinam a melhor maneira de

focar nos relacionamentos gerando valor mais alto ou indicando alta oportunidade ao analisar
contas por setor, intervalo de receita, tamanho, intervalo de funcionario e status. Por exemplo,

vocé pode criar um fluxo de navegacéo personalizado para segmentagéo da conta:

= = T S ————

= . =

- Bk Uit 2 %o s

Depois de revisar a estrutura da conta, é possivel criar segmentos para aproveitar a

..--.. R

porcentagem de lucros e o potencial de mercado, segmentar novamente as contas e modificar
o territério para atribuir contas adequadamente. Use um dashboard personalizado e graficos

para analise:
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Sua Meta Assista a este Video

Saiba mais sobre segmentacdo da conta no

Sales Planning. n Viséo Geral: Segmentacéo da Conta para

Estratégia de Vendas Ideal no Sales Planning
Cloud

Modelagem de Territério

Com a modelagem de territério, o gerenciamento e as Operacdes de Vendas podem definir de
maneira colaborativa a hierarquia de territério, criando modelos efetivos de cobertura,
maximizando recursos e impulsionando vendas potenciais. A modelagem pode ser feita pela
combinacéo de regido, produto, canal ou um conjunto de contas.

Os territérios podem ser adicionados, divididos e combinados, e as contas transferidas
adequadamente. As cotas sao planejadas em relacao a territorios existentes ou pela
integrac@o de novos territorios que sao definidos e gerenciados pelos administradores de
negécios. Por exemplo, neste formulério personalizado Descendente e Ajuste, vocé vé alguns
representantes de vendas da Divisdo Central de Alex Smith por produto, além de informactes
como cotas alocadas, cotas alvo, receita prevista e crescimento geral. Vocé pode adicionar
um Novo Territorio para definir cotas para novos territorios:
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As contas podem ser movidas entre os territérios e transferidas entre representantes para dar
suporte a estrutura de territorio. Por exemplo, crie um menu A¢do e uma regra associada para
mover contas:
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Planejamento de Comissdes

Com a revisdo da comissao, os gerentes podem definir e analisar os cenarios de incentivo de
remuneracdo que recompensam diferentes niveis de desempenho. Por exemplo, defina
medidas e crie um formulario de revisdo de comissao personalizado:
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Taxa de Crescimento e Definicao de Perfil

Com a taxa de crescimento e a definicdo de perfil, vocé consegue determinar a real
capacidade de vendas da sua equipe usando atributos ponderados antes da alocagéo de
metas de cotas finais. Isso fornece as equipes de operacdes de vendas, aos gerentes de
vendas e aos gerentes insights orientados por dados sobre o potencial de um representante
individual necessario para definir metas de cotas ideais e estimular o desempenho.

Com a taxa de crescimento e a definicdo de perfil, os representantes sao avaliados por
atributos para determinar se suas metas:
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e S&o adequados, dada respectivas capacidade e experiéncia
e Aumentardo o respectivo potencial real
e Promoveréo resultados adequados

Vocé pode analisar repeticdes usando os seguintes atributos fornecidos que capturam dados
importantes:

e Tempo de Servico — Para refletir o nUmero de anos de um representante da sua equipe
ou com a empresa

e Tempo de Experiéncia — Para refletir o nivel de experiéncia e o desempenho de um
representante

* Nivel de remuneracdo — Para refletir o salario, o pagamento de comissdo ou uma
combinacéo de salario e outros incentivos e beneficios de um representante

e Taxa de crescimento — Para indicar com que rapidez um representante aprende

Essa avaliacdo orientada por dados ajuda vocé a assegurar que a meta de cota de um
representante de vendas seja adequada, acionavel, ndo gere imensos payouts de
remuneracao e aumente o potencial.

Veja a seguir um exemplo de como vocé, gerente de vendas, pode usar a taxa de crescimento
e a definicéo de perfil. Esses exemplos ilustram um aplicativo de amostra com uma
configuracado adicional obrigatdria.

Na guia Taxa de Crescimento e Perfil, use os atributos fornecidos que vocé pode ponderar
para identificar o verdadeiro potencial dos seus representantes por meio da capacidade de
FTE. Isso ajudara a garantir que suas metas de cotas alocadas sejam realistas e apropriadas.

HG

Vocé pode adicionar seus proprios atributos para ampliar a avaliagdo do potencial do
representante usando critérios personalizados.

Em seguida, ajuste os atributos de cada representante para recalcular a real capacidade e
comparar a capacidade deles em relagdo a cota-alvo, 0 que assegura que as cotas nao sejam
muito altas nem muito baixas.

Por exemplo, um representante com um nivel de remunerag¢éo premium e uma rapida taxa de
crescimento teria maior capacidade. Além disso, seria esperado que ele alcangasse uma meta
de cota maior do que os demais representantes.
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Um limite positivo alto significa que a cota de um representante nao € suficientemente
desafiadora com base na experiéncia e no nivel de remuneragédo dele e que provavelmente
ele pode vender mais. Um limite negativo indica uma meta alta e desafiadora que um
representante provavelmente nao conseguira atingir.

FTE Capacity and Thresholds
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Vocé pode fazer ajustes de cota com base em uma analise de limites. Por exemplo, vocé pode
atribuir uma cota maior a um representante em uma capacidade positiva e reduzir uma cota
alta se houver capacidade insuficiente.

Como gerente de vendas, essa capacidade de avaliar as metas de cada representante com
base em dados, e ndo em intuicdo, bem como o potencial e os atributos exclusivos de cada
representante é inestimavel. Isso melhora o planejamento de cotas e direciona melhor os
resultados.

Visdo geral da ampliacdo do Sales Planning para usar a taxa de crescimento e a criagéo de
perfil para planejamento de cota:

1. Crie Smart Lists para algumas das medidas. Por exemplo:

* Més de Inicio — Combinacdo de meses/ano ou data. O uso de data resulta em
calculos mais complexos.

e Tempo de Experiéncia — Sénior, Intermediario, Junior
* Nivel de Remunera¢do — Premium, Alto, Na média, Abaixo da média
e Perfil de Crescimento — Bésico, Rapido, Lento
2. Adicione medidas e atribua Smart Lists.
* Més de Inicio
e Tempo de Experiéncia
* Nivel de Remuneragéo
e Perfil de Crescimento

3. Adicione férmulas de membro para Ajustes de Representante de Vendas, Capacidade
FTE, Limite e %de Limite.

Para Ajuste de Representante de Vendas, defina o peso das pontuacdes. Por exemplo:
e Tempo de Servico — 25 Pontos

e Tempo de Experiéncia — 25 Pontos

* Nivel de Remuneracdo — 30 Pontos

* Taxa de crescimento — 20 Pontos
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Define as pontuagdes. Por exemplo:

e Tempo de Servigo (Més de Inicio do Ano da Cota — Més de Inicio)

— Intervalo < 12 Meses — 10 Pontos
— Intervalo de 12 a 36 Meses — 15 Pontos
— Intervalo > 36 Meses — 10 Pontos
e Tempo de Experiéncia
—  Sénior — 25 Pontos
— Intermediario — 20 Pontos
— Janior — 10 Pontos
e Nivel de Remuneracao
— Premium — 30 Pontos
— Alto — 20 Pontos
— Média — 10 Pontos
e Taxa de crescimento
— Base — 25 Pontos
— Rapido — 20 Pontos
— Lento — 10 Pontos

Defina as férmulas. Por exemplo:

Apéndice C

* 9% de Ajuste do Representante de Vendas = Critérios/Pontuacao Total, usando uma

pontuacéo ponderada dos atributos do Representante de Vendas.

e Capacidade FTE = % de Ajuste do Representante de Vendas x Média de Livros

do Ano Passado por Representante e Todo Territério

e Limite = Capacidade FTE — Cota Alvo Final
* % de Limite = Limite / Capacidade FTE

Crie formularios personalizados. Por exemplo:

* Taxa de crescimento e Ajuste do Representante de Vendas
e Taxa de crescimento, Remuneracdes e Ajuste do Representante de Vendas
e Gréfico de Barras de Perfis de Vendas e Taxa de Crescimento

» Gréfico de Bolhas de Perfis de Vendas e Taxa de Crescimento

Crie um dashboard.

Adicione o dashboard ao fluxo de navegacéo.
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Videos

Sua Meta Assista a este Video

Para Operagdes de Vendas, Gerentes de Vendas n n _ _
e Gerentes Regionais, saiba como analisar Visgo geral: Taxa de crescimento e Perfil
representantes de vendas por atributos para Andlise de Representantes de Vendas e

orientados por dados-chave para identificara  Definicdo de Cotas Ideais
real capacidade deles e definir metas de cota

adequadas e aciondveis para atingir a cota

ideal.

Saiba mais sobre o Sales Planning. n .
Viséo Geral: Faga um Tour pelo Sales

Planning Cloud
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Integracéo com o racle Engagement Cloud

Integracao de Metadados de Dimenséo do Oracle Engagement
Cloud ao Sales Planning

ORACLE

Vocé pode extrair dados de dimensdo do Oracle Engagement Cloud e importa-los no Sales
Planning para uso com o Quota Planning.

Ha varios métodos para integrar os dados e metadados do Planejamento de Cota ao
Engagement Cloud. Por exemplo, vocé pode usar oData Integration ou a importacdo de
metadados no Sales Planning.

Este tdpico apresenta uma visdo geral de como exportar dados do Engagement Cloud usando
o Oracle Bl e, em seguida, importar os dados no Sales Planning usando o Data Integration.

Para ver detalhes sobre como usar o Data Integration, consulte Administracdo da Integracdo
de Dados para o Oracle Enterprise Performance Management Cloud.

1. No Oracle BI, crie um relatério que retorne os membros de dimensao que deseja exportar
para carregamento no Sales Planning.

2. No Engagement Cloud, navegue para Relatérios e Analitica, cligue em Procurar
Catalogo, selecione o relatdrio e exporte o arquivo em formato CSV.

3. Importe os dados para o Sales Planning:

a. Na Pagina inicial, clique em Aplicativo e Intercambio de Dados e, em seguida, Data
Integration.

b. No Data Integration, importe o arquivo. Consulte Integracéo de Metadados a partir do
Oracle ERP Cloud em Administracéo da Integracéo de Dados para Oracle Enterprise
Performance Management Cloud para mais detalhes.

c. Depois de executar a regra de carregamento de dados, certifique-se de atualizar o
outline.

4. No Sales Planning, verifique se os hovos membros foram carregados.

Tutoriais

Os tutoriais fornecem instru¢des com videos sequenciais e documentacao para ajudar com o
aprendizado de um tépico.

Sua Meta Saiba como
Saiba como integrar metadados de dimensédo q_!_
do Oracle Engagement Cloud com o Sales - Integracé@o de Metadados de Dimensé&o

Planning. com o Oracle Sales Planning Cloud
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Apéndice D
Integracéo de Dados de Vendas do Oracle Engagement Cloud com o Sales Planning

Integracdo de Dados de Vendas do Oracle Engagement Cloud
com o Sales Planning

ORACLE

Vocé pode extrair dados de pedido reais histéricos do Oracle Engagement Cloud e importa-los
no Sales Planning para uso com o Planejamento de Cota.

Ha varios métodos para integrar os dados e metadados do Planejamento de Cota ao
Engagement Cloud. Por exemplo, vocé pode usar oData Management ou a importacéo no
Sales Planning.

Este topico apresenta uma visao geral de como exportar dados do Engagement Cloud usando
o Oracle Bl e, em seguida, importar os dados no Sales Planning usando o Data Management.

Para ver detalhes sobre como usar o Gerenciamento de Dados, consulte Administracédo do
Gerenciamento de Dados para Oracle Enterprise Performance Management Cloud.

1. No Oracle BI, crie um relatério que retorne os dados do pedido do ano que deseja
exportar para carregamento no Sales Planning.

2. No Engagement Cloud, navegue para Relatérios e Analitica, cligue em Procurar
Catalogo, selecione o relatério e exporte o arquivo em formato CSV.

3. Importe os dados para o Sales Planning:

a. No Sales Planning, navegue para o Data Management: na pagina inicial, clique em

Navegador E e, em seguida, em Integracao, clique em Data Management. VVocé
também pode executar muitas etapas usando a interface simplificada do usuario: na
pagina inicial, clique em Aplicativo, Troca de Dados e depois em Integracao de
Dados.

b. No Gerenciamento de Dados, importe o arquivo. Consulte Integracao de Dados
Usando um Arquivo para obter detalhes.

c. Depois de executar a regra de carregamento de dados, certifique-se de atualizar o
outline.

4. No Sales Planning, execute a regra Processar Valores Reais: Navegue para Regras,
inicie Processar Valores Reais, selecione 0 ano, o cenario e a versao e clique em Iniciar.
As solicitagbes permitem que vocé agregue dados reais do ano selecionado e copie-0s na
versao e no cenario selecionados.

5. Agora ha dados no formulario, e vocé esta pronto para iniciar o processo de planejamento
de cota configurando alvos baseados na taxa de crescimento da receita do ano passado.
Consulte Configuracdes de Alvos de Cota.

Tutoriais

Os tutoriais fornecem instru¢des com videos sequenciais e documentacao para ajudar com o
aprendizado de um tépico.

Sua Meta Saiba como

Saiba como integrar dados de vendas do Oracle q_

Engagement Cloud com o Sales Planning. o Integracdo de Dados de Vendas do

Engagement Cloud com o Oracle Sales Planning
Cloud
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Melhores Praticas de Planejamento de
Vendas

ORACLE

Use essas melhores préticas para Sales Planning.

Esta tabela fornece links para as melhores praticas mencionadas neste guia.

Table E-1 Melhores praticas para Sales Planning.
- _________________________________________|

Melhores Praticas para Consulte esta Secao

Criacdo e administracdo de um Centro de Criagdo e Execugdo de um Centro de Exceléncia
Exceléncia em EPM do EPM

Design de Formuldrios no Sales Planning Design de Formularios no Sales Planning

Para completar, revise as melhores praticas dePlanning em Melhores Préticas de
Planejamento em Administragdo do Planning.
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